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WIEDEMANN – immer für Sie da!

Sebastian Becker

Konsequente Absperrung –
mit den comfort by sanibel Stapelarmaturen

minigebo – weil es eben nicht auf die Größe ankommt
Der neue Kompaktadapter von Gebo

Die comfort by sanibel Stapelarmaturen  
können direkt an Wasserleitungen an- 
gebracht bzw. in sie integriert werden. 
Die verwendeten Werkstoffe ent- 
sprechen den strengen Vorgaben der 
Trinkwasserverordnung des Umwelt-
bundesamtes und sorgen dafür, dass  
die Spezialarmaturen hygienisch, zu- 
verlässig und zertifiziert sind. 

Comfort by sanibel Stapel- 
armaturen aus CR-Messing oder 
in Rotguss – immer die richtige 
Verbindung.

Der minigebo Kompaktadapter eignet sich 
bestens für Heizung- und Trinkwasser- 
installationen mit Stahlrohren gemäß DIN 
EN 10255 und DIN EN 10220 Reihe 1.

Dabei ist minigebo besonders platzsparend 
und unkompliziert. Der Kompaktadapter 
mit Klemmanschluss für die Anbindung an 
Heizkörpern und im Trinkwasserbereich ist 
eine Innovation für den Arbeitsalltag.
·	Enge Platzverhältnisse? Durch seine inno-

vative Bauweise und die Installation über 
zwei Schrauben mit Hilfe eines Innensechs-
kant-Schlüssels lässt sich der Kompaktad-
apter einfach und schnell installieren.

·	Trinkwasser geeignet? Die Messingaus- 
führung entspricht den aktuellen hygie-
nischen Anforderungen für die Trink-
wasseranwendung gemäß UBA.

·	Temperaturbeständigkeit? Der Kompakt-

SERVICE

Die comfor t by sanibel Stapel- 

armaturen sind bei der  

WIEDEMANN-Gruppe auf 

Lager. Weitere Informationen 

f inden Sie in der comfor t by 

sanibel-Broschüre Stapel- 

armaturen.

adapter ist für  
die Anwendung im  
Kalt- (+25 °C) und  
Heißwasserbereich (+70 °C) geeignet. 

·	Für den dauerhaften Einsatz? Getestet und 
hierfür freigegeben! 

Minigebo ermöglicht eine einfache Installa-
tion, denn der Adapter ist auf den Einbau 
mithilfe eines Innensechskant-Schlüssels 
oder geeigneten Bit-Schraubendrehers 
ausgelegt. Die Arbeit mit sperrigen Press-, 
Wasserpumpenzangen oder ähnlichen 
Werkzeugen wird hinfällig. So können die 
Kompaktadapter bequem, platzsparend und 
handlich über zwei Schrauben am Kopf der 
minigebo festgezogen werden.

Gebo Qualität im Pocket-Format – 
eine gute Verbindung!

SERVICE

Die Kompaktadapter sind ab sofor t 

bei der WIEDEMANN-Gruppe auf 

Lager.

Die Tage werden wieder kürzer, die Blätter 
verfärben sich und auch der letzte Super-
markt hat sich mittlerweile mit Lebkuchen 
und Co. ausgerüstet – es ist unübersehbar, 
dass sich das Jahr schon wieder dem Ende 
entgegen neigt.

In der letzten Ausgabe der PartnerPost in 
diesem Jahr möchten wir wie immer einen 
kleinen Blick zurück auf die letzten Ereignisse 
und Entwicklungen des Sommers werfen, 
aber vor allem einen Blick in die Zukunft – 
Themen, Produkte und Dienstleistungen, die 
wir für Sie vorantreiben.

Als Großhandel verstehen wir uns als Part-
ner, Prozessbegleiter und Problem- 
löser. Auf der einen Seite sind wir ganz klar 
als Generalist unterwegs. Das Thema „alles 
aus einer Hand“ steht bei uns ganz weit 
oben. Aber auf der anderen Seite wissen wir 
auch, dass die einzelnen Komponenten heute 
viel komplexer sind, als sie es in der Vergan-
genheit noch waren. Das Wissen, welches 
sowohl auf der Seite des Großhandels, als 
auch auf Ihrer Seite notwendig ist, wird brei-
ter und tiefer, um heute beispielsweise eine 
Anlage in den Betrieb zu nehmen. 

Das war für uns der Anstoß zu sagen, dass 
wir uns unter dem Dach des Generalis-
ten auch weiter als Spezialisten sehen, 
um unseren Kunden die richtigen Empfeh-
lungen geben zu können. Ganz gleich, ob das 
bei der Planung beispielsweise durch unsere 
WIEDEMANN Technik und Beratung (WTB) 
oder dem allgemeinen Vertrieb passiert. Im 
Rahmen der Spezialisierung geht es natür-
lich nicht nur um die Fokussierung auf ein 
Produkt wie beispielsweise Wärmepumpen, 
sondern auf das Thema Wärmeerzeugung all-
gemein. Wir schauen auf verschiedene Tech-
nologien, immer mit dem Blick nach vorne.

Wichtig dabei ist, dass wir für jedes Gebäude 
die maßgeschneiderte und optimale Lösung 
für Sie und mit Ihnen gemeinsam finden. 
Hier stecken unsere Kraft und Expertise 
hinter. Für das Thema Wärmeerzeugung 
haben wir dazu ein eigenes Expertenteam 
gegründet und eine Wärmepumpen-Un-
terlage konzipiert.

Das Team besteht aktuell aus zwölf Mit- 
arbeiterinnen und Mitarbeitern der  
WIEDEMANN-Gruppe, die bereits heute 
im operativen Tagesgeschäft der Heizung 
und damit auch Wärmepumpen unterwegs 

Markengarantie mit sich. Profitieren  
Sie von der 5 Jahre sanibel-Garantie für 
über 10.000 sanibel oder comfort by sanibel 
Produkte. Was genau dahintersteckt und wie 
es funktioniert, erfahren Sie auf Seite 12. 

Neben den Produkten und Dienstleistungen 
engagieren wir uns auch auf lokaler Ebene. 
Niedersachsen wird in diesem Jahr 75 Jahre 
und als tief in der Region verwurzeltes Fami-
lienunternehmen feiern auch wir das Jubiläum 
und nehmen an Aktionen wie beispielsweise 
der digitalen Menschenkette Niedersachsens 
gern teil. 

Wir freuen uns aber auch, dass neben  
digitalen Veranstaltungen wieder Präsenz- 
Veranstaltungen organisiert werden können. 
So fand beispielsweise nach einer pandemie-
bedingten Pause Anfang September bereits 
die neunte Auflage des traditionellen  
WIEDEMANN Rollstuhl-Basketball- 
Schulcups statt, den wir als Förderer in  
Berlin begleiten durften.

Ich wünsche Ihnen viel Freude beim Blättern 
und Lesen unserer neuen Ausgabe der  
PartnerPost. Lassen Sie sich von den  
Berichten zu neuen Produkten, Service- 
leistungen und Themen inspirieren.

Wenn Sie Fragen haben, nehmen Sie tele- 
fonischen Kontakt mit Ihrem WIEDEMANN- 
Ansprechpartner im Innen- oder Außen-
dienst auf. Wir sind für Sie da!

WIEDEMANN – Ihr Partner, Prozess- 
begleiter und Problemlöser am Markt! 
Auf eine weiterhin gute und vertrauensvolle 
Zusammenarbeit und gemeinsame Geschäfte.

Sebastian Becker

Geschäftsführer der WIEDEMANN-Gruppe

sind und sich bestens auskennen. In unserer 
Unterlage „der Experte“ haben wir ein-
fach und übersichtlich die Funktionen der 
Wärmepumpen dargestellt und ganze Pakete 
geschnürt. Die Unterlage wird von unseren 
Experten genau vorgestellt. Mehr dazu erfah-
ren Sie auf Seite 6.

Wärmerzeugung war auch auf unserer dies-
jährigen VIEW 2021 ein wichtiges Thema. 
Die Veranstaltung fand in diesem Jahr erst-
mals ein hybrides Event statt. Das bedeutet, 
dass wir unseren Gästen die Möglichkeit 
gegeben haben, entweder digital im Rahmen 
einer virtuellen Garten-Veranstaltung an 
der VIEW teilzunehmen oder aber persön-
lich an der kleinen Präsenzmesse an einem 
unserer vier Hauptstandorte. Die Beson-
derheit: Durch eine Live-Schaltung zu den 
Herstellern an den verschiedenen Standor-
ten konnten diese ihre Produkte zusätzlich 
dem digital anwesenden Publikum präsentie-
ren und erläutern. Die Besucher hatten so 
die Möglichkeit, die Geschehnisse an allen 
vier Standorten zu verfolgen. Neben den 
Produkten spielte auch das Informations- 
und Unterhaltungsprogramm eine zent-
rale Rolle. So führten wir zum Beispiel eine 
lebhafte und kritische Diskussion zu der 
Zukunft und den Potenzialen von verschie-
denen Wärmeerzeugern. 

Auszüge aus der Podiumsdiskussion mit 
Thomas Heiser (Geschäftsführer der WTB), 
Artur Denk (Produktmanager bei der  
WIEDEMANN-Gruppe für den Fachbereich 
Heizung) sowie Andre Siegel und Christian 
Kilb von der Firma BOSCH und mir finden 
Sie auf den Seiten 10 bis 11.

Digital war aber nicht nur unsere VIEW 2021 –  
auch im Bereich der (Service-)Dienstleis-
tungen ist bereits einiges passiert und vie-
les werden wir noch für Sie umsetzen. Seit 
einiger Zeit zählt dazu beispielsweise der 
WIEDEMANN Homepage-Service 
von unserem Partner ieQ. Eine informative 
und aktuelle Website ist wichtig für jeden 
Betrieb, denn Ihre Kunden können nur die 
Informationen suchen und finden, die auf der 
Website auch vorhanden sind. Hierfür bietet 
ieQ ein Rundum-sorglos-Paket für Ihre indi-
viduelle Website. Das spart Zeit, gestaltet 
Abläufe effizienter und Sie können sich auf 
Ihr Tagesgeschäft konzentrieren. 

Die Vereinfachung Ihres Tagesgeschäftes 
bringt zudem unsere deutschlandweite 

Die Vorteile der Stapelarmaturen  
im Überblick:  

·	Höchstmaß an Sicherheit aufgrund 
geprüfter und zertifizierter  
Herstellungsprozesse.

·	Qualität für Verlässlichkeit: Regel- 
genauigkeit durch Einsatz langlebiger 
Materialien.

·	unbedenkliche Legierung nach den  
strengen Anforderungen der  
Trinkwasserverordnung.

·	vielseitige Einsatzmöglichkeiten bieten 
bestmögliche Lösungen für viele  
Anwendungen.

·	5 Jahre Gewährleistung

·	10 Jahre Nachkaufgarantie auf Ersatzteile

·	ausgezeichnetes Preis-Leistungs- 
Verhältnis

·	umfassender Service: von der Beratung, 
über die Planung bis zur Lieferung

·	Verfügbarkeit: immer verfügbar, 
 ausbaufähig und nachbestellbar

·	Zertifizierungen nach DIN DVGW: 
Gewährleisten Sicherheit und garantieren 
einen sicheren Einbau sowie maximale 
Langlebigkeit.



Präzision und Eleganz
Die neue SUPERPLAN ZERO Duschfläche von KALDEWEI

Vielfältige Funktionen, höchste Qualität und verschiedene Designs
Die neue Broschüre Küchenarmaturen 2021/22 erscheint in Kürze.

Frische Luft in geschlossenen Räumen
Was bieten Luftreiniger?

Die SUPERPLAN ZERO aus nachhaltiger 
Stahl-Emaille ist von drei Seiten schwellen-
los begehbar und fügt sich ohne Höhen- 
differenz in das Gesamtbild des Bodens ein. 
Dank des besonders wandnahen Ablaufs 
entsteht eine durchgehende und ebene  
Fläche, die sicheren Stand garantiert. Als 
Sonderausstattung ist die SUPERPLAN 
ZERO mit der rutschhemmenden Ober- 
fläche Secure Plus bestellbar.

Klare Kanten und spitze Eckradien sorgen  
für minimale Fugen und eine einheitliche 

Der Markt für Küchenarmaturen ist zwei- 
geteilt. Die Erstausrüstung erfolgt nahezu 
ausschließlich über Küchenstudios, Möbel-
häuser & Co. Im Ersatzbedarf kommt jedoch 
der Fachhandwerker schnell ins Spiel – ein 
enormes Potenzial, dem mehr Aufmerksam-
keit geschenkt werden sollte. 

In der neuen Unterlage finden Sie einen 
Überblick über aktuelle Trends und be- 
währte Produkte, die in der Küche des  
Kunden immer einen Glanzpunkt setzen  
werden. Verschiedene Produktlinien bieten 
dabei etwas für jeden Geschmack. Neben 
Armaturen von den Exklusivmarken der 
WIEDEMANN-Gruppe sanibel und 4YOU 

Auch über einem Jahr nach dem Ausbruch 
der Coronapandemie gibt es zwar vielver-
sprechende Fortschritte in der Bekämpfung, 
doch ausgestanden ist sie leider noch nicht. 
Mit Blick auf neue Virusvarianten und stei-
gende Inzidenzen schauen viele Experten 
besorgt auf die kälteren Monate.

Regelmäßiges Stoßlüften reduziert die Aero-
solkonzentration zwar deutlich, kann aber 
in der jetzt herbstlichen Jahreszeit nicht 
konsequent durchgeführt werden. Daher 
sind schnelle und effiziente Lösungen erfor-
derlich, die Innenräume – insbesondere 
in Schulen und Kitas – zu sicheren Orten 
machen.

Die Bundesregierung stellt den Ländern 
beispielsweise 200 Millionen Euro zur Ver-
fügung, um sie bei der Beschaffung von 
mobilen Luftreinigern für Schulen und Kitas 
zu unterstützen. Im Mittelpunkt stehen vor 
allem Einrichtungen mit Kindern unter 12 Jah- 
ren, für die aktuell kein Coronaimpfstoff zur 
Verfügung steht.

Die Hersteller haben sich bereits auf die 
Bedürfnisse eingestellt und neue Lösungen  
zur effizienten Luftreinigung entwickelt. Da- 
bei stehen immer stärker Geräte im Fokus,  
die im Umluftbetrieb mit einem effizienten 
Filter oder Filtersystem die Luft „reinigen“. 
Diese Geräte führen weder Sauerstoff zu, 
noch CO2 ab, die Hersteller versprechen 
aber durch das Filtersystem eine Reinigung 
von Schadstoffen, einschließlich Bakterien  KÜCHENARMATUREN2021 / 22
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Wir gestalten Bäder bad-comfort - eine Marke der WIEDEMANN-Gruppe

29227 Celle, Hannoversche Heerstraße 88a, Tel. 05141 88819-0  · 29614 Soltau, Marienburger Damm 2, Tel. 05191 2535  · 30179 Hannover
Industrieweg 28a, Tel. 0511 899597-0  · 30519 Hannover-Waldheim, Zeißstraße 14, Tel. 0511 9845978-0  · 30827 Garbsen, Hertzstraße 10 
Tel. 05131 4612656 · 30890 Barsinghausen, Reihekamp 28, Tel. 05105 582599-0 · 31139 Hildesheim, Rex-Brauns-Straße 13, Tel. 05121 208089-0 
31582 Nienburg, Hannoversche Straße 154, Tel. 05021 88778-0  · 31675 Bückeburg, Röcker Feld 3, Tel. 05722 9572-0  · 31785 Hameln
Stüvestraße 42, Tel. 05151 105-0 · 33332 Gütersloh, Verler Straße 244,  Tel. 05241 22088-0 · 33609 Bielefeld, Herforder Straße 221, Tel. 0521 98235-0
37079 Göttingen, Adolf-Hoyer-Straße 4, Tel. 0551 50493-0 · 37412 Herzberg, Gartenstraße 11, Tel. 05521 85178-0 · 37671 Höxter, Zur Lüre 47 
Tel. 05271 9661-0  · 38122 Braunschweig, Friedrich-Seele-Straße 6, Tel. 0531 80928-0  · 38446 Wolfsburg, Daimlerstraße 19, Tel. 05361 53343
38644 Goslar, Gerhard-Weule-Straße 5, Tel. 05321 31734-0 · 49084 Osnabrück, Hannoversche Straße 52, Tel. 0541 99044-0

WIEDEMANN GmbH & Co.  KG · Wiedemannstraße · 31157 Sarstedt · Telefon 05066 997-0

04617 Lödla, Lödlaer Chaussee 10, Tel. 03447 51509-0 · 06188 Landsberg, Zörbiger Straße 4, Tel. 034602 21395 · 06618 Naumburg, Roßbacher 
Straße 9, Tel. 03445 77937-10 · 06712 Zeitz, Hasselweg 10, Tel. 03441 8071-0 · 06847 Dessau, Brauereistraße 1, Tel. 0340 210642-0 · 07548 Gera
Arminiusstraße 13a, Tel. 0365 7129308-0 · 10365 Berlin-Lichtenberg, Bornitzstraße 103, Tel. 030 556708-0 · 10553 Berlin-Moabit · Wiebestraße 20
Tel. 030 398996-0 · 10709 Berlin, Kurfürstendamm 156, Tel. 030 88774520  · 12109 Berlin-Tempelhof, Ullsteinstraße 73, Tel. 030 7017369-0 
12557 Berlin-Köpenick, Pestalozzistraße 6–7, Tel. 030 6167493-0 · 12623 Berlin-Mahlsdorf, Landsberger Straße 247, Tel. 030 5659866-0
13088 Berlin-Weißensee, Piesporter Straße 29–34, Tel. 030 9240305-0 · 13509 Berlin-Reinickendorf, Miraustraße 27–29, Tel. 030 4089986-0
14772 Brandenburg, Am Industriegelände 2, Tel. 03381 7279-0 · 14482 Potsdam, Wetzlarer Straße 52, Tel. 0331 88726-0 · 14959 Trebbin/OT  Thyrow
Ahornstraße 3, Tel. 033731 80315 · 15745 Wildau, Am Kleingewerbegebiet 12, Tel. 03375 5258-0 · 39110 Magdeburg, Große Diesdorfer Straße 47 
Tel. 0391 631035-0 · 39576 Stendal, Hanseallee 94, Tel. 03931 25198-00 · 99734 Nordhausen, An der Helme 15, Tel. 03631 602121

WIEDEMANN GmbH · Pappelweg 1 · 39288 Burg · Telefon 03921 911-0

17192 Waren/Müritz, Heinrich-Seidel-Straße 10, Tel. 03991 626-0  · 17489 Greifswald, Ziegelhof 5, Tel. 03834 5751-0  · 18209 Bad Doberan 
An der Gartenanlage 10, Tel. 038203 489-0 · 19061 Schwerin, Robert-Stock-Straße 6, Tel. 0385 64764-0 · 21493 Schwarzenbek, Grabauer Straße 27a 
Tel. 04151 89626-0   ·  22081 Hamburg-Barmbek, Alter Teichweg 37–39, Tel. 040 27832-0  · 22525 Hamburg-Altona, Holstenkamp 54–56 
Tel. 040 807877-0 · 22549 Hamburg-Osdorf, Brandstücken 41, Tel. 040 7038489-0 · 23556 Lübeck, Krempelsdorfer Allee 62, Tel. 0451 49909-0 
23843 Bad Oldesloe, Teichkoppel 1, Tel. 04531 89306-0  · 23970 Wismar, Am Torney 6, Tel. 03841 6310-0  · 24113 Kiel, Tonberg 15 
Tel. 0431 649936-0  · 24536 Neumünster, Gutenbergstraße 48 b–c, Tel. 04321 40369-0  · 24568 Kaltenkirchen, Werner-von-Siemens-Straße 9 
Tel. 04191 9104-0 · 24790 Schacht-Audorf, Heinrich-Hertz-Straße 12, Tel. 04331 45929-0 · 24941 Flensburg, Liebigstraße 18, Tel. 0461 168346-0
25421 Pinneberg, Flensburger Straße 5, Tel. 04101 51794-0

Walter WESEMEYER GmbH · Jacobsrade 3–21 · 22962 Siek · Telefon 04107 9077-0

10243 Berlin-Friedrichshain, Palisadenstraße 49, Tel. 030 42265-0  · 12107 Berlin-Mariendorf, Großbeerenstraße 2–10, Tel. 030 768903-0
12621 Berlin-Kaulsdorf, Wilhelmsmühlenweg 61, Tel. 030 565415-0  · 12681 Berlin-Marzahn, Alte Rhinstraße 16, Tel. 030 81729192-0   
13359 Berlin-Wedding, Osloer Straße 112–113, Tel. 030 497781-0  · 13581 Berlin-Spandau, Brunsbütteler Damm 91–95, Tel. 030 369920-0 
14197 Berlin-Wilmersdorf, Mecklenburgische Straße 24a, Tel. 030 4195896-0 · 14482 Potsdam, Fritz-Zubeil-Straße 30, Tel. 0331 243462-0

PETER HELLMICH KG · Seidelbastweg 145 · 12357 Berlin-Neukölln · Telefon 030 3116008-0

Badausstellungen der 
WIEDEMANN-Gruppe

wiedemann_gruppe
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© Franz Kaldewei GmbH & Co. KG

finden sich in der Unterlage weitere Produkt-
linien der Hersteller GROHE, HANSA,  
hansgrohe sowie KLUDI. Bei den hoch- 
wertigen Küchenarmaturen bleiben keine 
Wünsche offen. Egal, ob es sich dabei um 
Top-Design, höchste Qualität oder Funktio-
nalität handelt.

Haben Sie es gewusst?

KALDEWEI hat für den neuen Dusch-
boden SUPERPLAN ZERO bereits das 
zweite Mal mit Bryan Adams koope-
riert. Dem weltberühmten Fotografen  
und Musiker gelingt es, ästhetische 
Bewegungen auf einer „Bühne“ aus 
Stahl-Emaille in einzigartiger Weise 
einzufangen. Für seine Bilder arbeitet 
er mit Persönlichkeiten aus der Welt 
des Balletts zusammen. Der Musiker 
und Fotograf setzt dafür den neuen 
Duschboden SUPERPLAN ZERO mit 
Balletttänzern eindrucksvoll in Szene.

Optik. So lässt sich die SUPERPLAN ZERO 
in jedes Fliesenraster im Bad optimal inte-
grieren. Zudem erfüllt das umfangreiche 
Sortiment an Abmessungen und Farben 
nahezu alle Planungs- und Individualisie-
rungswünsche und ist dabei zu 100 Prozent 
kompatibel mit den bewährten Dichtsets, 
Montagesystemen und Ablaufgarnituren von 
KALDEWEI. Aufgrund des KALDEWEI  
Installationssystems und der geringen Auf-
bauhöhe ist der Einbau der Duschfläche 
zeitsparend und einfach – selbst bei groß- 
formatigen Duschen.

und Viren, bis zu 99,975 Prozent. Für 
Klassenzimmer beispielsweise müssen die 
Geräte entsprechend hohe Luftmengen 
bewegen. Neben einem hochwertigen Filter  
ist vor allem die Lautstärke ein Entschei-
dungskriterium in diesem Bereich. Die 
Preisspannen für solche Geräte sind enorm 
und werden auch von Herstellern angebo-
ten, mit denen WIEDEMANN seit vielen 
Jahren zusammenarbeitet.

Der Hersteller WOLF bietet beispiels-
weise mit dem zertifizierten AirPurifier Max 
das leiseste Gerät seiner Leistungsklasse. 
Helios hat den AirPal Luftreiniger mit gratis 
CO2-Monitor auf den Markt gebracht. 
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SERVICE

Die SUPERPLAN ZERO Duschf läche 

wird in den wichtigsten Größen und 

Ausführungen kurzfr istig bei der  

WIEDEMANN-Gruppe auf Lager  

sein. 

SERVICE

Bei Interesse an der Unterlage spre-

chen Sie bitte Ihren Fachberater im 

Außendienst an. Die wichtigsten 

Küchenarmaturen sind bei der  

WIEDEMANN-Gruppe auf Lager.  

Die Vorteile im Überblick:

Der AirPurifier Max von WOLF:

·	Plug & Play: ohne Installation, eine freie 
Steckdose genügt, praktisches Stroman-
schlusskabel mit 3 m Länge, einmalige und 
simple Einstellung auf Raumgröße

·	sicher: Kippsicherheit durch vorbereitete 
Wandbefestigung

·	robust: speziell für Klassenräume  
entwickelt

·	anwenderfreundlich: einfachste Bedie-
nung durch lediglich 3 Betriebsmodi

·	kombinierbar: beim Einsatz mehrerer 
Geräte auch deutlich größere Räume 
möglich

·	energieeffizient: geringe Leistungsauf-
nahme von nur 40–275 W

Der AirPal Luftreiniger von Helios:

·	Plug & Play: ohne Installation, eine freie 
Steckdose genügt

·	hocheffizient: dank mehrstufigem HEPA14 
Filterkonzept mit einem Abscheidegrad 
von 99,995 Prozent

·	wartungsarm und auf Wunsch  
vandalismussicher

·	leise im Betrieb für ungestörten  
Unterricht

·	acht verschiedene Gerätetypen –  
für Raumgrößen mit bis zu 180 m²

·	stationäre und mobile Lösungen für  
mehr Flexibilität

Passend dazu empfehlen wir den CO
2- 

Monitor. Er erkennt die Luftqualität und 
ermöglicht ein rechtzeitiges Lüften. Zudem 
arbeitet das Gerät mit einem selbsterklä-
renden Ampelsystem und gibt auf einem 
Blick Auskunft.

SERVICE

Bei Interesse sprechen Sie für weitere 

Informationen bitte Ihren Ansprech-

par tner in den Lüftungsabteilungen 

unserer Häuser an. 



Die Komplett-Kollektion bietet eine zeitlose Badeinrichtung mit 
verschiedenen Keramikoptionen vom Waschtisch bis zum WC und 
ergänzenden, grifflosen Badmöbeln. Durch das vielseitige Sortiment 
ist für jeden Badstil und jede Raumsituation das Passende dabei.
Die Keramik-Waschtische von Arto umfassen insgesamt sechs Vari-
anten. Drei wandliegende Ausführungen mit Breiten von 55, 60 und  
65 cm sowie drei Schrankwaschtische in 80, 100 und 120 cm mit 
großzügig dimensionierten Ablageflächen.

Die Badmöbel von Arto zeichnen sich durch die einheitliche Optik 
der Schränke aus. Die Waschtischunterschränke sind in drei Grö-
ßen und mit zwei oder drei Auszügen erhältlich. So können sie per-
fekt an die individuelle Raumsituation angepasst werden.

Die Bade- und Duschwannen von Arto bieten besten Komfort 
sowohl für die tägliche Dusche als auch für das entspannende Bad. 
Das Sortiment umfasst zwei Badewannen in klassischer Rechteck-
form und eine Rückwand-Badewanne, bei denen der Ablauf mittig 
positioniert ist. Weitere vier Modelle sind mit einem Ablauf am 
Fußende der Wanne ausgestattet. Die Duschwannen in zehn unter-
schiedlichen Größen bestechen durch maximale Flexibilität: Sie 
können flächenbündig, auf Fliesen oder auf einem Sockel verbaut 
werden.

Manchmal kann es ganz schnell gehen – ein 
Fettbrand entzündet sich selbst und entwi-
ckelt innerhalb kürzester Zeit eine große 
Hitze. Der Brand kann nur durch eine Unter-
brechung der Sauerstoffzufuhr und Senkung 
der Öltemperatur eingedämmt werden. Hier 
ist schnelle Abhilfe gefragt. 

Dementsprechend hat die Firma Wildeboer 
höchsten Wert darauf gelegt, dass die FK90 
Brandschutzklappe schnell und kraftvoll 
schließt, damit die Ausbreitung eines Fett-
brandes im Lüftungskanal zügig und zuver- 
lässig verhindert werden kann. Dank eines 
speziellen Verfahrens schließt das Klappen-
blatt in weniger als drei Sekunden. 

Zudem gibt es die Möglichkeit, das Kommu-
nikationssystem Wildeboer-Net zu integrie-
ren. Dank dieser sind mit minimalem Auf-
wand für Planung und Installation zahlreiche 
vorteilhafte Funktionen möglich. Dazu zählen 
zum Beispiel das Ausschalten des Ventilators, 
die Fernbedienung motorischer FK90 Brand-
schutzklappen für gewerbliche Küchen oder 
automatisierte gleichzeitige Funktionsprüfun-
gen aller motorischen Brandschutzklappen 
in wenigen Minuten inklusive Protokollie-
rung der Ergebnisse. Des Weiteren ist über 

Arto von Villeroy & Boch 
Klares Design, attraktive Linienführung und moderne 
Optik exklusiv bei WIEDEMANN

Brandschutz in gewerblichen Küchen 
Die FK90 Brandschutzklappe von Wildeboer schließt schnell und kraftvoll.

Pulsify von hansgrohe
Die neuen Handbrausen bieten unvergleichliche Duscherlebnisse für jede Badgröße.

Auslösegruppen ein gleichzeitiges Auslösen 
mehrerer gruppierter Brandschutzklappen 
und Komponenten ebenso möglich wie das 
termingesteuerte Öffnen und Schließen der 
motorischen Brandschutzklappe. 

Die Brandschutzklappen sind wartungsfrei. 
Sie können aufgrund ihrer Konstruktion und 
der verwendeten Materialien wie der voll-
ständigen Kapselung der Antriebsmechanik, 
der thermischen Auslöseeinrichtung, der 
motorischen Antriebe usw. ohne laufende 
Wartungsarbeiten zum Erhalt der Funktion 
auskommen. Regelmäßig wiederkehrendes 
Schmieren entfällt beispielsweise. Damit 
beschränkt sich die Instandhaltung auf Funk-
tionskontrollen (Auslösen und Wiederöffnen 
der Brandschutzklappen) oder Instandset-
zungsmaßnahmen bei Beschädigungen. 

Das luftdichte Gehäuse, mit der Dicht-
heitsklasse C nach EN 1751, besteht aus 
verzinktem Stahl mit abriebfestem Kalzi-
umsilikat-Klappenblatt. Die gekapselten 
Auslöseelemente lösen bei 70 °C oder 95 °C 
Nenntemperatur aus. Die Antriebseinheiten 
sind manuell oder elektrisch zu betätigen und 
auch in explosionsgeschützter Ausführung 
erhältlich.

Doch nicht nur funktionelle, sondern vor 
allem hygienische Aspekte spielen bei der 
FK90 Brandschutzklappe für gewerbliche 
Küchen eine zentrale Rolle. Die Komponen-
ten lassen sich einfach reinigen sowie desin-
fizieren und verhindern das Wachstum von 
Mikroorganismen wie Pilze und Bakterien. 
Die hohe Hygienequalität wurde von einem 
unabhängigen Hygiene-Institut geprüft und 
bestätigt.

DirectFlush-WCs – Innovatives Design 
ohne Spülrand für eine besonders schnelle 
und gründliche Reinigung, da der Spül-
rand bei herkömmlichen WCs nur schwer 
zugänglich zu reinigen ist. 

Quaryl® – Aus der Verbindung von  
60 Prozent natürlichem Quarzgestein und 
hochwertigem Sanitäracryl entsteht ein  
einzigartiges Material, das die besten  
Eigenschaften beider Stoffe vereint und 
exklusiv von Villeroy & Boch kommt: 
Quaryl® ist präzise und vielseitig im Design, 
besonders widerstandsfähig und von ange-
nehmer Haptik.

CeramicPlus – Seit mehr als zehn Jahren 
erleichtert CeramicPlus, die schmutzabwei-
sende Oberfläche für Keramik, den Kunden 
die Reinigung des Bades. Das innovative Ver-
edelungsverfahren sorgt dafür, dass Tropfen 
auf der Oberfläche sofort zu Wasserperlen 
zusammenfließen und dann mit dem darin 
gelösten Schmutz und Kalk einfach ablaufen.

Was zeichnet die Kollektion von Arto noch aus?

Sich unter die Dusche stellen und in eine 
andere Welt eintauchen – das versprechen 
die neuen Brausen von hansgrohe zu einem 
besonders guten Preis-Leistungs-Verhältnis.  

Durch ein modernes, flaches Design ist 
Pulsify für jede Badgröße geeignet und bie-
tet zudem Varianten für Auf- oder Unter-
putz sowie eine einfache Installation. Die 
Oberflächen sind in Chrom, Mattschwarz 
und Mattweiß erhältlich. Die hochwertige 
Qualität und intelligent integrierte Ablagen 
machen Pulsify zu einem langlebigen Ver-
gnügen – und es setzt Standards hinsichtlich 
Nachhaltigkeit und Sicherheit. Der Wasser-
verbrauch kann mit der Volumenkontrolle 
aktiv geregelt werden und Kunden, die sich 

für eine Variante mit EcoSmart-Technologie 
entscheiden, verbrauchen sogar bis zu  
60 Prozent weniger Wasser als mit her-
kömmlichen Produkten.
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SERVICE

Bei Interesse sprechen Sie für 

weitere Informationen bitte Ihren 

Ansprechpar tner in den Lüftungs-

abteilungen unserer Häuser an.

SERVICE

Die Handbrausen von hansgrohe sind ab sofort in das Sortiment der WIEDEMANN- 

Gruppe mit aufgenommen und lieferbar.

SERVICE

Ar to – unsere Exklusiv-

marke seit 2018. Über-

zeugen Sie sich selbst von 

dem Ver triebskonzept 

und dem unschlagbaren 

Preis-Leistungs-Verhältnis.

Die Vorteile von DirecFlush-WCs 

·	einfache und rückstandsfreie  
Reinigung und Pflege dank des spül-
randlosen Designs

·	Spülung des kompletten Innenbeckens

·	präzise und spritzfreie Wasserführung 
bis direkt unter den Beckenrand

·	einfach in jedes Bad zu integrieren

·	maximale Spülleistung durch ideale 
Wasserführung

·	wassersparend mit nur 3 oder 4,5 l 
Spülvolumen

Die Vorteile von Quaryl®

·	porenfreie und glatte Oberfläche, die 
rutschhemmend und damit sicher ist

·	hervorragende Wärmeisolierung

·	kaum schmutzanfällig

·	schnell und leicht zu reinigen 

·	extrem schlagfest und kratz- 
unempfindlich

Die Vorteile von CeramicPlus 

·	kratzfeste und langlebige Oberflächen

·	hygienisch und sauber

·	besonders pflegeleicht und einfach  
zu reinigen

·	unempfindlich gegen Laugen und  
Säuren

·	hohe Qualitätsstandards bei den  
verwendeten Werkstoffen



Die mobilen Elektroheizzentralen von mobi-
heat können wie eine mobile Elektroheizung 
benutzt werden. Sie kommen zum Einsatz, 
wenn eine Heizung ausfällt oder wenn auf-
grund einer Sanierung, Wartung oder Hei-
zungsstörung die normale Heizung nicht wie 
gewohnt laufen kann.

Die mobilen Wärmeerzeuger – oft auch 
Notheizung genannt – sind flexibel auf-
stellbar und innerhalb kurzer Zeit einsatz-
bereit. Sie können ganz unkompliziert an 
das bestehende Heizsystem angeschlossen 
werden. Anschließend übernimmt das Heiz-
mobil als voll funktionsfähige und kompakte 
Heizung die Funktionen der fest verbauten 
Heizanlage. So kann für eine reibungslose 
und zuverlässige Wärmeversorgung gesorgt 
werden.

Die gelben Notheizungen gibt es in verschie- 
denen Ausführungen. Generell unterscheiden  
sie sich durch zwei Faktoren: Der erste 
Punkt ist die Heizleistung, die je nach Modell 
von 3 bis 40 kW reichen kann. Der zweite 
Aspekt ist die Brauchwasserzubereitung. 

Der Markt für Dusch-WCs wächst weiter  
stark. Die komfortable und hygienische 
Lösung setzt sich immer mehr gegen ein 
klassisches WC durch. Und so werden auch 
in Deutschland immer mehr Dusch-WCs 
verbaut. 

Das sanibel 30001 Dusch-WC ermöglicht 
ein neues Frische-Gefühl durch die Kombi-
nation aus WC und Bidet. Die innovativen 
Funktionen des Dusch-WC tragen zu höchs-
ter Hygiene und Reinheit bei – abgestimmt 
auf persönliche Ansprüche der Kunden. Die 
Reinigung mit Wasser ist bei der Intimhygi-
ene sehr viel gründlicher als die herkömm-
liche nur mit Papier. Ein elegantes Design 
in weichen Formen rundet das Dusch-WC 
harmonisch ab.

Das Elektroheizmobil für Prof is von mobiheat 
Versorgen Sie Ihre Kunden mit nur wenigen Handgriffen wieder mit Heizwärme  
und Warmwasser.

100 Euro Einbaukosten geschenkt –
mit der Cashback-Aktion für das sanibel 3001 Dusch-WC

Es gibt in der yellow line Heizmobile, die 
zusätzlich zur Brauchwasserbereitung ein- 
gesetzt werden können.

Zuverlässige Estrichtrocknung mit einem 
Elektroheizmobil
Die Elektroheizmobile sind außerdem ideal 
zur Estrichtrocknung geeignet. Dazu wer-
den sie einfach an die bestehenden Fußbo-
denheizungsrohre angeschlossen. Diese sind 
jeweils unter der Estrichfläche verlegt, die 
getrocknet werden soll. Anschließend kann 
der frisch verlegte Estrich normgerecht auf-
geheizt werden. So besteht keine Gefahr, 
dass bei normalen Heizbetrieb der Estrich 
reißt, wenn die Fußbodenheizung genutzt 
wird. Somit ist auch der darauf aufgebrachte 
Bodenbelag vor Rissen geschützt.

Das Belegreifheizen kann durch voreinge-
stellte oder individuelle Aufheizprogramme 
gesteuert werden. So sind alle Schritte beim 
Funktionsheizen jederzeit nachvollziehbar. 
Verfügbar ist zum Beispiel auch das Standard- 
programm nach DIN EN 1264-4. Die ein-
zelnen Programme können zudem in der 

mobiheat smart App überwacht werden. 
Die App kann dabei ganz einfach über den 
Browser auf Smartphone, Tablet und Desk-
top genutzt werden.
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SERVICE

Die Aktion ist noch 

bis zum 31. Dezem-

ber 2021 gültig!

SERVICE

Die Elektroheizmobile sind bei der  

WIEDEMANN-Gruppe auf Lager.

So einfach funktioniert die 
Cashback-Aktion für das 
Dusch-WC:

1

2

3

Ihr Kunde entscheidet sich für 
den Kauf eines sanibel 3001 
Dusch-WC.

Sie bauen das WC für den  
Kunden ein.

Der Kunde registriert sich  
unter www.sanibel.de/aktuelles/
cashback-aktion-dusch-wcs und 
reicht online eine Rechnungskopie 
des WCs unter Aufführung der 

Einbaukosten ein. 

Er bekommt im An- 
schluss Einbaukosten  
in Höhe von 100 Euro 
auf sein Konto  
erstattet.

© Markus Spiske/Unsplash

Wärmepumpen sind weiterhin in aller Munde, doch die Technik  
ist häufig komplex und die Möglichkeiten sind vielfältig. Die  
WIEDEMANN-Gruppe hat auf die gestiegene Nachfrage und den 
damit verbundenen Rückfragen mit einem Expertenteam sowie  
einer eigens für das Fachhandwerk konzipierten Unterlage reagiert. 
Das Expertenteam Wärmeerzeugung haben wir Ihnen bereits in  
der letzten Ausgabe der PartnerPost vorgestellt. 

Wärmepumpen leicht erklär t –
unsere Webinare mit den Experten

Die umfangreiche Unterlage „Der Experte – Wärmeerzeugung“ 
wurde mit Beteiligung namhafter Hersteller eigens für die Bedürfnisse 
des Fachhandwerks erstellt. Sie bietet neben allgemeinen Informati-
onen rund um die Funktionsweisen und Arten von Wärmepumpen 
auch optimal zusammengestellte Pakete von präferierten Herstellern 
in einer übersichtlichen Darstellung. Alle vorgestellten Pakete sind 
sofort ab Lager bei der WIEDEMANN-Gruppe lieferbar. Die  

Unterlage können Sie unter 
expertenteamheizung@ 
wiedemann.de anfordern. 

Unterstützend hierzu wurden 
vier Webinare durchgeführt, 
bei denen ein Experte seitens 
der WIEDEMANN-Gruppe 
das Konzept und die Pakete 
anhand der Produkte von 
WOLF, DAIKIN, Vaillant und 
BOSCH erklärte. 

SERVICE

Alle vier Webinare wurden aufgezeichnet.  

Bei Interesse an einer Aufzeichnung wen- 

den Sie sich bitte an unser Exper tenteam  

Wärmeerzeugung unter :  

expertenteamheizung@wiedemann.de .

Bei den Webinaren haben die Teilnehmer 
Informationen rund um folgende Inhalte  
vermittelt bekommen: 

·	Vorstellung der aktuellen Zahlen zu  
verkauften Wärmepumpen sowie zwei  
mögliche Zukunftsszenarien

·	Vorstellung des Aufbaus der Unterlage  
„Der Experte“

·	Aufzeigen der spezifischen Wärmepumpen- 
Technologie am Beispiel eines Herstellers

·	Produktvorstellungen und Erklärung der  
verschiedenen Paketmöglichkeiten

·	Anforderungen an den Aufstellungsort einer 
Wärmepumpe

·	Thema Lautstärke – Was gibt es zu beachten?

·	Anschlüsse – Hydraulik- und Elektro- 
leitungen im Überblick

·	hybride Lösungen

·	Produkterweiterungen zum Beispiel  
durch Photovoltaik

www.sanibel.de/aktuelles/cashback-aktion-dusch-wc
www.sanibel.de/aktuelles/cashback-aktion-dusch-wc
expertenteamheizung@
wiedemann.de
expertenteamheizung@
wiedemann.de


Sebastian Becker, Geschäftsführer Vertrieb der WIEDEMANN- 
Gruppe über das hybride Format: 

„Wir freuen uns, dass wir unser rein digitales Format 
aus dem letzten Jahr zu einer hybriden Veranstaltung  
weiterentwickeln konnten. Bei unseren digitalen 
Messeständen konnten wir unseren Kunden in die-
sem Jahr ein noch umfangreicheres Besuchererlebnis 
bieten. Die Präsenzmessestände an unseren Haupt-
standorten wurden durch regelmäßige Live-Schaltun-
gen mit in das umfangreiche Programm eingebunden 
und rundeten die Veranstaltung ab.“

Nach der erfolgreichen VIEW 2020 war eines recht schnell klar: 
Wir machen weiter! Und so wurden bereits im Frühjahr neue Pläne 
geschmiedet, wie das Format mit der Aussicht auf kleinere Präsenz- 
Veranstaltungen für die Kunden der WIEDMANN-Gruppe erweitert  
werden kann. Die Antwort kam schnell: Eine hybride Veranstaltung 
sollte es sein, bei der die Kunden sowohl virtuell Informationen 
erhalten als auch kleinere Präsenzmessen an den vier Hauptstand-
orten der WIEDEMANN-Gruppe besuchen können.

Der Clou in diesem Jahr: Durch eine Live-Schaltung zu den Her-
stellern an die vier verschiedenen Standorte konnten diese ihre 
Produkte auch dem digital anwesenden Publikum präsentieren und 
erläutern. Zeitgleich konnten aber auch die Besucher der Präsenz-
messe an Bildschirmen das digitale Unterhaltungs- und Informati-
onsprogramm der VIEW 2021 live mitverfolgen. 

Pulled Pork Burger, kalte Getränke und konstruktive Gespräche bei 
den Präsenzmessen 
Auch die Gäste der Präsenzmessen an den Hauptstandorten in 
Sarstedt, Siek, Burg und Berlin konnten sich auf den direkten  
Austausch mit den Herstellern freuen und neue Produkte kennen-
lernen. Zudem wurde für das leibliche Wohl gesorgt – mit frisch 
zubereiteten Burgern und kalten Getränken.
 Das Informations- und Unterhaltungsprogramm: abwechslungsreich 

und vielschichtig 
Neben den zahlreichen online- und offline-Möglichkeiten spielte  
das Live-Programm eine wichtige Rolle. Moderator Thorsten 
Moortz führte wie bereits im letzten Jahr durch den Tag. Und wer 
dachte, dass es sich hierbei nur um Einspieler und Live-Schaltungen  
handelt, hat weit gefehlt – neben beispielsweise exklusiven Präsen- 
tationen wie der Duschfläche Superplan Zero vom Hersteller  
KALDEWEI gab es auch eine live aus dem Studio übertragene  
Podiumsdiskussion zum Thema Wärmeerzeugung mit Experten der 
WIEDEMANN-Gruppe sowie Vertretern von BOSCH. Themati-
siert wurden unter anderem das Thema Energiemanagement, die 
Einsatzmöglichkeiten und Zukunftsfähigkeit von Wärmepumpen und 
auch die Rolle des Fachhandwerks im Rahmen der Energiewende. 
Einen Auszug aus der Diskussion finden Sie hier in der Ausgabe der 
PartnerPost auf den Seiten 10 bis 11. 

Hand in Hand für den guten Zweck – auch die Auszubildenden 
waren Teil der VIEW 2021
„Nur gemeinsam sind wir stark“: Unter diesem Motto traten die 
Auszubildenden auch in diesem Jahr wieder zu einer Challenge an. 
Sie konnten sich selbstständig ein Projekt aussuchen und sind dabei 
auf die Aktion „Helping Hands“ gestoßen. 

Die VIEW 2021 – dieses Jahr in einer Sommer-Edition!

Wie kann sich die digitale VIEW aus dem vergangenen Jahr noch weiterentwickeln? Die Antwort war die hybride 
Veranstaltung VIEW 2021 am 9. September mit gleich vier Präsenzmessen, einem virtuellen Garten und zahlreichen 
Austauschmöglichkeiten. Und das alles zur gleichen Zeit an nur einem Tag! 

„Wir sind im Garten“ – Neue Ausblicke für die digitalen Besucher 
der VIEW 2021 
Während die digitale Veranstaltung im vergangenen Jahr noch im  
virtuellen VIEW-Haus stattgefunden hat, ist die VIEW 2021 in diesem 
Jahr als Sommer-Edition in einen virtuellen Garten umgezogen. Die 
Besucherinnen und Besucher konnten auf einer Sommerterrasse oder 
in der VIEW Garten-Lounge mit den Herstellern, Mitarbeitern der 
WIEDEMANN-Gruppe oder auch anderen Kunden per (Video-)
Chat in den Austausch treten. Ein besonderes Highlight waren die 
Messe-Pavillons im virtuellen Garten, die den Besuchern  mit zahl-
reichen Informationen, Broschüren, Videos, Chat-Funktionen und 
Produktneuheiten aufwarteten. 

Neben den Produkten spielten auch die Dienstleistungen eine wich-
tige Rolle. Besucher konnten beispielsweise anhand eines virtuellen 
Rundganges eine Ausstellung kennenlernen oder mithilfe von Webi-
naren mehr über die digitalen Dienste erfahren. Darüber hinaus gab 
es zahlreiche Informationseinspieler, die über zentrale Themen wie 
den Großhandelsverbund HBG, den WIEDEMANN-Homepageservice 
oder auch Social Media im Handwerk informierten. 

Das Ziel von „Helping Hands-berlin“ ist, Verantwortung für das 
eigene Handeln und Respekt gegenüber anderen zu entwickeln. Die 
Auszubildenden haben bei der Organisation vier Bausätze für Hand-
prothesen bestellt. Diese mussten gemeinsam in kleinen Teams auf 
Zeit zusammengebaut werden. Die vier Teams bestanden jeweils 
aus zwei Auszubildenden aus der WIEDEMANN-Gruppe zusammen 
mit zwei Auszubildenden aus dem Fachhandwerk. Die Challenge 
wurde live für alle Besucher übertragen und nach einem spannen-
den Finale konnte sich das Auszubildenden-Team aus Burg knapp 
als Gewinner durchsetzen. Die fertigen Handprothesen wurden 
im Anschluss an Menschen in Entwicklungsländern gespendet und 
die Auszubildenden des Gewinner-Teams konnten sich über einen 
Gutschein für einen gemeinsamen Ausflug in den Heidepark Soltau 
freuen. 

Louisa Dangela und Sebastian Becker 
begrüßen gemeinsam die Gäste im  
virtuellen Garten der VIEW.

Gut gestärkt für informative Gespräche und den Austausch mit den Herstel-
lern – die Besucher der Präsenzmessen freuten sich über Pulled Pork Burger 
mit frischen Kartoffelspalten.

Zahlreiche Informationen und Produkt-Demonstrationen gab es aber auch 
an den Ständen der Präsenzmessen – hier erklärt ein Mitarbeiter von TOTO 
den Besuchern der Messe bei WESEMEYER in Siek die neusten Trends und 
Empfehlungen.

Mit vollem Einsatz dabei – die Auszubildenden 
bei Peter HELLMICH haben bei der diesjährigen 
Azubi-Challenge fleißig getüftelt und gebaut. 
Durch eine Live-Schaltung konnten sowohl die 
Besucher der digitalen als auch der Präsenz-
messe die Challenge mitverfolgen.

Die Messe-Pavillons hatten in diesem Jahr wieder viel zu bieten: Neben der Möglichkeit des direkten Austausches via Chat,  
konnten sich die Besucherinnen und Besucher Infomaterial herunterladen, Videos anschauen oder sich direkt Angebote sichern.

Auch wenn es am Ende nur für den zweiten Platz gereicht hat: Die Auszubilden-
den von WESEMEYER und aus dem Fachhandwerk freuten sich über ihren Platz 
auf dem Siegertreppchen. Alle Teilnehmer der Challenge bekamen im Anschluss 
als Dankeschön eine Powerbank geschenkt.

Der Best of SHK Award 2021 – Wir haben gewonnen!

Mitten in den Vorbereitungen für unsere VIEW 2021 hat uns ein 
kleines Paket mit großem Inhalt erreicht – eine Urkunde kam 
beim Auspacken zum Vorschein und verriet, dass es Grund zur 
Freude gibt …

Die Leser der Fachzeitschrift SI-SHK haben abgestimmt und 
unser digitales Event VIEW 2020 in der Kategorie Handel auf 
den dritten Platz gewählt! Jedes Jahr haben die Leserinnen und 
Leser die Möglichkeit, für Produkte und Marketingkonzepte in 
unterschiedlichen 
Kategorien abzu-
stimmen. Wir freuen 
uns sehr über die 
Auszeichnung und 
sind hochmotiviert, 
auch mit unserer 
VIEW 2021 wieder 
einen Platz auf dem 
Siegertreppchen zu 
erreichen!
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V I EW 2021– Po d i u m s d i s k u s s i o n

Thorsten Moortz: Herzlich Willkommen 
zu unserer Podiumsdiskussion! Wir haben 
die Hersteller und den Großhandel hier vor 
Ort. Da werde ich natürlich auch nachboh-
ren und provokante Fragen stellen. Da fange 
ich gleich mal mit Herrn Becker an. Es ist 
schön, wenn der Großhandel alles unter-
stützt, die Industrie auch mit einsteigt und 
alles zusammen kombiniert und erweitert 
wird. Wofür wird dann noch der Anlagen-
mechaniker gebraucht? 

Sebastian Becker: Zukunftsthesen sind 
das eine. Realität und die Ist-Situation das 
andere. Stand heute ist unsere Ausrichtung 
voll und ganz auf das Fachhandwerk SHK 
gerichtet. Wenn wir über das Thema Ener-
giewende sprechen, sind wir in der Viel-
schichtigkeit unterwegs. Wir haben sowohl 
das Thema fossile Energien und Brenn-
stoffe aber auch die Energiewende, wenn 
wir von der politischen Diskussion über die 
CO2-Reduktion sprechen. Wir reden nicht 
nur über den Wärmeerzeuger, bei dem wir 
in diesem Jahr besonders den Fokus auf die 
Wärmpumpe legen, sondern eben auch über 
die Komplexität einer Anlage. Diese besteht 
eben nicht nur aus dem Wärmeerzeuger, 
sondern auch aus vielen Komponenten, 
die dazu gehören. Gleichzeitig haben wir 
momentan eine hervorragende Grund- 
situation, was die staatliche Förderung 
betrifft. 

Thorsten Moortz: Das Heizungsjahr 2021 
ist also erfolgreich?!

Sebastian Becker: Definitiv!

Thorsten Moortz: Ist das nur der Förde-
rung geschuldet?

Sebastian Becker: Es ist auf jeden Fall ein 
maßgeblicher Treiber. Wir haben aber auch 
durch die Coronapandemie gelernt, dass 
das Thema Cocooning also „Eigenheim“ ein 
immer größeres und wichtigeres Thema 
geworden ist. Wie gestalten sich in der 
Zukunft eigentlich meine Energiekosten? 

„Die Energiewende gestaltet das Fachhandwerk“
Sie haben die Diskussion verpasst? Kein Problem, wir haben Ihnen Auszüge aus dem Gespräch mit unseren Experten 
Sebastian Becker, Geschäftsführer Vertrieb der WIEDEMANN-Gruppe, Thomas Heiser, Geschäftsführer der WTB, 
Artur Denk, Produktmanager für den Fachbereich Wärmeerzeugung bei der WIEDEMANN-Gruppe, Christian Kilb 
und Andre Siegel, Mitarbeiter Vertrieb bei BOSCH sowie unserem Moderator Thorsten Moortz zusammengestellt.

Wie betreibe ich meine eigene Energie-
zentrale in der Zukunft? Das sind zentrale 
Fragen. 

Thorsten Moortz: Als Geschäftsführer 
Vertrieb der WIEDEMANN-Gruppe haben 
Sie ja auch einen eher globalen Blick auf  
das Thema. Ist das Thema Wärmepumpe 
bei Ihnen intern auch ein Fokusthema  
oder betrachten Sie alle Technologien  
paritätisch nebeneinander? Wo geht die 
Richtung hin?

Sebastian Becker: Grundsätzlich muss man 
eines vorwegsagen: Ein Großhandel wie 
wir kann nicht ohne die Heizung. Wir sind 
sowohl im Bestand als auch in der Zukunft 
unterwegs. Wenn wir uns Geschossbauten  
und Sanierung anschauen, dann ist die 
Wärmepumpe heute häufig noch nicht die 
richtige Alternative. Das wird sich zwar in 
der Zukunft ändern, ist aber heute noch 
nicht aktuell. Bei Neubauten hingegen sieht 
das schon wieder anders aus – hier ist die 
Wärmepumpe auf jeden Fall klar im Fokus. 

Thorsten Moortz: … und hier spielt ja 
auch die WIEDEMANN Technik und Bera-
tung (WTB) eine wichtige Rolle. Herr Hei-
ser, Sie unterstützen die Kunden in diesem 
Bereich stark. Wo sehen Sie die Tendenzen? 
Wie sind Ihre Erfahrungen? 

Thomas Heiser: Ich stimme Herrn Becker 
zu. Eine Technologie alleine ist nicht ausrei-
chend. Im Neubau wird tatsächlich fast aus-
schließlich über Wärmepumpen gesprochen. 
Die bereits angesprochene Förderthematik 
hat dazu geführt, dass die Nachfrage noch 
weiter gestiegen ist. Parallel beobachten wir 
aber auch, dass neben dem Förderthema 
das Umweltbewusstsein bei den Kunden 
immer mehr steigt und eine zentrale Rolle 
spielt. 

Thorsten Moortz: Stellen wir fossile 
Brennstoffe und elektrische Lösungen  
mal gegenüber. Was ist hier der Trend?  
Bei Bosch ist das ein wichtiges Thema.  

Thorsten Moortz: Herr Heiser, Sie sind 
ähnlich unterwegs. Sehen Sie auch die  
Problematik bei dem Abstimmen der  
Komponenten? 

Thomas Heiser: Ja, das auf jeden Fall.  
Und es kommt noch ein weiterer Punkt 
hinzu: Durch die Technik werden  
größere Aufstellräume benötigt und  
es gibt mehr Pufferung. Diese Info ist  
sehr wichtig, aber kommt meistens nicht  
bei dem Bauherrn oder Architekten bei  
der Planung an. Zudem spielt auch die 
Anforderung über den Bauantrag eine 
wesentliche Rolle sowie der Energie- 
berater. Wir bekommen Vorgaben und  
sind getrieben bezüglich der Förderanträge.  
Hier wird natürlich auch festgelegt, wie 
hoch der Anteil an alternativen Energien 
sein kann. 

Thorsten Moortz: Und trotzdem gibt es ja 
noch Menschen, die Vorbehalte gegenüber 
Wärmepumpentechnologien haben. Wie 
sehen da Ihre Erfahrungen aus Herr Siegel?

Andre Siegel: Klar, Vorbehalte gibt es. 
Aber diese nehmen tatsächlich monatsweise 
ab. Wir sehen ganz deutlich: Die Anfragen 
nach Wärmepumpen sind im vergangenem 
Jahr ganz massiv gestiegen. Das freut uns 
sehr, denn gerade in puncto Gebäude- 
energiemanagement kann man mit einer 
Wärmepumpe am meisten rausholen. 

Thorsten Moortz: Herr Denk, Sie sind  
im Hause WIEDEMANN für das Thema 
Wärmerzeugung zuständig. Was machen 
Sie, um die Vorbehalte abzubauen? 

Artur Denk: Auch wir haben natürlich auf 
die stark angestiegene Nachfrage reagiert 
und uns gefragt, wie wir die Vorbehalte und 
Fragen abbauen können. Unsere Antwort 
darauf ist zum einen unser neues Experten-
team Wärmeerzeugung. Das Team besteht 
aktuell aus 12 Mitarbeiterinnen und Mit-
arbeiter der WIEDEMANN-Gruppe, die 
bereits heute im operativen Tagesgeschäft 
der Heizung und damit auch Wärmepumpen 
unterwegs sind und sich bestens auskennen.  
Diese Kollegen haben wir noch einmal 
intensiv geschult. Der Fachhandwerker hat 
so einen Ansprechpartner, an den er sich 
mit seinen Fragen wenden kann. Zum ande-
ren haben wir noch eine Unterlage eigens  
für das Fachhandwerk konzipiert. Hier 
haben wir einfach und übersichtlich die 
Funktionen dargestellt und ganze Pakete 
geschnürt. Diese sind auch alle am Lager  
der WIEDEMANN-Gruppe verfügbar. 

Thorsten Moortz: Wärmepumpen sind 
für das hier und jetzt und die Zukunft ein 
wichtiges Thema. Aber wie sieht es denn 
mit Photovoltaik und Solar-Thermie aus? 
Braucht es die noch? Auch in Kombination 
mit Wärmepumpen?

Andre Siegel: Solar-Thermie ist nach wie 
vor noch ein Bestandteil, wird aber durch 

Wir haben im Vorgespräch schon gehört, 
dass Sie das bauvorgabe-spezifisch planen. 
Es wird also nicht eine Technologie gesamt-
haft übergestülpt, sondern stark auf das 
individuelle Bauvorhaben geschaut. Gibt es 
da einen Richtungsstreit oder eine Kombi-
nation aus Technologien?  

Christian Kilb: Von einem Richtungsstreit 
kann man da nicht sprechen. Es geht viel-
mehr um das individuelle Objekt. Da muss 
man sich dann die Frage stellen „Was sind 
die Möglichkeiten und welches Nutzerver-
halten liegt vor?“ Die individuellen Bedürf-
nisse stehen klar im Vordergrund. 

Photovoltaik etwas geschmälert. Denn 
bei der Wärmepumpe ist ja der Strom das 
Maß der Dinge. Nichtsdestotrotz haben 
Solarthermie-Geräte natürlich noch ihre 
Bewandtnis insbesondere in Mehrfamilien-
häusern mit fossilen Brennstoffen. 

Thorsten Moortz: Wenn wir jetzt noch 
einmal eine Ebene höher schauen – wenn 
ich in dem Markt unterwegs sein möchte, 
nicht nur auf Großhandelsseite, sondern auf 
der Seite des Fachhandwerkers. Was ist da 
wichtig? 

Sebastian Becker: Ich bin der festen Über- 
zeugung, dass diese Frage nicht nur an den 
Fachhandwerker, sondern gleichermaßen 
auch an uns zu richten ist. Was für mich an 
oberster Stelle steht, ist der Nutzen. Also 
ganz konkret: Welche Lösung präsentieren 
wir, um das Bedürfnis zu befriedigen und 
dem Kunden – sowohl unserem Fachhand-
werker als auch er seinen Kunden – einen 
Nutzen aufzuzeigen? Wenn wir diese Dis-
kussion in dieser Form führen, dann sind 
wir zielgerichtet unterwegs. Dann doku-
mentieren wir gemeinschaftlich eine Kom-
petenz in diesem Segment, weil wir nicht 
nur einen kleinen Teil betrachten, sondern 
die gesamte Bandbreite und auch in der 
Lage sind, diese Themen benutzerorientiert 
einzusetzen. 

Ich muss da noch einen kleinen Bogen 
machen. Wenn wir heute sagen „Die Energie- 
wende gestaltet das Fachhandwerk“ dann 
kommen wir dem Leitsatz „Handwerk hat 
goldenen Boden“ sehr nahe. Und damit 
sind wir dann wieder bei der Lobbyarbeit: 
Wie attraktiv ist dieses Berufsbild? Ich bin 
überzeugt davon, es ist hochgradig attrak-
tiv, gerade für junge Leute. Egal, ob sie das 
Abitur haben oder einen anderen Schulab-
schluss – es ist für alle interessant. Und die 
Zukunftsfähigkeit dieses Berufes ist definitiv 
gegeben, wenn wir uns mit dem Nutzen aus-
einandersetzen. 

Thorsten Moortz: Herzlichen Dank an Sie 
alle für Ihre Teilnahme und den Austausch!

Thorsten Moortz: Wo sehen Sie die größ-
ten Schwierigkeiten bei der Wärmepumpen- 
Technologie. Sie sind ja doch recht komplex. 
Wo helfen Sie und wie?

Christian Kilb: Wir sind in allen Regio- 
nen vertreten und unterstützen die  
Fachhandwerker direkt, aber auch das 
gesamte Bauvorhaben. Die größten  
Schwierigkeiten sind dabei das Auslegen, 
die Klärung der Frage, wie die Technolo-
gien zusammenarbeiten und natürlich das 
Förderthema. Dort gibt es stetig Änderun-
gen, keiner ist zu 100 Prozent wasserfest 
unterwegs. 

Thorsten Moortz: Die Kombination ver-
schiedener Technologien ist ein wichtiges 
Thema – gerade bei Bestandsbauten. Da 
kommt schnell die Frage auf, ob das noch 
effizient ist? 

Christian Kilb: Wir sind gerade mit unseren 
Hybrid-Geräten sehr erfolgreich unter-
wegs und bekommen zahlreiche Anfragen. 
Das muss man sich dann so vorstellen: Die 
Wärmepumpe deckt den Grundbedarf ab 
und für die Spitzen kommt ergänzend ein 
Gasgerät zum Einsatz. Gerade in der Sanie-
rung, wo Gasgeräte bereits vorrätig sind, ist 
das eine gute Lösung. 

Wie sieht die Wärmeerzeugung der Zukunft aus? Die Ex- 
perten diskutierten unter anderem über Chancen, Potenziale 
und Anwendungsbereiche für verschiedene Wärmeerzeuger. 

v.l.n.r.: Thorsten Moortz mit Christian Kilb, Artur Denk 
und Andre Siegel
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Unsere Experten diskutierten während der VIEW 2021 live über die Wärme- 
erzeuger der Zukunft. Dabei kamen auch Themen wie Energiemanagement, die 
Einsatzmöglichkeiten und Zukunftsfähigkeit von Wärmepumpen sowie die Rolle 
des Fachhandwerks im Rahmen der Energiewende zur Sprache und wurden aus 
verschiedenen Perspektiven diskutiert. 
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„Handfeste Ergebnisse bringen Handwerker weiter!“

Die deutschlandweite Markengarantie
Profitieren auch Sie von der 5 Jahre sanibel-Garantie – jetzt noch einfacher!

Sie sind der Profi! Weiß das auch das Internet?

Wir stellen häufig fest, dass Unterlagen  
zu kompliziert sind oder es an der Durch-
setzung der Spielregeln hapert: Ob einfacher 
Stundenzettel oder komplexes Formular zur 
Heizungsplanung – Unterlagen, Checklisten 
und Anleitungen sind für Mitarbeiterinnen 
und Mitarbeiter häufig schwer zugänglich 
und werden daher kaum genutzt. 

Sie haben Ihrem Kunden vor noch gar nicht 
langer Zeit ein sanibel oder comfort by sani-
bel Produkt eingebaut und müssen dieses 
aufgrund einer Störung oder eines Defektes 
kurzfristig auswechseln? Mit der Marken- 
garantie von sanibel ist das kein Problem!

Was steckt hinter der Markengarantie?
Handelt es sich um ein sanibel oder comfort 
by sanibel Produkt, welches mit dem 5 Jahre- 
Siegel gekennzeichnet ist, erhalten Sie für 
jeden angezeigten Reklamationsfall unverzüg-
lich und kostenlos ein Ersatzprodukt – ohne 
sachliche Prüfung und das bis zu fünf Jahre 
nach der Montage des Produktes. 

Zusätzlich können Sie nach der Reparatur 
eine Austauschrechnung gemäß branchen- 
üblicher Erfahrungswerte ausstellen. Diese 
wird im Anschluss schnell und ohne büro- 
kratischen Aufwand von uns beglichen. 

Die LSH entwickelt digitale Formulare für Handwerksbetriebe, damit die Ab- 
läufe reibungsloser funktionieren. Die auf den betrieblichen Bedarf ausgerichte-
ten Formulare können Mitglieder in Kürze direkt über die LSH in Auftrag geben.

Geschäftsführer der LSH. „Seien es Stunden- 
zettel, Baustellendokumentation, Bestellun-
gen. Manches war im Laufe der Zeit veral-
tet.“ Die neuen, digitalen Formulare bein-
halten den aktuellen Stand – im „Look and 
Feel“ des Hauses. Genau solch ein Angebot 
wird es bald für jedes LSH-Mitglied geben. 
Diese Dienstleistung kann man dann direkt 
bei dem Team der LSH abrufen.

Wir sammeln aktuell die Basis-Unterlagen 
der Mitglieder und fokussieren uns auf die 
wichtigsten und am häufigsten benutzten 
Formulare. Diese kommen in den Formular-
pool. Wir sind überzeugt, dass die Zusam-
menarbeit innerhalb der Branche mehr bringt 
als Konkurrenzdenken. Durch systematisch 
aufgebaute elektronische Kontaktformulare 
kann man die Verkaufsprozesse beschleuni-
gen und sie besser dokumentieren. Auch die 
Qualität der Arbeiten verbessert sich und die 
Kundenzufriedenheit steigt.  

© krakenimages/Unsplash

Wenn die Formularsammlung der LSH 
steht, wird es für jeden Betrieb möglich 
sein, diese digitalen Unterlagen in ein eige-
nes System zu übernehmen: Mit eigenem 
Logo und angepassten Formularfeldern.
Wenn Sie weitere Informationen benötigen, 
kontaktieren Sie uns gerne. 

Anlässlich eines Projektes bei der Firma 
Blomenkamp Heizung-Sanitär aus Bad Essen 
ergab sich die Idee, ein digitales Formular-
tool für alle LSH-Mitglieder zu entwickeln. 
Die Mitarbeitenden in dem Unternehmen 
arbeiten bereits mit Tablets auf den Bau-
stellen. „Es gab ja schon Formulare, aber 
keine beschreibbaren“, so Claus Stegmann, 

Der Materialersatz gilt für über 10.000 sani-
bel und comfort by sanibel Artikel, die im 
WIEDEMANN ONLINE-Shop entsprechend 

mit dem sanibel Garantie-Siegel gekennzeich-
net sind. Diese sind zu 80 Prozent an allen 
HBG-Lagern vorrätig. Das bedeutet für Sie, 
dass die Austauschlieferung oder die Abho-
lung meistens sofort und ohne großen Auf-
wand erfolgen können.

12 13| Par tnerPost 3–2021 Par tnerPost 3–2021 |

Dienstleistungen | Marketing Dienstleistungen | Marketing

KONTAKT

LSH – Leistungsgemeinschaft  

SANITÄR-HEIZUNG GmbH

Telefon:	05066 9019-0, info@lsh.de, www.lsh.de

So einfach funktioniert es:

1

2

3

Wenn Sie ein sanibel oder comfort 
by sanibel Produkt austauschen  
müssen, suchen Sie dazu einfach die 
Vorgangsnummer heraus, mit der wir 
Ihnen das Produkt geliefert haben 
und kündigen Sie die Reklamation 
(zum Beispiel telefonisch) bei Ihrem 
Ansprechpartner im Innen- oder 
Außendienst an. 

Sie erhalten eine Austauschlieferung 
oder können das benötigte Material 
an einem HBG-Lager deutschland-
weit abholen. 

Nach dem Austausch stellen Sie mit 
Ihrer Vorgangsnummer eine Aus-
tauschrechnung aus. Wir begleichen 
diese schnell und unbürokratisch.

Unsere Idee – digitale LSH-Formulare: 

„Zusammen kommt man weiter  
als allein.“

Sie wissen: Ein professioneller Internet- 
auftritt ist wichtiger als je zuvor, denn er 
spiegelt die Professionalität Ihrer Arbeit 
wider. Doch was genau bedeutet das eigent-
lich? Was ist der Unterschied zwischen einer 
normalen Homepage und einer professio- 
nellen Website? 

Der erste Eindruck zählt
Natürlich! Eine Internetseite braucht ein 
modernes Erscheinungsbild, tolle Bilder und 
ein attraktives Design. Aber fast genauso 
wichtig ist, dass sie gut für Besucher zu 
bedienen ist und das sowohl am Computer 
als auch am Tablet oder insbesondere vom 
Smartphone.

Professionelle Websites verfügen über  
ein sogenanntes Responsive Design: Die  
Website, ihr Layout und ihre Inhalte, passen 
sich damit an das Ausgabemedium an, sodass 
sie auf allen Endgeräten optimal dargestellt 
wird und zu bedienen ist.

Was brauchen Ihre Kunden?
Potenzielle Kunden suchen nach einem 
Dienstleister, weil sie ein bestimmtes Prob-
lem oder Anliegen haben, bei dem sie  
Hilfe benötigen. Sei es eine komplette Bad- 
sanierung, ein defekter Heizkessel oder der 
Wunsch nach der Umrüstung auf regenera-
tive Energien. 

Eine professionelle Website greift diese 
potenziellen Anliegen auf und setzt sich mit 
ihnen auseinander. Sie bietet Informationen 
und Inspirationen direkt online und zeigt dem 
Besucher damit, dass genau Sie der perfekte 
Umsetzungspartner sind. Sie möchten die 
hochwertige Qualität Ihrer Arbeit zeigen? 
Die Zusammenarbeit mit hochwertigen  
Markenherstellern überzeugt!

Sie kennen sich mit dem aus, was Sie tun. 
Zeigen Sie das auch potenziellen Kunden.
Ein absolutes Muss einer modernen, profes-
sionellen Website sind Online-Tools wie zum 
Beispiel eine Kundendienstanfrage oder ein 
Badkonfigurator, die es einerseits Ihrem Kun-
den so einfach wie möglich machen, Anfragen 
an Sie zu senden oder sich spielerisch einem 
bestimmten Thema zu nähern.

Was wollen Bewerber?
Potenzielle Bewerber suchen nicht explizit  
nach IHNEN, sie suchen in der aktuellen 
Fülle der Jobangebote nach dem besten Job 
bei dem besten Arbeitgeber. Eine pro-
fessionelle Website hilft Ihnen maßgeblich 
dabei, sich genau als dieser zu präsentieren. 
Sie zeigt Sie und ihr Team im besten Licht 
und überzeugt mit modernen und unkom-
plizierten Bewerbungsoptionen direkt 
online.

Und ganz wichtig: Sowohl Kunden als 
auch Bewerber müssen Sie erstmal 
im Internet finden! Die beste Homepage 
bringt nichts, wenn sie nicht bei Google 
gefunden werden kann. Wichtig dafür ist 
wiederum insbesondere, dass Ihre Website 
im Responsive Design erstellt ist, technisch 
einwandfrei und sicher funktioniert und über 
qualitativ hochwertige Inhalte verfügt.

Und was brauchen SIE?
Vor allem eines: Keinen zusätzlichen 
Aufwand! Und genau hier liegt meist der 
Hase im Pfeffer. Denn Website-Anbieter und 
Agenturen gibt es zwar wie Sand am Meer, 
die meisten jedoch kennen sich nicht in Ihrer 
Branche, der SHK-Branche, aus. Das bedeu-
tet viel Aufwand für Sie, denn Sie benötigen 
SHK-Inhalte auf Ihrer Homepage, damit Ihre 
Seite bei Google von Ihren Kunden gut gefun-
den wird. Die SHK-Inhalte müssen Sie dann 
aber selbst beisteuern, wenn sich die Agen-
tur nicht mit der SHK-Branche auskennt. 

Wie also finden Sie den richtigen Dienstleister? 
Wir haben für Sie den WIEDEMANN 
Homepage-Service entwickelt: eine 
Website-Lösung, die Ihnen alles bietet, was 
Sie brauchen, und Ihnen vor allem all das 
abnimmt, was Sie nicht brauchen. 

Dieser Homepage-Service bietet Ihnen ein 
tolles Rundum-sorglos-Paket für Ihre 
perfekte Onlinepräsenz, speziell für 
SHK-Fachhandwerksbetriebe. Mit wenig 
Zeitaufwand erreichen Sie eine zielgruppen-
orientierte Kommunikation und präsentieren 

sich perfekt, ohne dabei Ihr Tagesgeschäft 
vernachlässigen zu müssen.

Stellen Sie sich und Ihr Unternehmen, Ihre 
Leistungen und Ihre Referenzen vor. Wir  
liefern alle notwendigen SHK-Branchen- 
inhalte und halten diese für Sie stets auf  
dem neuesten Stand, zum Beispiel durch 
aktuelle News. Genießen Sie das sichere 
Gefühl, dass Ihre Website und alle Inhalte 
stets rechtssicher sind.

Erhalten Sie jetzt geballte Branchenkompe-
tenz für Ihre Website und profitieren Sie 
zusätzlich von der Homepage, die mehr kann:
·	Google-Auffindbarkeit ohne eigenen Aufwand
·	immer aktuelle Inhalte
·	Rechtssicherheit
·	Kundenbetreuung (persönlicher Ansprech-

partner für alle Fragen rund um Ihre Website)
·	persönliches Infoportal/Kampagnen/ 

Marketingunterstützung
·	Anbindung ieQ-systems SHK an die Branche 

durch Partnerschaft mit WIEDEMANN und 
führenden Herstellern der SHK-Branche

·	Entlastung und Zeitersparnis durch aktiven 
Einsatz von Online-Tools und entsprechen-
der Mailvorlagen u. v. m.

WIEDEMANN Homepage-Service:  
ein exklusives Produkt für Partner der  
WIEDEMANN-Gruppe.

Erfahren Sie jetzt mehr über unseren  
WIEDEMANN Homepage-Service  
unter www.wiedemann.de/digital/ 
homepage-service oder direkt über  
Ihren zuständigen Fachberater im  
Außendienst.

Nutzen Sie den WIEDEMANN Homepage-Service mit einem Rundum- 
sorglos-Paket für Ihre professionelle und zeitgemäße Website.

www.lsh.de
https://www.wiedemann.de/digital/homepage-service
https://www.wiedemann.de/digital/homepage-service
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Arto 
Waschtisch 600 x 470 mm, weiß

komplett nur

299 €
zzgl. ges. MwSt.

3331382

Q4-ANGEBOT 
gültig vom 1.10.2021 – 31.12.2021

Arto AKTIONSPAKET 

Arto
Wand-Tiefspülklosett, DirectFlush
WC-Sitz SoftClosing, Ausladung 530 mm, weiß

GRATIS
2x Tasse 0,3 l
2x Untertasse  
      22 x 17 cm

V & B Porzellanserie: New Wave

HELIOS LUFTREINIGER  
J e t z t  A k t i o n s v o r t e i l  n u t z e n !PETER HELLMICH KG, Seidelbastweg 145, 12357 Berlin 

Tel. 030 3116008-0, Fax 030 3116008-19, zentrale@hellmich.berlin, www.hellmich.berlin

Für  Planer und Betreiber
Hochleistungs-Luftreiniger

Leisestes Gerät  
seiner Klasse!

AirPurif ier max
für Schulen, Kindergärten und Kitas

Clevere Pakete  
von unseren  
Experten für  
Sie zusammengestellt!

SOLAR SPEICHER

WÄRMEPUMPEN

DER EXPERTE
WÄRMEERZEUGUNG
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DIE GEBÄUDEKÖNNER

29227 Celle, Hannoversche Heerstraße 88a, Tel. 05141 88819-0 · 29614 Soltau, Marienburger Damm 2, Tel. 05191 2535 · 30179 Hannover, Industrieweg 28a 
Tel. 0511 899597-0  · 30519 Hannover-Waldheim, Zeißstraße 14, Tel. 0511 9845978-0  · 30827 Garbsen, Hertzstraße 10, Tel. 05131 4612656  · 30890 
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Helfende Hände waren dringend gefragt: Das Team unterstützte mit Materialspenden und half mit jeder Menge Expertise vor Ort. © www.deister-echo.de

Die optimale Badberatung –
analoge und digitale Wege verschmelzen.

Helfende Hände bei der Hochwasserkatastrophe im Sommer –
WIEDEMANN unterstützt die Flutopfer mit Arbeitslohn- und Materialspenden.

Auf die Frage, welche Möglichkeiten der 
Badberatung heute zur Verfügung stehen, 
gibt es schon lange mehr als eine Antwort.

Entscheidend bei der Wahl der Beratungs-
form sind immer die Kundenwünsche, die 
Entfernung sowie Projekt-Termine und ge- 
gebenenfalls die Besonderheiten eines Pro-
jektes. Die zielgerichtete Badberatung kann 
in den Ausstellungen der WIEDEMANN- 
Gruppe, bei Ihrem Kunden vor Ort oder in 
Form einer digitalen Badberatung stattfinden. 

Die Erfahrungen zeigen, dass meist ein Mix 
aus den Angeboten und Optionen gewählt 
wird. Alle Möglichkeiten und Kombinatio-
nen sind denkbar und führen zum Ziel, das 
individuelle und bestmögliche Bad für Ihren 
Kunden zu gestalten. 

Dabei steht nicht das Produkt, sondern 
das stimmige Gesamtkonzept, welches die 
Anforderungen und Wünsche des End- 
kunden erfüllt, im Fokus. Sind es in der 
Gestaltungsidee noch „Platzhalter“ mit 
denen wir arbeiten, so wissen wir, dass wir 
jedes realistische Budget für den Badumbau 
oder Neubau bedienen können. 

Frisch aus dem Druck

Kennen Sie schon unsere Neuen?  
Es gibt wieder frisch erschienene 
Flyer aus unterschiedlichen Produkt- 
und Themenbereichen. Bei Interesse 
sprechen Sie gern Ihren Fachberater 
im Außendienst an!

Nach der Präsentation der Gestaltungsidee 
erfolgt die Auswahl der Produkte. Auch hier 
sind wir wieder hybrid unterwegs, denn die 
Produkte können bei einem Besuch in einer 
Ausstellung oder bei einem virtuellen Aus-
stellungsrundgang begutachtet und ausge-
wählt werden.

Jetzt entdecken – unseren virtuellen  
Ausstellungsrundgang
Gemeinsam haben wir die Möglichkeit, uns 
mit Ihnen und Ihren Kunden digital durch 
die interaktive Ausstellung zu bewegen, 
unabhängig von Öffnungszeiten, standort- 
ungebunden und bequem von zu Hause aus. 
Umfassende Ideen und Gestaltungsvor-
schläge zu den unterschiedlichen Raum-
konzepten werden erlebbar und vielfältige 
Produkte stehen zur Auswahl. Auch beim 
digitalen Ausstellungsrundgang ist ein direk-
ter Vergleich der Produkte möglich, eine 
Vorauswahl kann online getroffen werden 
und Maße können beispielsweise genommen 
werden. Durch das Anklicken der aus- 
gewählten Produkte gelangen Sie zu den 
weiterführenden Produktinformationen 
sowie der Verlinkung zu den Internetseiten 
der Hersteller. 

SERVICE

Auf unserer Homepage er fahren Sie unter www.wiedemann.de/
badausstellungen/badberatung weitere Informationen rund um 

den digitalen Ausstellungsrundgang.

Die Bilder mit unvorstellbaren Wasser- 
massen, zerstörten Gebäuden und verzwei-
felten Gesichtern insbesondere in Nord-
rhein-Westfalen und Rheinland-Pfalz haben 
uns Mitte Juli alle erreicht und mal wieder 
eindrucksvoll bewiesen, wie übermächtig die 
Kraft der Natur ist. Der Wiederaufbau wird 
voraussichtlich noch viele Jahre in Anspruch 
nehmen und so sind die betroffenen Men-
schen noch länger auf Spenden angewiesen. 

Auch die Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter  
bei WIEDEMANN haben sich Gedanken 
gemacht, auf welchen Wegen sie helfen 
können. So entstand die Idee bei dem Team 
der Logistik in Sarstedt, auf einen Teil ihrer 
Überstunden zu verzichten und diese statt-
dessen als Arbeitslohnspende an die betrof-
fenen Menschen in den Hochwassergebieten 
zu entrichten. Auch bei weiteren Fachberei-
chen fand die Aktion schnell Anklang und so 
wurden zahlreiche Überstunden gesammelt.

Barbara Wiedemann begrüßt die Initiative 
und das damit verbundene Engagement sehr 
und hat daher den gespendeten Gesamt- 
betrag aller Mitarbeiterinnen und Mitarbei-
ter aus der WIEDEMANN-Gruppe am Ende 
noch einmal verdoppelt. 

ter bei der Firma Adler, wurden Spenden  
verschiedener örtlicher Heizungs- und  
Sanitärbetriebe gesammelt. Hierfür hat  
sich ein mehrköpfiges Helferteam aus Hei-
zungsbauern zusammengefunden, die die 
Materialspenden im Wert von 7.500 Euro 
gesammelt haben. Anschließend sind sie für 
ein Wochenende in betroffene Regionen 
gefahren und haben die Menschen vor Ort 
mit den Utensilien und ihrer Expertise tat-
kräftig unterstützt.

Wir freuen uns sehr, dass wir insgesamt 
stolze 26.341,92 Euro sammeln konnten,  
die an Aktion Deutschland Hilft e. V., das 
Bündnis deutscher Hilfsorganisationen, 
gespendet wurden.

Neben Geldspenden gab es auch eine wei-
tere Initiative aus der Deister-Region in 
Niedersachsen, bei der WIEDEMANN mit 
Materialspenden gern unterstützte. Unter 
der Koordinierung von Sören Voß, Mitarbei-

Leslie Hayes aus der Logistik in Sarstedt gemeinsam mit Barbara Wiedemann. Bei der Initiative kam ein 
stolzer Betrag für die Opfer der Hochwasserkatastrophe zusammen.
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Können 8 Millionen Menschen denselben Geburtstag haben?
… in Niedersachsen schon, denn das Bundesland wird in diesem Jahr 75 Jahre alt!

Anlässlich dieses Jubiläums hat das Land 
Niedersachsen die Mitmach-Aktion „Nieder- 
sachsenkette“ ins Leben gerufen. Unter  
dem Motto „Ohne dich ist es nicht Nieder- 
sachsen“ waren bis Ende Oktober 2021 alle  
Menschen in Niedersachsen aufgerufen, unter  
www.niedersachsenkette.de ein Bild 
in Willkommenspose hochzuladen und so 
einer digitalen Menschenkette beizutreten. 

Anlässlich des 75. Geburtstages hat Ministerpräsident Stephan Weil insgesamt 22 Bürgerinnen und Bürger für ihre Verdienste um das Land  
und seine Menschen mit der Verleihung des Niedersächsischen Verdienstordens ausgezeichnet. Mit dabei war auch Barbara Wiedemann – 
sie wurde ebenfalls ausgezeichnet und nahm das Niedersächsische Verdienstkreuz 1. Klasse im Galeriegebäude Herrenhausen in Hanno-
ver im Rahmen einer feierlichen Zeremonie entgegen. 

Ausgezeichnet vom Niedersächsischen Ministerpräsidenten Stephan Weil – wir gratulieren!

Ausgezeichnet wurde Barbara Wiedemann neben 
ihrem strukturfördernden Engagement als tradi- 
tionsreicher Arbeitgeber in der Region vor allem für 
ihr jahrelanges Engagement im Bereich der Aus- und 
Fortbildung junger Menschen in vielfältiger Form. 

Zu ihren Aktivitäten zählen beispielsweise ihre 
ehrenamtliche Tätigkeit als Mitglied des Hochschul-
rates der Hochschule für angewandte Wissenschaft 
und Kunst Hildesheim/Holzminden/Göttingen, des-
sen Vorsitz sie von 2007 bis 2016 innehatte. Zudem 
widmet sich Barbara Wiedemann seit fast zehn Jahren 
dem Deutschlandstipendium – sowohl finanziell als 
auch durch die Möglichkeit für Studierende, schon 
während des Studiums Praxiserfahrungen im Unter-
nehmen zu sammeln. 

Zu dem Foto konnten die Teilnehmerinnen 
und Teilnehmer optional über ein State- 
ment mitteilen, warum Sie für Niedersach-
sen unverzichtbar sind. 

Und da WIEDEMANN Sarstedt als tradi-
tionsreiches Familienunternehmen schon 
mehr als 75 Jahre in der Region fest verwur-
zelt ist, war es selbstverständlich, dass auch 

unsere Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter in 
Sarstedt Teil der digitalen Menschenkette 
wurden. 

An der Aktion haben insgesamt über  
2.600 Niedersachsen teilgenommen und 
zusammen eine Menschenkette von mehr 
als 4,7 Kilometern gebildet – eine tolle  
Leistung!

Wenn die Ausbildungsmesse direkt in 

das Klassenzimmer kommt 
WESEMEYER nimmt an einer digitalen  
Berufsorientierungsmesse teil.

Gemeinsam  
der Umwelt zuliebe

Normalerweise stehen bei den Schülerinnen und Schülern der Hahnheide- 
Schule in Trittau Schulfächer wie Mathe, Deutsch und Englisch auf dem  
Stundenplan. Doch am 1. Oktober war alles ein wenig anders, denn an  
diesem Freitag stand die berufliche Zukunft im Fokus. 

So hatten die Schülerinnen und Schüler an diesem Vormittag die Möglichkeit, 
unter Anleitung der Berufsorientierungslehrerinnen und -lehrer, an der digita-
len Berufsorientierungsmesse teilzunehmen und sich über ihre Chancen nach 
der Schule zu informieren. 

Ganz bequem per Videochat konnten die Teilnehmer mit den Unternehmen  
in Kontakt treten und sich über die Wege und Möglichkeiten nach der Schule 
informieren. Auch WESEMEYER war mit von der Partie und informierte  
interessierte Schülerinnen und Schüler online über Einstiegsmöglichkeiten, 
beispielsweise mit einem Praktikum oder einer Ausbildung zur Fachkraft  
für Lagerlogistik oder Kauffrau/Kaufmann für Groß- und Außenhandels- 
management.
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OHNE UNS IST ES NICHT NIEDERSACHSEN

Wir möchten Ihnen in dieser und kom-
menden Ausgaben unserer PartnerPost 
einige Projekte und Veränderungen im 
Bereich der Nachhaltigkeit vorstellen – 
starten wir mit dem Fuhrpark.

Für die WIEDEMANN-Gruppe erweitern 
wir unsere Fahrzeugflotte um sechs neue 
E-Sprinter. Diese fahren vollelektrisch, 
sind umweltfreundlich und bestens für 
den Berliner Stadtverkehr geeignet. 

Die neuen E-Sprinter sind lokal emissions-
frei und stoßen keinerlei Abgase ab. Sie 
sind daher auch geruchsneutral – ein  
echter Vorteil in verkehrsbelebten Groß-
städten wie Berlin. Der effiziente Elekt-
roantrieb mit 85 kW sorgt zudem dafür, 
dass der Sprinter zuverlässig, wirtschaft-
lich und flexibel ist. 

Umweltschutz betrifft uns alle und jeder Umweltschutz betrifft uns alle und jeder 
kann sowohl im privaten als auch im kann sowohl im privaten als auch im 
geschäftlichen Umfeld seinen Beitrag leis-geschäftlichen Umfeld seinen Beitrag leis-
ten. Auch bei der WIEDMANN-Gruppe ten. Auch bei der WIEDMANN-Gruppe 
ist Nachhaltigkeit ein wichtiges Thema, ist Nachhaltigkeit ein wichtiges Thema, 
weshalb wir stetig prüfen, wie wir uns in weshalb wir stetig prüfen, wie wir uns in 
den verschiedenen Bereichen der Unter-den verschiedenen Bereichen der Unter-
nehmensgruppe noch besser hierzu auf-nehmensgruppe noch besser hierzu auf-
stellen können. stellen können. 

Barbara Wiedemann zusammen mit Ministerpräsident Stephan Weil bei der Übergabe der Auszeichnung.

Was sind die Vorteile einer digitalen Ausbildungsmesse?

Spätestens seit Beginn der Coronapandemie sind digitale Ausbildungsmessen 
in aller Munde. Sowohl Firmen als auch die zukünftigen Auszubildenden nutzen 
digitale Wege des Informierens und Kennenlernens. Für beide Seiten ergeben 
sich dadurch einige Vorteile:
·	hohe Zeitersparnis: Beide Seiten müssen keine Zeit für An- und Abreise 

einplanen.
·	enorme Flexibilität: Veranstaltungen, die im Internet stattfinden, bieten 

eine enorme Flexibilität. Sowohl das Unternehmen als auch die Teilnehmer 
können von überall aus teilnehmen und müssen nicht vor Ort sein. Gerade 
in Zeiten von Corona ist es zudem ein extremer Vorteil, dass man dem 
Ansprechpartner nur virtuell gegenübersteht.

·	niedrige Hemmschwelle: Manchen Menschen fällt es schwer, bei einer 
Messe selbstbewusst auf einen Stand zuzugehen und ein Gespräch zu begin-
nen. Bei einem Live-Chat ist die Hemmschwelle deutlich niedriger.



Im Jahr 2011 wurde das Deutschland- 
stipendium durch das Bundesministerium 
für Bildung und Forschung initiiert. Seit-
her unterstützt die WIEDEMANN-Gruppe 
das Stipendium in Verbindung mit der 
HAWK-Hochschule für angewandte  
Wissenschaft und Kunst Hildesheim/ 
Holzminden/Göttingen.

Zum Jubiläum in diesem Jahr gab es für  
die langjährige Unterstützung des Program-
mes eine Urkunde, die Daniela Zwicker von 
der HAWK überreichte und von Hendrik 
Wöhle, Regionalvertriebsleiter Mitte bei 
WIEDEMANN, entgegengenommen  
wurde.

Als Unternehmensgruppe möchten wir 
begabten und engagierten Studieren-
den einen erfolgreichen Studienabschluss 
ermöglichen. Im Laufe der vergangenen 
Jahre haben wir als Förderer des Program-
mes viele junge Menschen durch ihr Studium 
begleitet und konnten ihnen neben einer 

Sauberes Wasser ist ein Menschenrecht und 
eines der elementaren Ziele der Vereinten 
Nationen. Auch in Deutschland ist sauberes 
Trinkwasser keine Selbstverständlichkeit. 
Vor allem in leerstehenden Wohneinheiten 
und Krankenhäusern oder Hotels, die saiso- 
nal vollkommen unterschiedliche Auslastun- 
gen haben können, muss ein besonderes 
Augenmerk auf den Erhalt der Trinkwasser- 
hygiene gelegt werden. Deshalb werden 

Das Deutschlandstipendium feier t 10-jähriges Jubiläum
WIEDEMANN unterstützt die nächste Generation der Fach- und Führungskräfte.

Gemeinsam die Trinkwassergüte kommender Generationen erhalten
Viega bietet für Fachhandwerker VDI B Hygieneschulungen an.

finanziellen Unterstützung auch erste Ein-
blicke in unser Unternehmen und den ver-
schiedenen Tätigkeiten ermöglichen – und 
das bietet für beide Seiten viele Vorteile. 
Während die Stipendiaten einen Eindruck 
von der zukünftigen Berufswelt erlan-
gen, bringen sie auch viele neue Ideen und 

Endlich wieder Auspowern
WIEDEMANN sponsort den RBB-Schulcup von Alba Berlin.

Es wurde geschwitzt, geworfen und 
Geschick bewiesen: Nach einer pandemie-
bedingten Pause fand in Berlin erstmals 
wieder der traditionelle WIEDEMANN 
Rollstuhl-Basketball-Schulcup statt. Bei der 
neunten Auflage des beliebten Rollstuhl- 
Basketball-Schulturniers in der Max-Schme-
ling-Halle in Berlin traten am 8. September 
2021 sieben Schulteams gegeneinander an. 
Im Vordergrund stand bei diesem Turnier 
der Spaß an dem Sport. 

Im ersten Teil konnten sich die Teilnehmer 
beim Slalomfahren und Werfen beweisen, 
für den zweiten Teil stand ein 3 x 3-Blitz-
turnier auf dem Programm. Die Ergebnisse 
wurden zwar notiert, aber spielten bei der 
Auswertung keine Rolle, denn jeder Schü-
ler bekam dieses Mal eine Goldmedaille. 
Zusätzlich bekam jede teilnehmende Schule 
einen kleinen Pokal sowie ein spezielles Jah-
resshirt für jeden Schüler überreicht. 

„Die Förderung von jungen Menschen insbe-
sondere im Bereich des Mannschaftssportes 

Bereits der Volksmund pflegte schon zu 
sagen: „Wo gehobelt wird, fallen Späne“. 
Eine Weisheit, die auch bei Projekten im 
Fachhandwerk zum Tragen kommt und 
immer wieder passieren kann. 

Um die „Späne“ zu minimieren, referierte 
Dietmar Klein, Fachplaner für gebäudetech-
nischen Brandschutz (EIPOS) bei der Arma-
cell GmbH an vier verschiedenen Terminen 
im September zusammen mit der Industrie-
vertretung Böhmke zu diesem Thema.
 

Straftat am Bau? Bewusste und unbewusste Fehler und Fallen
Armacell klärt Fachhandwerker im Rahmen einer ganztägigen Schulung auf. 

Impulse mit in das Unternehmen. Dadurch 
entsteht ein wertvolles regionales Netz-
werk zwischen Wirtschaft und Wissen-
schaft. Durch das Stipendium sehen wir 
zudem eine Möglichkeit, neue potenzielle 
Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter für die 
WIEDEMANN-Gruppe zu gewinnen.

Fachhandwerker, Planer, Betreiber und 
Investoren durch immer neue Richtlinien 
und komplexe Normen in die Verantwor-
tung genommen und müssen stets gut infor-
miert sein.  

Viega bietet in Kooperation mit dem 
VDI gezielte Schulungsmaßnahmen nach 
VDI-Richtlinie 6023 Kategorie B an. Die 
erfolgreiche Teilnahme an der Schulung  

der Kategorie B qualifiziert Sie für die  
hygienebewusste Durchführung von  
Arbeiten, wie sie im Rahmen von Einrich-
tungs-, Instandsetzungs- und Wartungs- 
arbeiten anfallen.

WIEDEMANN unterstützt die Seminare 
und so fand am 14. und 15. September 
die Hygieneschulung bei WIEDEMANN 
in Sarstedt mit insgesamt 40 Teilnehmern 
statt. Dabei erfuhren diese im praxisnahen  
Seminar alles Wissenswerte rund um Regel-
werke und praxisgerechte Trinkwasser- 
hygiene. Darüber hinaus gab es zusätzliche 
Hintergrundinformationen zu DIN-Normen, 
VDI-Richtlinien, DVGW-Arbeitsblättern 
und ZVSHK-Merkblättern. Alle Teilneh-
mer sind nach dem Seminar bestens für den 
Arbeitsalltag gerüstet und für die hygiene-
bewusste Durchführung jeglicher Arbeiten 
in diesem Bereich zertifiziert. 

liegt uns bei der WIEDEMANN-Gruppe 
schon seit vielen Jahren sehr am Herzen. 
Teamgeist ist nicht nur auf dem Spielfeld  
ein wichtiger Faktor – auch im Berufs- 
alltag ist dieser unabdingbar.“, so Peter  
Hellmich, Geschäftsführer von Peter  
HELLMICH, einem Unternehmen der  

WIEDEMANN-Gruppe. WIEDEMANN 
engagiert sich schon seit geraumer Zeit  
speziell für lokale Sportvereinigungen.  
Neben der Ausrichtung des RBB-Schul- 
cups gehören dazu beispielsweise auch  
das Sponsoring des Handballvereins  
SC Magdeburg.

Als Hersteller von flexiblen Dämmstoffen 
im Bereich der Anlagenisolierung und der 
technischen Schäume, ist Armacell Experte 
auf diesem Gebiet und berichtete zu The-
men wie den gesetzlichen Anforderungen 
an die Rohrdämmung und deren Umset-
zung (EnEV, DIN 1988-200), vorbeugender 
Brandschutz sowie Schallschutz. 

Im Anschluss an die Schulungen folgten 
noch rege Diskussionen mit Erörterungen 
spezieller Fragen rund um Brandschutz und 
Isoliertechnik. Am Ende des Tages verließen 
die teilnehmenden Kunden mit zahlreichen 
Informationen und tollen Schulungserfolgen 
die Veranstaltung.
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Gut zu wissen
Wenn auch Sie mit Ihren 
Kollegen von diesem Semi-
nar profitieren möchten, 
kontaktieren Sie hierzu 
gern Hendrik Wöhle – 
Regionalvertriebsleiter 
Mitte – unter woehle@
wiedemann.de

Peter Hellmich bei der Übergabe der Jahresshirts für die Schüler. 

Daniela Zwicker von der HAWK zusammen mit Hendrik Wöhle,  
Regionalvertriebsleiter Mitte bei WIEDEMANN.

woehle@wiedemann.de
woehle@wiedemann.de


GROHE Euphoria 260
Luxuriöser Duschgenuss für alle

Wer sich ein Duschvergnügen der Extraklasse wünscht, findet mit 
der GROHE Euphoria 260 die perfekte Lösung. Das Duschsystem 
überzeugt durch eine nutzerfreundliche Bedienung und ein schlan-
kes, elegantes Design. Als Teil des GROHE Professional Produkt- 
sortiments ist das Duschsystem exklusiv für das Fachhandwerk  
verfügbar.

Am 16. September war es endlich soweit: Die Kundenveranstaltung 
der etwas außergewöhnlichen Art auf zwei Rädern startete mit 
einem Frühstück bei WIEDEMANN in Burg. Gut gestärkt und nach 
einer ausführlichen Betriebsbesichtigung startete die Tour. 

Das erste Highlight: Der Skywalk von Arneburg. Die 30 Meter über 
dem Elbtal schwebende Aussichtsplattform an der Burg in Arneburg 
eröffnete den Teilnehmern beindruckende Aussichten auf die Stadt 
Arneburg und die Weite der Elbniederung. 

Vier Tage, sechs Kunden und jede Menge PS
Die WIEDEMANN Burg Bikertour führte die Teilnehmer 1.200 Kilometer durch Sachsen und Sachsen-Anhalt.

Auf dem Programm standen jedoch nicht nur einige landschaftliche 
Höhepunkte bei der Fahrt durch den Harz, das Erzgebirge und die 
Sächsische Schweiz, sondern auch zahlreiche Produktinformationen 
beispielsweise bei einem Zwischenstopp bei WIEDEMANN in Zeitz. 

Außerdem gab es regionale Besonderheiten zum Kennenlernen, 
wie zum Beispiel einen Besuch bei der Firma Dornblüth & Sohn 
in Kalbe/Milde. Hier werden hochwertige Armbanduhren noch in 
Handarbeit hergestellt – eine echte Rarität.
 

Das Thema Technik war auch ein wichtiger Aspekt bei einem wei-
teren Programmpunkt der Tour: Eine individuelle Gruppenführung 
durch das August Horch Museum – dem ältesten Teil des ehemaligen 
Zwickauer Audi-Werkes – zeigte auf einer Fläche von 6.500 Quadrat-
metern circa 160 Großexponate und eine Vielzahl von Kleinexpona-
ten zur Geschichte des Automobilbaus in Zwickau.

Durch das abwechslungsreiche und informative Programm waren 
die vier Tage der Kundenveranstaltung kurzweilig und alle Teil-
nehmer haben die Route mit jeder Menge Spaß und PS stress- und 
unfallfrei bewältigt.

Sicheres Duschvergnügen: GROHE Euphoria 260 
bedient jedes individuelle Verbraucherbedürfnis.

Die großzügige Kopfbrause lässt die Wahl zwischen dem sanften Rain-,  
dem gleichmäßigen SmartRain- und dem belebenden Jet-Strahl.

Ein Aufputz-Thermostat hält die Wassertemperatur konstant und schützt durch 
die GROHE CoolTouch Technologie vor Verbrühungen an zu heißem Wasser oder 
Oberflächen.

Ein Duschsystem für alle Bedürfnisse
Den persönlichen Vorlieben entsprechend, bietet GROHE Euphoria 
mehrere Strahlarten: Die 260 Millimeter große Kopfbrause lässt die 
Wahl zwischen dem kraftvollen Jet-, dem breitgefächerten Smart-
Rain- und dem sanften Rain-Strahl. Einstellen lassen sich diese ganz 
einfach per Drehknopf. Die Euphoria Massage Handbrause bietet 
mit 110 mm ebenfalls den vollen Duschgenuss mit drei Strahlarten. 
Ausgestattet mit einem SilverFlex Schlauch, der sich nicht verdreht, 
erlaubt sie außerdem maximale Bewegungsfreiheit. Ein weiterer Vor-
teil: GROHE DreamSpray sorgt für einen gleichmäßigen Wasserfluss 
aus jeder Düse der Kopf- und Handbrause. 

konstante Wunschtemperatur, auch wenn die Wasserzufuhr unter-
brochen wird. Zudem kann mit der familienfreundlichen GROHE 
SafeStop-Funktion eine maximale Wassertemperatur von 38 Grad 
Celsius eingestellt werden. Erst mit Betätigung der SafeStop Plus-
Taste kann der Grenzwert auf 43 Grad erhöht werden. Abgerun-
det werden die Eigenschaften des Duschsystems durch GROHE 
CoolTouch. Diese Technologie verhindert, dass sich die Oberflächen 
aufheizen und schützt so effektiv vor Verbrühungen.

Einzigartig in Design und Funktion
Für maximalen Komfort ist die großzügige Kopfbrause auf einem 
Brausearm montiert, der sich bequem um 180 Grad schwenken lässt, 
sodass Verbraucher jeden Winkel perfekt einstellen können. Das 
Gleitelement der Euphoria SmartControl 260 vereinfacht darüber 
hinaus die Höhenjustierung der Handbrause. Das Premium-Dusch- 
system sorgt damit für individuellen und einzigartigen Duschgenuss.

Sicher dank Thermostat
Für einen sicheren und komfortablen Duschgenuss ist Euphoria 260 
mit einer Thermostatbatterie ausgestattet, die dafür sorgt, dass es 
nicht zu kalten oder heißen Überraschungen beim Duschen kommt. 
Die integrierte GROHE TurboStat-Technologie garantiert eine  
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Berlin

Lausitz

Zwickau

WIEDEMANN 
Nordhausen

Benneckenstein

Harzgerode

WIEDEMANN 
Burg

Kalbe/Milde

Die Vorteile im Überblick:

·	GROHE FastFixation, mit verstellbarer  
oberer Halterung, garantiert eine schnelle  
und einfache Montage – auch bei einer  
nachträglichen Aufrüstung

·	Aufputz-Thermostat mit SafeStop Funktion  
und GROHE CoolTouch Technologie, die vor  
Verbrühungen an heißen Oberflächen schützt

·	Integrierte TurboStat-Technologie hält die  
Wassertemperatur konstant 

·	Kopf- und Handbrause lassen die Wahl  
zwischen jeweils drei Strahlarten

·	Für umweltbewusste Kunden: GROHE EcoJoy  
optimiert den Wasserverbrauch

·	GROHE StarLight sorgt für eine langlebige  
Oberflächenästhetik 

·	Exklusiv verfügbar für das Fachhandwerk

Arneburg Elbblick mit Kirche St. Georg
© Nephantz!/Wikimedia Commons



WIEDEMANN GmbH & Co. KG · Wiedemannstraße · 31157 Sarstedt
Telefon 05066 997-0 · Fax 05066 997-193 · haustechnik@wiedemann.de · www.wiedemann.de

WIEDEMANN GmbH · Pappelweg · 39288 Burg
Telefon 03921 911-0 · Fax 03921 911-180 · gmbh@wiedemann-burg.de · www.wiedemann-burg.de

Walter WESEMEYER GmbH · Jacobsrade 3–21 · 22962 Siek
Telefon 04107 9077-0 · Fax 04107 9077-166 · wesemeyer@wesemeyer.de · www.wesemeyer.de

PETER HELLMICH KG · Seidelbastweg 145 · 12357 Berlin 
Telefon 030 3116008-0 · Fax 030 3116008-19 · zentrale@hellmich.berlin · www.hellmich.berlin

DER EXPERTE WÄRMEERZEUGUNGUnsere Unterlage für Wärmepumpen-Pakete! Sprechen Sie einfach Ihren Fachberater 
im Außendienst an oder schreiben Sie an expertenteamheizung@wiedemann.de. 


