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Gut informiert — Erstmals hybrid — die Hochwasserspende — 75 Jahre
Was bieten VIEW 2021 schafft Hilfe fur die Niedersachsen —
Luftreiniger? VerknUpfungen betroffenen WIEDEMANN

zwischen virtuellen Regionen zeigt Flagge
Begegnungen und
Prasenzmessen
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WIEDEMANN — immer fur Sie da!

Die Tage werden wieder kiirzer, die Blatter
verfirben sich und auch der letzte Super-
markt hat sich mittlerweile mit Lebkuchen
und Co. ausgeriistet — es ist uniibersehbar,
dass sich das Jahr schon wieder dem Ende
entgegen neigt.

In der letzten Ausgabe der PartnerPost in
diesem Jahr méchten wir wie immer einen
kleinen Blick zuriick auf die letzten Ereignisse
und Entwicklungen des Sommers werfen,
aber vor allem einen Blick in die Zukunft —
Themen, Produkte und Dienstleistungen, die
wir fiir Sie vorantreiben.

Als GroBhandel verstehen wir uns als Part-
ner, Prozessbegleiter und Problem-
I6ser. Auf der einen Seite sind wir ganz klar
als Generalist unterwegs. Das Thema ,,alles
aus einer Hand“ steht bei uns ganz weit
oben. Aber auf der anderen Seite wissen wir
auch, dass die einzelnen Komponenten heute
viel komplexer sind, als sie es in der Vergan-
genheit noch waren. Das Wissen, welches
sowohl auf der Seite des GroBhandels, als
auch auf Ihrer Seite notwendig ist, wird brei-
ter und tiefer, um heute beispielsweise eine
Anlage in den Betrieb zu nehmen.

Das war fiir uns der AnstoB zu sagen, dass
wir uns unter dem Dach des Generalis-
ten auch weiter als Spezialisten sehen,
um unseren Kunden die richtigen Empfeh-
lungen geben zu kénnen. Ganz gleich, ob das
bei der Planung beispielsweise durch unsere
WIEDEMANN Technik und Beratung (WTB)
oder dem allgemeinen Vertrieb passiert. Im
Rahmen der Spezialisierung geht es natiir-
lich nicht nur um die Fokussierung auf ein
Produkt wie beispielsweise Warmepumpen,
sondern auf das Thema Warmeerzeugung all-
gemein. Wir schauen auf verschiedene Tech-
nologien, immer mit dem Blick nach vorne.

Wichtig dabei ist, dass wir fiir jedes Gebaude
die maBBgeschneiderte und optimale Losung
fiir Sie und mit Ihnen gemeinsam finden.

Hier stecken unsere Kraft und Expertise
hinter. Fiir das Thema Warmeerzeugung
haben wir dazu ein eigenes Expertenteam
gegriindet und eine Warmepumpen-Un-
terlage konzipiert.

Das Team besteht aktuell aus zwolf Mit-
arbeiterinnen und Mitarbeitern der
WIEDEMANN-Gruppe, die bereits heute
im operativen Tagesgeschift der Heizung
und damit auch Wéarmepumpen unterwegs

sind und sich bestens auskennen. In unserer
Unterlage ,,der Experte* haben wir ein-

fach und ubersichtlich die Funktionen der
Wiérmepumpen dargestellt und ganze Pakete
geschniirt. Die Unterlage wird von unseren
Experten genau vorgestellt. Mehr dazu erfah-
ren Sie auf Seite 6.

Wirmerzeugung war auch auf unserer dies-
jahrigen VIEW 2021 ein wichtiges Thema.
Die Veranstaltung fand in diesem Jahr erst-
mals ein hybrides Event statt. Das bedeutet,
dass wir unseren Gisten die Moglichkeit
gegeben haben, entweder digital im Rahmen
einer virtuellen Garten-Veranstaltung an
der VIEW teilzunehmen oder aber person-
lich an der kleinen Prisenzmesse an einem
unserer vier Hauptstandorte. Die Beson-
derheit: Durch eine Live-Schaltung zu den
Herstellern an den verschiedenen Standor-
ten konnten diese ihre Produkte zusitzlich
dem digital anwesenden Publikum prisentie-
ren und erlautern. Die Besucher hatten so
die Moglichkeit, die Geschehnisse an allen
vier Standorten zu verfolgen. Neben den
Produkten spielte auch das Informations-
und Unterhaltungsprogramm eine zent-
rale Rolle. So fiihrten wir zum Beispiel eine
lebhafte und kritische Diskussion zu der
Zukunft und den Potenzialen von verschie-
denen Wirmeerzeugern.

Ausziige aus der Podiumsdiskussion mit
Thomas Heiser (Geschiftsfiihrer der WTB),
Artur Denk (Produktmanager bei der
WIEDEMANN-Gruppe fiir den Fachbereich
Heizung) sowie Andre Siegel und Christian
Kilb von der Firma BOSCH und mir finden
Sie auf den Seiten 10 bis I1.

Digital war aber nicht nur unsere VIEW 202| —
auch im Bereich der (Service-)Dienstleis-
tungen ist bereits einiges passiert und vie-
les werden wir noch fiir Sie umsetzen. Seit
einiger Zeit zihlt dazu beispielsweise der
WIEDEMANN Homepage-Service

von unserem Partner ieQ. Eine informative
und aktuelle Website ist wichtig fiir jeden
Betrieb, denn |lhre Kunden kénnen nur die
Informationen suchen und finden, die auf der
Website auch vorhanden sind. Hierfiir bietet
ieQ ein Rundum-sorglos-Paket fiir lhre indi-
viduelle Website. Das spart Zeit, gestaltet
Abldufe effizienter und Sie kénnen sich auf
Ihr Tagesgeschift konzentrieren.

Die Vereinfachung Ihres Tagesgeschiftes
bringt zudem unsere deutschlandweite

Sebastian Becker

Markengarantie mit sich. Profitieren

Sie von der 5 Jahre sanibel-Garantie fiir
tber 10.000 sanibel oder comfort by sanibel
Produkte. Was genau dahintersteckt und wie
es funktioniert, erfahren Sie auf Seite 12.

Neben den Produkten und Dienstleistungen
engagieren wir uns auch auf lokaler Ebene.
Niedersachsen wird in diesem Jahr 75 Jahre
und als tief in der Region verwurzeltes Fami-
lienunternehmen feiern auch wir das Jubilaum
und nehmen an Aktionen wie beispielsweise
der digitalen Menschenkette Niedersachsens
gern teil.

Wir freuen uns aber auch, dass neben
digitalen Veranstaltungen wieder Préasenz-
Veranstaltungen organisiert werden kdnnen.
So fand beispielsweise nach einer pandemie-
bedingten Pause Anfang September bereits
die neunte Auflage des traditionellen
WIEDEMANN Rollstuhl-Basketball-
Schulcups statt, den wir als Forderer in
Berlin begleiten durften.

Ich wiinsche lhnen viel Freude beim Blattern
und Lesen unserer neuen Ausgabe der
PartnerPost. Lassen Sie sich von den
Berichten zu neuen Produkten, Service-
leistungen und Themen inspirieren.

Wenn Sie Fragen haben, nehmen Sie tele-
fonischen Kontakt mit lhrem WIEDEMANN-
Ansprechpartner im Innen- oder AuBen-
dienst auf. Wir sind fiir Sie da!

WIEDEMANN — Ihr Partner, Prozess-
begleiter und Probleml6ser am Markt!
Auf eine weiterhin gute und vertrauensvolle
Zusammenarbeit und gemeinsame Geschifte.

Sebastian Becker
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Geschiftsfithrer der WIEDEMANN-Gruppe

Konsequente Absperrung —

mit den comfort by sanibel Stapelarmaturen

Die comfort by sanibel Stapelarmaturen
konnen direkt an Wasserleitungen an-
gebracht bzw. in sie integriert werden.
Die verwendeten Werkstoffe ent-
sprechen den strengen Vorgaben der
Trinkwasserverordnung des Umwelt-
bundesamtes und sorgen dafiir, dass
die Spezialarmaturen hygienisch, zu-

verldssig und zertifiziert sind.

Comfort by sanibel Stapel-
armaturen aus CR-Messing oder
in Rotguss — immer die richtige
Verbindung.

SERVICE
Die comfort by sanibel Stapel-

armaturen sind bei der
WIEDEMANN-Gruppe auf
Lager. Weitere Informationen
finden Sie in der comfort by
sanibel-Broschiire Stapel-

armaturen.

STAPELARMATUREN
KONSEQUENTE ABSPERRUNG
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Die Vorteile der Stapelarmaturen
im Uberblick:

- HochstmaB an Sicherheit aufgrund
geprifter und zertifizierter
Herstellungsprozesse.

- Qualitat fiir Verldsslichkeit: Regel-
genauigkeit durch Einsatz langlebiger
Materialien.

- unbedenkliche Legierung nach den
strengen Anforderungen der
Trinkwasserverordnung.

- vielseitige Einsatzmoglichkeiten bieten
bestmogliche Lésungen fir viele
Anwendungen.

- 5 Jahre Gewihrleistung
- 10 Jahre Nachkaufgarantie auf Ersatzteile

- ausgezeichnetes Preis-Leistungs-
Verhiltnis

- umfassender Service: von der Beratung,
Uber die Planung bis zur Lieferung

- Verfugbarkeit: immer verfigbar,
ausbaufahig und nachbestellbar

- Zertifizierungen nach DIN DVGW:
Gewdhrleisten Sicherheit und garantieren
einen sicheren Einbau sowie maximale
Langlebigkeit.

minigebo — well es eben nicht auf die Grol3e ankommt

Der neue Kompaktadapter von Gebo

Der minigebo Kompaktadapter eignet sich
bestens fiir Heizung- und Trinkwasser-
installationen mit Stahlrohren gemiB DIN
EN 10255 und DIN EN 10220 Reihe I.

Dabei ist minigebo besonders platzsparend

und unkompliziert. Der Kompaktadapter

mit Klemmanschluss fiir die Anbindung an

Heizkorpern und im Trinkwasserbereich ist

eine Innovation fiir den Arbeitsalltag.

- Enge Platzverhiltnisse! Durch seine inno-
vative Bauweise und die Installation liber
zwei Schrauben mit Hilfe eines Innensechs-
kant-Schlissels lasst sich der Kompaktad-
apter einfach und schnell installieren.

- Trinkwasser geeignet! Die Messingaus-
fiihrung entspricht den aktuellen hygie-
nischen Anforderungen fiir die Trink-
wasseranwendung gemil3 UBA.

- Temperaturbestdndigkeit? Der Kompakt-

adapter ist fir

die Anwendung im

Kalt- (+25°C) und
HeiBwasserbereich (+70 °C) geeignet.

- Fur den dauerhaften Einsatz? Getestet und

hierfiir freigegeben!

Minigebo erméglicht eine einfache Installa-
tion, denn der Adapter ist auf den Einbau
mithilfe eines Innensechskant-Schliissels
oder geeigneten Bit-Schraubendrehers
ausgelegt. Die Arbeit mit sperrigen Press-,
Wasserpumpenzangen oder dhnlichen
Werkzeugen wird hinfillig. So kénnen die
Kompaktadapter bequem, platzsparend und
handlich iiber zwei Schrauben am Kopf der

minigebo festgezogen werden.

Gebo Qualitdt im Pocket-Format —
eine gute Verbindung!

SERVICE

Die Kompaktadapter sind ab sofort
bei der WIEDEMANN-Gruppe auf
Lager.

PartnerPost 32021 | |
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Prazision und Eleganz

Die neue SUPERPLAN ZERO Duschfliche von KALDEWEI

Die SUPERPLAN ZERO aus nachhaltiger
Stahl-Emaille ist von drei Seiten schwellen-
los begehbar und fiigt sich ohne Héhen-
differenz in das Gesamtbild des Bodens ein.
Dank des besonders wandnahen Ablaufs
entsteht eine durchgehende und ebene
Fliche, die sicheren Stand garantiert. Als
Sonderausstattung ist die SUPERPLAN
ZERO mit der rutschhemmenden Ober-
fliche Secure Plus bestellbar.

Klare Kanten und spitze Eckradien sorgen

fiir minimale Fugen und eine einheitliche

© Franz Kaldewei GmbH & Co. KG

Optik. So ldsst sich die SUPERPLAN ZERO
in jedes Fliesenraster im Bad optimal inte-
grieren. Zudem erfiillt das umfangreiche
Sortiment an Abmessungen und Farben
nahezu alle Planungs- und Individualisie-
rungswiinsche und ist dabei zu 100 Prozent
kompatibel mit den bewihrten Dichtsets,
Montagesystemen und Ablaufgarnituren von
KALDEWEI. Aufgrund des KALDEWEI
Installationssystems und der geringen Auf-
bauhohe ist der Einbau der Duschfliche

zeitsparend und einfach — selbst bei groB3-

formatigen Duschen.

Haben Sie es gewusst!?

KALDEWEI hat fiir den neuen Dusch-
boden SUPERPLAN ZERO bereits das
zweite Mal mit Bryan Adams koope-
riert. Dem weltberiihmten Fotografen
und Musiker gelingt es, dsthetische
Bewegungen auf einer ,,Biihne* aus
Stahl-Emaille in einzigartiger Weise
einzufangen. Fir seine Bilder arbeitet
er mit Personlichkeiten aus der Welt
des Balletts zusammen. Der Musiker
und Fotograf setzt daflir den neuen
Duschboden SUPERPLAN ZERO mit
Balletttanzern eindrucksvoll in Szene.

© Bryan Adams/Kaldewei

SERVICE

Die SUPERPLAN ZERO Duschfliche
wird in den wichtigsten Gréf3en und
Ausfihrungen kurzfristig bei der
WIEDEMANN-Gruppe auf Lager

sein.

Vielfaltige Funktionen, hochste Qualitat und verschiedene Designs

Die neue Broschire Kichenarmaturen 2021/22 erscheint in Kirze.

Der Markt fur Kiichenarmaturen ist zwei-
geteilt. Die Erstausriistung erfolgt nahezu
ausschlieBlich iiber Kiichenstudios, Mobel-
hauser & Co. Im Ersatzbedarf kommt jedoch
der Fachhandwerker schnell ins Spiel — ein
enormes Potenzial, dem mehr Aufmerksam-

keit geschenkt werden sollte.

In der neuen Unterlage finden Sie einen
Uberblick iiber aktuelle Trends und be-
wihrte Produkte, die in der Kiiche des
Kunden immer einen Glanzpunkt setzen
werden. Verschiedene Produktlinien bieten
dabei etwas fiir jeden Geschmack. Neben
Armaturen von den Exklusivmarken der
WIEDEMANN-Gruppe sanibel und 4YOU
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finden sich in der Unterlage weitere Produkt-
linien der Hersteller GROHE, HANSA,
hansgrohe sowie KLUDI. Bei den hoch-
wertigen Kiichenarmaturen bleiben keine
Wiinsche offen. Egal, ob es sich dabei um
Top-Design, hochste Qualitit oder Funktio-
nalitdt handelt.

SERVICE

Bei Interesse an der Unterlage spre-
chen Sie bitte Ihren Fachberater im
AuBendienst an. Die wichtigsten
Kichenarmaturen sind bei der
WIEDEMANN-Gruppe auf Lager.

KUCHENARMATUREN"~

Frische Luft in geschlossenen Raumen

Was bieten Luftreiniger?

Auch iber einem Jahr nach dem Ausbruch
der Coronapandemie gibt es zwar vielver-
sprechende Fortschritte in der Bekimpfung,
doch ausgestanden ist sie leider noch nicht.
Mit Blick auf neue Virusvarianten und stei-
gende Inzidenzen schauen viele Experten

besorgt auf die kilteren Monate.

RegelmidBiges StoBliiften reduziert die Aero-
solkonzentration zwar deutlich, kann aber
in der jetzt herbstlichen Jahreszeit nicht
konsequent durchgefiihrt werden. Daher
sind schnelle und effiziente L&sungen erfor-
derlich, die Innenraume — insbesondere

in Schulen und Kitas — zu sicheren Orten
machen.

Die Bundesregierung stellt den Landern
beispielsweise 200 Millionen Euro zur Ver-
fligung, um sie bei der Beschaffung von
mobilen Luftreinigern fiir Schulen und Kitas
zu unterstiitzen. Im Mittelpunkt stehen vor
allem Einrichtungen mit Kindern unter 12 Jah-
ren, fir die aktuell kein Coronaimpfstoff zur
Verfligung steht.

Die Hersteller haben sich bereits auf die
Bediirfnisse eingestellt und neue Lésungen
zur effizienten Luftreinigung entwickelt. Da-
bei stehen immer stiarker Gerite im Fokus,
die im Umluftbetrieb mit einem effizienten
Filter oder Filtersystem die Luft ,,reinigen*
Diese Gerite filhren weder Sauerstoff zu,
noch CO2 ab, die Hersteller versprechen
aber durch das Filtersystem eine Reinigung

von Schadstoffen, einschlieBlich Bakterien

SERVICE

Bei Interesse sprechen Sie fir weitere
Informationen bitte lhren Ansprech-
partner in den Liftungsabteilungen

unserer Hauser an.

w
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und Viren, bis zu 99,975 Prozent. Fir
Klassenzimmer beispielsweise missen die
Gerite entsprechend hohe Luftmengen
bewegen. Neben einem hochwertigen Filter
ist vor allem die Lautstarke ein Entschei-
dungskriterium in diesem Bereich. Die
Preisspannen fiir solche Gerite sind enorm
und werden auch von Herstellern angebo-
ten, mit denen WIEDEMANN seit vielen

Jahren zusammenarbeitet.

Der Hersteller WOLF bietet beispiels-
weise mit dem zertifizierten AirPurifier Max
das leiseste Gerit seiner Leistungsklasse.
Helios hat den AirPal Luftreiniger mit gratis
CO,-Monitor auf den Markt gebracht.

g — pp—
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Die Vorteile im Uberblick:

Der AirPurifier Max von WOLF:

- Plug & Play: ohne Installation, eine freie
Steckdose genlgt, praktisches Stroman-
schlusskabel mit 3 m Ladnge, einmalige und
simple Einstellung auf Raumgréfle

- sicher: Kippsicherheit durch vorbereitete
Wandbefestigung

- robust: speziell fur Klassenrdume
entwickelt

- anwenderfreundlich: einfachste Bedie-
nung durch lediglich 3 Betriebsmodi

- kombinierbar: beim Einsatz mehrerer
Geréte auch deutlich gréf3ere Rdume
m&glich

- energieeffizient: geringe Leistungsauf-
nahme von nur 40-275 W

Der AirPal Luftreiniger von Helios:

- Plug & Play: ohne Installation, eine freie
Steckdose genlgt

- hocheffizient: dank mehrstufigem HEPAI4
Filterkonzept mit einem Abscheidegrad
von 99,995 Prozent

- wartungsarm und auf Wunsch
vandalismussicher

- leise im Betrieb fir ungestérten
Unterricht

- acht verschiedene Geritetypen —
fur Raumgréfen mit bis zu 180 m?

- stationdre und mobile Losungen fiir
mehr Flexibilitdt

Passend dazu empfehlen wir den CO,-
Monitor. Er erkennt die Luftqualitdt und
ermaoglicht ein rechtzeitiges Liften. Zudem
arbeitet das Gerdt mit einem selbsterkld-
renden Ampelsystem und gibt auf einem
Blick Auskunft.

PartnerPost 32021 | 3
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Arto von Villeroy & Boch

Klares Design, attraktive Linienfihrung und moderne
Optik exklusiv bei WIEDEMANN

Die Komplett-Kollektion bietet eine zeitlose Badeinrichtung mit
verschiedenen Keramikoptionen vom Waschtisch bis zum WC und
erganzenden, grifflosen Badmobeln. Durch das vielseitige Sortiment
ist fir jeden Badstil und jede Raumsituation das Passende dabei.
Die Keramik-Waschtische von Arto umfassen insgesamt sechs Vari-

anten. Drei wandliegende Ausfiihrungen mit Breiten von 55, 60 und

65 cm sowie drei Schrankwaschtische in 80, 100 und 120 cm mit

groBziigig dimensionierten Ablageflachen.

Die Badmobel von Arto zeichnen sich durch die einheitliche Optik
der Schrinke aus. Die Waschtischunterschrinke sind in drei Gro-
Ben und mit zwei oder drei Ausziigen erhiltlich. So kénnen sie per-
fekt an die individuelle Raumsituation angepasst werden.

Die Bade- und Duschwannen von Arto bieten besten Komfort
sowohl fiir die tagliche Dusche als auch fiir das entspannende Bad.
Das Sortiment umfasst zwei Badewannen in klassischer Rechteck-
form und eine Riickwand-Badewanne, bei denen der Ablauf mittig
positioniert ist. Weitere vier Modelle sind mit einem Ablauf am
FuBende der Wanne ausgestattet. Die Duschwannen in zehn unter-
schiedlichen GréBen bestechen durch maximale Flexibilitat: Sie
kénnen flaichenbiindig, auf Fliesen oder auf einem Sockel verbaut

werden.

Was zeichnet die Kollektion von Arto noch aus?

DirectFlush-WCs — Innovatives Design
ohne Spiilrand fiir eine besonders schnelle
und griindliche Reinigung, da der Spiil-
rand bei herkémmlichen WCs nur schwer

zugianglich zu reinigen ist.

Die Vorteile von DirecFlush-WCs

- einfache und rickstandsfreie
Reinigung und Pflege dank des splil-
randlosen Designs

- Spilung des kompletten Innenbeckens

- prazise und spritzfreie Wasserfuhrung
bis direkt unter den Beckenrand

- einfach in jedes Bad zu integrieren

- maximale Spulleistung durch ideale
Wasserfihrung

- wassersparend mit nur 3 oder 4,5 |
Spulvolumen

CeramicPlus — Seit mehr als zehn Jahren
erleichtert CeramicPlus, die schmutzabwei-
sende Oberfliche fir Keramik, den Kunden
die Reinigung des Bades. Das innovative Ver-
edelungsverfahren sorgt dafiir, dass Tropfen
auf der Oberfliche sofort zu Wasserperlen
zusammenflieBen und dann mit dem darin

gelosten Schmutz und Kalk einfach ablaufen.

Die Vorteile von CeramicPlus
- kratzfeste und langlebige Oberflachen
- hygienisch und sauber

- besonders pflegeleicht und einfach
zU reinigen

- unempfindlich gegen Laugen und
Sduren

- hohe Qualitdtsstandards bei den
verwendeten Werkstoffen

SERVICE

Arto — unsere Exklusiv-
marke seit 2018. Uber-
zeugen Sie sich selbst von
dem Vertriebskonzept
und dem unschlagbaren
Preis-Leistungs-Verhdltnis.

Quaryl® — Aus der Verbindung von

60 Prozent natiirlichem Quarzgestein und
hochwertigem Sanitiracryl entsteht ein
einzigartiges Material, das die besten
Eigenschaften beider Stoffe vereint und
exklusiv von Villeroy & Boch kommt:
Quaryl® ist prazise und vielseitig im Design,
besonders widerstandsfihig und von ange-

nehmer Haptik.

Die Vorteile von Quaryl®

- porenfreie und glatte Oberfldche, die
rutschhemmend und damit sicher ist

- hervorragende Wirmeisolierung
- kaum schmutzanfillig
- schnell und leicht zu reinigen

- extrem schlagfest und kratz-
unempfindlich
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Brandschutz in gewerblichen Kichen
Die FK90 Brandschutzklappe von Wildeboer schliel3t schnell und kraftvoll.

Manchmal kann es ganz schnell gehen — ein
Fettbrand entziindet sich selbst und entwi-
ckelt innerhalb kiirzester Zeit eine groBe
Hitze. Der Brand kann nur durch eine Unter-
brechung der Sauerstoffzufuhr und Senkung
der Oltemperatur eingedimmt werden. Hier

ist schnelle Abhilfe gefragt.

Dementsprechend hat die Firma Wildeboer
héchsten Wert darauf gelegt, dass die FK90
Brandschutzklappe schnell und kraftvoll
schlieBt, damit die Ausbreitung eines Fett-
brandes im Liftungskanal ziigig und zuver-
lassig verhindert werden kann. Dank eines
speziellen Verfahrens schlieBt das Klappen-
blatt in weniger als drei Sekunden.

Zudem gibt es die Moglichkeit, das Kommu-
nikationssystem Wildeboer-Net zu integrie-
ren. Dank dieser sind mit minimalem Auf-
wand fiir Planung und Installation zahlreiche
vorteilhafte Funktionen méglich. Dazu zihlen
zum Beispiel das Ausschalten des Ventilators,
die Fernbedienung motorischer FK90 Brand-
schutzklappen fiir gewerbliche Kiichen oder
automatisierte gleichzeitige Funktionspriifun-
gen aller motorischen Brandschutzklappen

in wenigen Minuten inklusive Protokollie-

rung der Ergebnisse. Des Weiteren ist liber

Auslosegruppen ein gleichzeitiges Auslosen
mehrerer gruppierter Brandschutzklappen

und Komponenten ebenso moglich wie das
termingesteuerte Offnen und SchlieBen der
motorischen Brandschutzklappe.

Die Brandschutzklappen sind wartungsfrei.
Sie kénnen aufgrund ihrer Konstruktion und
der verwendeten Materialien wie der voll-
standigen Kapselung der Antriebsmechanik,
der thermischen Ausléseeinrichtung, der
motorischen Antriebe usw. ohne laufende
Wartungsarbeiten zum Erhalt der Funktion
auskommen. Regelmi@Big wiederkehrendes
Schmieren entfillt beispielsweise. Damit
beschrinkt sich die Instandhaltung auf Funk-
tionskontrollen (Auslésen und Wiederoffnen
der Brandschutzklappen) oder Instandset-

zungsmaBnahmen bei Beschadigungen.

Das luftdichte Gehiuse, mit der Dicht-
heitsklasse C nach EN 1751, besteht aus
verzinktem Stahl mit abriebfestem Kalzi-
umsilikat-Klappenblatt. Die gekapselten
Ausléseelemente |6sen bei 70 °C oder 95°C
Nenntemperatur aus. Die Antriebseinheiten
sind manuell oder elektrisch zu betdtigen und
auch in explosionsgeschiitzter Ausfiihrung
erhiltlich.
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Doch nicht nur funktionelle, sondern vor
allem hygienische Aspekte spielen bei der
FK90 Brandschutzklappe fiir gewerbliche
Kiichen eine zentrale Rolle. Die Komponen-
ten lassen sich einfach reinigen sowie desin-
fizieren und verhindern das Wachstum von
Mikroorganismen wie Pilze und Bakterien.
Die hohe Hygienequalitidt wurde von einem
unabhingigen Hygiene-Institut gepriift und
bestitigt.

SERVICE

Bei Interesse sprechen Sie fur
weitere Informationen bitte lhren
Ansprechpartner in den Luftungs-
abteilungen unserer Hauser an.

Pulsify von hansgrohe

Die neuen Handbrausen bieten unvergleichliche Duscherlebnisse fur jede Badgrofie.

Sich unter die Dusche stellen und in eine
andere Welt eintauchen — das versprechen
die neuen Brausen von hansgrohe zu einem

besonders guten Preis-Leistungs-Verhiltnis.

SERVICE
Die Handbrausen von hansgrohe sind ab sofort in das Sortiment der WIEDEMANN-

Gruppe mit aufgenommen und lieferbar.

Durch ein modernes, flaches Design ist
Pulsify fur jede BadgroBe geeignet und bie-
tet zudem Varianten fiir Auf- oder Unter-
putz sowie eine einfache Installation. Die
Oberflachen sind in Chrom, Mattschwarz
und MattweiB erhiltlich. Die hochwertige
Qualitdt und intelligent integrierte Ablagen
machen Pulsify zu einem langlebigen Ver-
gniigen — und es setzt Standards hinsichtlich
Nachhaltigkeit und Sicherheit. Der Wasser-
verbrauch kann mit der Volumenkontrolle

aktiv geregelt werden und Kunden, die sich

fiir eine Variante mit EcoSmart-Technologie
entscheiden, verbrauchen sogar bis zu

60 Prozent weniger Wasser als mit her-

kémmlichen Produkten.
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Das Elektroheizmobil fur Profis von mobiheat

Versorgen Sie lhre Kunden mit nur wenigen Handgriffen wieder mit Heizwdrme

und Warmwasser.

Die mobilen Elektroheizzentralen von mobi-
heat kénnen wie eine mobile Elektroheizung
benutzt werden. Sie kommen zum Einsatz,
wenn eine Heizung ausfillt oder wenn auf-
grund einer Sanierung, Wartung oder Hei-
zungsstorung die normale Heizung nicht wie

gewohnt laufen kann.

Die mobilen Wiarmeerzeuger — oft auch
Notheizung genannt — sind flexibel auf-
stellbar und innerhalb kurzer Zeit einsatz-
bereit. Sie konnen ganz unkompliziert an
das bestehende Heizsystem angeschlossen
werden. AnschlieBend ibernimmt das Heiz-
mobil als voll funktionsfihige und kompakte
Heizung die Funktionen der fest verbauten
Heizanlage. So kann fiir eine reibungslose
und zuverldssige Wirmeversorgung gesorgt

werden.

Die gelben Notheizungen gibt es in verschie-
denen Ausfiihrungen. Generell unterscheiden
sie sich durch zwei Faktoren: Der erste
Punkt ist die Heizleistung, die je nach Modell
von 3 bis 40 kW reichen kann. Der zweite
Aspekt ist die Brauchwasserzubereitung.

Es gibt in der yellow line Heizmobile, die
zusidtzlich zur Brauchwasserbereitung ein-

gesetzt werden konnen.

Zuverldssige Estrichtrocknung mit einem
Elektroheizmobil

Die Elektroheizmobile sind auBerdem ideal
zur Estrichtrocknung geeignet. Dazu wer-
den sie einfach an die bestehenden FuBbo-
denheizungsrohre angeschlossen. Diese sind
jeweils unter der Estrichflache verlegt, die
getrocknet werden soll. AnschlieBend kann
der frisch verlegte Estrich normgerecht auf-
geheizt werden. So besteht keine Gefahr,
dass bei normalen Heizbetrieb der Estrich
reift, wenn die FuBbodenheizung genutzt
wird. Somit ist auch der darauf aufgebrachte

Bodenbelag vor Rissen geschiitzt.

Das Belegreifheizen kann durch voreinge-
stellte oder individuelle Aufheizprogramme
gesteuert werden. So sind alle Schritte beim
Funktionsheizen jederzeit nachvollziehbar.
Verfiigbar ist zum Beispiel auch das Standard-
programm nach DIN EN 1264-4. Die ein-
zelnen Programme kénnen zudem in der

mobiheat smart App iiberwacht werden.

Die App kann dabei ganz einfach iiber den
Browser auf Smartphone, Tablet und Desk-
top genutzt werden.

SERVICE

Die Elektroheizmobile sind bei der
WIEDEMANN-Gruppe auf Lager.

|00 Euro Einbaukosten geschenkt —
mit der Cashback-Aktion fur das sanibel 3001 Dusch-WC

Der Markt fiir Dusch-WCs wichst weiter
stark. Die komfortable und hygienische
Losung setzt sich immer mehr gegen ein

klassisches WC durch. Und so werden auch

in Deutschland immer mehr Dusch-WCs
verbaut.

Das sanibel 30001 Dusch-WC erméglicht

ein neues Frische-Gefiihl durch die Kombi-

nation aus WC und Bidet. Die innovativen

Funktionen des Dusch-WC tragen zu hochs-

ter Hygiene und Reinheit bei — abgestimmt

auf personliche Anspriiche der Kunden. Die
Reinigung mit Wasser ist bei der Intimhygi-

ene sehr viel griindlicher als die herkémm-
liche nur mit Papier. Ein elegantes Design
in weichen Formen rundet das Dusch-WC

harmonisch ab.

=3

&1 |

- Aen
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SERVICE &

=4
Die Aktion ist noch £l

= ~
bis zum 31. Dezem- ,ﬂ 100
ber 2021 giiltig! E

So einfach funktioniert die
Cashback-Aktion fiir das
Dusch-WC:

@ Ihr Kunde entscheidet sich fur
den Kauf eines sanibel 3001
Dusch-WC.

@ Sie bauen das WC fur den
Kunden ein.

@ Der Kunde registriert sich
unter www.sanibel.de/aktuelles/
cashback-aktion-dusch-wcs und
reicht online eine Rechnungskopie
des WCs unter Auffihrung der
Einbaukosten ein.

Er bekommt im An-
schluss Einbaukosten
in Hohe von 100 Euro
auf sein Konto
erstattet.

© Markus Spiske/Unsplash
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Warmepumpen leicht erklart —

unsere Webinare mit den Experten

Wirmepumpen sind weiterhin in aller Munde, doch die Technik

ist hdufig komplex und die Méglichkeiten sind vielfiltig. Die
WIEDEMANN-Gruppe hat auf die gestiegene Nachfrage und den
damit verbundenen Riickfragen mit einem Expertenteam sowie
einer eigens fiir das Fachhandwerk konzipierten Unterlage reagiert.
Das Expertenteam Wirmeerzeugung haben wir lhnen bereits in
der letzten Ausgabe der PartnerPost vorgestellt.

WIEDEMANNE])

Die umfangreiche Unterlage ,,Der Experte — Wiarmeerzeugung"
wurde mit Beteiligung namhafter Hersteller eigens fiir die Bediirfnisse
des Fachhandwerks erstellt. Sie bietet neben allgemeinen Informati-
onen rund um die Funktionsweisen und Arten von Warmepumpen
auch optimal zusammengestellte Pakete von priferierten Herstellern
in einer tbersichtlichen Darstellung. Alle vorgestellten Pakete sind
sofort ab Lager bei der WIEDEMANN-Gruppe lieferbar. Die
Unterlage kénnen Sie unter

WIEDEMANNE' expertenteamheizung@

’ sDer Experte® «Der Experta”
GRUPPE GRUPPE wiedemann.de anfordern.
Py L waregnempan-Technclogm o Vailan!
[ LI + Zubshis g

[t —= Unterstiitzend hierzu wurden

= et P St o cunged vier Webinare durchgefiihrt,

P P e P

= g et oo i T T bei denen ein Experte seitens

- £ e = 3 - der WIEDEMANN-Gruppe

» o i “a| [B—rlw T das Konzept und die Pakete
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anhand der Produkte von
WOLF, DAIKIN, Vaillant und
BOSCH erklirte.

T

Bei den Webinaren haben die Teilnehmer
Informationen rund um folgende Inhalte
vermittelt bekommen:

- Vorstellung der aktuellen Zahlen zu
verkauften Wiarmepumpen sowie zwei
mogliche Zukunftsszenarien

- Vorstellung des Aufbaus der Unterlage
»Der Experte*

- Aufzeigen der spezifischen Warmepumpen-
Technologie am Beispiel eines Herstellers

- Produktvorstellungen und Erklarung der
verschiedenen Paketméglichkeiten

- Anforderungen an den Aufstellungsort einer
Wiérmepumpe

- Thema Lautstédrke — Was gibt es zu beachten?

- Anschlisse — Hydraulik- und Elektro-
leitungen im Uberblick

- hybride Lésungen

- Produkterweiterungen zum Beispiel
durch Photovoltaik

SERVICE

Alle vier Webinare wurden aufgezeichnet.

Bei Interesse an einer Aufzeichnung wen-
den Sie sich bitte an unser Expertenteam
Wairmeerzeugung unter:
expertenteamheizung@wiedemann.de.

DER EXPERTE

i RTART T
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Die VIEW 2021 — dieses Jahr in einer Sommer-Edition!

Wie kann sich die digitale VIEW aus dem vergangenen Jahr noch weiterentwickeln? Die Antwort war die hybride
Veranstaltung VIEW 2021 am 9. September mit gleich vier Prasenzmessen, einem virtuellen Garten und zahlreichen
Austauschmdglichkeiten. Und das alles zur gleichen Zeit an nur einem Tag!

Nach der erfolgreichen VIEW 2020 war eines recht schnell klar:
Wir machen weiter! Und so wurden bereits im Friihjahr neue Pline
geschmiedet, wie das Format mit der Aussicht auf kleinere Priasenz-
Veranstaltungen fir die Kunden der WIEDMANN-Gruppe erweitert
werden kann. Die Antwort kam schnell: Eine hybride Veranstaltung
sollte es sein, bei der die Kunden sowohl virtuell Informationen
erhalten als auch kleinere Prasenzmessen an den vier Hauptstand-
orten der WIEDEMANN-Gruppe besuchen kénnen.

Der Clou in diesem Jahr: Durch eine Live-Schaltung zu den Her-
stellern an die vier verschiedenen Standorte konnten diese ihre
Produkte auch dem digital anwesenden Publikum prisentieren und
erldutern. Zeitgleich konnten aber auch die Besucher der Prasenz-

messe an Bildschirmen das digitale Unterhaltungs- und Informati-

onsprogramm der VIEW 2021 live mitverfolgen.

Louisa Dangela und Sebastian Becker
begriiBen gemeinsam die Gdste im
virtuellen Garten der VIEW.

»Wir sind im Garten® — Neue Ausblicke fiir die digitalen Besucher
der VIEW 2021

Wihrend die digitale Veranstaltung im vergangenen Jahr noch im
virtuellen VIEW-Haus stattgefunden hat, ist die VIEW 2021 in diesem
Jahr als Sommer-Edition in einen virtuellen Garten umgezogen. Die
Besucherinnen und Besucher konnten auf einer Sommerterrasse oder
in der VIEW Garten-Lounge mit den Herstellern, Mitarbeitern der
WIEDEMANN-Gruppe oder auch anderen Kunden per (Video-)
Chat in den Austausch treten. Ein besonderes Highlight waren die
Messe-Pavillons im virtuellen Garten, die den Besuchern mit zahl-
reichen Informationen, Broschiiren, Videos, Chat-Funktionen und
Produktneuheiten aufwarteten.

Neben den Produkten spielten auch die Dienstleistungen eine wich-
tige Rolle. Besucher konnten beispielsweise anhand eines virtuellen
Rundganges eine Ausstellung kennenlernen oder mithilfe von Webi-
naren mehr tber die digitalen Dienste erfahren. Dariiber hinaus gab
es zahlreiche Informationseinspieler, die tiber zentrale Themen wie
den GroBhandelsverbund HBG, den WIEDEMANN-Homepageservice

oder auch Social Media im Handwerk informierten.
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Pulled Pork Burger, kalte Getranke und konstruktive Gespriche bei
den Prisenzmessen

Auch die Giaste der Prisenzmessen an den Hauptstandorten in
Sarstedt, Siek, Burg und Berlin konnten sich auf den direkten
Austausch mit den Herstellern freuen und neue Produkte kennen-
lernen. Zudem wurde fiir das leibliche Wohl gesorgt — mit frisch

zubereiteten Burgern und kalten Getranken.

Gut gestdrkt flr informative Gesprdche und den Austausch mit den Herstel-

lern — die Besucher der Prdsenzmessen freuten sich tber Pulled Pork Burger
mit frischen Kartoffelspalten.

a4

Sebastian Becker, Geschiftsfiihrer Vertrieb der WIEDEMANN-
Gruppe Uber das hybride Format:

+Wir freuen uns, dass wir unser rein digitales Format
aus dem letzten Jahr zu einer hybriden Veranstaltung
weiterentwickeln konnten. Bei unseren digitalen
Messestdnden konnten wir unseren Kunden in die-
sem Jahr ein noch umfangreicheres Besuchererlebnis
bieten. Die Prasenzmessestinde an unseren Haupt-
standorten wurden durch regelmdl3ige Live-Schaltun-
gen mit in das umfangreiche Programm eingebunden
und rundeten die Veranstaltung ab.”

o B EERTEREEVEAY RS T

Die Messe-Pavillons hatten in diesem Jahr wieder viel zu bieten: Neben der Méglichkeit des direkten Austausches via Chat,
konnten sich die Besucherinnen und Besucher Infomaterial herunterladen, Videos anschauen oder sich direkt Angebote sichern.

Zabhlreiche Informationen und Produkt-Demonstrationen gab es aber auch
an den Stdnden der Prdsenzmessen — hier erkldrt ein Mitarbeiter von TOTO
den Besuchern der Messe bei WESEMEYER in Siek die neusten Trends und
Empfehlungen.

Das Informations- und Unterhaltungsprogramm: abwechslungsreich
und vielschichtig

Neben den zahlreichen online- und offline-Maéglichkeiten spielte
das Live-Programm eine wichtige Rolle. Moderator Thorsten
Moortz fiihrte wie bereits im letzten Jahr durch den Tag. Und wer
dachte, dass es sich hierbei nur um Einspieler und Live-Schaltungen
handelt, hat weit gefehlt — neben beispielsweise exklusiven Prisen-
tationen wie der Duschflache Superplan Zero vom Hersteller
KALDEWEI gab es auch eine live aus dem Studio iibertragene
Podiumsdiskussion zum Thema Wirmeerzeugung mit Experten der
WIEDEMANN-Gruppe sowie Vertretern von BOSCH. Themati-
siert wurden unter anderem das Thema Energiemanagement, die
Einsatzmoglichkeiten und Zukunftsfihigkeit von Wirmepumpen und
auch die Rolle des Fachhandwerks im Rahmen der Energiewende.
Einen Auszug aus der Diskussion finden Sie hier in der Ausgabe der

PartnerPost auf den Seiten 10 bis I1.

Hand in Hand fiir den guten Zweck — auch die Auszubildenden
waren Teil der VIEW 2021

,»Nur gemeinsam sind wir stark*: Unter diesem Motto traten die
Auszubildenden auch in diesem Jahr wieder zu einer Challenge an.
Sie konnten sich selbststindig ein Projekt aussuchen und sind dabei
auf die Aktion ,,Helping Hands" gestoBen.

Mit vollem Einsatz dabei — die Auszubildenden
bei Peter HELLMICH haben bei der diesjdhrigen
Azubi-Challenge fleiBig getiiftelt und gebaut.
Durch eine Live-Schaltung konnten sowohl die
Besucher der digitalen als auch der Prdsenz- ‘
messe die Challenge mitverfolgen.
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Der Best of SHK Award 2021 — Wir haben gewonnen!

Mitten in den Vorbereitungen fiir unsere VIEW 2021 hat uns ein
kleines Paket mit groBem Inhalt erreicht — eine Urkunde kam
beim Auspacken zum Vorschein und verriet, dass es Grund zur
Freude gibt ...

Die Leser der Fachzeitschrift SI-SHK haben abgestimmt und
unser digitales Event VIEW 2020 in der Kategorie Handel auf
den dritten Platz gewihlt! Jedes Jahr haben die Leserinnen und
Leser die Moglichkeit, fiir Produkte und Marketingkonzepte in
unterschiedlichen

Kategorien abzu-

stimmen. Wir freuen o

uns sehr iiber die

Auszeichnung und

sind hochmotiviert,

auch mit unserer

VIEW 2021 wieder

einen Platz auf dem

Siegertreppchen zu

erreichen!

Auch wenn es am Ende nur fiir den zweiten Platz gereicht hat: Die Auszubilden-
den von WESEMEYER und aus dem Fachhandwerk freuten sich lber ihren Platz
auf dem Siegertreppchen. Alle Teilnehmer der Challenge bekamen im Anschluss
als Dankeschén eine Powerbank geschenkt.

Das Ziel von ,,Helping Hands-berlin“ ist, Verantwortung fiir das
eigene Handeln und Respekt gegeniiber anderen zu entwickeln. Die
Auszubildenden haben bei der Organisation vier Bausitze fiir Hand-
prothesen bestellt. Diese mussten gemeinsam in kleinen Teams auf
Zeit zusammengebaut werden. Die vier Teams bestanden jeweils
aus zwei Auszubildenden aus der WIEDEMANN-Gruppe zusammen
mit zwei Auszubildenden aus dem Fachhandwerk. Die Challenge
wurde live fiir alle Besucher tbertragen und nach einem spannen-
den Finale konnte sich das Auszubildenden-Team aus Burg knapp

als Gewinner durchsetzen. Die fertigen Handprothesen wurden

im Anschluss an Menschen in Entwicklungslandern gespendet und
die Auszubildenden des Gewinner-Teams konnten sich lber einen
Gutschein fiir einen gemeinsamen Ausflug in den Heidepark Soltau
freuen.
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,Die Energiewende gestaltet das Fachhandwerk"”

Sie haben die Diskussion verpasst? Kein Problem, wir haben lhnen Auszlige aus dem Gesprdach mit unseren Experten
Sebastian Becker, Geschiftsfihrer Vertrieb der WIEDEMANN-Gruppe, Thomas Heiser, GeschdftsfUhrer der WTB,
Artur Denk, Produktmanager fir den Fachbereich Wérmeerzeugung bei der WIEDEMANN-Gruppe, Christian Kilb
und Andre Siegel, Mitarbeiter Vertrieb bei BOSCH sowie unserem Moderator Thorsten Moortz zusammengestellt.

Thorsten Moortz: Herzlich Willkommen
zu unserer Podiumsdiskussion! Wir haben
die Hersteller und den GroBhandel hier vor
Ort. Da werde ich natiirlich auch nachboh-
ren und provokante Fragen stellen. Da fange
ich gleich mal mit Herrn Becker an. Es ist
schén, wenn der GroBhandel alles unter-
stiitzt, die Industrie auch mit einsteigt und
alles zusammen kombiniert und erweitert
wird. Wofiir wird dann noch der Anlagen-

mechaniker gebraucht?

Sebastian Becker: Zukunftsthesen sind
das eine. Realitdt und die Ist-Situation das
andere. Stand heute ist unsere Ausrichtung
voll und ganz auf das Fachhandwerk SHK
gerichtet. Wenn wir iiber das Thema Ener-
giewende sprechen, sind wir in der Viel-
schichtigkeit unterwegs. Wir haben sowohl
das Thema fossile Energien und Brenn-
stoffe aber auch die Energiewende, wenn
wir von der politischen Diskussion liber die
CO,-Reduktion sprechen. Wir reden nicht
nur iber den Warmeerzeuger, bei dem wir
in diesem Jahr besonders den Fokus auf die
Wirmpumpe legen, sondern eben auch iiber
die Komplexitdt einer Anlage. Diese besteht
eben nicht nur aus dem Wirmeerzeuger,
sondern auch aus vielen Komponenten,

die dazu gehoren. Gleichzeitig haben wir
momentan eine hervorragende Grund-
situation, was die staatliche Férderung
betrifft.

Thorsten Moortz: Das Heizungsjahr 2021
ist also erfolgreich?!

Sebastian Becker: Definitiv!

Thorsten Moortz: Ist das nur der Férde-
rung geschuldet?

Sebastian Becker: Es ist auf jeden Fall ein
mafgeblicher Treiber. Wir haben aber auch
durch die Coronapandemie gelernt, dass
das Thema Cocooning also ,,Eigenheim* ein
immer groBeres und wichtigeres Thema
geworden ist. Wie gestalten sich in der
Zukunft eigentlich meine Energiekosten?

Wie betreibe ich meine eigene Energie-
zentrale in der Zukunft? Das sind zentrale
Fragen.

Thorsten Moortz: Als Geschiftsfiihrer
Vertrieb der WIEDEMANN-Gruppe haben
Sie ja auch einen eher globalen Blick auf
das Thema. Ist das Thema Wirmepumpe
bei lhnen intern auch ein Fokusthema
oder betrachten Sie alle Technologien
parititisch nebeneinander? Wo geht die
Richtung hin?

Sebastian Becker: Grundsitzlich muss man
eines vorwegsagen: Ein GroBhandel wie
wir kann nicht ohne die Heizung. Wir sind
sowohl im Bestand als auch in der Zukunft
unterwegs. Wenn wir uns Geschossbauten
und Sanierung anschauen, dann ist die
Wirmepumpe heute hiufig noch nicht die
richtige Alternative. Das wird sich zwar in
der Zukunft andern, ist aber heute noch
nicht aktuell. Bei Neubauten hingegen sieht
das schon wieder anders aus — hier ist die

Wiarmepumpe auf jeden Fall klar im Fokus.

Thorsten Moortz: ... und hier spielt ja
auch die WIEDEMANN Technik und Bera-
tung (WTB) eine wichtige Rolle. Herr Hei-
ser, Sie unterstiitzen die Kunden in diesem
Bereich stark. Wo sehen Sie die Tendenzen!?

Wie sind lhre Erfahrungen?

Thomas Heiser: Ich stimme Herrn Becker
zu. Eine Technologie alleine ist nicht ausrei-

chend. Im Neubau wird tatsichlich fast aus-

schlieBlich tber Wirmepumpen gesprochen.

Die bereits angesprochene Férderthematik
hat dazu gefiihrt, dass die Nachfrage noch
weiter gestiegen ist. Parallel beobachten wir
aber auch, dass neben dem Forderthema
das Umweltbewusstsein bei den Kunden
immer mehr steigt und eine zentrale Rolle

spielt.

Thorsten Moortz: Stellen wir fossile
Brennstoffe und elektrische Losungen
mal gegeniiber. Was ist hier der Trend?
Bei Bosch ist das ein wichtiges Thema.

Wir haben im Vorgesprich schon gehort,
dass Sie das bauvorgabe-spezifisch planen.
Es wird also nicht eine Technologie gesamt-
haft Gibergestiilpt, sondern stark auf das
individuelle Bauvorhaben geschaut. Gibt es
da einen Richtungsstreit oder eine Kombi-

nation aus Technologien?

Christian Kilb: Von einem Richtungsstreit
kann man da nicht sprechen. Es geht viel-

mehr um das individuelle Objekt. Da muss
man sich dann die Frage stellen ,,Was sind
die Moglichkeiten und welches Nutzerver-
halten liegt vor?“ Die individuellen Bediirf-
nisse stehen klar im Vordergrund.

Wie sieht die Wdrmeerzeugung der Zukunft aus? Die Ex-
perten diskutierten unter anderem (iber Chancen, Potenziale
und Anwendungsbereiche fiir verschiedene Wdrmeerzeuger.

Thorsten Moortz: Wo sehen Sie die gréB-
ten Schwierigkeiten bei der Wirmepumpen-
Technologie. Sie sind ja doch recht komplex.
Wo helfen Sie und wie?

Christian Kilb: Wir sind in allen Regio-
nen vertreten und unterstiitzen die
Fachhandwerker direkt, aber auch das
gesamte Bauvorhaben. Die grofiten
Schwierigkeiten sind dabei das Auslegen,
die Klarung der Frage, wie die Technolo-
gien zusammenarbeiten und natiirlich das
Forderthema. Dort gibt es stetig Anderun-
gen, keiner ist zu 100 Prozent wasserfest

unterwegs.

VIEW 2021 — PoODIUMSDISKUSSION

Thorsten Moortz: Herr Heiser, Sie sind
dhnlich unterwegs. Sehen Sie auch die
Problematik bei dem Abstimmen der

Komponenten?

Thomas Heiser: Ja, das auf jeden Fall.
Und es kommt noch ein weiterer Punkt
hinzu: Durch die Technik werden
groBere Aufstellrdaume benotigt und

es gibt mehr Pufferung. Diese Info ist
sehr wichtig, aber kommt meistens nicht
bei dem Bauherrn oder Architekten bei
der Planung an. Zudem spielt auch die
Anforderung iiber den Bauantrag eine
wesentliche Rolle sowie der Energie-
berater. Wir bekommen Vorgaben und
sind getrieben bezlglich der Forderantrige.
Hier wird natiirlich auch festgelegt, wie
hoch der Anteil an alternativen Energien
sein kann.

v.l.n.r.: Thorsten Moortz mit Christian Kilb, Artur Denk
und Andre Siegel

Thorsten Moortz: Die Kombination ver-
schiedener Technologien ist ein wichtiges
Thema — gerade bei Bestandsbauten. Da

kommt schnell die Frage auf, ob das noch

effizient ist?

Christian Kilb: Wir sind gerade mit unseren
Hybrid-Geriten sehr erfolgreich unter-
wegs und bekommen zahlreiche Anfragen.
Das muss man sich dann so vorstellen: Die
Wirmepumpe deckt den Grundbedarf ab
und fiir die Spitzen kommt ergdnzend ein
Gasgeridt zum Einsatz. Gerade in der Sanie-
rung, wo Gasgerite bereits vorritig sind, ist

das eine gute Losung.
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Unsere Experten diskutierten wéahrend der VIEW 202| live Uber die Wérme-
erzeuger der Zukunft. Dabei kamen auch Themen wie Energiemanagement, die

Einsatzmoglichkeiten und Zukunftsfahigkeit von Warmepumpen sowie die Rolle
des Fachhandwerks im Rahmen der Energiewende zur Sprache und wurden aus
verschiedenen Perspektiven diskutiert.

Thorsten Moortz: Und trotzdem gibt es ja
noch Menschen, die Vorbehalte gegeniiber
Wirmepumpentechnologien haben. Wie
sehen da lhre Erfahrungen aus Herr Siegel?

Andre Siegel: Klar, Vorbehalte gibt es.
Aber diese nehmen tatsiachlich monatsweise
ab. Wir sehen ganz deutlich: Die Anfragen
nach Warmepumpen sind im vergangenem
Jahr ganz massiv gestiegen. Das freut uns
sehr, denn gerade in puncto Gebaiude-
energiemanagement kann man mit einer

Wairmepumpe am meisten rausholen.

Thorsten Moortz: Herr Denk, Sie sind
im Hause WIEDEMANN fiir das Thema
Wirmerzeugung zustiandig. Was machen

Sie, um die Vorbehalte abzubauen?

Artur Denk: Auch wir haben natiirlich auf
die stark angestiegene Nachfrage reagiert
und uns gefragt, wie wir die Vorbehalte und
Fragen abbauen kénnen. Unsere Antwort
darauf ist zum einen unser neues Experten-
team Wiarmeerzeugung. Das Team besteht
aktuell aus 12 Mitarbeiterinnen und Mit-
arbeiter der WIEDEMANN-Gruppe, die
bereits heute im operativen Tagesgeschift
der Heizung und damit auch Warmepumpen
unterwegs sind und sich bestens auskennen.
Diese Kollegen haben wir noch einmal
intensiv geschult. Der Fachhandwerker hat
so einen Ansprechpartner, an den er sich
mit seinen Fragen wenden kann. Zum ande-
ren haben wir noch eine Unterlage eigens
fiir das Fachhandwerk konzipiert. Hier
haben wir einfach und iibersichtlich die
Funktionen dargestellt und ganze Pakete
geschniirt. Diese sind auch alle am Lager
der WIEDEMANN-Gruppe verfiigbar.

Thorsten Moortz: Wirmepumpen sind
fir das hier und jetzt und die Zukunft ein
wichtiges Thema. Aber wie sieht es denn
mit Photovoltaik und Solar-Thermie aus?
Braucht es die noch? Auch in Kombination
mit Warmepumpen?

Andre Siegel: Solar-Thermie ist nach wie
vor noch ein Bestandeteil, wird aber durch

Photovoltaik etwas geschmilert. Denn

bei der Warmepumpe ist ja der Strom das
MaB der Dinge. Nichtsdestotrotz haben
Solarthermie-Gerite natiirlich noch ihre
Bewandtnis insbesondere in Mehrfamilien-

hiusern mit fossilen Brennstoffen.

Thorsten Moortz: Wenn wir jetzt noch
einmal eine Ebene hoher schauen — wenn
ich in dem Markt unterwegs sein mochte,
nicht nur auf GroBhandelsseite, sondern auf
der Seite des Fachhandwerkers. Was ist da
wichtig?

Sebastian Becker: Ich bin der festen Uber-
zeugung, dass diese Frage nicht nur an den
Fachhandwerker, sondern gleichermaBen
auch an uns zu richten ist. Was fiir mich an
oberster Stelle steht, ist der Nutzen. Also
ganz konkret: Welche Losung prisentieren
wir, um das Bediirfnis zu befriedigen und
dem Kunden — sowohl unserem Fachhand-
werker als auch er seinen Kunden — einen
Nutzen aufzuzeigen? Wenn wir diese Dis-
kussion in dieser Form fiihren, dann sind
wir zielgerichtet unterwegs. Dann doku-
mentieren wir gemeinschaftlich eine Kom-
petenz in diesem Segment, weil wir nicht
nur einen kleinen Teil betrachten, sondern
die gesamte Bandbreite und auch in der
Lage sind, diese Themen benutzerorientiert
einzusetzen.

Ich muss da noch einen kleinen Bogen
machen. Wenn wir heute sagen ,,Die Energie-
wende gestaltet das Fachhandwerk® dann
kommen wir dem Leitsatz ,Handwerk hat
goldenen Boden® sehr nahe. Und damit

sind wir dann wieder bei der Lobbyarbeit:
Wie attraktiv ist dieses Berufsbild? Ich bin
liberzeugt davon, es ist hochgradig attrak-
tiv, gerade fiir junge Leute. Egal, ob sie das
Abitur haben oder einen anderen Schulab-
schluss — es ist fur alle interessant. Und die
Zukunftsfahigkeit dieses Berufes ist definitiv
gegeben, wenn wir uns mit dem Nutzen aus-
einandersetzen.

Thorsten Moortz: Herzlichen Dank an Sie
alle fiir Ihre Teilnahme und den Austausch!
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Die deutschlandweite Markengarantie

Profitieren auch Sie von der 5 Jahre sanibel-Garantie — jetzt noch einfacher!

Sie haben lhrem Kunden vor noch gar nicht
langer Zeit ein sanibel oder comfort by sani-
bel Produkt eingebaut und miissen dieses
aufgrund einer Stérung oder eines Defektes
kurzfristig auswechseln? Mit der Marken-
garantie von sanibel ist das kein Problem!

Was steckt hinter der Markengarantie?
Handelt es sich um ein sanibel oder comfort
by sanibel Produkt, welches mit dem 5 Jahre-
Siegel gekennzeichnet ist, erhalten Sie fiir
jeden angezeigten Reklamationsfall unverziig-
lich und kostenlos ein Ersatzprodukt — ohne
sachliche Priifung und das bis zu fiinf Jahre
nach der Montage des Produktes.

Zusitzlich kénnen Sie nach der Reparatur

eine Austauschrechnung gemalB branchen-
ublicher Erfahrungswerte ausstellen. Diese
wird im Anschluss schnell und ohne biiro-

kratischen Aufwand von uns beglichen.

Der Materialersatz gilt fiir tiber 10.000 sani-
bel und comfort by sanibel Artikel, die im
WIEDEMANN ONLINE-Shop entsprechend

H35

WIEDEMANNE)

So einfach funktioniert es:

@ Wenn Sie ein sanibel oder comfort
by sanibel Produkt austauschen
muUssen, suchen Sie dazu einfach die
Vorgangsnummer heraus, mit der wir
lhnen das Produkt geliefert haben
und kindigen Sie die Reklamation
(zum Beispiel telefonisch) bei hrem
Ansprechpartner im Innen- oder
AufBendienst an.

Sie erhalten eine Austauschlieferung
oder kénnen das bendtigte Material
an einem HBG-Lager deutschland-
weit abholen.

@ Nach dem Austausch stellen Sie mit
lhrer Vorgangsnummer eine Aus-
tauschrechnung aus. Wir begleichen

diese schnell und unbirokratisch.

mit dem sanibel Garantie-Siegel gekennzeich-
net sind. Diese sind zu 80 Prozent an allen
HBG-Lagern vorritig. Das bedeutet fiir Sie,
dass die Austauschlieferung oder die Abho-
lung meistens sofort und ohne groBen Auf-
wand erfolgen kénnen.

,Handfeste Ergebnisse bringen Handwerker weiter!"

Die LSH entwickelt digitale Formulare fir Handwerksbetriebe, damit die Ab-
laufe reibungsloser funktionieren. Die auf den betrieblichen Bedarf ausgerichte-
ten Formulare kénnen Mitglieder in Kiirze direkt Gber die LSH in Auftrag geben.

Wir stellen hiufig fest, dass Unterlagen

zu kompliziert sind oder es an der Durch-
setzung der Spielregeln hapert: Ob einfacher
Stundenzettel oder komplexes Formular zur
Heizungsplanung — Unterlagen, Checklisten
und Anleitungen sind fiir Mitarbeiterinnen
und Mitarbeiter haufig schwer zuginglich

und werden daher kaum genutzt.

Unsere Idee — digitale LSH-Formulare:

,Zusammen kommt man weiter
als allein.”

Anlisslich eines Projektes bei der Firma
Blomenkamp Heizung-Sanitar aus Bad Essen
ergab sich die Idee, ein digitales Formular-
tool fiir alle LSH-Mitglieder zu entwickeln.
Die Mitarbeitenden in dem Unternehmen
arbeiten bereits mit Tablets auf den Bau-
stellen. ,,Es gab ja schon Formulare, aber

keine beschreibbaren®, so Claus Stegmann,
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Geschiftsfithrer der LSH. ,,Seien es Stunden-
zettel, Baustellendokumentation, Bestellun-
gen. Manches war im Laufe der Zeit veral-
tet.” Die neuen, digitalen Formulare bein-
halten den aktuellen Stand —im ,,Look and
Feel* des Hauses. Genau solch ein Angebot
wird es bald fiir jedes LSH-Mitglied geben.
Diese Dienstleistung kann man dann direkt
bei dem Team der LSH abrufen.

Wir sammeln aktuell die Basis-Unterlagen
der Mitglieder und fokussieren uns auf die
wichtigsten und am haufigsten benutzten
Formulare. Diese kommen in den Formular-
pool. Wir sind liberzeugt, dass die Zusam-
menarbeit innerhalb der Branche mehr bringt
als Konkurrenzdenken. Durch systematisch
aufgebaute elektronische Kontaktformulare
kann man die Verkaufsprozesse beschleuni-
gen und sie besser dokumentieren. Auch die
Qualitat der Arbeiten verbessert sich und die

Kundenzufriedenheit steigt.

(g LsH

4
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KONTAKT

LSH — Leistungsgemeinschaft
SANITAR-HEIZUNG GmbH

-~

N

Telefon: 05066 9019-0, info@lsh.de, www.Ish.de

© krakenimages/Unsplash

Wenn die Formularsammlung der LSH
steht, wird es fiir jeden Betrieb méglich
sein, diese digitalen Unterlagen in ein eige-
nes System zu iibernehmen: Mit eigenem
Logo und angepassten Formularfeldern.
Wenn Sie weitere Informationen benétigen,
kontaktieren Sie uns gerne.
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Sie sind der Profil Weil3 das auch das Internet?

Nutzen Sie den WIEDEMANN Homepage-Service mit einem Rundum-
sorglos-Paket fiir Ihre professionelle und zeitgemafBe Website.

Sie wissen: Ein professioneller Internet-
auftritt ist wichtiger als je zuvor, denn er
spiegelt die Professionalitét lhrer Arbeit
wider. Doch was genau bedeutet das eigent-
lich? Was ist der Unterschied zwischen einer
normalen Homepage und einer professio-
nellen Website?

Der erste Eindruck zdhlt

Natirlich! Eine Internetseite braucht ein
modernes Erscheinungsbild, tolle Bilder und
ein attraktives Design. Aber fast genauso
wichtig ist, dass sie gut fiir Besucher zu
bedienen ist und das sowohl am Computer
als auch am Tablet oder insbesondere vom

Smartphone.

Professionelle Websites verfiigen iiber

ein sogenanntes Responsive Design: Die
Website, ihr Layout und ihre Inhalte, passen
sich damit an das Ausgabemedium an, sodass
sie auf allen Endgeriten optimal dargestellt

wird und zu bedienen ist.

Was brauchen lhre Kunden?

Potenzielle Kunden suchen nach einem
Dienstleister, weil sie ein bestimmtes Prob-
lem oder Anliegen haben, bei dem sie
Hilfe bendtigen. Sei es eine komplette Bad-
sanierung, ein defekter Heizkessel oder der
Wounsch nach der Umriistung auf regenera-

tive Energien.

Eine professionelle Website greift diese
potenziellen Anliegen auf und setzt sich mit
ihnen auseinander. Sie bietet Informationen
und Inspirationen direkt online und zeigt dem
Besucher damit, dass genau Sie der perfekte
Umsetzungspartner sind. Sie méchten die
hochwertige Qualitét Ihrer Arbeit zeigen?
Die Zusammenarbeit mit hochwertigen
Markenherstellern tiberzeugt!

Sie kennen sich mit dem aus, was Sie tun.
Zeigen Sie das auch potenziellen Kunden.

Ein absolutes Muss einer modernen, profes-
sionellen Website sind Online-Tools wie zum
Beispiel eine Kundendienstanfrage oder ein
Badkonfigurator, die es einerseits [hrem Kun-
den so einfach wie méglich machen, Anfragen
an Sie zu senden oder sich spielerisch einem

bestimmten Thema zu nihern.

Was wollen Bewerber?

Potenzielle Bewerber suchen nicht explizit
nach IHNEN, sie suchen in der aktuellen
Fiille der Jobangebote nach dem besten Job
bei dem besten Arbeitgeber. Eine pro-
fessionelle Website hilft lhnen maBgeblich
dabei, sich genau als dieser zu prisentieren.
Sie zeigt Sie und ihr Team im besten Licht
und Uberzeugt mit modernen und unkom-
plizierten Bewerbungsoptionen direkt

online.

Und ganz wichtig: Sowohl Kunden als
auch Bewerber miissen Sie erstmal

im Internet finden! Die beste Homepage
bringt nichts, wenn sie nicht bei Google
gefunden werden kann. Wichtig dafir ist
wiederum insbesondere, dass lhre Website
im Responsive Design erstellt ist, technisch
einwandfrei und sicher funktioniert und iiber

qualitativ hochwertige Inhalte verfiigt.

Und was brauchen SIE?

Vor allem eines: Keinen zusitzlichen
Aufwand! Und genau hier liegt meist der
Hase im Pfeffer. Denn Website-Anbieter und
Agenturen gibt es zwar wie Sand am Meer,
die meisten jedoch kennen sich nicht in lhrer
Branche, der SHK-Branche, aus. Das bedeu-
tet viel Aufwand fiir Sie, denn Sie bendtigen
SHK-Inhalte auf lhrer Homepage, damit lhre
Seite bei Google von lhren Kunden gut gefun-
den wird. Die SHK-Inhalte mussen Sie dann
aber selbst beisteuern, wenn sich die Agen-

tur nicht mit der SHK-Branche auskennt.

Wie also finden Sie den richtigen Dienstleister?
Wir haben fiir Sie den WIEDEMANN
Homepage-Service entwickelt: eine
Website-L6sung, die lhnen alles bietet, was
Sie brauchen, und lhnen vor allem all das

abnimmt, was Sie nicht brauchen.

Dieser Homepage-Service bietet lhnen ein
tolles Rundum-sorglos-Paket fiir lhre
perfekte Onlineprasenz, speziell fiir
SHK-Fachhandwerksbetriebe. Mit wenig
Zeitaufwand erreichen Sie eine zielgruppen-
orientierte Kommunikation und prisentieren

sich perfekt, ohne dabei lhr Tagesgeschift

vernachldssigen zu miissen.

Stellen Sie sich und Ihr Unternehmen, lhre
Leistungen und |hre Referenzen vor. Wir
liefern alle notwendigen SHK-Branchen-
inhalte und halten diese fiir Sie stets auf
dem neuesten Stand, zum Beispiel durch
aktuelle News. GenieBen Sie das sichere
Gefiihl, dass lhre Website und alle Inhalte

stets rechtssicher sind.

Erhalten Sie jetzt geballte Branchenkompe-

tenz fiir hre Website und profitieren Sie

zusitzlich von der Homepage, die mehr kann:

- Google-Auffindbarkeit ohne eigenen Aufwand

- immer aktuelle Inhalte

- Rechtssicherheit

- Kundenbetreuung (personlicher Ansprech-
partner fiir alle Fragen rund um lhre Website)

- personliches Infoportal/Kampagnen/
Marketingunterstiitzung

- Anbindung ieQ-systems SHK an die Branche
durch Partnerschaft mit WIEDEMANN und
flihrenden Herstellern der SHK-Branche

- Entlastung und Zeitersparnis durch aktiven
Einsatz von Online-Tools und entsprechen-

der Mailvorlagen u.v.m.

WIEDEMANN Homepage-Service:
ein exklusives Produkt fiir Partner der
WIEDEMANN-Gruppe.

Erfahren Sie jetzt mehr lber unseren
WIEDEMANN Homepage-Service
unter www.wiedemann.de/digital/
homepage-service oder direkt iber
Ihren zustandigen Fachberater im
AuBendienst.

WIEDEMANNBE

GRUPPE

HOMEPAGE
SERVICE

Eine Dienstleistung von @ systems
ms
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Frisch aus dem Druck

Kennen Sie schon unsere Neuen?
Es gibt wieder frisch erschienene
Flyer aus unterschiedlichen Produkt-
und Themenbereichen. Bei Interes:
sprechen Sie gern |hren Fachbera
im Auf3endienst an!
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Die optimale Badberatung —

analoge und digitale Wege verschmelzen.

Auf die Frage, welche Moglichkeiten der
Badberatung heute zur Verfiigung stehen,

gibt es schon lange mehr als eine Antwort.

Entscheidend bei der Wahl der Beratungs-
form sind immer die Kundenwiinsche, die
Entfernung sowie Projekt-Termine und ge-
gebenenfalls die Besonderheiten eines Pro-
jektes. Die zielgerichtete Badberatung kann
in den Ausstellungen der WIEDEMANN-
Gruppe, bei lhrem Kunden vor Ort oder in

Form einer digitalen Badberatung stattfinden.

Die Erfahrungen zeigen, dass meist ein Mix
aus den Angeboten und Optionen gewihlt
wird. Alle Méglichkeiten und Kombinatio-

nen sind denkbar und fithren zum Ziel, das
individuelle und bestmégliche Bad fiir Ihren

Kunden zu gestalten.

Dabei steht nicht das Produkt, sondern
das stimmige Gesamtkonzept, welches die
Anforderungen und Wiinsche des End-
kunden erfullt, im Fokus. Sind es in der
Gestaltungsidee noch ,,Platzhalter* mit
denen wir arbeiten, so wissen wir, dass wir
jedes realistische Budget fiir den Badumbau

oder Neubau bedienen kdnnen.

Nach der Présentation der Gestaltungsidee
erfolgt die Auswahl der Produkte. Auch hier
sind wir wieder hybrid unterwegs, denn die
Produkte kénnen bei einem Besuch in einer
Ausstellung oder bei einem virtuellen Aus-
stellungsrundgang begutachtet und ausge-

wihlt werden.

Jetzt entdecken — unseren virtuellen
Ausstellungsrundgang

Gemeinsam haben wir die Méglichkeit, uns
mit lhnen und lhren Kunden digital durch
die interaktive Ausstellung zu bewegen,
unabhingig von Offnungszeiten, standort-
ungebunden und bequem von zu Hause aus.
Umfassende Ideen und Gestaltungsvor-
schldge zu den unterschiedlichen Raum-
konzepten werden erlebbar und vielfiltige
Produkte stehen zur Auswahl. Auch beim
digitalen Ausstellungsrundgang ist ein direk-
ter Vergleich der Produkte moglich, eine
Vorauswahl kann online getroffen werden
und MaBe kénnen beispielsweise genommen
werden. Durch das Anklicken der aus-
gewihlten Produkte gelangen Sie zu den
weiterfithrenden Produktinformationen

sowie der Verlinkung zu den Internetseiten

der Hersteller.

oo el

SERVICE

Auf unserer Homepage erfahren Sie unter www.wiedemann.de/

badausstellungen/badberatung weitere Informationen rund um

den digitalen Ausstellungsrundgang.
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Helfende Hande bei der Hochwasserkatastrophe im Sommer —

WIEDEMANN unterstitzt die Flutopfer mit Arbeitslohn- und Materialspenden.

Die Bilder mit unvorstellbaren Wasser-
massen, zerstérten Gebauden und verzwei-
felten Gesichtern insbesondere in Nord-
rhein-Westfalen und Rheinland-Pfalz haben
uns Mitte Juli alle erreicht und mal wieder
eindrucksvoll bewiesen, wie ibermichtig die
Kraft der Natur ist. Der Wiederaufbau wird
voraussichtlich noch viele Jahre in Anspruch
nehmen und so sind die betroffenen Men-

schen noch linger auf Spenden angewiesen.

Auch die Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter
bei WIEDEMANN haben sich Gedanken
gemacht, auf welchen Wegen sie helfen
kénnen. So entstand die Idee bei dem Team
der Logistik in Sarstedt, auf einen Teil ihrer
Uberstunden zu verzichten und diese statt-
dessen als Arbeitslohnspende an die betrof-
fenen Menschen in den Hochwassergebieten
zu entrichten. Auch bei weiteren Fachberei-
chen fand die Aktion schnell Anklang und so
wurden zahlreiche Uberstunden gesammelt.

Barbara Wiedemann begriiBt die Initiative
und das damit verbundene Engagement sehr
und hat daher den gespendeten Gesamt-
betrag aller Mitarbeiterinnen und Mitarbei-
ter aus der WIEDEMANN-Gruppe am Ende
noch einmal verdoppelt.

WIEDEMANNE] Eingang

Leslie Hayes aus der Logistik in Sarstedt gemeinsam mit Barbara Wiedemann. Bei der Initiative kam ein
stolzer Betrag fir die Opfer der Hochwasserkatastrophe zusammen.

Wir freuen uns sehr, dass wir insgesamt
stolze 26.341,92 Euro sammeln konnten,
die an Aktion Deutschland Hilft e.V., das
Biindnis deutscher Hilfsorganisationen,

gespendet wurden.

Neben Geldspenden gab es auch eine wei-
tere Initiative aus der Deister-Region in

Niedersachsen, bei der WIEDEMANN mit
Materialspenden gern unterstiitzte. Unter

der Koordinierung von Séren VoB, Mitarbei-

ter bei der Firma Adler, wurden Spenden
verschiedener 6rtlicher Heizungs- und
Sanitarbetriebe gesammelt. Hierfiir hat
sich ein mehrkopfiges Helferteam aus Hei-
zungsbauern zusammengefunden, die die
Materialspenden im Wert von 7.500 Euro
gesammelt haben. AnschlieBend sind sie fiir
ein Wochenende in betroffene Regionen
gefahren und haben die Menschen vor Ort
mit den Utensilien und ihrer Expertise tat-
kraftig unterstitzt.

Helfende Hdnde waren dringend gefragt: Das Team unterstiitzte mit Materialspenden und half mit jeder Menge Expertise vor Ort. © www.deister-echo.de
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" Gemeinsam

( der Umwelt zuliebe

Umweltschutz betrifft uns alle und jeder
kann sowohl im privaten als auch im

geschiftlichen Umfeld seinen Beitrag leis-
ten. Auch bei der WIEDMANN-Gruppe

ist Nachhaltigkeit ein wichtiges Thema,
weshalb wir stetig priifen, wie wir uns in
den verschiedenen Bereichen der Unter-
nehmensgruppe noch besser hierzu auf-
stellen kénnen.

Wir méchten lhnen in dieser und kom-
menden Ausgaben unserer PartnerPost
einige Projekte und Verdnderungen im

Bereich der Nachhaltigkeit vorstellen —
starten wir mit dem Fuhrpark.

Fur die WIEDEMANN-Gruppe erweitern
wir unsere Fahrzeugflotte um sechs neue
E-Sprinter. Diese fahren vollelektrisch,
sind umweltfreundlich und bestens fir
den Berliner Stadtverkehr geeignet.

Die neuen E-Sprinter sind lokal emissions-
frei und stofBen keinerlei Abgase ab. Sie
sind daher auch geruchsneutral — ein
echter Vorteil in verkehrsbelebten Grof3-
stadten wie Berlin. Der effiziente Elekt-
roantrieb mit 85 kW sorgt zudem dafun,
dass der Sprinter zuverldssig, wirtschaft-
lich und flexibel ist.
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Wenn die Ausbildungsmesse direkt in

das Klassenzimmer kommt

WESEMEYER nimmt an einer digitalen
Berufsorientierungsmesse teil.

Normalerweise stehen bei den Schiilerinnen und Schiilern der Hahnheide-
Schule in Trittau Schulfacher wie Mathe, Deutsch und Englisch auf dem
Stundenplan. Doch am |. Oktober war alles ein wenig anders, denn an
diesem Freitag stand die berufliche Zukunft im Fokus.

So hatten die Schiilerinnen und Schiiler an diesem Vormittag die Moglichkeit,

unter Anleitung der Berufsorientierungslehrerinnen und -lehrer, an der digita-
len Berufsorientierungsmesse teilzunehmen und sich iiber ihre Chancen nach

der Schule zu informieren.

Ganz bequem per Videochat konnten die Teilnehmer mit den Unternehmen
in Kontakt treten und sich tber die Wege und Méglichkeiten nach der Schule
informieren. Auch WESEMEYER war mit von der Partie und informierte
interessierte Schiilerinnen und Schiiler online liber Einstiegsmoglichkeiten,
beispielsweise mit einem Praktikum oder einer Ausbildung zur Fachkraft

fiir Lagerlogistik oder Kauffrau/Kaufmann fiir GroB3- und AuBenhandels-

management.

Was sind die Vorteile einer digitalen Ausbildungsmesse?

Spatestens seit Beginn der Coronapandemie sind digitale Ausbildungsmessen
in aller Munde. Sowohl Firmen als auch die zukiinftigen Auszubildenden nutzen
digitale Wege des Informierens und Kennenlernens. Fiir beide Seiten ergeben
sich dadurch einige Vorteile:

- hohe Zeitersparnis: Beide Seiten miissen keine Zeit fiir An- und Abreise
einplanen.

- enorme Flexibilitat: Veranstaltungen, die im Internet stattfinden, bieten
eine enorme Flexibilitdt. Sowohl das Unternehmen als auch die Teilnehmer
kénnen von iiberall aus teilnehmen und miissen nicht vor Ort sein. Gerade
in Zeiten von Corona ist es zudem ein extremer Vorteil, dass man dem
Ansprechpartner nur virtuell gegeniibersteht.

+ niedrige Hemmschwelle: Manchen Menschen fillt es schwer, bei einer
Messe selbstbewusst auf einen Stand zuzugehen und ein Gesprich zu begin-
nen. Bei einem Live-Chat ist die Hemmschwelle deutlich niedriger.
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Konnen 8 Millionen Menschen denselben Geburtstag haben?

. in Niedersachsen schon, denn das Bundesland wird in diesem Jahr 75 Jahre alt!

Anlisslich dieses Jubilaums hat das Land
Niedersachsen die Mitmach-Aktion ,,Nieder-
sachsenkette® ins Leben gerufen. Unter
dem Motto ,,Ohne dich ist es nicht Nieder-
sachsen® waren bis Ende Oktober 2021 alle
Menschen in Niedersachsen aufgerufen, unter
www.niedersachsenkette.de ein Bild

in Willkommenspose hochzuladen und so
einer digitalen Menschenkette beizutreten.

Zu dem Foto konnten die Teilnehmerinnen
und Teilnehmer optional iber ein State-
ment mitteilen, warum Sie fiir Niedersach-
sen unverzichtbar sind.

Und da WIEDEMANN Sarstedt als tradi-
tionsreiches Familienunternehmen schon
mehr als 75 Jahre in der Region fest verwur-
zelt ist, war es selbstverstiandlich, dass auch

o BN
£

unsere Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter in
Sarstedt Teil der digitalen Menschenkette

wurden.

An der Aktion haben insgesamt iiber
2.600 Niedersachsen teilgenommen und
zusammen eine Menschenkette von mehr

als 4,7 Kilometern gebildet — eine tolle

Leistung!

OHNE UNS ST ES NICHT NIEDERSACHSEN

Ausgezeichnet vom Niedersdchsischen Ministerprasidenten Stephan Weil — wir gratulieren!

Anlisslich des 75. Geburtstages hat Ministerprisident Stephan Weil insgesamt 22 Biirgerinnen und Biirger fiir ihre Verdienste um das Land

und seine Menschen mit der Verleihung des Niederséchsischen Verdienstordens ausgezeichnet. Mit dabei war auch Barbara Wiedemann —

sie wurde ebenfalls ausgezeichnet und nahm das Niedersdachsische Verdienstkreuz |. Klasse im Galeriegebdude Herrenhausen in Hanno-

ver im Rahmen einer feierlichen Zeremonie entgegen.

Ausgezeichnet wurde Barbara Wiedemann neben
ihrem strukturférdernden Engagement als tradi-
tionsreicher Arbeitgeber in der Region vor allem fiir
ihr jahrelanges Engagement im Bereich der Aus- und

Fortbildung junger Menschen in vielfiltiger Form.

Zu ihren Aktivitdten zdhlen beispielsweise ihre
ehrenamtliche Tatigkeit als Mitglied des Hochschul-
rates der Hochschule fiir angewandte Wissenschaft
und Kunst Hildesheim/Holzminden/Géttingen, des-
sen Vorsitz sie von 2007 bis 2016 innehatte. Zudem
widmet sich Barbara Wiedemann seit fast zehn Jahren
dem Deutschlandstipendium — sowohl finanziell als
auch durch die Méglichkeit fiir Studierende, schon
wihrend des Studiums Praxiserfahrungen im Unter-
nehmen zu sammeln.

dersachsen.

Barbara Wiedemann zusammen mit Ministerprdsident Stephan Weil bei der Ubergabe der Auszeichnung.
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Das Deutschlandstipendium feiert 10-jahriges Jubilaum

Wir fardem das

Deutschland
STIPENDIUM

WIEDEMANN unterstltzt die ndchste Generation der Fach- und Fihrungskrifte.

Im Jahr 2011 wurde das Deutschland-
stipendium durch das Bundesministerium
fiir Bildung und Forschung initiiert. Seit-
her unterstiitzt die WIEDEMANN-Gruppe
das Stipendium in Verbindung mit der
HAWK-Hochschule fiir angewandte
Wissenschaft und Kunst Hildesheim/
Holzminden/Géttingen.

Zum Jubildaum in diesem Jahr gab es fiir

die langjdhrige Unterstiitzung des Program-
mes eine Urkunde, die Daniela Zwicker von
der HAWK iiberreichte und von Hendrik
Wéhle, Regionalvertriebsleiter Mitte bei
WIEDEMANN, entgegengenommen
wurde.

Als Unternehmensgruppe méchten wir
begabten und engagierten Studieren-

den einen erfolgreichen Studienabschluss
ermoglichen. Im Laufe der vergangenen
Jahre haben wir als Férderer des Program-
mes viele junge Menschen durch ihr Studium

begleitet und konnten ihnen neben einer

Daniela Zwicker von der HAWK zusammen mit Hendrik Wéhle,

Regionalvertriebsleiter Mitte bei WIEDEMANN.

finanziellen Unterstiitzung auch erste Ein-
blicke in unser Unternehmen und den ver-
schiedenen Tétigkeiten ermoglichen — und
das bietet fiir beide Seiten viele Vorteile.
Wihrend die Stipendiaten einen Eindruck
von der zukiinftigen Berufswelt erlan-

gen, bringen sie auch viele neue ldeen und

Impulse mit in das Unternehmen. Dadurch

entsteht ein wertvolles regionales Netz-
werk zwischen Wirtschaft und Wissen-
schaft. Durch das Stipendium sehen wir
zudem eine Méglichkeit, neue potenzielle
Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter fiir die
WIEDEMANN-Gruppe zu gewinnen.

Straftat am Bau? Bewusste und unbewusste Fehler und Fallen

Armacell klart Fachhandwerker im Rahmen einer ganztédgigen Schulung auf.

Bereits der Volksmund pflegte schon zu
sagen: ,,Wo gehobelt wird, fallen Spéane*.
Eine Weisheit, die auch bei Projekten im
Fachhandwerk zum Tragen kommt und

immer wieder passieren kann.

Um die ,,Spane* zu minimieren, referierte

Dietmar Klein, Fachplaner fiir gebaudetech-
nischen Brandschutz (EIPOS) bei der Arma-
cell GmbH an vier verschiedenen Terminen

im September zusammen mit der Industrie-

vertretung Béhmke zu diesem Thema.
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Als Hersteller von flexiblen Dammstoffen

im Bereich der Anlagenisolierung und der
technischen Schaume, ist Armacell Experte
auf diesem Gebiet und berichtete zu The-
men wie den gesetzlichen Anforderungen
an die Rohrdimmung und deren Umset-
zung (EnEV, DIN 1988-200), vorbeugender
Brandschutz sowie Schallschutz.

Im Anschluss an die Schulungen folgten
noch rege Diskussionen mit Erérterungen
spezieller Fragen rund um Brandschutz und
Isoliertechnik. Am Ende des Tages verlieBen
die teilnehmenden Kunden mit zahlreichen
Informationen und tollen Schulungserfolgen

die Veranstaltung.

Endlich wieder Auspowern
WIEDEMANN sponsort den RBB-Schulcup von Alba Berlin.

Es wurde geschwitzt, geworfen und
Geschick bewiesen: Nach einer pandemie-
bedingten Pause fand in Berlin erstmals
wieder der traditionelle WIEDEMANN
Rollstuhl-Basketball-Schulcup statt. Bei der
neunten Auflage des beliebten Rollstuhl-
Basketball-Schulturniers in der Max-Schme-
ling-Halle in Berlin traten am 8. September
2021 sieben Schulteams gegeneinander an.
Im Vordergrund stand bei diesem Turnier
der SpaB3 an dem Sport.

Im ersten Teil konnten sich die Teilnehmer
beim Slalomfahren und Werfen beweisen,
fur den zweiten Teil stand ein 3 x3-Blitz-
turnier auf dem Programm. Die Ergebnisse
wurden zwar notiert, aber spielten bei der
Auswertung keine Rolle, denn jeder Schii-
ler bekam dieses Mal eine Goldmedaille.
Zusitzlich bekam jede teilnehmende Schule
einen kleinen Pokal sowie ein spezielles Jah-

resshirt fir jeden Schiiler iiberreicht.

,,Die Férderung von jungen Menschen insbe-

sondere im Bereich des Mannschaftssportes

liegt uns bei der WIEDEMANN-Gruppe
schon seit vielen Jahren sehr am Herzen.
Teamgeist ist nicht nur auf dem Spielfeld
ein wichtiger Faktor —auch im Berufs-
alltag ist dieser unabdingbar.”, so Peter
Hellmich, Geschiftsfiihrer von Peter
HELLMICH, einem Unternehmen der

INNENANSICHTEN | Aus DEN HAUSERN

Peter Hellmich bei der Ubergabe der Jahresshirts fiir die Schiiler.

WIEDEMANN-Gruppe. WIEDEMANN
engagiert sich schon seit geraumer Zeit
speziell fiir lokale Sportvereinigungen.
Neben der Ausrichtung des RBB-Schul-
cups gehoren dazu beispielsweise auch
das Sponsoring des Handballvereins

SC Magdeburg.

Gemeinsam die Trinkwasserglte kommender Generationen erhalten

Viega bietet fir Fachhandwerker VDI B Hygieneschulungen an.

Sauberes Wasser ist ein Menschenrecht und
eines der elementaren Ziele der Vereinten
Nationen. Auch in Deutschland ist sauberes
Trinkwasser keine Selbstverstindlichkeit.
Vor allem in leerstehenden Wohneinheiten
und Krankenhiusern oder Hotels, die saiso-
nal vollkommen unterschiedliche Auslastun-
gen haben kénnen, muss ein besonderes
Augenmerk auf den Erhalt der Trinkwasser-

hygiene gelegt werden. Deshalb werden

Gut zu wissen

Wenn auch Sie mit lhren
Kollegen von diesem Semi-
nar profitieren méchten,
kontaktieren Sie hierzu
gern Hendrik Woéhle —
Regionalvertriebsleiter
Mitte — unter woehle@
wiedemann.de

Fachhandwerker, Planer, Betreiber und
Investoren durch immer neue Richtlinien
und komplexe Normen in die Verantwor-
tung genommen und missen stets gut infor-

miert sein.

Viega bietet in Kooperation mit dem

VDI gezielte SchulungsmaBnahmen nach
VDI-Richtlinie 6023 Kategorie B an. Die
erfolgreiche Teilnahme an der Schulung

der Kategorie B qualifiziert Sie fir die
hygienebewusste Durchfiihrung von
Arbeiten, wie sie im Rahmen von Einrich-
tungs-, Instandsetzungs- und Wartungs-
arbeiten anfallen.

WIEDEMANN unterstiitzt die Seminare
und so fand am 4. und 15. September

die Hygieneschulung bei WIEDEMANN

in Sarstedt mit insgesamt 40 Teilnehmern
statt. Dabei erfuhren diese im praxisnahen
Seminar alles Wissenswerte rund um Regel-
werke und praxisgerechte Trinkwasser-
hygiene. Dariiber hinaus gab es zusétzliche
Hintergrundinformationen zu DIN-Normen,
VDI-Richtlinien, DVGW-Arbeitsblittern
und ZVSHK-Merkblittern. Alle Teilneh-
mer sind nach dem Seminar bestens fiir den
Arbeitsalltag geriistet und fiir die hygiene-
bewusste Durchfiihrung jeglicher Arbeiten
in diesem Bereich zertifiziert.
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Vier Tage, sechs Kunden und jede Menge PS

Die WIEDEMANN Burg Bikertour fiihrte die Teilnehmer 1.200 Kilometer durch Sachsen und Sachsen-Anhalt.

Am 16. September war es endlich soweit: Die Kundenveranstaltung
der etwas auBergewohnlichen Art auf zwei Rddern startete mit
einem Friihstiick bei WIEDEMANN in Burg. Gut gestdarkt und nach
einer ausfiihrlichen Betriebsbesichtigung startete die Tour.

Das erste Highlight: Der Skywalk von Arneburg. Die 30 Meter iiber
dem Elbtal schwebende Aussichtsplattform an der Burg in Arneburg
eroffnete den Teilnehmern beindruckende Aussichten auf die Stadt

Arneburg und die Weite der Elbniederung.

Arneburg Elbblick mit Kirche St. Georg
© Nephantz!/Wikimedia Commons

WIEDEMANNE]
BIKERTOUR 202
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Auf dem Programm standen jedoch nicht nur einige landschaftliche
Hohepunkte bei der Fahrt durch den Harz, das Erzgebirge und die
Sachsische Schweiz, sondern auch zahlreiche Produktinformationen
beispielsweise bei einem Zwischenstopp bei WIEDEMANN in Zeitz.

AuBerdem gab es regionale Besonderheiten zum Kennenlernen,
wie zum Beispiel einen Besuch bei der Firma Dornbliith & Sohn
in Kalbe/Milde. Hier werden hochwertige Armbanduhren noch in

Handarbeit hergestellt — eine echte Raritit.

Das Thema Technik war auch ein wichtiger Aspekt bei einem wei-
teren Programmpunkt der Tour: Eine individuelle Gruppenfiihrung
durch das August Horch Museum — dem éltesten Teil des ehemaligen
Zwickauer Audi-Werkes — zeigte auf einer Fliche von 6.500 Quadrat-
metern circa 160 GroBexponate und eine Vielzahl von Kleinexpona-
ten zur Geschichte des Automobilbaus in Zwickau.

Durch das abwechslungsreiche und informative Programm waren
die vier Tage der Kundenveranstaltung kurzweilig und alle Teil-
nehmer haben die Route mit jeder Menge SpaB und PS stress- und
unfallfrei bewiltigt.

GROMHE Euphoria 260

Luxuridser Duschgenuss fur alle

Wer sich ein Duschvergniigen der Extraklasse wiinscht, findet mit
der GROHE Euphoria 260 die perfekte L6sung. Das Duschsystem
tiberzeugt durch eine nutzerfreundliche Bedienung und ein schlan-
kes, elegantes Design. Als Teil des GROHE Professional Produkt-

sortiments ist das Duschsystem exklusiv fiir das Fachhandwerk

verfligbar.

Sicheres Duschvergniigen: GROHE Euphoria 260
bedient jedes individuelle Verbraucherbediirfnis.

Ein Duschsystem fiir alle Bediirfnisse

Den personlichen Vorlieben entsprechend, bietet GROHE Euphoria
mehrere Strahlarten: Die 260 Millimeter groBe Kopfbrause lisst die
Wahl zwischen dem kraftvollen Jet-, dem breitgeficherten Smart-
Rain- und dem sanften Rain-Strahl. Einstellen lassen sich diese ganz
einfach per Drehknopf. Die Euphoria Massage Handbrause bietet
mit |10 mm ebenfalls den vollen Duschgenuss mit drei Strahlarten.
Ausgestattet mit einem SilverFlex Schlauch, der sich nicht verdreht,
erlaubt sie auBerdem maximale Bewegungsfreiheit. Ein weiterer Vor-
teil: GROHE DreamSpray sorgt fiir einen gleichmiaBigen Wasserfluss

aus jeder Diise der Kopf- und Handbrause.

Die groBziigige Kopfbrause ldsst die Wahl zwischen dem sanften Rain-,
dem gleichmdBigen SmartRain- und dem belebenden Jet-Strahl.

Sicher dank Thermostat

Fiir einen sicheren und komfortablen Duschgenuss ist Euphoria 260
mit einer Thermostatbatterie ausgestattet, die dafiir sorgt, dass es
nicht zu kalten oder heiBen Uberraschungen beim Duschen kommt.
Die integrierte GROHE TurboStat-Technologie garantiert eine
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konstante Wunschtemperatur, auch wenn die Wasserzufuhr unter-
brochen wird. Zudem kann mit der familienfreundlichen GROHE
SafeStop-Funktion eine maximale Wassertemperatur von 38 Grad
Celsius eingestellt werden. Erst mit Betétigung der SafeStop Plus-
Taste kann der Grenzwert auf 43 Grad erhoht werden. Abgerun-
det werden die Eigenschaften des Duschsystems durch GROHE
CoolTouch. Diese Technologie verhindert, dass sich die Oberflichen
aufheizen und schiitzt so effektiv vor Verbrihungen.

Einzigartig in Design und Funktion

Fir maximalen Komfort ist die groBzligige Kopfbrause auf einem
Brausearm montiert, der sich bequem um 180 Grad schwenken lasst,
sodass Verbraucher jeden Winkel perfekt einstellen kénnen. Das
Gleitelement der Euphoria SmartControl 260 vereinfacht dariber
hinaus die Hohenjustierung der Handbrause. Das Premium-Dusch-
system sorgt damit fiir individuellen und einzigartigen Duschgenuss.

Ein Aufputz-Thermostat hdlt die Wassertemperatur konstant und schiitzt durch
die GROHE CoolTouch Technologie vor Verbrihungen an zu heiBem Wasser oder

Oberfldchen.

Die Vorteile im Uberblick:

- GROHE FastFixation, mit verstellbarer
oberer Halterung, garantiert eine schnelle
und einfache Montage — auch bei einer
nachtrédglichen Aufristung

- Aufputz-Thermostat mit SafeStop Funktion
und GROHE CoolTouch Technologie, die vor
Verbriihungen an heien Oberflachen schitzt

- Integrierte TurboStat-Technologie hilt die
Wassertemperatur konstant

- Kopf- und Handbrause lassen die Wahl
zwischen jeweils drei Strahlarten

- Fir umweltbewusste Kunden: GROHE Ecojoy
optimiert den Wasserverbrauch

- GROHE Starlight sorgt fir eine langlebige
Oberflichendsthetik

- Exklusiv verflgbar fur das Fachhandwerk




Unsere Unterlage fur Warmepumpen-Pakete! Sprechen Sie einfach |hren Fachberater
im AufBendienst an oder schreiben Sie an expertenteamheizung@wiedemann.de.
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