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Schon im Kalender? R290:

Auf diese Veranstal- Was Sie im Umgang
tungen dirfen Sie | mit dem Kiltemittel
sich 2026 freuen beachten mussen




THEMA | BAUPROJEKTE — DIENSTLEISTUNGEN — VERANSTALTUNGEN

Liebe Kundinnen und Kunden,

nach einem intensiven Winter freuen wir uns sehr, dass der Friihling
endlich seine volle Kraft entwickelt. Wihrend breite Teile im Nor-
den unserer Republik lange unter einer Schneedecke lagen, hat uns
das nicht abgehalten, auch im neuen Jahr weiter mit vollem Einsatz

fir unsere Kundinnen und Kunden unterwegs zu sein.

Trotz der widrigen Wetterumstdnde in den vergangenen Wochen
laufen die Arbeiten an unserem Neubau in Burg bereits seit
Oktober letzten Jahres auf Hochtouren: Auf einem zusitzlichen
Grundstiick entsteht derzeit ein neuer Gebaudekomplex auf rund
2,3 Hektar Fliche. Geplant sind ein Blirogebaude mit einem
badpunkt, ein Abhollager sowie eine Fertigungshalle. Rund
80 Prozent des Rohbaus sind bereits abgeschlossen und auch die
Fertigungshalle fir Luftkandle und Rohrbearbeitung nimmt zuneh-
mend Gestalt an.

Mit dem Ausbau unseres Standortes in Burg wird dieser mit
Abschluss der Bauarbeiten zum zentralen Logistik-Knotenpunkt
unserer Unternehmensgruppe. Und auch der Luftkanalbau und
die Rohrbearbeitung riicken mit dem Neubau weiter in unseren
Fokus.

Der WIEDEMANN Luftkanalbau blickt auf tber fiinf Jahrzehnte
Erfolgsgeschichte zuriick. Heute produzieren wir unter Einsatz
modernster Fertigungstechniken in Burg Luftkanile und Form-
teile aus verzinktem Stahlblech, Aluminium und Edelstahl. Unsere
Experten aus den Fachbereichen Liiftung und Luftkanalfertigung
entwickeln maBgeschneiderte Losungen aus einer Hand fiir lhre

individuellen Bediirfnisse.

Erginzend zu unserer Erfahrung und Produktvielfalt im Luftkanalbau
steht wie immer bei uns auch der Service im Vordergrund — wenn
Sie beispielsweise Unterstiitzung beim AufmaB vor Ort bend-
tigen oder aus der Grundrissplanung heraus, sprechen Sie unsere
Experten aus dem Fachbereich Liftung an. Serviceleistungen rund
um lhr Vorhaben bieten wir je nach Verfiigbarkeit gern mit an. Mehr
zu diesem Thema erfahren Sie auf Seite 8.

Neben den umfangreichen BaumaBnahmen beschiftigen wir uns
auch weiterhin mit neuen Produkten, Trends und Themen unserer
Branche. Ich freue mich sehr, dass wir zum Beispiel gemeinsam mit
unserem langjahrigen Partner WOLF tiefer in das Thema Ener-
gieversorgung in der Stadt bei Mehrgeschossbauten einsteigen —
ein zugleich aktuelles und spannendes Thema, welches wir unseren
Kundinnen und Kunden mit fundierten Informationen und Erkennt-

nissen ndherbringen mochten. Lesen Sie hierzu mehr auf Seite 12.

Aktuelle Trends und Entwicklungen sind zugleich auch unser

Antrieb, unsere Dienstleistungen erstmals auf der gedatec Fach-
messe fiir Gebaudetechnik in Berlin im Oktober vorzustellen.
Wihrend die Messe in den vergangenen Jahren noch als belektro

Fachmesse bekannt war, wird sie ab diesem Jahr unter dem neuen

Sebastian Becker

Namen gedatec in einen groBeren Rahmen eingebettet. Als neue
Fachmesse fiir Elektro-, SHK- und Dachdeckergewerbe setzt sie
sich das Ziel, eine Plattform fiir smarte, nachhaltige L6sungen zu
schaffen. Fir uns ein idealer Anlass, um mit unseren Partnern
und Kunden in den Dialog zu treten und gemeinsam zukunfts-
weisende Themen zu diskutieren. Alles rund um die neue Messe

erfahren Sie auf Seite |1.

Den Austausch mit Kunden und Geschéftspartnern schitzen wir
natiirlich nicht nur auf Fachmessen, sondern vor allem auch auf
unseren eigenen Veranstaltungen. Und davon haben wir fiir unsere
Partner aus Industrie und Fachhandwerk in diesem Jahr wieder

einige geplant!

Im hohen Norden bei WIEDEMANN Siek wird es nach einem
erfolgreichen Auftakt im vergangenen Jahr wieder unsere Haus-
messe ,,Matjes & Mehr* geben. Bei WIEDEMANN in Berlin 6ffnen
wir im Sommer unsere Tiiren zum traditionsreichen Hoffest in
Berlin-NeukdlIin. Und der WIEDEMANN golfCUP in Gleidingen
verbindet sportliche Highlights mit anregenden Gesprichen —
merken Sie sich den 19. Juni 2026 jetzt schon vor und sprechen

Sie Ihren zustidndigen Ansprechpartner gern auf unser Golfturnier
an! Einen Uberblick iiber alle groBen Veranstaltungen mit den
Terminen finden Sie auf Seite 7.

Neben den Event-Highlights kommen aber selbstverstindlich auch
unsere Produkte und Dienstleistungen nicht zu kurz: Lesen Sie in
dieser Ausgabe mehr iiber Produktneuheiten, digitale Schnitt-
stellen-LSsungen, die Ihren Arbeitsalltag papierloser und einfach
gestalten, sowie spannende Neuigkeiten aus unserer Exklusiv-

marken-Welt. Mehr hierzu lesen Sie auf Seite 6.



Ich wiinsche lhnen viel Freude beim Stobern in der neuen Ausgabe
unserer PartnerPost. Lassen Sie sich von den Berichten zu neuen
Produkten, Serviceleistungen und anderen interessanten Themen
inspirieren. Wenn Sie Fragen haben, nehmen Sie gern telefonisch
Kontakt mit [hrem zustidndigen Ansprechpartner im Vertriebsinnen-
oder VertriebsauBendienst auf.

Wir danken lhnen herzlich fiir Ihr Vertrauen und méchten weiter-
hin mit Ihnen lebenswerte Gebiude moglich machen.

Auf eine weiterhin gute und vertrauensvolle Zusammenarbeit sowie

gemeinsame Geschifte!

[ R A

Sebastian Becker
Geschiftsfiihrung Gruppe

SCALIDO Kompaktprogramm: mit Qualitat begeistern,

mit Preisen punkten!

Wenn es um ein neues Bad geht, spielen Preis und
Qualitdt oft eine wichtige Rolle. Das
neue SCALIDO Kompaktprogramm
verbindet beides! Es bietet eine
praktische Ubersicht fiir Bautriger,
Fachhandwerker oder Wohnungs-
baugesellschaften und hilt preislich

interessante Losungen bereit.

SCALIDO ist die clevere Marke fiir das
Bad. Sie iiberzeugt durch ihre modulare
Produktvielfalt mit qualitativ hochwer-
tigen Produkten — auch im unteren Preis-
segment. Das zeigt das SCALIDO Kom-
paktprogramm! Unsere neue Broschiire
sorgt im komplexen Produktdschungel fiir
klare Orientierung. Sie umfasst vorwiegend
Schnelldreher-Produkte fiir das Tages-

geschift und hilft lhnen, sich in kurzer Zeit zurechtzufinden.

Dank der Modularitit ermoglicht SCALIDO nahezu unendlich viele
Kombinationen. Die Produkte passen stilistisch perfekt zusammen
und orientieren sich stets am Budget Ihrer Kunden. So kénnen Sie
flexibel auf die individuellen Wiinsche eingehen und Ihre Verkaufs-

chancen steigern.

Die Broschiire ist angelehnt an das 4x4-Prinzip von SCALIDO
und fiihrt Sie durch alle vier Badbereiche (Waschplatz, Wanne,
Dusche, WC). Auf 16 Seiten gibt es spannende Produktdetails und
Services zu entdecken — so zum Beispiel das SCALIDO Express-
programm. Damit wird die neue Echtglas-Duschabtrennung inner-

halb von nur fiinf Tagen geliefert.

Kurzum: Das SCALIDO Kompaktprogramm ist die ideale Ver-

kaufsunterstiitzung fiir den Alltag und macht unsere Produktvielfalt

Ubersichtlich und handlich. Fordern Sie noch heute ein Exemplar an!

SERVICE

Bei Interesse hdndigen lhnen unsere
Mitarbeitenden im Vertriebsaul3en-
oder -innendienst gern das SCALIDO
Kompaktprogramm als Broschire aus.

PartnerPost 12026 | [
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sanibel und comfort by sanibel: doppelt ausgezeichnet!

sanibel

PLUS X AWARD®

sanibel

FACHHANDELS-
MARKE
DES JAHRES
2025/2026

www.plusxaward.de

Wir haben tolle Neuigkeiten: Nachdem unsere Marken sanibel und
comfort by sanibel bereits 2024/2025 mit dem PLUS X AWARD als
beste FACHHANDELSMARKEN DES JAHRES pramiert wurden,
konnten sie diesen Erfolg auch 2025/2026 wiederholen.

Die Jury wiirdigte bei comfort by sanibel vor allem die hohe
Zufriedenheit der Fachhandwerker in den Bereichen Qualitat und
Service. Diese Anerkennung kommt nicht von ungefihr: Die Marke
deckt mit ihren Losungen alle Bereiche moderner Haustechnik
(Wasser, Gas, Wirme, Luft) ab und bietet perfekt aufeinander
abgestimmte Systemkomponenten.

Auch sanibel liberzeugte die Jury mit einem stimmigen Gesamtpa-
ket fiir das Fachhandwerk. Ausschlaggebend waren unter anderem
die hervorragende Produktqualitit, das durchgédngige Sortiment,

die verkaufsférdernden Unterlagen, das nachhaltige Verpackungs-
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PLUS X AWARD®

mfort

FACHHANDELS-
MARKE
DES JAHRES
2025/2026

\ www.plusxaward.de )

konzept sowie die Fokussierung auf Mehrwerte fiir die Partner.
Damit zeigt sanibel klar: Wer auf Qualitit, Design und Nachhaltig-

keit setzt, kommt an dieser Marke nicht vorbei.

Und der Erfolg reiBt nicht ab: Auch 2025/2026 konnten unsere Mar-
ken ihren Titel verteidigen und erhielten den PLUS X AWARD als
beste FACHHANDELSMARKEN DES JAHRES. Mit der wiederhol-
ten Auszeichnung durch den weltweit groBten Innovationspreis
fiir Markenqualitidt werden die starken Positionen von comfort by
sanibel in der Haustechnik und die von sanibel in der Bad- und

Sanitdrtechnik erneut bestitigt.

Nutzen Sie die Auszeichnungen als starkes Argument im Verkaufs-
gesprich. Qualitit, die nicht nur versprochen, sondern offiziell
bestdtigt wird, schafft Vertrauen und sichert lhnen die Auftréige

von morgen!
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Doppelte Sicherheit fur Gebdude mit comfort by sanibel

Oft beginnt alles mit einer
Kleinigkeit: Nach dem Aus-
tausch oder durch eine
unsachgem@Be Montage eines
Wasserzihlers tritt unbe-
merkt Wasser aus. Tropfen fir
Tropfen breitet sich die Feuch-
tigkeit aus, bis erste Schiden
sichtbar werden. Dann ist eine
teure Sanierung meist schon
vorprogrammiert — ein Arger-
nis fir Hausbesitzer und Hand-

werker gleichermaBen.

Die neuen Wasserzihlermontagebl6cke von comfort by sanibel
wurden gezielt entwickelt, um Feuchtigkeitsschaden effektiv vor-
zubeugen. Herzstiick ist die durchdachte Tropfschutzhaube: Sie
umschlieBt den Wasserzihler vollstindig und leitet selbst kleinste
Mengen Wasser gezielt nach vorne zur Bedienseite (Sichtbereich)
ab. Undichtigkeiten werden dadurch friihzeitig erkannt — lange
bevor sich Feuchtigkeit unkontrolliert ausbreiten kann.

Doch Sicherheit endet nicht bei der Montage. Deshalb setzt comfort
by sanibel auf ein modernes und zukunftssicheres Portfolio an
Wasser- und Wirmezihlern. Simtliche Produkte sind MID- und
EED-konform, funkvorbereitet und bereits heute optimal auf kom-
mende gesetzliche Anforderungen ausgerichtet. So zahlt sich die

Investition fiir Hausbesitzer auch langfristig aus!

Ein besonderes Effizienzmerkmal ist die einheitliche T90-Ausfiih-
rung der Wasserzihler: ein Zihler fiir Kalt- und Warmwasser. Das
reduziert Variantenvielfalt, vereinfacht Lagerhaltung und steigert die
Prozesssicherheit im GroBhandel wie im Handwerksbetrieb.

Auch in puncto Digitalisierung ist das System clever konzipiert.

Mit dem EquaScan Funkmodul lassen sich simtliche Wasser- und
Wirmezihler jederzeit in Smart-Metering-Systeme integrieren. Die
Losung ist OMS-fihig, zehntausendfach bewiéhrt und speziell auf die

Anforderungen des Fachhandwerks abgestimmt.

Vorteile der comfort by sanibel Wasser-
zdhlermontageblocke auf einen Blick:

- mehr Sicherheit fur Eigentimer und Mieter

- Vermeidung von Mietausfdllen durch unbe-
merkten Wasseraustritt am Zihlermodul bei
Verschleil3 oder Fehlbedienung

- Ein Zéhlerwechsel kann im Wandbereich vor-
genommen werden, ohne dass austretendes
Wasser in die Vorwand gelangt.

- Statisch wichtige Wandelemente sind mit den
neuen comfort by sanibel Montageblécken
noch besser vor schleichenden Wasserschdden
geschitzt.

- Teure und aufwendige Wand- bzw. Mauer-
werkssanierungen werden vermieden.

Zusitzliche Relevanz erhilt diese Ausstattung durch die novellierte
Heizkostenverordnung (HKVO), die seit November 202] gilt. Sie
schreibt vor, dass neu installierte Warmwasser- und Wiarmezihler
fernauslesbar sein miissen. OMS-fihige L6sungen wie das EquaScan
Funkmodul erfiillen diese Anforderungen und erméglichen damit
eine gesetzeskonforme sowie zukunftssichere Integration in digitale
Mess- und Abrechnungssysteme.

Dariiber hinaus erleichtert die Funktechnologie die Verbrauchs-
erfassung erheblich. Ablesungen kénnen ohne Vor-Ort-Termine
erfolgen. Gleichzeitig sorgt eine sichere und zuverldssige Daten-
tibertragung dafiir, dass die Verbrauchsdaten geschiitzt ibermittelt
werden. Ein unerlaubter Zugriff von auBen oder Ablesefehler sind

dabei ausgeschlossen.

Mit comfort by sanibel erhalten Sie ein leistungsstarkes Gesamt-
sortiment im Bereich moderner Wasser- und Warmzihler —

wirtschaftlich, nachhaltig und bereit fiir die
Anforderungen von morgen. Vertrauen Sie

auf die ausgezeichnete Technik!

KERN-
SORTIMENT

],

SERVICE

Die Montagebldcke und Wasserzdhler sind Teil

unseres Kernsortiments und in der gesamten

Unternehmensgruppe auf Lager.

PartnerPost 12026 | 3
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comfort by sanibel: zukunftssichere

Speicherlésungen fir jede Anforderung

Effizienz entsteht nicht allein durch den Wirmeerzeuger. Erst mit
der passenden Speicherl6sung lasst sich Energie bedarfsgerecht
verteilen und optimal nutzen. Hier kommt comfort by sanibel ins
Spiel: Mit unserem Speicherprogramm bieten wir lhnen ein praxis-
orientiertes und technisch ausgereiftes Sortiment an Edelstahl- und

Pufferspeichern.

Ob Wohn- oder Objektbau, die Produkte sind perfekt auf die
Anforderungen moderner Heiz- und Energiesysteme ausgelegt und
montagefreundlich konstruiert. Ein weiteres Plus: die hohe Verfiig-
barkeit. Dadurch lassen sich Projekte flexibel und ohne unnétige

Verzogerungen umsetzen.

Zuverldssige Losung fiir hygienische Trinkwarmwasserbereitung

Die Edelstahl-Speicher kombinieren Hygiene und Langlebigkeit mit
hoher Qualitat. Sie sind besonders robust, korrosionsbestiandig und
damit ideal fiir anspruchsvolle Anwendungen, bei denen Betriebs-

sicherheit und Werterhalt an erster Stelle stehen.

Das Programm deckt ein breites Anwendungsspektrum ab — von
klassischen Heizsystemen iiber Fernwarmeanlagen bis hin zu rege-
nerativen Lésungen. Dank der tbersichtlich aufgebauten Produkt-
struktur werden die Auswahl, Planung und Installation zusitzlich

erleichtert.

AUS
ROSTFREIEM
EDELSTAHL
EN 1.4404
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SERVICE

Die Produkte aus dem comfort by sanibel Speicher-
programm sind direkt ab Lager lieferbar.
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Klein-Puffer

Klein-Puffer — platzsparende L&sung mit groBer Wirkung

Wenn der verfiigbare Raum begrenzt ist oder der Leistungsbedarf
Uiberschaubar bleibt, bieten die Klein-Puffer eine passende Alterna-
tive. Gerade im Zusammenspiel mit Warmepumpen oder hybriden
Anlagenkonzepten tragen sie zu einem dauerhaft sicheren Betrieb
bei. Ihre kompakte Bauweise erméglicht eine einfache Integration

und ein hohes MaB an Flexibilitat.

Mini-Puffer — maximale Funktion auf minimalem Raum

Als besonders kompakte Erginzung erweitert der Mini-Puffer
das comfort by sanibel Speicherportfolio um eine wandhédngende
Losung fiir Warmepumpen- und Hybridanlagen. Das Edelstahl-
gehduse ist neben dem Heiz- auch fiir den Einsatz im Kiihlbetrieb
geeignet.

Der Mini-Puffer kann als Reihen- oder Trennpuffer eingesetzt wer-
den. Dariiber hinaus besteht die Méglichkeit, eine Pumpengruppe
fiir bis zu zwei Heizkreise direkt anzubinden. Diese Kombination
macht den Mini-Puffer zu einem wirtschaftlich unschlagbaren und
kompakten Allrounder.

Mit dem comfort by sanibel
Speicherpogramm sind Sie
fiir jede Situation bestens
geristet. Haben Sie Fragen?
Wir freuen uns auf den Aus-

tausch mit lhnen!

Mini-Puffer



sanibel 1001 Plus: kleines Budget, grof3es Design

Das klassische Dilemma: Der Kunde hat groBe Erwartungen, aber
ein kleines Budget. Wie schafft man es dennoch, schéne Béder zu
fairen Preisen anzubieten? sanibel 1001 Plus ist die L&sung!

Mit der neuen zusitzlichen Serie heben wir unser Einstiegssegment
in der Keramik deutlich an. Das Besondere: sanibel 1001 Plus ver-

bindet modernes Design, hohe Qualitit und Montagefreundlichkeit
zu besonders attraktiven Preisen. Durch die breite Produktpalette
eignet sie sich sowohl im Objekt- als auch Privatbereich fiir kosten-

bewusste Endkunden.

Die Vielfalt von sanibel 1001 Plus zeigt sich bei den Waschtischen:
Sie Uiberzeugen durch organische Formen, einen breiten umlaufen-
den Rand sowie groBziigige Ablageflichen. Neben dem 450 mm gro-
Ben Handwaschbecken sind auch Varianten in 550, 600 und 650 mm
erhiltlich. Damit haben Sie fiir jeden Raum die passende Losung

im Portfolio!

Die WC-Palette ist genauso durchdacht: sanibel 1001 Plus bietet
WCs mit geschlossenem Rand oder spiilrandlose Modelle zu einem
liberzeugenden Preis-Leistungs-Verhiltnis. Dariiber hinaus umfasst
das Sortiment verschiedenste Stand-WCs — von Tief- iiber Flach-
spiiler bis hin zu Ausfiithrungen mit senkrechtem Abgang. Auch die
passenden WC-Sitze sind im Programm enthalten. Zusitzlich zur
Standardausfiihrung sind jetzt universelle 1001 sanibel WC-Sitze
mit Absenkautomatik verfiigbar.

Bei sanibel 1001 Plus ist der Name Programm, denn das Plus steht

fur zahlreiche Vorteile. Nutzen Sie diese fiir sich!

PRODUKTINFORMATIONEN | TECHNIK

sanibel

= = 1001_PLUS

DIE KERAMIKSERIE
MIT DEM PLUS
AN DESIGN

I bewahrter Markenqualitat

- 2026/2027

sanibel

P

Gleich den
QR-Code
scannen und
blattern!

Effizienz beginnt im Erdreich — mit AustroPEX WPP sicher verbunden

Luft-Wasser-Wiarmepumpen sind im Neubau lingst Standard

und lassen sich auch in Bestandsgebiuden nachriisten. Damit die
Monoblock-AuBengerite zuverldssig arbeiten, braucht es eine
sichere, dichte Leitungsfiihrung bis in den Heizraum. Genau dafiir
gibt es AustroPEX WPP!

AustroPEX WPP ist ein flexibles, vorisoliertes Rohrsystem fiir
Wirmepumpeninstallationen, das speziell fiir den Einsatz im
Erdreich entwickelt wurde. Die gedimmten Medienrohre in
Verbindung mit der robusten AuBenhiille schiitzen das System
vor duBeren Einflissen. Das Ergebnis ist eine langlebige und
betriebssichere Leitungsfiihrung, selbst unter anspruchsvollen

Bedingungen.

Besonders praktisch sind die zwei integrierten Leerrohre. Sie
ermoglichen eine strukturierte Verlegung von Steuer- und Strom-

versorgungskabeln und eine gut nachvollziehbare Installation.

AustroPEX WPP bietet eine effiziente Losung fiir Wohn- und
Nichtwohngebiude. Es erfiillt héchste Anforderungen an Planung
und Ausfiihrung und eignet sich sowohl fiir unterirdische Leitungs-

fihrungen als auch fiir die direkte Erdverlegung.

Die Highlights auf einen Blick:
* Plug-and-Play-Losung
- hervorragende Warmeddmmung

- maximaler mechanischer Schutz

- lange, wartungsfreie Lebensdauer

- umweltfreundliches System

PartnerPost 12026 | 5
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SCALIDO Badmadbel: schneller montiert, besser ausgestattet

Wenn Teile fehlen oder die Montage zu viel Zeit beansprucht, wird
es schnell eng im Zeitplan. Unsere Marke SCALIDO bietet mit

wenigen Optimierungen spiirbare Erleichterungen im Arbeitsalltag.

Bisher war fiir die Bestellung einer Konsolenanlage die Auswahl von
zwei bis drei Artikelnummern notwendig. Das bedeutete viele zusitz-
liche Handgriffe, da die Einzelteile (Konsolenrahmen, Unterschranke

etc.) auf der Baustelle aufwendig montiert werden mussten.

Ab sofort wird es deutlich einfacher! Damit die Bestellung und
Montage schneller von der Hand gehen, haben wir das SCALIDO
Badmobelprogramm iiberarbeitet:

- Alle Konsolenlésungen bis 1,60 m Breite (Konsolen und Unter-
schrinke) haben nun eine eindeutige neue Artikelnummer und
werden ab Werk komplett vormontiert geliefert.

- Konsolenlésungen ab 1,61 m Breite bekommen ebenfalls eine ein-
deutige neue Artikelnummer, werden jedoch wie bisher einzeln
(Konsolenrahmen und Unterschranke separat) zur Montage vor

Ort geliefert.

Auch die bestehenden Spiegelschrankmodelle iiberraschen mit einer
modernen Innenausstattung und zusitzlichen Features, wie z.B. eine
neue Premium-Variante mit einer Magnetleiste, zwei Steckdosen mit
USB-A- und USB-C-Anschluss und vielem mehr!

Ein Bad wie aus einem Guss — dank aktiv4YOU

Kennen Sie das? lhre Kunden wiinschen sich ein neues Bad und sit-
zen vor einem Puzzle aus hundert Einzelteilen. Mébel hier, Keramik
dort: Der Planungsaufwand ist enorm und die Frustration fast schon
garantiert. Mit hansgrohe haben wir einen Premium-Partner fir
Keramik und Badmébel in unserem aktiv4YOU-Sortiment, der ein
durchdachtes Gesamtambiente schafft.
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Die neue Xanuia Kollektion zeigt, worauf es ankommt: Wie alle
Waschplatzkonzepte von hansgrohe ermoglicht sie ein ganzheitliches
Baderlebnis. Das zeitlose Design mit den abgerundeten Ecken und
reduzierten Formen lisst sich einfach mit den Spiegeln, Armaturen,
WCs oder Mobeln kombinieren. Ein echter Blickfang ist das groBzii-
gige Innenbecken: Mit acht Varianten zwischen 360 und 800 mm und
wahlweise mit oder ohne Hahnloch bietet es maximale Flexibilitat.

Die Xilesa Badmaébel funktionieren wie ein Universalbaustein.

Sie passen in kompakte Gastebdder sowie groBziigige Master-Bader
gleichermaBen und punkten mit viel Stauraum. |hr Design ist un-
verkennbar: Die kubische, grifflose Gestaltung in Kombination

mit dem Zwei-Schicht-Prinzip erzeugen zusammen ein modernes

3D-Designspiel.

Abgerundet wird das Portfolio durch die neuen EluPura Original
W(Cs: Sie fiigen sich nahtlos in die breite Produktpalette ein und ver-
brauchen dank der optimierten Innengeometrie lediglich 4,5 statt

6 Liter pro Spiilung. Die fiir jede Einbausituation passende Schall-
schutzmatte ist immer dabei und minimiert die Splilgerausche.

Und der Komfort hort nicht auf: Neben der optionalen Soft-Close-
Funktion bietet EluPura mit QuickRelease eine einfache Reinigung

von Sitz und Deckel.

Das Ergebnis ist ein Bad wie aus einem Guss. aktiv4YOU spiegelt
den persoénlichen Stil Ihrer Kunden wider — und schafft ganz neben-
bei optimale Voraussetzungen fiir effiziente Ablaufe in Planung und
Montage!
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Mehr als nur Termine: unsere Veranstaltungen 2026

Das Jahr 2026 steht bei WIEDEMANN ganz im Zeichen der persdnlichen Begegnungen. An allen vier Hauptstandorten — und dariiber hinaus —
erwartet unsere Kunden aus dem Fachhandwerk ebenso wie Endkunden ein abwechslungsreiches Veranstaltungsjahr. Manche Formate blicken

auf eine jahrzehntelange Tradition zuriick, andere haben sich erst kiirzlich etabliert und bringen frischen Wind ins Programm.

Wairmepumpentag in Burg

Den Auftakt machte unser Warmepumpentag am 20. Marz 2026 von 12 bis 20 Uhr in
Burg. An diesem Tag waren regionale Fachhandwerker vor Ort, um Endkunden persénlich
zu einer der zentralsten Fragen zu beraten: Ist die Warmepumpe die richtige Wahl fiir mein
Zuhause? Um das herauszufinden, konnten sich Besucher mit unseren Experten austauschen,
das breite Wirmepumpenportfolio von WOLF, DAIKIN und Vaillant kennenlernen und die
Produkte live testen.

Matjes & Mehr in Siek

Maritim, familiar und innovativ prasentiert sich ,,Matjes & Mehr* am 13. Juni 2026 in Siek.
Nach der erfolgreichen Premiere etablieren wir die Hausmesse als jahrlich wiederkehren-
den Treffpunkt und laden unsere Kunden aus dem Fachhandwerk und deren Familien ein.
Gemeinsam mit unseren Partnern aus der Industrie zeigen wir die neuesten Produkte und
Entwicklungen in lockerer, maritimer Atmosphire und mit einem abwechslungsreichen Pro-

gramm. Dabei kommen auch die kleinen Giste auf ihre Kosten!

WIEDEMANN golfCUP in Gleidingen

Sportlich und kommunikativ geht es weiter beim WIEDEMANN golfCUP am 19. Juni 2026

in Gleidingen (nahe Hannover). Auf der Golfanlage erwartet die Teilnehmer ein entspannter
Turniertag. Umgeben von sattem Griin bietet sich die perfekte Gelegenheit, neue Kontakte
zu kniipfen und sich gegenseitig auszutauschen. Neben erfahrenen Profis sind auch Einsteiger

herzlich willkommen: Sie kénnen bei einem Schnupperkurs erste Schwiinge wagen.

Sie méchten gern am diesjahrigen WIEDEMANN golfCUP teilnehmen? Dann spre-
chen Sie einfach lhren zustiandigen Ansprechpartner im VertriebsauB3endienst an!

Hoffest in Berlin

Am 25. Juni 2026 richtet sich der Blick in die Hauptstadt: WIEDEMANN ladt zum Hoffest
in Berlin ein. Die Veranstaltung wurde im vergangenen Jahr erfolgreich an unserem neuen
Standort fortgesetzt und wird auch 2026 wieder zur Biihne fiir Produkte, Dienstleistungen
und personliche Gesprache. Auf dem rund 8.000 m? groBen Gelande in der Képenicker
StraBBe 46—48 treffen sich Kunden, Partner und Fachhandwerker zum fachlichen Dialog und
diirfen sich auf viele kulinarische Highlights sowie spannende Unterhaltung freuen!

Schlachtefest in Sarstedt

Den traditionellen Hohepunkt des Jahres bildet wie immer das Schlachtefest in Sarstedt.
Seit 1974 hat es sich zu einer groBen Hausmesse mit einem vielfaltigen Angebot an Pro-
dukten, Dienstleistungen und Branchennews entwickelt — und ist aus dem Kalender nicht
mehr wegzudenken. 2025 fiillten Gber 1.200 geladene Fachhandwerker unsere Hallen und
konnten bei angeregten Fachgesprachen und praxisnahen Prasentationen neue Impulse fiir

den Arbeitsalltag sammeln. Auch dieses Jahr wird es eine neue, spannende Ausgabe geben.

Unser Tipp: unbedingt vormerken — 7. November 2026.

Wir freuen uns auf Sie 2026!
Ob altbewihrt oder neu: Das Jahr 2026 hilt fiir jede Zielgruppe die passende Veranstaltung bereit. Wir freuen uns auf ein Jahr voller

Gespriche, Impulse und Begegnungen — und darauf, gemeinsam mit lhnen die Zukunft des Handwerks zu gestalten!

PartnerPost 12026 | 7
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Luftkanalbau in Burg: Prazision vom Aufmal3 bis zur Montage

WIEDEMANN bietet ein durchdachtes Produkt- und Serviceangebot

in der Gebiudetechnik und hat sich zunehmend auf die Liiftungstechnik

spezialisiert. Mit der Erweiterung unseres Standorts Burg setzen wir ein
klares Signal: Die Liftungstechnik bleibt ein Kernbereich unserer Unter-
nehmensgruppe. Durch die neue Produktionshalle fiir Luftkandle bauen

wir unsere Kapazititen gezielt aus und bieten eine noch héhere Verfiig-

barkeit und schnellere Auftragsbearbeitung.

Von den Anfingen bis heute
Der WIEDEMANN Luftkanalbau blickt auf eine lange Erfolgsgeschichte
zuriick. Was vor iiber fiinf Jahrzehnten begann, hat sich zu einer

hochmodernen Fertigung in Burg entwickelt. Heute
arbeiten wir auf 2.400 m? Fertigungsfliche und sind
ein langjdhriger und vertrauter Partner des

Fachhandwerks in Norddeutschland.

Das macht unsere Kompetenz aus
Die modernen Produktionsanlagen
sind das Herz unseres Luftkanalbaus.
Mit CNC-gesteuerten Plasma-
schneidmaschinen, rechnergesteu-
erten KanalfertigungsstraBen und
innovativen Maschinen fir Falz-,
Umform- und Kaltfiigeverfahren
produzieren wir Luftkanile aus
verzinktem Stahlblech, Aluminium
und Edelstahl, die prézise auf lhre
Anforderungen zugeschnitten sind.

Senden Sie einfach eine Stiickliste, Skizze
oder Datei aus der KlimaX-Software (.xml)
an lhren zustandigen Ansprechpartner im Ver-
triebsauBendienst oder -innendienst. Wir spielen
diese in unsere Werkstatt-Software ein und stellen lhnen

eine individuelle und bedarfsgerechte Lésung zur Verfiigung.

AufmaBservice vor Ort

Mochten Sie sich lieber auf Ihre handwerklichen Fihigkeiten konzentrie-
ren? Wir entlasten Sie mit unserem hauseigenen AufmaBservice und iiber-
nehmen die fachliche und technische Unterstiitzung auf der Baustelle.

Unser AufmaBservice — lhre Vorteile:
- exaktes Messen vor Ort
- fachliche Kompetenz, hohe Qualitit

- individuelle Anfertigungen in eigener
Luftkanalfertigung

- alles aus einer Hand — vom Aufmal bis
zur Auslieferung

8 | PartnerPost |_2026

MaBgeschneiderte
Lufttechnik

Unser Sortiment fur
jede Anforderung

Und so geht’s: Nach erfolgreicher Terminvereinbarung nehmen wir das
AufmaB direkt vor Ort, senden lhnen ein Angebot zu und kiimmern

uns um die komplette Abwicklung, inklusive Fertigung und Auslieferung.
Zusammen mit unseren Partnern aus der Industrie bieten wir lhnen eine
durchdachte Losung von Anfang bis Ende.

Jetzt anfragen!
Um die fachliche Kompetenz und hohen Qualitdtsstandards zu nutzen,
melden Sie sich direkt bei den Experten im Vertrieb:
- teamlueftung-burg@wiedemann.de
- teamlueftung-sarstedt@wiedemann.de
- teamlueftung-siek@wiedemann.de
Unsere Experten in der Fertigung erreichen
Sie unter luftkanalbau@wiedemann.de

Die Zukunft ist im Bau

Unser Engagement fiir die Luftungs-

technik zeigt sich auch in der

Zukunft: Im Herbst 2025 sind

die Ausbauarbeiten an unserem
Standort Burg gestartet. Der ge-
plante Neubau umfasst unter
anderem eine Fertigungshalle
fiir Luftkandle. Mehr dazu auf
Seite 5.

Nach Abschluss der Bauarbeiten
wird sich unsere Produktions- und
Lagerflache um rund 30 Prozent ver-

groBern. Mit dem dazugewonnenen Platz
erweitern wir unser Leistungsspektrum um
die Laserschneidtechnik und bieten lhnen eine
noch schnellere und prazisere Auftragsbearbeitung.

Die vergroBerte Lagerfliche ermdglicht uns zudem eine

deutliche Expansion unseres Lagerbestands.

Haben wir lhr Interesse fiir den Luftkanalbau geweckt? Dann besuchen
Sie uns gern zusammen mit lhrem Ansprechpartner im VertriebsauBen-

dienst und machen Sie einen Rundgang durch unsere Fertigung!

Der EXPERTE Luftkanalbau: Ihr praktischer Begleiter

Fiir einen schnellen Uberblick iiber unsere Dienstleistungen und Pro-
dukte empfehlen wir Ihnen die Unterlage ,,Der EXPERTE Luftkanalbau®.
Darin finden Sie unter anderem die genauen Produktbestimmungen und
Vertriebsdaten unseres Sortiments, simtliche Normen, nach denen wir
arbeiten, und die Geschichte des Luftkanalbaus in der Unternehmens-
gruppe WIEDEMANN.

Gern stellen wir lhnen den
EXPERTEN zur Verfiigung.
Sprechen Sie uns einfach Ve
per E-Mail, Telefon oé:'
oder im personlichen

Gespriach auf die Unterlage an!
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Unsere Seminarbroschire 2026: Qualifikation als Erfolgsfaktor

Die Anforderungen im Fachhandwerk veriandern sich rasant. Neue
Technologien, gesetzliche Vorgaben und ein wachsender Wett-
bewerbsdruck machen eines klar: Wer morgen erfolgreich sein will,
muss heute bereit sein, sich weiterzuentwickeln. Genau hier setzen
WIEDEMANN und die LSH an — mit der neu aufgelegten Seminar-
broschiire fiir 2026.

Das Weiterbildungsangebot wurde nicht nur aktualisiert, sondern
gezielt erweitert. Uber 30 Seminare und Schulungen ziehen sich
durch das gesamte Jahr und bieten Fachkriften, Auszubildenden und
Fiihrungskriften gleichermaBen die Moglichkeit, ihr Wissen praxis-
nah zu vertiefen. Erganzt wird das Prasenzangebot durch ein weiter
ausgebautes Portfolio an Online-Schulungen — ideal fiir alle, die

Lernen flexibel in ihren Arbeitsalltag integrieren mochten.

Flexibler Start
- Aufbaukurs Microsoft 365 Excel (Online-Selbststudium)
- Aufbaukurs Microsoft 365 Outlook (Online-Selbststudium)

Struktur, die Orientierung gibt

Damit jede Zielgruppe schnell das passende Angebot findet, sind die
Inhalte tibersichtlich in fiinf Themenbereiche gegliedert. Von fun-
dierten technischen Schulungen iiber kaufmannische Seminare bis
hin zur gezielten Férderung von Nachwuchs- und Fiihrungskriften
spannt sich ein breites Spektrum. Auch Produktschulungen haben
ihren festen Platz — kompakt, verstdndlich und stets mit Blick auf

die praktische Umsetzung im Betrieb.

Diese klare Struktur bietet mehr als nur einen reinen Terminiiber-
blick. Sie ist ein Wegweiser fiir alle, die ihre berufliche Entwicklung
strategisch angehen mochten.

Am Puls der Branche

Ein besonderes Augenmerk liegt auf aktuellen und zukunftsrelevan-
ten Themen. So finden Inhalte wie KI im Handwerk ebenso Eingang
in die Broschiire wie bewihrte Grundlagen. Auch rechtliche Anfor-
derungen kommen nicht zu kurz: Unser Auffrischungskurs nach Ver-
ordnung (EU) 2024/473 und DVO Nr. 2024/2215 sorgt dafiir, dass
Fachbetriebe bei Arbeiten an Kilte-, Klima- und Warmepumpen-
anlagen sowie Kihlfahrzeugen stets auf der sicheren Seite sind.

Der ndchste Schritt zu
lhrer Weiterbildung?
Einfach den QR-Code
scannen!

AdobeStock@mas

Foggf
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Ein weiterer Pluspunkt: unsere kostenfreien Produktschulungen. Sie
vermitteln praxisnahes Wissen, zeigen konkrete Lésungsansitze auf
und unterstitzen Betriebe dabei, die aktuellen Herausforderungen

effizient zu meistern.

Einfach anmelden, gezielt weiterkommen

Die Anmeldung ist unkompliziert und schnell erledigt: Uber die
Website der LSH oder per QR-Code gelangen Sie direkt zur Termin-
Ubersicht. Dort lassen sich Themen auswihlen und Anmeldungen
mit wenigen Klicks abschicken. Alles Wissenswerte zu den Termi-
nen, Voraussetzungen oder Teilnehmergebiihren finden Sie kompakt

und Ubersichtlich in unserer Seminarbroschiire.

Was erwartet Sie in den nachsten Monaten?

Das neue Seminarjahr ist bereits gestartet. In den nichsten Mona-
ten stehen vor allem technische Schulungen und Produktschulungen
im Fokus, erganzt durch kaufménnische sowie ausbildungs- und fiih-

rungskriftebezogene Angebote.

Stobern Sie durch unsere Seminarbroschiire und sichern Sie sich
Ihren Platz. Die Unterlage steht zum Download im WIEDEMANN
ONLINE-Shop unter ,,Mein Konto* — ,,Service* — ,,Downloads*
— ,Seminare und Schulungen* bereit.

Wir freuen uns darauf, Sie personlich oder online bei einer der

kommenden Veranstaltungen begriiBen zu diirfen. Investieren Sie

heute in morgen!

PartnerPost 12026 | 9



DIENSTLEISTUNGEN | MARKETING

Gemeinsam erfolgreich zum Wunschbad

Fachhandwerker und Badexperten arbeiten Hand in Hand bei der
Endkundenveranstaltung am 7. und 14. Februar 2026: Unter dem
Motto ,,lhr Tag im badpunkt* hieBen unsere Badexpertinnen und
Badexperten zusammen mit ortsansdssigen Fachhandwerkern inte-
ressierte Besucherinnen und Besucher in den badpunkten herzlich
willkommen und gestalteten mit ihnen die ersten Schritte zum indi-
viduellen Wunschbad.

In den teilnehmenden badpunkten erwarteten die Besucher die
neuesten Trends, zeitlose Design-Klassiker und zahlreiche Inspi-
rationen rund um das Thema Bad. Bei den Beratungsgesprachen
erstellten unsere Badexpertinnen und Badexperten eine erste
Gestaltungsidee fiir das neue Bad und die Fachhandwerker gaben
eine grobe Einschiatzung zu den Umsetzungsmoglichkeiten.

Mit Leidenschaft fiir individuelle Lésungen und Liebe zum Detail
wurde eines deutlich: Jedes Bad ist so einzigartig wie seine Nutzer

— und verdient deshalb eine personliche Beratung!

Die Besucherinnen und Besucher profitierten von der Kombination
aus fachlicher Expertise, einer breiten Produktauswahl, handwerk-
lichem Know-how und persénlicher Ndhe. Mit praktischen Tools

badpunkte

Leidenschaft fur Badder

wie beispielsweise dem badpunkt Bautagebuch wurde der Weg zum

individuellen Wunschbad greifbar und konkret.

Die positive Resonanz der Veranstaltung zeigt: Wenn Fachhandwerk
und individuelle Beratung aufeinandertreffen, entstehen echte Lésun-
gen fiir unsere Endkunden — und somit ein Mehrwert fiir uns alle!

,Auf den Punkt gebracht.” — das badpunkt Bautagebuch

Diirfen wir vorstellen? Das badpunkt Bautagebuch ,,Auf den Punkt
gebracht.” Die neue Unterlage ist der praktische Begleiter, der End-
kunden Schritt fir Schritt zu ihrem neuen Wunschbad fiihrt.

Von der ersten Inspiration tiber die Machbarkeitspriifung und das
Budget bis hin zur Fertigstellung begleitet das Bautagebuch alle
wichtigen Phasen des Badprojekts lhrer Kunden. Der klar struk-
turierte Zeitplan schafft Transparenz und gibt Sicherheit in jeder
Planungsphase. Ihre Kundinnen und Kunden erkennen friihzeitig,
welche Schritte anstehen, wie der Ablauf gestaltet ist und wann
wichtige Entscheidungen getroffen werden sollten.

Unsere badpunkte und Social-Media-Kanile liefern zahlreiche kre-
ative Impulse, die im Bautagebuch ihren Platz finden. Hier werden
Vorstellungen festgehalten und konkrete Ideen entwickelt. Diese
Notizen werden zur wertvollen Grundlage fiir die professionelle
Beratung in den badpunkten. Dabei bringen unsere Badexpertinnen
und Badexperten ihre umfassende Fachkompetenz in Planung und
Gestaltung ein: Sie analysieren Wiinsche, Anforderungen und bau-
liche Rahmenbedingungen, erkennen Optimierungspotenziale und

entwickeln passgenaue, funktionale und dsthetische Lésungen.

In Kombination mit den badpunkt Checklisten stellt das Bautage-
buch die Weichen fiir eine strukturierte, bedarfsorientierte End-
kundenberatung. Nutzen Sie die Broschiire und helfen Sie Ihren

Kunden, den Uberblick zu behalten und ihr Badprojekt sicher zu
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steuern. So wird aus einer ersten Idee Schritt fiir Schritt ein gelun-
genes Ergebnis — gut geplant, optimal vorbereitet und professionell
begleitet.

Der Zeitplan in Kiirze:
Start [J 1. Analyse
+ Wie sieht Ihr Traumbad aus?
+ Welche Winsche und Bedurfnisse haben Sie?
« Aufmal durch den Fachhandwerker

1-2Wochen [J 2.Beratung
« Beratungstermin telefonisch oder
auf badpunkt.de vereinbaren
+ umfassende Beratung zu Sanitarobjekten und Gewerken

« professionelle Raumplanung

Termin Beratung

1-2Wochen [J 3.Angebotsphase
+ Gesamtkalkulation und Angebotserstellung
far Ihrindividuelles Bad

- beinhaltet alle Gewerke und Produkte

4-6 Wochen [ 4.Bestellungszeit
« Bestellung der Sanitérobjekte

durch Ihren Fachhandwerker

Termin Auftragserteilung

3-4Wochen  [] 5.Realisierung
« Installation der Sanitdrobjekte
durch Ihren Fachhandwerker
+ Wand- und Bodengestaltung

« Elektroinstallationen

Termin Baubeginn

O (NN CE—

Fertigstellung

SERVICE

Sie haben Interesse an einem Bautagebuch fur Ihre

Kunden? Sprechen Sie gern die Badexpertinnen

und Badexperten in unseren badpunkten an!
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Der neue BadeStil: Jetzt entdecken!

Schon einmal etwas von Japandi-Style oder Hamam-Flair im Bad gehort?

Dann legen wir lhnen die neue Ausgabe vom BadeStil ans Herz! Unser Magazin

bietet zahlreiche Inspirationen rund um das Bad und ladt zum Stébern ein.

Unter dem Motto ,,In der Welt zu Hause" bringen wir die
Trends aus allen Ecken der Welt auf den Punkt, bieten niitzliche
Tipps und prisentieren den Lesern die groBe Produktviel-

falt von badpunkt. Wenn Sie sich fragen, wie beispielsweise z o Ee N i
eine Auszeit auf Marokkanisch aussieht, blattern Sie auf : 3 ' \

Seite 47 in der Ausgabe.
Der BadeStil 2026 dient als praktischer Ideengeber und unterstiitzt lhre
Kunden dabei, die richtige Wahl zu treffen. Die Ausgabe liegt in unseren

badpunkten bereit oder kann einfach auf www.badpunkt.de/inspiration/kataloge

heruntergeladen werden.

Lassen Sie sich von der Welt der Béder inspirieren!

Gebdudetechnik im Fokus: WIEDEMANN auf der gedatec

Die gedatec ruft — und wir sind dabei! Auf Deutschlands fiihrender B l l 2 ‘-l
Fachmesse fiir Gebaudetechnik zeigen wir lhnen, warum wir der Eas P l

ideale Partner fiir anspruchsvolle Lésungen sind.

Bald ist es soweit! Vom 13. bis 15. Oktober 2026 finden Sie uns
von 9 bis 17 Uhr auf der gedatec auf dem Berliner Messegelande.
Friher ausschlieBlich als Elektromesse unter dem Namen belektro
bekannt, bietet die Messe unter dem neuen Namen eine deutlich

groBere Plattform fiir die Gewerke der Gebaudetechnik.

Nach 40 Jahren erfindet sich die belektro mit dem SHK- und Dach-
deckergewerk neu, mit dem klaren Ziel, eine dynamische Platt-
form ganzheitlicher und gemeinsamer Lésungen fiir zukunftsfiahige
Gebidudetechnik zu sein. Auf der gedatec erhilt jede Besucherziel-
gruppe das passende Angebot, genau zugeschnitten auf individuelle
Fragestellungen aus Elektro-, SHK- und Dachgewerken. Hier ste-

hen auch die groBen Themen der Gebiudetechnik im Fokus: Wie
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gelingt uns gemeinsam die Energiewende im Gebédude und welche
Schnittstellen brauchen wir zwischen unseren Gewerken, um das

zu bewiltigen?

Wichtig zu wissen: Fiir unsere Kunden planen wir gemeinsame d Q t c- C

Fahrten nach Berlin, sodass Sie die gedatec bequem und unkompli- . . .
, , . ) gedarec beq P Fachmesse fiir Geb&udetechnik
ziert erreichen kénnen. Wir halten Sie hierzu auf dem Laufenden!

Mit der Prasenz auf der Messe machen wir unsere Vision ,,Wir

machen lebenswerte Gebaude mdglich.* greifbar und zeigen, wie wir gedatec 2026:

optimale Losungen fiir die Gebaudetechnik schaffen. Notieren Sie Fachmesse fur Gebaudetechnik
sich schon jetzt den 13. bis 15. Oktober 2026 in Berlin. Mehr Infos zu 13.-15. Oktober 2026 | 9 bis 17 Uhr

unserem Stand und dem Programm teilen wir Ihnen zeitnah mit. Eingang Messe Siid (JafféstraBe)

ExpoCenter City | 14055 Berlin
Wir freuen uns auf lhren Besuch!

PartnerPost 12026 | [
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Energetische Sanierung von Mehrfamilienhdausern im Bestand

Gemeinsam mit unserem Partner WOLF haben wir eine Veranstal-
tungsreihe zur ,,Energetischen Sanierung von Bestandsimmobilien*
entwickelt, die sich sowohl an Immobilieneigentiimer und -betrei-
ber als auch an das in der Wohnungswirtschaft tatige SHK-Fach-
handwerk wendet.

Die Veranstaltungsreihe wird in den WIEDEMANN-Regionen statt-
finden und erméglicht somit allen interessierten Kunden eine regi-
onale Teilnahme. Neben dem fachlichen Input der Vortrége steht
insbesondere der Austausch der Teilnehmenden zum weiteren Vor-

gehen in der energetischen Bestandssanierung im Vordergrund.

Den Auftakt machte die Veranstaltung im WOLF-Schulungszentrum
Genshagen am 25. Februar 2026. Sie richtete sich an unsere Ber-
liner und Brandenburger Kunden und fand groBen Zuspruch.

Inhaltlich fokussiert sich die Veranstaltungsreihe vordergriindig auf
die neue EU-Gesetzgebung, die wichtige Vorgaben fiir die zukiinf-
tige Beheizung der Immobilien vorsieht (Quoten erneuerbarer
Energien etc.) und die daraus fiir die Inmobilieneigentiimer resultie-
renden Konsequenzen hinsichtlich Werterhalt und -steigerung der

Immobilie. Dariiber hinaus sind die Bedeutung einer guten Planung

WIEDRAANNT)

als Basis einer optimalen technischen Losung, die Unabhéngigkeit im
Betrieb der Anlagen und die 6ffentlichen Fordermoglichkeiten fiir
die Immobilienwirtschaft inhaltliche Schwerpunkte.

Fiir das SHK-Handwerk werden die sich perspektivisch stark veran-
dernde Rolle und die daraus ergebenden wirtschaftlichen Chancen
intensiv beleuchtet. Der Handwerker entwickelt sich zukiinftig vom
(technischen) Dienstleister zum strategischen (Energie-)Berater des
Immobilienkunden und erhilt somit eine ganz neue Bedeutung im

Rahmen der Immobilienentwicklung.

Fotos © Christian Keller, ckphotos.de

Volldigital im SHK-Grof3handel — mit der digitalen Schnittstelle ODX

WIEDEMANN geht gemeinsam mit den Partnern aus der HBG
einen weiteren entscheidenden Schritt in Richtung vollstindig

digitaler Ablaufe zwischen GroBhandel und Fachhandwerk!

Die digitale Schnittstelle ermdoglicht eine tief integrierte und struk-
turierte Kommunikation zwischen GroBhandel und Fachhandwerk.
Als Kunde profitieren Sie von automatisierten Bestellabliufen,
schnelleren Geschiéften am Abholtresen durch Echtzeitfihigkeit und

weniger Papier im Betrieb.

Mit ODX werden die etablierten Rechnungsstandards wie
ZUGFeRD und X-Rechnung erginzt. Wihrend diese Formate
vorrangig den Rechnungsaustausch digitalisieren, ermdglicht

ODX erstmals einen strukturierten, standardisierten und tief
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integrierten Austausch der vorgelagerten Belegarten. Die Grund-
lage ist der internationale Standard ORDER-X.

Fiir Sie ergeben sich daraus zahlreiche Vorteile:

- Die tiefe Integration in die Handwerkssoftware erméglicht
automatisierte Priif- und Abgleichprozesse.

- Die Echtzeitfahigkeit sorgt dafiir, dass alle Vorginge ohne
Verzégerung verfligbar sind — besonders relevant fiir die
Geschifte am Abholtresen.

- Transparente, recherchierbare Belegfliisse schaffen
eindeutige Projektzuordnungen.

- Strukturierte, standardisierte Daten verbessern die

Auffindbarkeit und minimieren Fehlerquellen.
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Innovationen schneller verwirklichen — WIEDEMANN tritt dem

Maschinenraum bej

Die Gebdudetechnik-Branche steht vor groBen Verianderungen.
Digitalisierung, Fachkraftemangel, neue Kundenanforderungen —

diese Herausforderungen sind nicht neu und nicht einzigartig.

Etwa 80 Prozent dieser Herausforderungen beschiftigen auch
andere Unternehmen. Mit der Mitgliedschaft im Maschinenraum —
dem stdrksten Familienunternehmen-Netzwerk Deutschlands —
mochten wir gemeinsam mit weiteren fiihrenden deutschen
Mittelstands- und Familienunternehmen Wissen, Erfahrungen

und erprobte L&sungen austauschen.

Was ist der Maschinenraum?
Der Maschinenraum ist ein geteiltes Innovations-Okosystem,
das liber 80 deutsche Mittelstands- und Familienunternehmen mit

R T e e e

tber 450.000 Mitarbeitenden zusammenbringt, um gemeinsam
Zukunftsthemen zu erarbeiten.

Durch den Austausch mit anderen mittelstandischen Unterneh-
men im Maschinenraum wollen wir neue Perspektiven eréffnen und
zusitzliche Innovationsimpulse liefern. Unser Ziel ist es, digitale
Innovationen zu nutzen, neue Geschiftsmodelle zu erschlieBen und
den Wandel in der Branche aktiv mitzugestalten.

Unsere Mitgliedschaft sind lhre Vorteile — profitieren Sie von:

- moderneren Prozessen: Wir optimieren unsere Abliufe
kontinuierlich und implementieren digitale Losungen rascher —
zum Beispiel Apps, maBgeschneiderte Softwarelésungen und
Kl-Anwendungen fiir das Handwerk.

o g e - besseren Losungen: Innovationen
entstehen schneller und
effizienter durch den Austausch mit
Unternehmen aus ganz Deutschland.

- Zukunftssicherheit: Wir bereiten
WIEDEMANN konsequent auf die
Anforderungen von morgen vor —
damit Sie auch in Zukunft auf einen
innovativen, verlasslichen Partner

zahlen kénnen.

Unser Anspruch ist es, die Transfor-
mation in der Branche nicht nur zu
begleiten, sondern aktiv mitzugestalten.
Digitalisierung im Handwerk, nachhal-
tiges Wirtschaften, Fachkrifteentwick-
lung — das sind die Themen, die wir
gemeinsam mit anderen fiihrenden

Mittelstiandlern vorantreiben!

- Papier entfillt vollstindig — Belege sind weiterhin auch als PDF
lesbar, wie bei ZUGFeRD.

Als branchenweiter Standard funktioniert ODX hersteller- und
groBhandelsiibergreifend. Es entsteht ein offener, sicherer Rahmen

fiir den digitalen Dokumentenaustausch. Viele Softwareanbieter

des Handwerks integrieren ODX bereits heute. In Kombination mit

Abhol-ldent wird zudem die Warenabholung weiter vereinfacht:
Lieferungen, Abholungen und spitere Rechnungen lassen sich ein-

deutig zuordnen.

Mit dieser zukunftsweisenden Losung setzen wir gemeinsam ein
deutliches Zeichen fiir die digitale Zukunft der SHK-Branche —

effizienter, transparenter und zukunftssicher!
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INTERVIEW
Frischer Wind an der Spitze der WPB: im Interview mit Denny Karwath

Zum |. Januar 2026 hat Denny
Karwath die Geschiftsfiihrung
der WIEDEMANN Planung
und Beratung GmbH (WPB)
libernommen. Unter seiner
Leitung soll die WPB konse-
quent weiterentwickelt werden
und in den Regionen Hannover,
Hamburg und Berlin nachhaltig
wachsen. Dabei setzt der neue
Geschiftsfiihrer vor allem auf
die Ndhe zum regionalen
Handwerk, kurze Kommunika-
tionswege und eine partner-
schaftliche Zusammenarbeit.
Im Interview gewiéhrt er uns
Einblicke in seine Plane und
zeigt, wie die WPB Handwerks-

Denny Karwath

betriebe entlastet.

Herr Karwath, warum ist eine professionelle Planung von TGA-Anlagen
heute entscheidender denn je?
Eine professionelle und praxisnahe Planung ist die Grundlage fiir
reibungslose Abliufe auf der Baustelle. Die WPB unterstiitzt Hand-
werksbetriebe bei der Planung von TGA-Anlagen — von der ersten
Konzeptidee iiber die umsetzungsreife Ausfithrungsplanung bis zur

professionellen Inbetriebnahme.

Wo sehen Sie derzeit die groBten Herausforderungen in der TGA?

Die Anforderungen an die Technische Gebaudeausriistung stei-

gen stetig. Energieeffizienz, Nachhaltigkeit, gesetzliche Vorgaben
aber auch der zunehmende Fachkriftemangel stellen besonders
Handwerks- und Installationsfirmen vor groBe Herausforderungen.
Gleichzeitig erwarten Bauherren wirtschaftlich durchdachte, tech-
nisch ausgereifte und zukunftssichere Lésungen. Das gilt fiir Neubau
und Sanierung! Genau hier setzt die WPB als verlisslicher Partner
fiir das Handwerk an.
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Neben der klassischen Planung bietet die WPB auch umfangreiche

Beratungsleistungen an. Welche Vorteile bringen diese?
Die WPB bietet nicht nur die klassische TGA-Planung, sondern
auch umfassende Beratungsleistungen rund um technische Frage-
stellungen bis in die Betriebs- und Nutzungsphasen von komplexen
Gebduden. Wir erstellen Energiekonzepte und technische Nut-
zungskonzepte, iibernehmen das technische Monitoring und bera-
ten bei Instandhaltungskonzepten. Im Bereich der energetischen
Sanierung fiir Wohn- und Nichtwohngebzude agieren wir zudem
als Energie-Effizienz-Experte, um die Férdermittel des Bundes fiir

unsere Kunden nutzbar zu machen.

Die WPB iibernimmt kiinftig auch komplette HOAI-Planungsleistungen.

Welche Kostengruppen betrifft das?
Zur Unterstiitzung des Handwerks erweitert die WPB ihr
Leistungsspektrum um vollstindige HOAI-Planungsleistungen fiir
die Kostengruppen 410 (Abwasser-Wasser-Gasanlagen), KG 420
(Wiérmeversorgungsanlagen) und KG 430 (Lufttechnische Anlagen).
Die Kostengruppen 440 und 450 werden derzeit (iber Nachunter-
nehmer angeboten. Es ist aber vorgesehen, auch diese Gewerke in

Zukunft mit eigenen Mitarbeitern zu planen.

Wie blicken Sie auf das Jahr 20267
2026 ist fir uns erfolgreich gestartet und ldsst einen positiven
Ausblick auf das Jahr zu. So konnten wir bereits drei &ffentliche
Auftraggeber sowie einen Krankenhausbetreiber in Berlin von den
Leistungen der WPB iiberzeugen und weitere Projekte fiir das Jahr

initiieren.

Vielen Dank fiir das Gesprdch!

WIEDEMANN N

PLANUNG UND BERATUNG
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Update zum Standort Burg: Fast 80 Prozent des Rohbaus sind fertig!

Im Herbst 2025 hat WIEDEMANN den symbolischen Spatenstich
in Burg gesetzt — und damit den Startschuss fiir den Ausbau des
Standorts zum zentralen Logistik-Knotenpunkt der Unternehmens-
gruppe. Heute, nach fast zwei Monaten effektiver Bauzeit, sind die
ersten Fortschritte bereits deutlich zu erkennen.

Auf einem zusitzlichen Grundstiick am Ulmenweg wird in den kom-
menden Monaten ein Neubau auf rund 2,3 Hektar Fliche entstehen.
Geplant sind ein Biirogebaude mit Badausstellung, ein Abhollager
sowie eine Fertigungshalle fiir Luftkanéle und Rohrbearbeitung.

Das neue Biirogebaude wichst rasant: Rund 80 Prozent des gesam-
ten Rohbaus sind bereits abgeschlossen, die zweite Etage steht zum
Zeitpunkt des Redaktionsschlusses (Mitte Februar 2026) noch aus
und soll in den folgenden zwei Wochen montiert werden. Auch die
Produktionshallen nehmen zunehmend Gestalt an: Das Dach der
Rohrbearbeitung ist abgeschlossen, das Dach fiir den Luftkanalbau

soll Ende Februar errichtet werden.

Das wechselhafte Winterwetter hat die Bauarbeiten zeitweise
etwas ausgebremst. Unter anderem mussten die Erd- und Fassaden-
arbeiten witterungsbedingt pausieren. In Folge dessen konnte die
Montage der Winkelstiitzwande nicht wie geplant zu 100 Prozent
fertiggestellt werden. Davon lassen wir uns aber nicht entmutigen.
Nach sorgfiltiger Priifung des Zeitplans ist die Fertigstellung nun fir
Ende September 2026 vorgesehen.

Wir freuen uns zu sehen, wie viel wir in kurzer Zeit erreicht haben

und blicken gespannt auf die nachsten Bauetappen!

Blick auf die beiden Hallen
(links: Produktionshalle Luftkanalbau,
rechts: Halle Rohrlager/Rohrbearbeitung)

Blick aus der Produktionshalle des
Luftkanalbaus mit vier Toreinfahrten

|5 Jahre Foérderung von Nachwuchstalenten —
WIEDEMANN unterstitzt erneut das Deutschlandstipendium

Als Familienunternehmen mit Tradition spielt bei WIEDEMANN die
Forderung von jungen Talenten bereits seit vielen Jahren eine zent-
rale Rolle. Mittlerweile diirfen wir uns zu den am lingsten férdern-
den Unternehmen dieses Stipendienprogramms an der Hochschule
zdhlen und sind stolz, schon das 5. Jahr in Folge das Deutschland-
stipendium der HAWK Hildesheim zu unterstiitzen.

Das Deutschlandstipendium ist ein bundesweites Férderprogramm
zur Unterstiitzung leistungsstarker und engagierter Studieren-
der, bei dem neben der fachlichen Leistung auch gesellschaftliches
Engagement und besondere personliche Voraussetzungen beriick-
sichtigt werden. Ziel ist es, junge Talente friihzeitig zu férdern und
langfristig zu begleiten.

In den vergangenen Jahren konnten wir bereits zahlreiche Deutsch-
landstipendiatinnen und -stipendiaten fiir unser Unternehmen
gewinnen und ihnen Perspektiven fiir eine Weiterbeschiftigung nach
dem Studium erdéffnen.

Tradition der Nachwuchsférderung: Hendrik Wéhle (links) betreut
seitens WIEDEMANN das Deutschlandstipendium und heift Dao
Van Khue Nguyen (rechts) herzlich willkommen!

Die Tradition setzen wir auch in diesem Jahr fort und freuen uns
sehr, in der aktuellen Férderperiode Dao Van Khue Nguyen als
neue Deutschlandstipendiatin bei ihrer Ausbildung an der HAWK
begleiten zu diirfen und blicken einer weiteren gemeinsamen Zeit
mit Freude entgegen!
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Warmepumpen mit dem Kaltemittel R290
Effizient, umweltfreundlich — aber mit besonderen Anforderungen

Die Nutzung von R290 (Propan) in Warmepumpen gilt als wichtiger Schritt hin
zu nachhaltiger Heiztechnik. Das natiirliche Kéltemittel punktet durch her-
vorragende Energieeffizienz und geringe Umweltbelastung. Gleichzeitig
bringt der Umgang mit Propan spezifische Herausforderungen mit sich.
Schon kleine Fehler bei der Aufstellung kdnnen die Betriebssicher-
heit gefihrden, die Leistung reduzieren oder Garantieanspriiche
beeinflussen. Um Fehler zu vermeiden, sollten Sie besonders auf
folgende Punkte achten.

1. Sicherheitsabstande

Ein hdufiger Montagefehler ist, dass die AuBeneinheit zu nah
an Winden, Fenstern oder Liiftungséffnungen platziert wird.
Propan ist hoch entziindlich und gehért zur Sicherheitsgruppe

Bild © AdobeStock@indra23_anu

A3 der Kiltemittel. Daher kann ein unzureichender Abstand im
Storfall gefihrliche Gas-Luft-Gemische verursachen.

Praxis-Tipp:

- Herstellerangaben zu Mindestabstinden priifen (haufig 1,0—1,5 m)

- auf gute Belliftung achten (besonders in Ecken, Nischen oder
Schichten)

- keine Montage direkt unter Fenstern oder Liiftungseinldssen

4. LuftfUhrung

Die Effizienz einer Warmepumpe hingt stark von freier Luftzu-
2 Aufstellhdhe und Kondensatablauf fuhr“und -abfuhr ab. Hindernis.?e wie.MaL.Jern,.Hecken.oder andere
Gerite erzeugen Luftkurzschliisse, die die Leistung mindern.
Eine zu niedrige Aufstellung fiihrt oft zu Wasser-, Schnee- oder
Eisansammlungen unter der Wiarmepumpe. Dies kann Korrosion, Tipps:
Vereisungen und Leistungsverluste begiinstigen. - Luftstrombereiche freihalten
- bei Innenhofen oder Nischen ggf. Luftleitbleche einsetzen
So geht’s richtig:
- Gerit auf stabilem Sockel mit 15-20 cm Bodenfreiheit montieren.

- Kondensat frostsicher ableiten und mit ausreichendem Gefille >. Dokumentation und Kennzelchnung

installieren. Eine technisch einwandfreie Installation allein reicht nicht. Fehlende
- Eine vibrationsarme Aufstellfliche zum Schutz von Gerit und Kennzeichnung oder unvollstindige Protokolle erhéhen hiufig das
Umgebung wihlen. Risiko von Haftungsproblemen.

3. Potenzialausgleich und Erdung U;Isere Empfehlung: } ,
- Montageprotokolle und Gefihrdungsbeurteilungen erstellen
R290-Wirmepumpen erfordern einen sorgfiltigen Potenzialaus- - Kennzeichnung nach EN 378 (,,enthilt brennbares Kiltemittel*)
gleich. Fehlt dieser, kénnen Stérungen oder Schiden am Schaltkreis anbringen
auftreten und im Extremfall Sicherheitsrisiken zur Folge haben.
Daher ist Expertenwissen erforderlich! Die R290-Wiarmepumpe bietet eine nachhaltige und zukunftssichere
Lésung — vorausgesetzt, sie wird sorgfiltig geplant und fachgerecht
Besonders zu beachten: installiert. Wer die Besonderheiten von Propan kennt, kann nicht
- Erdung nach VDE-Vorgaben: Metallgehiduse der AuBeneinheit iiber  nur Reklamationen vermeiden, sondern sich auch einen entschei-
PE-Leiter mit der Hauserdung verbinden. denden Wettbewerbsvorteil sichern.
- Korrosion an AuBeneinheiten priifen: Witterung, Feuchtigkeit,
Spritzwasser oder Salz konnen Klemmen und Schrauben angreifen  Fiir weiterfiihrende Fragen zu R290-Warmepumpen ist das
und die Erdung schwichen. Expertenteam Wirmeerzeugung von WIEDEMANN zentral unter
der E-Mail-Adresse expertenteamheizung@wiedemann.de fiir Sie
erreichbar.
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WOLF Wohnungsstation CAT-2

Perfekte Systemldsung mit der CHA-Wadrmepumpe

fur moderne Mehrfamilienhduser

In zukunftsorientierten Neubauten und bei der Sanierung von
Mehrfamilienhdusern werden Warmepumpen immer haufiger zum
Standard. Die Vorteile liegen auf der Hand: geringere Wartungs-
kosten, héhere Effizienz und die Moglichkeit, regenerative Energien
zentral zu nutzen. Fiir die bedarfsgerechte Wiarmeverteilung in den
einzelnen Wohneinheiten spielt die Wohnungsstation CAT-2 von
WOLF eine zentrale Rolle — sie sorgt fiir individuellen Heizkomfort

und eine hygienische, dezentrale Warmwasserbereitung.

Besonders stark wird das System in Kombination mit der WOLF
CHA-Monoblock Wirmepumpe, die speziell auch fiir den Einsatz
in Mehrfamilienhdusern entwickelt wurde. Die neue LeistungsgroBe
CHA-20/24 deckt Heizleistungen bis 20 kWV bei kalten AuBen-
temperaturen ab. In der Kaskade lassen sich sogar bis zu fiinf
Geridte kombinieren — das bedeutet bis zu 100 kW reine Warme-
pumpenleistung, leise und effizient. Damit sind auch groBere

Mehrparteienhduser oder Gewerbeobjekte problemlos versorgbar.

Perfekte Erganzung: CHA-Monoblock mit R290

Die CHA-Wirmepumpenserie liberzeugt durch ihre hohe Effizienz,
leisen Betrieb und das besonders umweltfreundliche Kiltemittel
R290 (Propan) — ideal fiir den urbanen Wohnungsbau. Durch die
hohe Vorlauftemperatur von bis zu 70° C eignet sich die CHA auch
fur den Einsatz mit Heizkérpern im Bestand. Dank ihrer stabi-

len Konstruktion, variabler Anschlussmoglichkeiten und digitaler
Integration per Smartset App oder Link home Schnittstelle ist die
Wirmepumpe zukunftssicher und wartungsfreundlich.

Systemlosung mit hohem Praxisnutzen

Die WOLF CAT-2 wurde insbesondere fiir den Betrieb mit Warme-
pumpen sowie fiir Hybridlésungen konzipiert und tiberzeugt durch
ihren modularen Aufbau. Dank des durchdachten Baukastensys-
tems ist eine stufenweise Installation méglich — ideal fiir Projekte
mit mehreren Bauabschnitten. Mit dem neuen CAT-2-Konfigurator

Die neue LeistungsgréBe der WOLF CHA-20/24 eignet sich perfekt fir
den Einsatz im Mehrfamilienhaus — als Einzelgerdt oder Kaskade.

ANZEIGE

Die neue Wohnungsstation CAT-2
ist eine effiziente Komplettlésung fiir
zeitgemdBe Neubauprojekte oder
umfassendere Heizungssanierungen.

lassen sich selbst komplexe Planungen digital, einfach und schnell
umsetzen. Zur besonders effizienten Nutzung mit Warmepumpen
werden drei Lésungen angeboten: Varianten mit groBem Warme-
tauscher (bis 63 kW), mit optionalem Durchlauferhitzer E-Modul
oder mit 3-/4-Leiter-Anschluss. Fiir den einfachen Austausch beste-
hender Gasthermen im Bestand gibt es zudem die dafiir optimierte
CAT-2-Convert.

Perfekt aufeinander abgestimmt fiirs MFH

Zu dieser praxisorientierten Anlage bietet WOLF als Systemanbieter
optimal abgestimmte Komplementierungen auch im Bereich Wohn-
raumliftungen an und stellt damit umfassende Losungen fiir alle Heiz-
und Warmwasseranforderungen aus einer Hand zur Verfiigung.

Speziell fur den Einsatz mit Warmepumpe konzipiert: die Wohnungsstation CAT-2.



lIch baue
Inr Bad.

Inr Bad.

Das Dreamteam
fiir starke Badprojekte ¢

Bei badpunkt setzen wir auf echte Partnerschaft: Wir unterstdtzen Ihre Kundinnen
und Kunden mit persdnlicher Beratung und Badplanung. Das spart Ihnen Zeit fur das,
was Sie am besten kdnnen: die fachgerechte Umsetzung. So einfach ist das. Punkt.

Jetzt Vorteile fur SHK-Partner entdecken: badpunkt.de

badpunkte

G@D Leidenschaft fur Bader

|

Wir machen lebenswerte Gebaude moglich.
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