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WIEDEMANN — |hr Partner fUr die Zukunft

Liebe Kundinnen und Kunden,

die SHK-Branche erlebt derzeit ein Wechselbad der Gefiihle. Ob-
gleich sie als systemrelevant und fiir die Energiewende zwingend
erforderlich tituliert wird, steht sie seit langem vor immensen
Herausforderungen durch die anhaltende Energiekrise, die Liefer-
fahigkeit von Warmepumpen und Speichern sowie den fortwiahren-

den Fachkriftemangel.

Auch im Hinblick auf die zu erwartenden Entscheidungen zum GEG
bleibt es spannend. Viele Hausbesitzer méchten ihre Bestandsanlagen
gegen eine effizientere Variante austauschen, um die Strom- und
Gaspreisspriinge effektiv zu dimpfen und unabhingiger zu werden.
Nur wie lautet die richtige Entscheidung, wenn die gesetzlichen

Rahmenbedingungen unklar sind?

Fakt ist auf jeden Fall, dass es eine deutliche Verdnderung der Energie-
und Wirmeerzeugung geben wird. Wir geben lhnen einen Ein-
blick in die neuesten Trends und Innovationen von der ISH
Frankfurt, die im Marz nach drei Jahren Coronapause wieder ihre

Tiren offnete.

Zudem setzen wir alles daran, die Abldufe so effizient wie moglich

zu gestalten und fiir unseren Kunden einen Mehrwert zu generieren.
Zum |. Midrz 2023 haben wir, gemeinsam mit unseren HBG-Partnern,
unsere Krifte in einer neuen starken Ausstellungsmarke gebiindelt.
badpunkt tritt bundesweit an iiber 120 Standorten auf und
bietet Ihnen eine professionelle Grundlage fiir eine erfolgreiche

Zusammenarbeit auf Augenhdhe.

Wir haben die vergangenen Wochen genutzt und unsere Ausstellungen
einem Facelifting unterzogen. Erleben Sie jetzt lhren badpunkt im
neuen Look und profitieren Sie von hoher Branchenexpertise
mit auBergewohnlichen Produkterlebnissen.

Nach rund einjahriger Bauzeit haben wir Anfang Mai unsere neue
Niederlassung in Goéttingen feierlich eréffnet. Das alte Gebdude
wurde im letzten Jahr abgerissen, um an gleicher Stelle eine hoch-
wertige Ausstellung mit modernem Abhollager zu bauen. Wie die
Eroffnungsfeier verlief und was Sie in der neuen Niederlassung

erwartet, erfahren Sie auf Seite 16.

Ein weiteres Highlight im Veranstaltungskalender sind die SCALIDO
Tresentage. Seit Marz bieten wir lhnen die Méglichkeit, SCALIDO
in den Abholstandorten der WIEDEMANN-Gruppe zu erleben. Die
ersten Tresentage sind bereits angelaufen und trafen auf eine posi-
tive Resonanz unserer Kunden. Um lhnen einige Impressionen von
den Tresentagen zu geben, laden wir Sie in dieser Ausgabe zu einem

kurzen Rickblick ein.

Wir sind stolz und freuen uns, dass SCALIDO Ende Mai mit dem
Red Dot Design Award ausgezeichnet wurde. Die SCALIDO D3

Sebastian Becker

Waschtischarmatur L sowie die SCALIDO Waschtischkombination
aus Keramik und Unterschrank begeisterten die Fachjury in der

Kategorie Produktdesign.

Dariiber hinaus begriiBen wir zwei neue Regionalvertriebsleiter
in der Unternehmensgruppe. Seit dem 2. Mai 2023 nimmt Ingo Schulze
die Aufgaben als Regionalvertriebsleiter Mitte fiir WIEDEMANN
Sarstedt wahr. Kristian Tolk verantwortet die Position des Regional-
vertriebsleiters Mitte fir WIEDEMANN Burg. Wir freuen uns auf
die Zusammenarbeit mit den Vertriebsexperten und wiinschen

beiden einen erfolgreichen und angenehmen Start.

Bitte bericksichtigen Sie bei lhren Kalkulationen, dass weiterhin Teue-
rungszuschlige aufgrund gestiegener Vormaterialkosten der Industrie
zum Tragen kommen. Nutzen Sie den WIEDEMANN ONLINE-
Shop, um lhre aktuellen Preise auf den Tag genau einzusehen.

Ich wiinsche lhnen viel Freude beim Lesen der neuen Ausgabe unserer
PartnerPost. Lassen Sie sich von den Berichten zu neuen Produkten,
Serviceleistungen und anderen interessanten Themen inspirieren.
Wenn Sie Fragen haben, nehmen Sie gern telefonisch Kontakt mit
Ihrem zusténdigen Ansprechpartner im Innen- oder AuBendienst auf.

Wir sind fiir Sie da! WIEDEMANN — lhr Partner, Prozessbegleiter
und Problemldser. Auf eine weiterhin gute und vertrauensvolle

Zusammenarbeit sowie gemeinsame Geschifte.

[ R A

Sebastian Becker
Geschiftsfiihrer Vertrieb der WIEDEMANN-Gruppe




SCALIDO begeistert die Jury des Red Dot Awards

reddot winner 2023

Wir haben allen Grund zur Freude, denn SCALIDO wurde Ende Mai mit dem Red Dot Design Award ausgezeichnet —
und das gleich zweifach! Die SCALIDO D3 Waschtischarmatur L sowie die SCALIDO Waschtischkombination, beste-

hend aus Keramik und Unterschrank, Uberzeugten die Fachjury in der Kategorie Produktdesign.

Besonders begehrte und hochwertige Designauszeichnung

Der Red Dot Award ist einer der renommiertesten Designwett-
bewerbe der Welt. Die Auszeichnung wird an Unternehmen und
Produkte vergeben, die durch ein besonderes MaB an Design und
Innovation neue Standards in ihrer Branche setzen. Mit der Aus-
zeichnung reiht sich die WIEDEMANN-Gruppe in einen erlesenen

Kreis deutscher Qualititsmarken ein.

SCALIDO wurde von dem renommierten Designstudio NOA ent-

worfen und feiert im Juli ihr einjdhriges Jubilaum. Die Designerinnen

und Designer kreierten die Produkte nach exakt drei DesignmaB-
staben: zeitlos, stilvoll und funktional. So ist eine Kollektion ent-
standen, die den individuellen Gestaltungsvorstellungen freien
Raum lasst.

SERVICE

Erleben Sie die vielféltigen, modularen Produkte von
SCALIDO in verschiedenen Farben und Grof3en in
unseren badpunkt Ausstellungen.

Die 43-kopfige Jury aus namhaften internationalen Expertinnen
und Experten war voll des Lobes fiir die SCALIDO D3 Wasch-
tischarmatur L und die SCALIDO Waschtischkombination: ,,Die

klare und reduzierte Formsprache der Armatur sowie ihre

Variabilitit sorgen nicht nur fiir eine Vielzahl optischer, sondern

auch funktionaler Einsatzmoglichkeiten bei der zeitgemaBen Bad-

gestaltung. Die mit Wangen eingefasste, umlaufende Mé&belkante

von |0 mm unterstreicht das zeitlose und hochwertige Erschei-

nungsbild. Die Vielzahl der moéglichen Kombinationen gewihrt ein

hohes MaB an Planungsfreiheit.”

Wir freuen uns iiber die Auszeichnung
mit dem Red Dot Qualitétssiegel,
denn sie ist eine tolle Anerkennung
unserer Arbeit. Zudem bietet sie uns
die Chance, die Position der Design-
marke zu stirken und bei lhren End-
kundinnen und Endkunden weiter
auszubauen. Die feierliche Ubergabe
des Awards findet am 9. Juni 2023
im Aalto-Theater in Essen statt.

reddot winner 2023

D3-Waschtischarmatur L

Waschtischkombination aus
Keramik und Unterschrank
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Die ISH 2023 — am Puls der Zeit

Es war das Event im Frihling 2023: Die Internationale Sanitar- und Heizungsmesse (ISH) fand nach der rein digitalen
Variante im Jahr 2021 endlich wieder in Prdsenz statt und lockte zahlreiche Besucherinnen und Besucher nach Frank-
furt. Die Weltmesse fur Wasser, Warme und Luft prdsentierte unter dem Motto ,,Ldsungen fir eine nachhaltige
Zukunft" die neuesten Trends und Innovationen. Erfahren Sie von unseren Experten, was die SHK-Branche bewegt
und auf welche Produktneuheiten Sie sich freuen dirfen!

Welche Trends zeichnen sich im Bad ab?

Thomas Maywald, Produktmanager Sanitdr: Das Thema Nach-
haltigkeit im Bad gewinnt zunehmend an Bedeutung. Viele Hersteller
setzen in der Ruhezone daher auf energiesparende Produkte, nach-
haltige Materialien und langlebiges Design.

Als weiterer Trend ldsst sich feststellen, dass die Hersteller ihr
Portfolio stetig erweitern — bis hin zum Komplettanbieter. So
liefert hansgrohe zukiinftig Keramik und Badmobel und Kermi
bietet Badewannenabtrennungen, die an die Wand geklebt werden
konnen. Die Kunden diirfen sich folglich auf eine Fiille von Produkt-

neuheiten freuen.

Welche Themen bewegen die Liiftungstechnik?
Markus Witting, Produktmanager Liiftung: War vor Corona die
zentrale Wohnungsliiftung im Zentrum des Interesses, so ist durch

Kostensteigerungen und dem deutlich zuriickgegangenen Neubau
die dezentrale Wohnungsliiftung sehr prasent auf der Messe gewe-
sen. Unsere Partner comfort by sanibel, Maico und Lunos bieten
kostengiinstige Losungen mit geringerem Platzbedarf, die perfekt

fur die Sanierung geeignet sind.

Auch dezentrale Liiftungsgerite fiir Schulklassen sind durch Corona
und den damit einhergehenden Diskussionen um Luftreiniger bezie-
hungsweise CO,-Konzentration sehr gefragt. Sie lassen sich unter
der Decke oder vor der Briistung einbauen und sind als Standgerit
erhiltlich. Unsere Partner in diesem Segment sind Helios, Aerex

und Trox.

© Messe Frankfurt/Petra Welzel

Welche Neuheiten wurden in der Installationstechnik prisentiert?
Ella Rau, Produktmanagerin Installation: Die ISH bot ein breites
Spektrum innovativer Ideen, wie das Premium-Schallschutzrohr AS+
von Wavin fiir stillen Wohnkomfort. Geberit lockte die Besucher
mit seinem Vollsortiment im Bereich Installation und dem innova-
tiven FlowFit System an den Messestand. Daneben hat TECE seine
neuen Betidtigungsplatten TECEsquare und TECEsolid vorgestellt,
die um das WC-Modul Compact 320 mm und TECEprofil Wasch-

tischmodul fiir Durchlauferhitzer ergdnzt werden.

© Messe Frankfurt/Petra Welzel
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Was war das beherrschende Thema auf der ISH?

Artur Denk, Produktmanager Heizung: Die Warmepumpe
hat die letzten Jahre die SHK-Branche dominiert und auch auf
der ISH besondere Aufmerksamkeit erfahren. DAIKIN stellte
die nichste Generation der Luft-Wasser-Wirmepumpen

vor — die Altherma 4. Die innovative Serie baut auf der Serie
DAIKIN Altherma 3 auf, die den Warmepumpenmarkt seit
2006 revolutioniert hat. Die neuen Gerite sind smarter, effi-
zienter, leiser und nutzen je nach Anwendungsfall die Kilte-
mittel R290 oder R454C mit einem GWP-Wert von 148.

Im Fokus des WOLF Heiztechnik-Messestands stand die
mehrfach ausgezeichnete Luft/Wasser-Warmepumpe
CHA-Monoblock mit dem Kiltemittel R290, die nun um
eine neue BaugroBe mit 16 kW erweitert wird. Die gréBere
CHA-16/20 (Leistungsbereich von 3,0—16,7 kW bei A-7/W35
und von 5,9-20,0 kW bei A7/W35) ist ideal fir die Installa-
tion in groBen Ein- und Mehrfamilienhdusern oder fiir den
gewerblichen Bereich geeignet. Kaskaden von bis zu fiinf
Geridten erméglichen ein sehr breites Anwendungsfeld und
sorgen zusitzlich fiir hohe Betriebssicherheit.

© Messe Frankfurt/Pietro Sutera
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Das neue SCALIDO Expressprogramm

fur Duschwande
So schnell war Dusche noch nie!

Das neu gestaltete Bad ist ein Ort der
Ruhe und Entspannung. Der Umbau
hingegen soll schnell und effektiv sein.
SCALIDO hat daher den Lieferprozess
von Echtglas-Duschabtrennungen neu
gedacht: Teilgerahmte Pendeltiiren und
Trennwinde sind jetzt in nahezu allen
Standardabmessungen mit deutlich ver-

kirzter Lieferzeit erhaltlich.

Sie haben die Wahl zwischen einer Lie-
ferzeit mit und ohne Montage: Wir lie-
fern die neue Dusche lhren Kundinnen
und Kunden innerhalb von fiinf Tagen.
Sie haben keine Zeit fiir die Montage!
Dann nutzen Sie unseren SCALIDO
Montagedienst! Wir bieten lhnen die
Montage der Duschwinde inklusive
Lieferung in nur acht bis zehn Tagen.*

Die SCALIDO Duschwinde sorgen fiir
einen echten Durchblick und bringen
mit den unterschiedlichen GréBen und
Tirsystemen ihre eigene Dynamik ins
Bad. Ob grofBes oder kleines Bad, die
zahlreichen Varianten zum Einbau der
SCALIDO Duschabtrennungen er-
moglichen in jeder Dusche maximale

Bewegungsfreiheit.

Das transparente Einscheiben-Sicher-
heitsglas ist in rahmenloser und teilge-
rahmter Optik verfiigbar. Der Beschlag
aller Duschwinde ist mit einer intelli-
genten Scharniertechnik mit hoch-
wertigem Hebe-Senk-Mechanismus
ausgestattet. Dieser stellt sicher, dass
sich die Tiiren beim Offnen immer
leicht anheben und so die Dichtungen
geschont werden. Die von innen
flichenbiindigen Scharniere sind be-
sonders leicht zu reinigen. Die hoch-
wertigen Duschabtrennungen sind fiir
zusidtzlichen Schutz mit Beschichtung
erhiltlich. Dadurch perlen Wasser-
tropfen leichter ab und die Dusche ist

besonders pflegeleicht.

* bei entsprechender Terminfindung mit End-
kundinnen und Endkunden

Die Vorteile des Express-
programms liegen auf
der Hand:

- umfangreiches Programm
in Standardabmessungen

- verklrzte Lieferzeit, in nur
drei bis funf Tagen bei lhnen,
zur Selbstmontage

- schnelle Unterstitzung bei
Montage durch den SCALIDO
Montageservice, in acht bis
zehn Tagen fertig montiert®

SERVICE

Bei Fragen zum SCALIDO
Expressprogramm sprechen Sie

Ihren zustdndigen Ansprechpartner
in der WIEDEMANN-Gruppe an.

PartnerPost 22023 | 3
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GROHE SPA: Die Kraft von Wasser erleben

Das Bad wird immer mehr zum personlichen Rickzugsort. Seine zunehmende Bedeutung als Regenerationsbereich
bringt jedoch auch hdhere Erwartungen mit sich.

Dazu hat GROHE seiner SPA Kollektion
neues Leben eingehaucht. Dem Griindungs-
konzept ,,Gesundheit durch Wasser* folgend
bietet die Marke exklusive Lésungen, um
luxuriése Wolhlfiihloasen zu schaffen. Das
Portfolio umfasst ausgefeilte Armaturen-
kollektionen, anpassbare Deckenbrausen,
auBergewohnliche Keramiken und die pas-
senden Accessoires.

4 | PartnerPost 2_2023

Einzigartige Meisterwerke fur herausragende Projekte

Mit GROHE SPA kénnen Sie aus einem
sorgfiltig zusammengestellten Portfolio
wihlen, um die individuellen Bediirfnisse
Ihrer Kundinnen und Kunden zu erfiillen:
Die GROHE Atrio und Allure Brilliant
Private Collection bieten eine Vielzahl an
verschiedenen Farben, Materialien, Ober-
flichen und Griffen, mit denen das Bad
eine ganz eigene Handschrift erhilt. Fiir die
Herstellung der hochwertigen Armaturen-
griffe im zeitlosen und langlebigen Quarz-
design im Marmorstil arbeitet GROHE
unter anderem mit Caesarstone zusammen,
dem weltweiten Pionier fiir Premiumober-

flichen und Arbeitsplatten.

Dank der GROHE Rainshower Aqua
Deckenbrausen ldsst sich das Duscherlebnis
auf ein neues Level heben. Die Rainshower
Aqua Deckenbrausen verbinden anspruchs-
volles Design mit intelligenter Technologie.
Gerade in Kombination mit den Rainshower
Aqua Seitenbrausen schafft die Decken-
brause eine exzellente Atmosphire zum
Entspannen.

Als Teil von GROHE SPA sind die neuen
Airio Waschschalen gut geeignet, um private
Wohlfiihloasen einzurichten. lhre schlanke
Randstirke von nur fiinf Millimetern und

die Ablaufkappe aus Keramik machen sie

zu einem Hingucker im Bad.

GROHE SPA Produkte vereinen Premium-
qualitit, Spitzentechnologie, unerreichte
Prazision und fortschrittliches Design. So
werden branchenfiihrende Produktions-
techniken wie 3D-Metalldruck eingesetzt,
um exklusive Designs und vielfiltige Gestal-
tungsmoglichkeiten fiir das Fachhandwerk zu
ermdglichen. GROHE SPA greift die aktuellen
groBen Trends Gesundheit und Wohlbefinden
auf und bietet volle Gestaltungsfreiheit, um
auBergewodhnliche und harmonische Lésungen
fur das Bad zu erschaffen.

SERVICE

Lassen Sie sich in unseren badpunkt
Ausstellungen inspirieren.
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Regierungsplane sorgen fur zweiten Frihling

bei Ol- und Gasgeriten

Die Nachfrage von neuen Heizungen steigt
2023 in Deutschland in ungeahnte Hohen.
Laut dem Bundesverband der Deutschen
Heizungsindustrie (BDH) verzeichnete der
Markt fiir Warmeerzeuger bereits im ersten
Quartal einen Anstieg von 38 %. Spitzenreiter
dieser Entwicklung sind Warmepumpen. Sie
legten im Vergleich zum Vorjahreszeitraum
beachtliche I11 % zu.

Auch Gasheizungen gewinnen trotz der
herrschenden Gasknappheit wieder neuen
Auftrieb und stiegen nach einem schwachen
Vorjahr auf 14 % im ersten Quartal 2023
an. Olheizungen konnten ihren Absatz im
Vergleich zum Vorjahr sogar verdoppeln,
allerdings machen sie mit 21.500 verkauften

Anlagen nur einen geringen Marktanteil aus.

Die Biomasse ist fiir das Gelingen der Ener-
giewende unverzichtbar, kann im ersten
Quartal aber nicht an die hohen Verkaufs-

SERVICE

Expertenteam unter expertenteamheizung@wiedemann.de.

zahlen der vorherigen Jahre anknipfen.
Hauptverantwortlich dafiir sind der massive
Einschnitt im Férderprogramm, aber auch die
technischen Hiirden und die zum Teil nega-
tive Presse liber das Heizen mit Biomasse

wirken sich nachteilig aus.

Klares Signal fiir die Warmewende

Die Bundesregierung schaltet in Sachen
Klimaschutz und Energieunabhiangigkeit
einen Gang hoch und hat im April eine
neue Novelle des Gebdudeenergiegesetzes
beschlossen. Das GEG sieht vor, dass jede
neu eingebaute Heizung zu 65 % mit Erneu-
erbaren Energien betrieben werden muss.
Bestehende Heizungen kénnen weiterlaufen
und repariert werden. Fossile Brennstoffe
diirfen noch bis Ende 2044 genutzt werden.

Viele Eigentiimer wollen die zum I. Januar
2024 geltenden Regelungen umgehen und ihre
Anlagen schnell noch gegen eine moderne

Sie bendtigen Unterstiitzung bei der Planung und Umsetzung
von Wérmepumpenanlagen! Dann wenden Sie sich an unser

PRODUKTINFORMATIONEN | TECHNIK

Der Umstieg auf erneuerbare Energien
wird mit neuen Zuschissen und Kredi-
ten oder schon bestehenden Steuer-
gutschriften gefordert. Ausfiihrliche
Informationen dazu erhalten Sie Uber
unseren QR-Code!

Ol-/Gas-Heizung austauschen. Daher ist in
der Heizbranche mit einem anhaltenden Inte-
resse an Modernisierungen zu rechnen.

Wirmepumpen sind hoch im Kurs

Fihrend auf dem deutschen Heizungsmarkt
sind Wiarmepumpen. Sie lassen sich meist mit
geringem Aufwand in bestehende Gas- und
Olheizungen einbauen. Damit kénnen Ver-
braucher je nach Preisentwicklung zwischen
zwei Energiequellen wihlen — und das ohne
auf Warmwasser- oder Heizkomfort zu ver-

zichten.

Inzwischen sind auch zahlreiche Modelle auf
dem Markt, die ohne den Einsatz von Heiz-
staben Vorlauftemperaturen von iiber 60° C
erreichen. Somit lassen Warmepumpen ent-
gegen vieler Spekulationen auch bestens in
Bestandsgebauden ohne FuBbodenheizungen
nachriisten.

BEMM: Relax Hybrid —

Im Umfeld von hohen Anforderungen zur
Steigerung der Gesamteffizienz und der
Abwendung von fossilen Brennstoffen
verdndern sich die Konzepte von Heizungs-
anlagen in Neubau und Bestand rasant.
Aber was niitzt die 6kologisch wertvolle
Heizungsanlage, wenn die Warmeverteilung
ins Stocken gerit?

Hierfir bietet BEMM die Losung: Relax
Hybrid — Radiator und Geblase-Wairme-
tauscher. Relax Hybrid steht fiir hohe
Wirmeleistungen trotz niedriger System-
temperaturen und innovative Technik mit
hochklassigem Design. Als weiteres High-

innovative Technologie fUr Heizen und Kdhlen

light erhalten Sie mit Relax Hybrid ein
Heiz- und Kiihlgerdt in einem, und zwar
ohne Kihlmittel. Fir die Frontplatte und

den Korpus sind sechs Farbtone wihlbar.

Jeder Relax Hybrid ist mit einem mittel-

grauen Rahmen versehen. Optional sind

Relax Hybrid mit einem LED-Rahmen als
Akzentbeleuchtung verfiigbar.

Der Ventilations-Radiator als wertvoller Wdrmeverteiler in zukunftsweisenden Heizungsanlagen

PartnerPost 22023 |
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TROX Filter sorgen fUr nachhaltig gute Luft

Feinstaub belastet unsere Umwelt und wirkt sich bereits in geringer Konzentration schaddlich auf unsere Gesundheit
aus. Laut der Weltgesundheitsorganisation (WHQO) sind bis zu 85 % aller Bewohnerinnen und Bewohner in euro-
pdischen Stddten zu hohen Feinstaubwerten ausgesetzt. Effiziente Losungen wie TROX Filter; die die Feinstaub-

belastung reduzieren, sind daher gefragt.

Energiekosten senken mit Energieklassen-Zertifizierung

Der Anteil der Energiekosten ist in der Kostenbilanz so
dominant, dass die Gesamtkosten bei der Bestiickung mit
beispielsweise energieeffizienten Glasfaser-Filtern statt mit
Meltblown-Taschenfiltern 51 Prozent niedriger liegen. Zwar
verbrauchen Filter selbst keine Energie, doch der durch sie
erbrachte Widerstand muss durch héhere Leistung der Venti-
latoren in einer RLT-Anlage kompensiert werden.

Um den Energieverbrauch und damit die Wirtschaftlichkeit
eines Filters bewerten zu kénnen, hat die Eurovent Certifica-
tion in Zusammenarbeit mit filhrenden Herstellern von Luft-
filtern eine Energieklassifizierung erarbeitet und publiziert. Mit
der Ablosung der europiischen Filternorm EN 779 durch die
international giiltige ISO 16890 wurde ein Priifverfahren mit
realem Bezug zur vorherrschenden Feinstaubbelastung einge-
fiihrt, um Filter nach ihrem Wirkungsgrad zu klassifizieren.

Die neue Unterteilung in die drei Fraktionen ePMI10, ePM2,5
und ePMI zieht eine liberarbeitete Energieklassifizierung zur
Bewertung des Energieverbrauchs eines Filters innerhalb sei-
ner Leistungsklasse nach sich. Fiir die energetische Bewertung
wird der Filter gleichmiBig mit dem neu definierten ISO-A2-
Feinstaub beaufschlagt. Gemessen wird der Druckverlustan-
stieg bei zunehmender Verschmutzung des Filters. Die Menge
der Staubaufgabe differiert in Abhéngigkeit von der Filter-
klasse. So werden 200 g Staub bei ePMI-, 250 g bei ePM2,5-
und 400 g bei ePMI0-Luftfiltern aufgegeben und anschlieBend
bewertet.

SERVICE

Die TROX Filter liegen in den Abholldgern
der WIEDEMANN-Gruppe fir Sie bereit.
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Energiekosten senken

Die Tabelle zeigt den jahrlichen Energieverbrauch in kWh
(AEC = Annual Energy Consumption) bei den standardisierten
Prif- und Berechnungsbedingungen.

Neue Eurovent-Energieeffizienz-Klassifikation gemaB ISO EN 16890.

REC in kWh/s fur ePM1
A B v

1100

m

1100

BAEC in kWh,/a fiir ePM10

m

Luftfilter der schlechtesten Energieeffizienzklasse E verbrau-
chen mehr als doppelt so viel Energie wie die der besten
Klasse A+.

Bei einem Luftfilter der Kategorie ePMI > 50 % (bisher F7)
der Energieeffizienzklasse A+ mit einem Energieverbrauch

von bis zu 800 kWh ergeben sich selbst bei einem geringen
Strompreis von |5 Cent/kWh jahrliche Energiekosten in Héhe
von 120 Euro. Ein Filter der Klasse D mit bis zu 2.000 kWh
weist 300 Euro jahrliche Energiekosten auf. Die Differenz der
Energiekosten betrigt 180 Euro fiir einen Filter mit 3.400 m*h

Volumenstrom, was eine Einsparung von 60 % ausmacht.

TROX entwickelt, produziert und priift Energieeffizienz- und
Hochleistungsfilter auf modernsten Fertigungs- und Priifanlagen
in Deutschland. Alle TROX Feinstaubfilter verfiigen tUber eine
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HANSABASIC schafft kosteneffiziente
Variante fur die Wohnungswirtschaft

Im Wohnungsbau treffen viele Interessen aufeinander: Die Bewohner wiinschen
sich Aspekte wie Komfort und Sicherheit, fiir die Wohnungswirtschaft sind
Umweltvertraglichkeit, Effizienz und Robustheit von iibergeordnetem Interesse.
Der Armaturenhersteller HANSA prisentiert nun eine neue Designlinie, die die
Planungs- und Entscheidungsprozesse im Wohnungsbau erleichtert: HANSABASIC.

Alles aus einer Hand

Mit fiinf verschiedenen Armaturenserien fiir die Wohnungswirtschaft bietet
HANSA eine umfassende Produktpalette fiir die Komplettausstattung moderner
Wohnbauprojekte. Die langlebigen und designstarken Lésungen fiir Waschtisch,
Dusche, Wanne und Kiiche lassen sich dank unterschiedlicher Preiskategorien und
universeller Kombinationsméglichkeiten schnell und flexibel bei Neubau, Sanie-
rung oder Renovierung von Wohnimmobilien umsetzen.

HANSABASIC - eine hochwertige und kosteneffiziente Einstiegsserie
Der Name der neuen Linie ist Programm: HANSABASIC ist auf das Wesentliche
reduziert und die perfekte Symbiose aus Funktionalitdt, Design und Effizienz. Sie

Eurovent-Zertifizierung. Die Filter iiberzeugen eignet sich aufgrund ihrer attraktiven Preislage und der hochwertigen Erscheinung

durch hohe Abscheideleistungen bei gerin- ideal als Einstiegslinie fiir die Wohnungswirtschaft.

gem Druckverlust und langen Standzeiten

und tragen so effizient zur Senkung der Life- Die zeitlose Optik resultiert aus breiten Hebeln und abgeflachten Ausliufen, die

Cycle-Costs (LCC) bei. sich miithelos jedem Einrichtungsstil anpassen. Auch das Thema Nachhaltigkeit
spielt eine wichtige Rolle: Die Waschtischarmatur garantiert mit einer Durch-

TROX Energiekostenrechner fiir Filter flussrate von funf Litern pro Minute einen ressourcenschonenden und sparsamen

Auf der TROX-Webseite finden Sie einen Umgang mit Wasser.

LCC-Energiekosten-Rechner fiir Filter, der lhnen
hilft, mit der Auswahl des richtigen Filters nach-
haltig Kosten zu sparen. Geben Sie einfach lhre
individuellen Betriebsdaten ein. Der Rechner
ermittelt daraufhin die Energiekosten (Euro/
Jahr), die Sie mit einem TROX Filter erzielen.

Das grofBte Einsparpotenzial der
Lebenszykluskosten resultiert aus
den Energiekosten, bei denen Sie —
je nach Filterwahl — bis tUber 50 %
sparen kénnen.

SERVICE
Die Produkte der Serie HANSABASIC sind in der WIEDEMANN-Gruppe auf Lager.
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ARTO — Vielfalt perfekt in Szene gesetzt

Geradlinig, zeitlos und puristisch im Design — das ist ARTO.

Die hochwertige Komplettbadkollektion
von Villeroy & Boch bietet alles, was sich
Kunden fiir ihr neues Bad wiinschen. ARTO
wird ausschlieBlich durch ausgewihlte
Vermarktungspartner vertrieben. Zu
diesen exklusiven Partnern zihlt auch die
WIEDEMANN-Gruppe. Wir fiihren die
Serie bereits seit 2018 erfolgreich in unse-
rem Sortiment. Nun ist es an der Zeit fir

eine behutsame Modifizierung.

GroBe Modellvielfalt, aktuelles Design,
charakteristische Formensprache

ARTO umfasst eine Vielzahl keramischer
Waschtische, verschiedene WCs (inklusive
Dusch-WCQ), ein Urinal mit Deckel, ein
attraktives Badmobelprogramm sowie diverse
Duschflichen und Badewannen. Mit ihren
vielfiltigen Kombinationsméglichkeiten und
Einbauvarianten spielt die Serie die Viel-

falt des geometrischen Designs voll aus und

erzeugt ein modernes Ambiente im Bad.

Um ihre Flexibilitat weiter auszubauen,
wird ein 60 cm Badmobelset in allen sieben
ARTO-Mobeloberflichen erganzt. Dazu
haben Sie die Wahl zwischen einem Aluminium-Spiegelschrank mit

Lichtsegel oder einem Lichtspiegel mit horizontalem Lichtaustritt.

Die Weiterfiihrung der Designsprache setzt sich auch im neuen
Giste-WC-Set fort. Das Handwaschbecken mit Unterschrank in
den Abmessungen 36 x 22 cm ist in linker und rechter Ausfiihrung
erhiltlich und umfasst alle sieben ARTO-Oberflichen.

Aufgrund der steigenden Relevanz im Markt verfiigt das Konzept —
parallel zu den bestehenden Schrankwaschtisch-Sets — nun tiber
attraktive Konsolenlésungen. Die wesentlichen Designmerkmale
werden dabei fortgeschrieben. Das Konsolenprogramm zeichnet
sich aus durch:
* Waschtischunterschrank mit Platte (auch als
Giaste-WC-Losung verfiigbar)
- sechs Aufsatzbecken in weiB alpin und schwarz matt
- runde Spiegel mit dekorativer Ambiente-Beleuchtung
und Sensorschalter
- optionaler Anbauschrank mit offenen Regalelementen
(links oder rechts neben dem Waschtischunterschrank)
fiir dekorativen Stauraum
- Breitenraster analog zu den bestehenden Waschplatz-
breiten 80 cm, 100 cm, 120 cm
- 40 cm groBer Anbauschrank, der den Waschtisch-
unterschrank auf bis zu 160 cm erweitert
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Ein weiteres Highlight stellen die neuen wandhiangenden Wasch-

tische in drei unterschiedlichen Abmessungen dar. Sie bestechen mit
ihrer filigranen Optik und weichen Innenbeckenkontur. Damit inter-

pretieren sie das Design in einer modernen, leichten Art neu.

Vervollstindigt wird ARTO mit exklusiven Villeroy & Boch Armatu-
ren in Chrom und schwarz matt. Das Programm reicht von seitlich
bedienten Waschtischarmaturen in zwei Hohen und einer Topbe-
dienten (ideal fir Gaste-WC-L&sungen) bis hin zu einer Waschtisch-
Wandarmatur. Ein UP-Thermostat mit zwei Abgéingen rundet das

Sortiment ideal ab.

Zuwachs bekommt auch das ARTO Dusch-WC. Hier wird ein wei-
teres Topmodell erginzt, das mit den beliebten Zusatzfunktionen
Trockner, Sitzheizung und der integrierten Nutzererkennung im Sitz

ausgestattet ist.

SERVICE

Bei Interesse sprechen Sie gern lhren zustdndigen Fachberater
im AuB3endienst an oder erleben Sie ARTO in unseren
badpunkt Ausstellungen.




comfort by sanibel Komfortschallschutz

Die ideale Losung fur die Entwdsserung von Gebduden

Das Wohnen und Arbeiten in schallgeschiitzten Raumen wirkt sich
merklich auf die Lebensqualitét aus. Daher gilt es, den Gerdusch-
pegel von Entwisserungssystemen so gering wie moglich zu halten.
Das comfort by sanibel Abflusssystem erfiillt die neuesten Konst-
ruktions- und Normanforderungen und sorgt fiir mehr Komfort
und Qualitat.

Das Abflussrohrsystem wird aus mineralverstiarktem Polypropylen
(PP) hergestellt. PP zeichnet sich durch seine erhohte Festigkeit aus
und ist besonders leise. Um stérende Gerausche beim Abwasserab-
fluss zu dampfen, wurden die Formteile um 20 % erschwert. Zudem
sind die Steckverbindungen flexibel und einfach zu verwenden,

sodass die Installation im Handumdrehen gelingt.

Wo kommt das System zum Einsatz!

Das Abflussrohrsystem eignet sich vor allem fiir die Installation
in mehrgeschossigen Hausern und Gebauden, die einen erhdhten
Schallschutz benétigen. Darunter fallen Wohnhiuser, Hotels,
Biirogebdude, aber auch Krankenhiuser, Pflegeeinrichtungen und
Bibliotheken.

Das schallgedimmte Abflussrohrsystem entspricht allen fiir Abwasser-
systeme geltenden Regeln einschlieBlich der Schallreduzierung und
dem Brandverhalten (DIN 4102/EN 13501). Der vom System aus-
gehende Geriuschpegel wird vom Fraunhofer Institut fiir Bauphysik
Stuttgart ermittelt und nach DIN 4109 bewertet.

PRODUKTINFORMATIONEN | TECHNIK

by sanibel

Welche Vorteile bietet der comfort by sanibel Komfort-
schallschutz im Detail?

weniger Gerdusche

Die 20 % schwereren Formteile definieren einen neuen Standard
und verringern die Geridusche, die durch den Abwasserdurchfluss
entstehen.

einfachere Installation
Egal ob kleine Renovierungen oder groBe Bauprojekte, die geripp-
ten Formteile sorgen fiir einen sicheren Halt und sind auch in kom-

plexen Umgebungen einfach zu installieren.

Winkelkennzeichnungen fiir Drehungen
Die Formteile lassen sich durch die gekennzeichneten Intervalle ein-
fach ausrichten. Somit sind sie auch fiir Erdverlegungen zugelassen.

Einstecktiefenerkennung
Die sichtbaren Rippen an den Enden der Formteile erleichtern
die exakte Einfilhrung in die Muffe. Dies ist besonders bei langen

Rohren von Vorteil, die einen Freiraum von 10 mm erfordern.

Zentimetermarkierung auf allen Rohren ab 500 mm Linge
Die vorgefertigten Zentimetermarkierungen ermoglichen ein einfa-
ches und sicheres Zuschneiden der Rohrlinge. So wird eine passge-

naue Verarbeitung des Systems unterstitzt.

dezenter durch schwarze AuBenfarbe

Die Qualitdt spiegelt sich auch im Design wider: Die schwarzen
Rohre wirken edel und bieten einen UV-Schutz, der besonders bei
der Lagerung im Freien notwendig ist. Zudem ist die mattschwarze
Beschichtung resistenter gegeniiber Schmutz und verleiht den Roh-
ren eine hohere Bestiandigkeit und Festigkeit.

spezielle Formteile: Installation in beengten Bereichen

Das schallgedimmte Abflussrohrsystem umfasst spezielle Formteile,
die vor allem in beengten Bereichen eine effiziente Installation und
Nutzung erlauben. So erméglichen beispielsweise die Duschdoppel-
abzweigen eine einfache Verbindung von Toilette und ebenerdigen
Duschabldufen mit dem Fallrohr.

SERVICE

Das comfort by sanibel Abflussrohrsystem halten wir in der
WIEDEMANN-Gruppe fur Sie ab Lager verfligbar.
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Die WIEDEMANN Technik und Beratung: , Eine gute Planung

Ist das A und O!*

Ein Bauprojekt kann eine echte Mammutaufgabe sein. Daher ist es
wichtig, einen kompetenten Partner mit langjihriger Fachexpertise
an seiner Seite zu haben. Die WIEDEMANN Technik und Beratung
(WTB) hat in diesem Jahr bereits einige GroBprojekte abgeschlossen,
fiir andere fiel nun der Startschuss. Wir stellen lhnen in dieser Aus-
gabe ein aktuelles Projekt aus Bargteheide vor, bei dem die WTB
die Planung und Beratung iibernommen hat.

WIEDEMANNHE)
TECHNIK

SERVICE & KONTAKT

Nutzen Sie unseren Flyer, um sich Uber die
Leistungen der WTB zu informieren, oder
wenden Sie sich direkt an lhren Ansprech-
partner der WIEDEMANN-Gruppe. Wir
beraten Sie gern!

WIEDEMANN Technik und Beratung GmbH
Wiedemannstral3e |, 31157 Sarstedt
Telefon: 05066 997-331
inffo@wiedemanntechnik.de
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Der in Bargteheide befindliche Neubau wurde konzipiert, um
verschiedenste Tatigkeitsbereiche miteinander zu vereinen. Auf
insgesamt drei Etagen mit einer Gesamtflache von rund 1.650 m?
wurden Self-Storage-Einheiten, Garagen fiir Gewerbe und Hobby,
Biirordaume fiir Kleinunternehmer beziehungsweise Start-Ups und

eine Einheit fiir Fitness mit Umkleiden und Duschen geplant.

Die Aufgabe der WTB bestand darin, den Gewerbehof mit der
noétigen Sanitédr-, Heizungs- und Liiftungstechnik auszustatten.
Durch die vielfiltige Nutzung des Gebéudes brauchte es eine gute
Abstimmung der Gewerke, um die verschiedenen Nutzungsberei-
che und ihre Anforderungen miteinander in Einklang zu bringen.
Somit wurde fiir jeden Nutzungsbereich ein eigenes Liiftungsgerit
mit Wirmerickgewinnung eingesetzt. Dieses sorgt nicht nur fir
ein angenehmes Raumklima, sondern dient auch der Erfiillung der

geltenden Vorschriften.

Die Wiarmeerzeugung erfolgt durch eine kaskadierte
Luft-Wasser-Wirmepumpe. Die Wirmevertei-
lung im Gebdude wurde liber Heizkorper
und Deckenstrahlplatten realisiert. Um die
Trinkwasserhygiene auch bei lingeren Zeit-
raumen ohne Nutzung gewihrleisten zu
kdénnen, wurden die einzelnen Bereiche
mit Hygienespiilung ausgestattet. Die
Warmwasserbereitung erfolgt iiber
Durchlauferhitzer. Uberdies wurden
Wairmemengen- und Kaltwasserzédhler
fir die Abrechnung der einzelnen Nutzungs-

einheiten eingesetzt.
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Die Planungsleistungen der WTB:

- Heizungs-, Luftungs-, Klima- und
Sanitartechnik

- Planungsleistungen nach HAOI

-

- individuelle Planungsleistungen —

- Beratungs- und Planungsleistungen
von haustechnische Anlagen fir
Neu- und Bestandsobjekte

- Optimierung und Erweiterung von
Bestandsanlagen

- Ermittlung des notwendigen

Materials oder Erstellung eines O N Ll N E_Shop neue Funk.tlonen

Leistungsverzeichnisses

- softwarebasierte CAD/3D-Planung fur bessere Suche rge bnisse
Weiterfiihrende Informationen:
Die Suche im ONLINE-Shop kann gelegentlich ziemlich listig sein,

vor allem, wenn lhre Auftrage weit zuriickliegen oder Sie eine groBe

Menge bestellt haben. Um |hnen die Arbeit zu erleichtern, haben
wir neue Funktionen im WIEDEMANN ONLINE-Shop installiert.

Mit der neuen Filterfunktion kénnen Sie Auftrige bis zu zehn Jahre
zuriickverfolgen. Dies ist vor allem fiir Altauftrige hilfreich und

erspart lhnen wertvolle Zeit. Klicken Sie einfach im oberen Bereich
des ONLINE-Shops auf das Suchfeld und wihlen Sie den gewiinsch-
ten Zeitraum aus. Daraufhin werden lhnen die gesuchten Auftrige

angezeigt.

AuBerdem haben wir auf lhren Wunsch hin die Belege im ONLINE-
Shop angepasst. Damit kénnen Sie seit Neuestem die Kommissions-
bezeichnung und die Netto-Summe auf einen Blick erfassen und
Belege schneller finden. Weitere Funktionen sind bereits in Planung.
Sobald diese im ONLINE-Shop verfiigbar sind, werden wir Sie
rechtzeitig in der PartnerPost dariiber informieren.
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Wie Sie den Verkaufsprozess mit SCALIDO erfolgreich gestalten

Damit schéne Bader entstehen, bedarf es mehr als nur der richtigen Produkte. Es geht darum, Emotionen erlebbar zu
machen. Das SCALIDO Konzeptheft und die SCALIDO Materialboxen wurden exklusiv fur die badpunkt Ausstellungen
der WIEDEMANN-Gruppe entwickelt und bieten lhnen die bestmdgliche Unterstiitzung in der Beratung und im Verkauf.

SCALIDO Materialboxen

Mit den SCALIDO Materialboxen gehort aufwendiges Suchen in
Fliesenmiarkten der Vergangenheit an: Die Boxen enthalten hoch-
wertige Wand- und Bodenbelege aus verschiedenen Farbwelten

im Format 14x14 cm. Die GroBe der Muster ist bewusst gewidhlt und
bietet die Méglichkeit, die Haptik und Beschaffenheit mit den Sinnen
zu erleben. Damit garantieren wir Ihnen und lhren Kunden eine
schnelle Orientierung in einer vielfaltigen Welt und erleichtern

die Entscheidung.

Jeder Oberfliche kommt erst dann zur Geltung, wenn sie mit Licht
inszeniert wird. Gutes Licht weckt Emotionen, schafft Akzente und
unterstiitzt die Gestaltung des Raumes. Unsere ,,Lichtkarte* sorgt

dafiir, dass das wichtige Thema bei der Planung nicht in den Hinter-

grund riickt.

SERV[CHE

Nutzen Sie das SCALIDO Konzeptheft und die
SCALIDO Materialboxen, um den Verkaufspro-

zess zu verkirzen. Bei Interesse sprechen Sie gern

die Badexpertinnen und Badexperten in unseren
badpunkt Ausstellungen an.
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SCALIDO Konzeptheft

Das Konzeptheft prasentiert verschiedene SCALIDO Welten
zusammen mit Farb- und Materialspielen, die den Bogen zu den
Homestories und Produktinformationen im Katalog schlagen. Das
Heft setzt auf eine rein emotionale Ansprache, ohne Angabe von

Preisen oder MaBen.

Der Aufbau orientiert sich an dem flexiblen 4x4 Konzept der
Marke und greift die vier Bausteine Vielfalt, Modularitat, Design
und Flexibilitat auf. Jeder Baustein wird emotional beschrieben
und mit einer Skizze in Bildern umgesetzt. Anhand dieser Skizzen
werden die Merkmale von SCALIDO genauer erklart und die
Vorteile herausgestellt.

Auch die Badtextilien sind im SCALIDO Konzeptheft zu finden. Sie
sind ein wichtiger Strukturgeber, schaffen Atmosphare und runden
die Prdsentation ab.

,Wichtig ist, die Wirkung der Wand- und
Bodenbeldge auf realistischen grofB3en Flichen
zu Uberprufen. Erst diese Kontrolle bietet
lhren Kunden die Sicherheit, dass sie sich
richtig entschieden haben. Daher empfehlen
wir einen Besuch in unseren badpunkt Aus-
stellungen. Hier kénnen sich Ihre Kunden
ganz entspannt von der Wirkung der Flachen
im Raum Uberzeugen.”

Ute Wolf-Borreh, Ausstellungsmarketing der
WIEDEMANN-Gruppe
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Auftakt zu den SCALIDO Tresentagen

Ein Tag voller Inspirationen, Austausch und wertvoller Erfahrungen —
so lassen sich die ersten SCALIDO Tresentage in den Abhollagern
der WIEDEMANN-Gruppe am besten beschreiben. Wir nehmen
Sie in unserem Beitrag mit und lassen Sie an den vielfiltigen Impres-
sionen teilhaben.

Es ist fast ein Jahr her, dass wir die Marke fiir das gesamte Bad in
den Markt einfiihren durften. Seitdem ist SCALIDO zu einer nam-
haften GroBe herangewachsen und hat viele Besucherinnen und
Besucher in unsere badpunkt Ausstellungen gelockt. Dies liegt nicht
zuletzt an dem flexiblen 4x4 Konzept, das es erlaubt, noch priaziser

auf die individuellen Wiinsche und Bediirfnisse einzugehen.

Mit den SCALIDO Tresentagen bieten wir dem Fachhandwerk nun
die Gelegenheit, die Marke auf Herz und Nieren zu priifen. Die
Abholldger sind seit Mitte Marz 2023 fiir unsere Kunden gedffnet,
um sich in lockerer Atmosphire iiber die taglichen Herausforderun-
gen auszutauschen und sich von den Vorteilen der neuen Marke zu
liberzeugen. Fiir das leibliche Wohl wird ebenfalls gesorgt.

Die SCALIDO Tresentage sind noch
nicht vorbei. Kommen Sie jetzt vorbei
und tberzeugen Sie sich selbst! Uber die
Termine informieren wir Sie topaktuell
in unserem WIEDEMANN-Newsletter.

Egal ob klein oder groB, die Marke fiihrte bislang viele der umliegen-
den Betriebe in die Abholldger und zeigte, dass reges Interesse

an dem SCALIDO Programm besteht. Unsere Experten konnten
interessante Gespriche fiilhren und zeigen, dass SCALIDO das Bad
revolutioniert.

Bei der Beratung setzen unsere Experten auf ein Spiel, das eigens
fir die Tresentage entworfen und mit branchentypischen Figuren
ergianzt wird. Anhand dessen zeigen sie, wie SCALIDO die tigliche
Arbeit erleichtert und effektiv Zeit und Geld spart. Dazu gehérten
die Einfachheit und Schnelligkeit der Kalkulation, aber auch die
Modularitdt und Vielfalt der Produkte.

Die Kundinnen und Kunden zeigten sich bisher sehr angetan vom
zeitlosen Design der Marke und ihrer {bersichtlichen Preisliste.
Dariiber hinaus lobten sie vor allem, dass SCALIDO keine Internet-
vergleichbarkeit bietet und das Grundsortiment direkt ab Lager

verfigbar ist.

Wir freuen uns, dass wir im Rahmen der SCALIDO Tresentage
viele Kunden von SCALIDO iiberzeugen und neue Auftrige gene-
rieren konnten. Dies bestarkt uns darin, dass die Marke den Nerv
der Zeit trifft.
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Unsere badpunkt Ausstellungen erhalten ein Facelifting
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Die Ausstellungen der WIEDEMANN-Gruppe kommen dieses Jahr
in einem neuen Gewand daher. Die Umgestaltung steht ganz im
Zeichen unserer neuen Ausstellungsmarke badpunkt und schreitet
mit groBen Schritten voran. Wir verraten lhnen, worauf Sie sich
2023 freuen diirfen!

Mit der Einfiihrung von badpunkt erfahren alle unsere 120 badpunkt
Ausstellungen ein effektives Makeover. Die MaBnahmen werden seit
Mirz 2023 sukzessive in ganz Deutschland umgesetzt. Sie geben
den Ausstellungen nicht nur einen frischen Look, sondern erzeugen
auch ein stimmungsvolles Ambiente — innen wie auBen.

Das Logo und unser Claim ,,badpunkt — Hier finde ich mein neues
Bad“ schmiicken bereits einen GroBteil der Eingiange. Daneben ver-

lauft die Welle. Sie ist das Markenelement von badpunkt und wird
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durch die verschiedenen GréBen zum echten Hingucker an den

Schaufenstern und Fassaden. Die Pylone setzt ein optisches State-
ment und rundet die AuBendarstellung perfekt ab.

Damit aber noch nicht genug! Die Marke hilt auch Einzug in den
Innenbereich unserer Ausstellungen und ist direkt im Eingangs-
bereich sichtbar. Hier steht eine Stele, bestiickt mit den neuesten
badpunkt und SCALIDO Katalogen, fiir die Besucherinnen und
Besucher bereit. Dariiber hinaus findet sich das badpunkt Logo
auch auf den Angebotsmappen, dem Endkundenflyer oder unserem
Acrylschild wieder.

Die letzten Arbeiten werden im Juni 2023 abgeschlossen. Nutzen
Sie bereits jetzt die Gelegenheit und tberzeugen Sie sich von lhrem

badpunkt. Gemeinsam sorgen wir fiir die Auftriage von morgen!




Uber 120

Ausstellungenin
peutschiand
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Frisch aus dem Druck

Kennen Sie schon unsere Neuen? Es gibt wieder frisch erschienene Unterlagen
aus unterschiedlichen Produkt- und Themenbereichen. Bei Interesse spreche
Sie gern lhren Fachberater im AuB3endienst an!

WERK ZEUGE

VERKAUTFLARTIDN

WIEDEMANNE)

Der Experte — fur ein Raumklima zum Wohlfuhlen

Steigen im Sommer die Temperaturen, sor-
gen Raumklimagerite fiir einen kiihlen Kopf.
Denn schon ab Raumtemperaturen lber
22° C nimmt die menschliche Leistungsfhig-
keit rasch ab. Daher erfahren Raumklima-
gerite fiir Biro und Wohnraume zurzeit
eine extrem hohe Nachfrage.

Unsere Experten haben eine Unterlage mit
Raumklimageraten namhafter Hersteller
konzipiert, die speziell auf die Bediirfnisse
des Fachhandwerks zugeschnitten ist. ,,Der
Experte — Klimagerite* enthilt neben allge-
meinen Informationen rund um die Funkti-
onsweise und Arten von Raumklimageriten
auch nitzliches Zubeh6r und Werkzeug.

Schauen Sie doch gern mal rein!

Die ChemKlimaschutzV sieht vor, dass Unternehmen
fur bestimmte Tétigkeiten in Bezug auf stationdre
Kalteanlagen, Klimaanlagen und Warmepumpen eine
Zertifizierung vorweisen mussen. Zu den zertifizie-

rungspflichtigen Tdtigkeiten gehéren die Installation,
Reparatur, Instandhaltung/Wartung und Stilllegung

der Anlagen. Wie Sie diese Zertifizierung erhalten,
erfahren Sie ebenfalls in unserer Unterlage.
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Hier schlagt das Herz unserer neuen Niederlassung

Kennen Sie das Gefuhl, wenn die Vorfreude nicht mehr auszuhalten ist? So dhnlich erging es uns vor der Eréffnung
unserer neuen Niederlassung in Gottingen. Die alte Niederlassung wurde im Frihjahr 2022 abgerissen, um an gleicher
Stelle eine Badausstellung mit modernem Abhollager zu bauen.

Nach rund einjihriger Bauzeit wurde die neue Niederlassung am
5. Mai 2023 im Rahmen einer Kundenveranstaltung feierlich eroff-
net. Zu der Neueréffnung waren zahlreiche Kunden aus dem Fach-
handwerk eingeladen. Sie zeigten sich begeistert vom modernen

Biiro- und Lagerkomplex und der hochwertigen Badausstellung.

v.l.n.r. Stefan Gébel, Markus Wirth, Marvin Krukenberg, Thomas GroBgebauer,
Louisa Wiedemann, Sebastian Becker

Das 1.000 m? groBe Abhollager 6ffnete bereits im Marz 2023 seine
Tiiren und wartet mit cleveren Funktionen auf. Hier kdnnen Sie
auf unseren bewihrten Service mit kompetenter Beratung setzen
oder lhre Artikel ganz bequem und schnell selbst scannen. Mit der
Eroffnung wurde das Ubergangslanger in der GritzelstraBe 13/15

geschlossen.

Die Ausstellung Gottingen erstrahlt im Neubau unter dem frischen
Konzept unserer neuen Ausstellungsmarke badpunkt und stellt die
Dienstleistungen rund um das individuelle Bad in den Fokus. Daraus
ist die Idee entstanden, ein innenliegendes Haus zu integrieren.

Das ,,innere Haus* bietet vielfiltige Inspirationen und prasentiert
komplette Béader in den transparent gestalteten Kuben des Schau-
fensterbereichs, die Durchblicke und neue Perspektiven zulassen.

Entsprechend dem badpunkt Ausstellungskonzept werden auch gestal-
terische, standorttypische Lésungen, wie das Dachschréagen- oder

Schlauchbad, gezeigt. Dariiber hinaus ermdglicht die Prasentation

SERVICE & KONTAKT

Uberzeugen Sie sich selbst von unserer neuen Niederlassung

und besuchen Sie uns in Gottingen:
Adolf-Hoyer-Stralle 4, 37079 Géttingen
Telefon: 0551 504930

teamgoettingen@wiedemann.de
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der Handbrausen und Dusch-WCs den direkten Vergleich und
erleichtert Ihren Kundinnen und Kunden die Kaufentscheidung.

»,Der Neubau setzt unsere Ausstellung in ein neues Licht. Durch
das breite Sortiment und unseren umfassenden Service kénnen wir
nun noch priziser auf die Wiinsche und Bediirfnisse unserer Kun-
den und deren Endkunden eingehen", so Sebastian Becker. ,,Dabei
hilft uns vor allem SCALIDO. Die Marke vereint die vier Bereiche
des Bades in einem modularen System und ermoglicht hochwertige
und individuelle Lésungen®, erginzt der Geschiftsfiihrer Vertrieb
der WIEDEMANN-Gruppe.

Als symbolisches Zeichen der Neueréffnung schnitten die Verant-

wortlichen der WIEDEMANN-Gruppe gemeinsam mit dem Archi-
tekten des Neubaus Thomas GroBgebauer und dem stellvertreten-
den Innungsmeister aus Gottingen Markus Wirth das blaue Band bei
der Eroffnungsfeier durch. Danach lieBen die Géste den Abend bei

kiihlen Getrianken und Musik ausklingen.
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Gemeinsam lernen, bewegen, gestalten

Unser Netzwerktreffen im badpunkt Hannover

Am 18. April 2023 durfte WIEDEMANN Sarstedt einen Themen-
abend im badpunkt Hannover ausrichten und sich dem Wirtschafts-
club der RECKEN vorstellen. Das Event bot die ideale Gelegenheit

zum Netzwerken und Wissensaustausch.

Nach der offiziellen BegriiBung der RECKEN durch ihren Geschifts-
fiihrer Eike Corsen stellte Marvin Krukenberg, Geschiftsfiihrer Ver-
trieb Sarstedt, das Unternehmen WIEDEMANN und die Unterneh-
mensgruppe vor. Danach hielt Thorsten Erbes einen Vortrag liber

regenerative Energien. Darin erlduterte der Regionalvertriebsleiter
Nord die aktuelle Situation auf dem Heizungsmarkt, zeigte Férder-

moglichkeiten auf und ging mit einigen Gdsten in den Austausch.

Zum Abschluss der Veranstaltung erfolgte ein Rundgang durch
den badpunkt Hannover mit Flying Buffet und Getranken. Dabei
stand das Netzwerken im Vordergrund, aber auch die neue Aus-
stellungsmarke badpunkt, die seit Kurzem die Ausstellungen der
WIEDEMANN-Gruppe schmiickt.

Fotos: © Oliver Vosshage Photography

Ausbildungsbereitschaft in der WIEDEMANN-Gruppe ist ungebremst!

Erst letztes Jahr hatten wir dariiber berichtet, dass WESEMEYER ! :
i I

'!r

. i

i

L

fir sein besonderes Engagement in der Nachwuchsférderung den

—

Ausbildungsaward 2022 von der IHK zu Libeck erhalten hat. Nun
legte WIEDEMANN Burg nach.

Der FachgroBhandel wurde Anfang 2023 fiir seine Bestrebungen in
der Ausbildung des Fachkriftenachwuchses durch die IHK Berlin
geehrt. Die Auszeichnung ist ein wichtiges Giitesiegel fiir eine
hohe Ausbildungsqualitit und gute Karrierechancen. Bei der Ver-

gabe werden Kriterien in den Kategorien ,,Pflicht” und ,,Exzellenz’
zugrunde gelegt.

Wir sind stolz liber die erneute Auszeichnung mit dem IHK-Siegel.

Die Auszeichnung bestdrkt uns darin, weiterhin in die Férderung

unserer Nachwuchskrifte zu investieren.

PartnerPost 22023 | |7



STECKBRIEFE STANDORTE | BESONDERHEITEN — NEUIGKEITEN — LEISTUNGEN

NEUMUNSTER
Gutenbergstral3e 48 b—c, 24536 Neumtnster

Gesamtflache: 501 m?

Lagerflache, Biro: 397 m?, 104 m?

Anzahl der Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter: 2
Gehort zur WIEDEMANN-Gruppe seit: 2020
Verantwortlicher vor Ort, RVL: Ronny Dorn

Was macht diesen Standort besonders?

Das Abhollager schlie3t die Liicke entlang der A7 zwischen den bisherigen
Standorten Kaltenkirchen und Schacht-Audorf. Hier bedienen wir vorrangig
Kunden aus dem Stadtgebiet Neuminster sowie dem Gebiet zwischen ltze-
hoe, dem Nord-Ostsee-Kanal und der A7. Logistisch betrachtet werden die
Kunden téglich Uber unsere Touren 301032 und 301033 vom Umschlaglager
Schacht-Audorf beliefert. Dies ermoglicht uns, einem Grof3teil der Kunden
die Waren frih bereitzustellen.

BIELEFELD
Herforder Straf3e 221, 33609 Bielefeld

Gesamtflache: 950 m?

Ausstellungsfliche, Lagerfliche: 320 m? 400 m?

Anzahl der Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter: 9

Gehort zur WIEDEMANN-Gruppe seit: 2003

Verantwortlicher vor Ort, RVL: Torsten Hildebrandt, Lutz-Dieter Huchstedt

Was macht diesen Standort besonders?

Durch die besondere Lage unseres Standortes wird unsere Ausstellung, aber
auch unser Abhollager, von Endkunden und Handwerksbetrieben sehr gut
angenommen. Die Kunden schitzen unser Abhollager vor allem aufgrund des
umfangreichen Sortiments. Auch die qualifizierten und langjahrigen Mitarbei-
ter am Tresen genief3en bei unseren Kunden ein hohes Ansehen durch den
freundlichen Service und ihr Fachwissen bei Beratungen.

NeumUnster

v.l.n.r. (hinten): Sonja Berkemann, Stefan Fleer, Torsten Hildebrandt, Andre Sudasch s
v.l.n.r. (vorne): Anna Kassen, Stefanie Lessig, Frank Schuster; es fehlt: Thomas Berger = -
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BERLIN-WEDDING
Osloer StraBBe 112—113, 13359 Berlin-Wedding

Gesamtflache: 800 m?

Lagerfliche, Biro: 700 m?, 100 m?

Anzahl der Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter: 8

Gehort zur WIEDEMANN-Gruppe seit: 2018
Verantwortlicher vor Ort, VKL: Frank Sieber, Florian Dietrich

Was macht diesen Standort besonders?

Unser Abhollager liegt im Herzen des Arbeiterbezirks Wedding. An
diesem Standort bedienen wir seit den 90er-Jahren das Fachhandwerk.
Seit 1998 gehort der Standort zur Peter HELLMICH KG. Umgeben von
einem riesigen Altbaubestand bedient das Lager tiglich zuverlassig die
Abholkunden fir ihren Reparaturbedarf. Unsere dienstédlteste Kollegin
Michaela Koschnick arbeitet seit 25 Jahren an dem Standort und pflegt
ein enges und vertrauensvolles Verhdltnis zu den Kunden.

Berlin-Wedding

¢

Berlin-Mahlsdorf A

v.l.n.r. Thomas Winkler, Henning Schulz, Norbert Kéhler, Michaela Koschnick, Marcel Rémischer, Frank
Sieber, Ringo Arndt; es fehlt: Manuela Bertram

BERLIN-MAHLSDORF
Landsberger Straf3e 247,
12623 Berlin-Mahlsdorf

Gesamtflache (Lagerflache): 990 m?

Anzahl der Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter: 6
Gehort zur WIEDEMANN-Gruppe seit: 2007
Verantwortlicher vor Ort, RVL: Peter Lenz,
Thomas Roy-Bothien

Woas macht diesen Standort besonders?

Wir sind seit 20 Jahren am &stlichsten Stadtteil
Berlins vertreten und arbeiten nach der Devise:
Was der Markt nicht kann, kann WIEDEMANN!"
Unsere qualifizierten Tresenverkdufer und
AuBendienstmitarbeiter verfligen Uber ein brei-
tes Fachwissen und finden fur jedes Problem das
rettende Produkt. Mit unserem gut sortierten
Lager und den vielen Ersatzteilen kénnen wir
unseren Kunden ein umfassendes Angebot bie-
ten und sie in Rekordzeit beliefern.

PartnerPost 22023 | 9
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Verstarkung im Doppelpack — WIEDEMANN Sarstedt und Burg
mit neuer Regionalvertriebsleitung

WIEDEMANN stellt sich mit zwei neuen Regionalvertriebsleitern auf weiteres Wachstum ein: Seit dem 2. Mai 2023
nimmt Ingo Schulze die Aufgaben als Regionalvertriebsleiter Mitte fur WIEDEMAN Sarstedt wahr. Kristian Tolk ver-
antwortet die Position des Regionalvertriebsleiters Mitte fir WIEDEMANN Burg.

Ingo Schulze verfiigt iiber langjdhrige und tiefgreifende Erfahrungen im Vertrieb. Seit 2009 arbei-
tete er als Verkaufsleiter bei CWS Hygiene Deutschland. Zuvor war er als Verkaufsberater titig
und Gibernahm von 1998 bis 2008 die Betriebsleitung bei smb Chromstahl. In seiner neuen Posi-
tion als Regionalvertriebsleiter Mitte ist Schulze fiir die weitere Vertriebsentwicklung in den
GroBregionen Hannover und Hildesheim zustéindig.

Zeitgleich tritt auch Kristian Tolk seine neue
Stelle als Regionalvertriebsleiter fiir die Region
Mitte von WIEDEMANNBurg an. Der gebiirtige
Magdeburger hielt bereits verschiedene Fiih-
rungspositionen im Bereich der Gebdudetechnik
und des Anlagenbaus inne, unter anderem als
Vertriebs- und Niederlassungsleiter bei Siemens
und als Regionalleiter bei Actemium Deutsch-
land. Tolk wird mit seiner Expertise den Ver-
trieb stirker auf die Bediirfnisse der Kunden in

der GroBregion Sachsen-Anhalt ausrichten.

»Wir freuen uns, dass wir mit Ingo Schulze und

Kristian Tolk zwei hochqualifizierte Regional-
Ingo Schulze

& vertriebsleiter gewinnen konnten.

Sie sind die ideale Besetzung, um neue Impulse zu setzen und unsere Kundenbeziehungen
weiter auszubauen®, so Sebastian Becker, Geschiftsfiihrer Vertrieb der WIEDEMANN-
Gruppe.

Kristian Tolk

Der ultimative Kick fur die Pause
HELLMICH spendet Tischkicker an die Heinz-Sielmann-Oberschule

Lautes Klackern, schnelle Drehungen, viele Tore: Tischkicker erfreuen sich groBer
Beliebtheit und gehéren vor allem an Schulen schon fast zum Grundinventar. Da der alte
Tischkicker der Heinz-Sielmann-Oberschule bereits in die Jahre gegkommen war, spendete
HELLMICH der Schule aus dem Wustermarker Ortsteil Elstal kurzerhand einen neuen.

Die Heinz-Sielmann-Oberschule bietet einen berufsorientieren Unterricht, der junge
Menschen auf den spiteren Ausbildungsweg und Berufsalltag vorbereiten soll. Um den
Schiilerinnen und Schiilern eine Freude zu bereiten und gleichermaBen den Teamgeist zu
starken, spendete HELLMICH zusammen mit dem Werkzeug-Lieferanten ROTHENBERGER
einen neuen Tischkicker fiir den AG-Raum.

Das Objekt der Begierde wurde am 3. Marz 2023 vor Unterrichtsbeginn geliefert. Florian
Dietrich, Geschiaftsfihrer Vertrieb von HELLMICH, lieB es sich nicht nehmen, den Tisch-
kicker persénlich zu ibergeben. ,,Wir freuen uns, dass wir die Schule unterstiitzen kénnen

und wiinschen den Schiilerinnen und Schiilern viel SpaB und spannende Spiele!*, so Florian Geschdftsfuhrer Florian Dietrich (links) mit
Dietrich Lehrer Andre Kinnigkeit (rechts)
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Das COMFORT-PRESS Verbundrohrsystem —

flr eine sichere Trinkwasserversorgung

Mit unserer Exklusivmarke COMFORT-PRESS bieten wir ein
umfassendes Verbundrohrsystem fiir eine sichere und praxis-
gerechte Trinkwasserinstallation an. Als Herzstiick gilt dabei das
formstabile Mehrschichtverbundrohr, das fiir alle Wasserqualitdten
geeignet ist und fiir Warm- und Kaltwasserinstallationen einge-
setzt werden kann. Die Rohre erfiillen alle Anforderungen an

die Trinkwasserversorgung und verfiigen tber eine innenliegende
Schicht aus vernetztem Polyethylen, die sie lebensmittelphysiologisch
unbedenklich macht.

Die COMFORT-PRESS Verbundrohre verfiigen iiber eine hohe
thermische Stabilitdt und halten hohen Temperaturen stand: Die
maximale Dauerbetriebstemperatur liegt bei 70° C (bei einem
Betriebsdruck von 10 bar) bzw. 85° C (bei einem Betriebsdruck
von 6 bar). Kurzzeitig kann die Betriebstemperatur sogar auf 95° C
erhoht werden. Zusidtzlich punktet das Rohrsystem damit, dass es
frei von Inkrustationen ist, die Bakterien Nahrstoffe liefern und

somit zu ihrer Vermehrung fiihren wiirden.

COMFORT-PRESS Fitting 2.0 — eine pfiffige Idee fir mehr
Sicherheit bei der Installation

ANZEIGE

by sanibel

SERVICE

Das COMFORT-PRESS Sortiment ist in der
gesamten WIEDEMANN-Gruppe auf Lager.

Neben dem Rohr liegt die Aufmerksamkeit bei der Verbindungs-

technik und dabei vor allem bei der Installation und dem Werkstoff.
Die COMFORT-PRESS Fittinggeneration 2.0 ist die erste ihrer Art
mit einem akustischen Leckagesignal. Diese Generation bietet eine
optimale Voraussetzung fiir eine dauerhaft dichte und damit langfris-
tig gesundheitlich einwandfreie Trinkwasserinstallation. Der gut zu
vernehmende Signalton (80 dBA) wird bei der ,,trockenen Dicht-
heitspriifung* ausgelst, wenn versehentlich eine Verbindung beim
Verpressen libersehen wurde. Die Vorteile der akustischen Dicht-
heitsprifung liegen auf der Hand. Eine Versorgung der Baustelle mit
Wasser ist schlichtweg nicht notwendig und das potenzielle Legio-
nellenrisiko durch stehendes Wasser bis zur Inbetriebnahme entfillt.
Der Einsatz von chemischen Leckage-Sprays eriibrigt sich ebenso wie
die dafiir vorgesehenen Gelder und der notwendige Zeitaufwand.

Im spiteren Betrieb spielt der Werkstoff Polyphenylsulfon (PPSU),
der bei den COMFORT-PRESS Kunststoff-Fittings eingesetzt wird,
seine Vorteile in Bezug auf eine sichere und bleifreie Trinkwasser-
installation aus. PPSU ist ein Hochleistungskunststoff, der seine
Leistungsfihigkeit in der medizinischen Sterilisationstechnik sowie
im Flugzeug- und Fahrzeugbau iiber Jahrzehnte bewiesen hat.
Samtliche Innengewindefittings sind dariiber hinaus mit hochwer-
tigen Gewindeeinsdtzen aus Messing verstarkt, um eine robuste
dauerhafte Verbindung zu gewihrleisten. Mit Messing-Einsitzen
eignen sich die PPSU-Fittings hervorragend fiir Umgebungen,

in denen héchste Wasserqualititsnormen gelten. Alle Messing-
einsiatze der COMFORT-PRESS PPSU-Fittings bestehen aus einer
UBA-zugelassenen Messingqualitit, die entzinkungsbestéindig
(DZR) und bleifrei ist.
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