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Gas-Brennwertkessel TGB-2-20/30 – Universelle Heizungslösung mit flexiblen Abgasanschlüssen.

Ob als sparsamer Einzel-Wärmeerzeuger oder als förderfähige Hybridlösung: Der neue, bodenstehende Gas-Brennwertkessel TGB-2 von 
WOLF ist mit seinen zwei Leistungsgrößen (20 und 30 kW) die universelle Lösung für die Heizungsmodernisierung sowie für Neubaupro-
jekte. Besonders praktisch ist bei diesem Gerät, dass es gleich zwei Abgas-Anschlussmöglichkeiten gibt. Der alte Abgaszugang wird weiter 
genutzt, denn dieser kann beim TGB-2 flexibel ohne Zubehör von oben nach hinten gewechselt werden – komplett angepasst an die Situa-
tion im Heizungskeller.

Gas-Brennwerttherme CGB-2-75/100 Heizungs-Power für anspruchsvolle Projekte.

Ausgestattet mit neuester Regelungstechnik und höchster Komponentenqualität überzeugt die wandhängende WOLF Gas-Brennwerttherme 
CGB-2-75/100 mit ihrer Einsatzvielfalt bei Projekten im höheren Leistungsbereich. Ob in Mehrfamilienwohnhäusern oder im gewerblichen 
Sektor wie in Hotels, Geschäften oder Büros – der durchdachte Geräteaufbau mit Abgastemperatursensorik, Brennkammerdeckel mit 
Vermiculit-Dämmung, Automatik-Entlüfter sowie weiteren robusten Komponenten gewährleistet bei allen Einsätzen Langlebigkeit und 
maximale Betriebssicherheit. 

Scala I – das smarte Hauswasserwerk mit großem 
Leistungsspektrum

CWL – bestes Raumklima für das ganze Haus

WOLF legt seine Erfolgsserie der kontrollierten Wohnraumlüftung CWL neu 
auf. Die Geräte sind eine durchdachte Weiterentwicklung, mit der WOLF in 
puncto Leistung, Komfort, Installation und Wartung erneut Maßstäbe setzt. 
Neben den bereits eingeführten Baugrößen mit Luftleistungen von 325 m3/h 
und 400 m3/h ist seit April 2021 eine weitere Baugröße mit einer Luftleistung 
von 225 m3/h samt neuem Zubehör verfügbar. Der Wärmebereitstellungs-
grad der Produktfamilie beträgt bis zu 99 Prozent. 

Produktneuheiten von der ISH 2021

Die ISH 2021 – coronabedingt wurde die Messe für Aussteller, Besucher und Experten in diesem 
Jahr digital veranstaltet. Und auch wenn die Weltleitmesse für Wasser, Wärme und Klima schon 
einige Wochen zurückliegt, lohnt es sich, einen Blick auf die Produktneuheiten der Hersteller zu 
werfen. Die Produktmanager der WIEDEMANN- 
Gruppe haben einige spannende Neuheiten aus den  
verschiedenen Produktbereichen zusammenengstellt.

Nach der erfolgreichen Einführung der Scala2 vor drei Jahren 
erweitert Grundfos das Programm um das Hauswasserwerk 
Scala1. Dabei hat Grundfos bei der Scala1 die kompakten Abmes-
sungen, den flüsterleisen wassergekühlten Motor und das einfache 
Bedienkonzept übernommen. Ebenso lässt sich die Scala1 dank der 
Outdoor-Schutzklasse IPx4D (Spritzwasser aus allen Richtungen), 
direkt und ohne zusätzliche Einhausung im Freien montieren. Mit 
der hohen Schutzklasse und dem im Gehäuse integrierten Trage-
griff kann die neue Scala1 für eine Vielzahl von mobilen oder  
stationären Anwendungen eingesetzt werden. 
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WIEDEMANN – immer für Sie da!

Sebastian Becker

WOLF CWL-2-325

Wir befinden uns noch immer in einer außer-
gewöhnlichen Zeit, in der es schwierig ist, 
Prognosen zu treffen oder Entwicklungen 
vorauszusagen. Dynamiken entwickeln sich 
rasch und wir müssen schnell agieren und 
unsere Tätigkeiten entsprechend anpassen.  

Eine Entwicklung, die wir aktuell mit Sorge 
genau beobachten, sind die außerordent- 
lichen Teuerungszuschläge, die uns momen-
tan fast täglich von den Herstellern der 
SHK-Branche erreichen. 

Als WIEDEMANN-Gruppe setzen wir 
selbstverständlich alles daran, über lang- 
fristige Verträge eine Absicherung von Ver-
fügbarkeit und Preis für unsere Kunden zu 
sichern. Da sich die Preise jedoch häufig von 
einem Tag auf den anderen verändern, sind 
auch uns an bestimmten Stellen Grenzen 
gesetzt. Daher möchte ich Sie bitten, die-
sen Faktor bei Ihrer Planung stets frühzeitig 
zu berücksichtigen und sich Ihre Angebote 
durch sofortige Lieferung zu sichern. 

Wenn Sie Fragen zu bestehenden oder neuen 
Projekten haben, zögern Sie bitte nicht, 
unsere Vertriebsmitarbeiter anzusprechen. 
Sie stehen Ihnen beratend zur Seite und 
erarbeiten mit Ihnen gemeinsam individuelle 
Lösungen. Partnerschaften funktionieren nur, 
wenn wir im engen Austausch sind.   

Neben diesen schwer kalkulierbaren Ent-
wicklungen gibt es aber auch konstante 
Trends und Voraussagen in unserer Branche, 
denen wir schon länger folgen und unsere 
Aktivitäten entsprechend ausrichten. Wir 
sind davon überzeugt, dass 2021 das Jahr 
der Heizung ist. Und das hat gute Gründe! 
Wärmepumpen erhalten BAFA-Förderungen 
von 20 bis 45 Prozent – so viel wie noch nie. 
Zudem ist zum 1. Januar 2021 die neue Bun-
desförderung für effiziente Gebäude (BEG) in 
Kraft getreten. Mit dieser Bundesförderung 
wird die energetische Gebäudeförderung neu 
aufgesetzt. Eine zentrale Rolle sowohl für 
den Neubau als auch für Renovierungs- 
arbeiten nehmen die Heizungsoptimierung 
und die Wärmeerzeugung ein. 

Prognosen und aktuelle Marktbefragungen 
aus unserer Branche haben unter anderem 
gezeigt, dass sich allein bis zum Jahr 2025 die 
Anzahl an installierten Wärmepumpen pro 

ist in den vergangenen Wochen viel passiert: 
Bei WESEMEYER in Siek wurde das automa-
tisierte Kleinteilelager modernisiert  
und somit effizienter gestaltet. An unseren 
Standorten in Osnabrück und Gütersloh 
haben wir die Logistik umgestellt. Mit einem 
HUB in Gütersloh haben wir nun die Mög-
lichkeit, unsere Kunden in der Region deut-
lich schneller beliefern zu können. Bei PETER 
HELLMICH in Berlin haben neue Produkte 
ihren Weg in die Abhollager gefunden und 
sind nun an drei verschiedenen Standorten 
verfügbar. In Berlin-Tiergarten steht zudem 
ein Umzug nach Berlin-Moabit kurz bevor 
und so werden im Juni fleißig Kisten gepackt 
und Regale neu bestückt – es stehen arbeits- 
und ereignisreiche Wochen bevor. 

Ich wünsche Ihnen viel Freude beim Blättern 
und Lesen unserer neuen Ausgabe der  
PartnerPost. Lassen Sie sich von den  
Berichten zu neuen Produkten, Service- 
leistungen und Themen inspirieren.

Wenn Sie Fragen haben, nehmen Sie tele- 
fonischen Kontakt mit Ihrem WIEDEMANN- 
Ansprechpartner im Innen- oder Außen-
dienst auf.

Wir sind für Sie da!

WIEDEMANN – Ihr Partner, Prozess- 
begleiter und Problemlöser am Markt! 
Auf eine weiterhin gute und vertrauensvolle 
Zusammenarbeit und gemeinsame Geschäfte.

Sebastian Becker

Geschäftsführer der WIEDEMANN-Gruppe

Jahr voraussichtlich verdoppeln wird. Die 
WIEDEMANN-Gruppe reagiert auf diesen 
Trend und nimmt das Thema Wärme- 
erzeugung noch intensiver in den Fokus. 
Wir haben erkannt, dass wir hier noch mehr 
investieren müssen und bilden unsere Mitar-
beiter*innen gezielt zu Spezialisten in diesem 
Bereich aus. Ein eigens gebildetes Exper-
tenteam zum Schwerpunkt Wärmepumpen/ 
Wärmeerzeugung arbeitet beispielsweise 
bereits dezentral und standortübergreifend 
zusammen. Durch regelmäßige Schulungen 
und Weiterbildungen dieser Mitarbeiter*in-
nen können wir sicherstellen, dass sie über 
umfangreiche Fach- und Produktkenntnisse 
verfügen und durch einen regelmäßigen  
Wissenstransfer auf einem gleichen Kenntnis- 
stand sind. Das hat für Sie den großen Vor-
teil, dass Sie bei Ihren Projekten auf eine 
breite Fachexpertise zurückgreifen können 
und von einer umfangreichen Beratung profi-
tieren. Wir möchten Ihr Experte und Partner 
in diesem interessanten Bereich sein!

Wie genau die Arbeit unseres dezentralen 
Expertenteams aussieht, erfahren Sie in die-
ser Ausgabe. Artur Denk, der Projektleiter, 
berichtet im Interview über die Vorteile und 
Serviceleistungen der standortübergreifen-
den Teams, aber auch von den Herausforde-
rungen des Projektes.

Unser Service für Sie ist auch ein wichtiges 
Stichwort für ein weiteres Thema, welches 
uns in diesen Wochen stark beschäftigt: die 
HBG-Kundenkarte. Die HBG steht für einen 
Verbund aus sechs schlagkräftigen inhaber- 
geführten Großhandelsunternehmen, zu 
denen neben der WIEDEMANN-Gruppe 
auch Börner Home, Elmer-Gruppe, Eugen 
König-Gruppe, PETER JENSEN und die 
Pietsch-Gruppe gehören.  

Mit der HBG-Kundenkarte haben Sie ganz 
bequem die Möglichkeit, an über 320 Stand-
orten bundesweit schnell und einfach einzu-
kaufen. Wie Sie Ihre persönliche HBG-Kun-
denkarte erhalten und von welchen Vorteilen 
Sie profitieren, erfahren Sie detailliert auf  
den Seiten 10 und 11. 

Aber nicht nur im Rahmen unserer 
HBG-Partnerschaft konnten in den letzten 
Wochen viele Themen und Projekte reali-
siert werden. Auch an unseren Standorten 
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Bereits Etabliertes beibehalten und gleichzeitig Mehrwerte in Funktion 
und Montage schaffen, die sich an der täglichen Praxis orientieren – 
das ist und bleibt der Antrieb von TECE. 

Dabei wird den „Hinter-der-Wand“-Produkten von jeher eine 
besondere Bedeutung bemessen, sind sie doch Vertrauensprodukte 
in Bad und WC, die jahrelang klaglos ihren Dienst verrichten und 
im Fall der Fälle auch einfach und pragmatisch zu warten und zu 
reparieren sein müssen.

Im Mittelpunkt der diesjährigen Neuheiten stehen daher die jüngsten 
Innovationen rund um die Spültechnik: „Alles bleibt einfach“. Durch 
innovative Funktionen und clevere Details wird die Installation die-
ses Universalspülkastens in Zukunft noch intuitiver, schneller und 
anwendungssicherer. Und bei allem gilt unverändert: Alles passt zu 
allem. Der Baukasten-Gedanke, also die durchgehende Kompati-
bilität der Sortimente, ist und bleibt die Maxime für montage- und 
wartungsfreundliche Angebote.

Besonders hervorzuheben sind die neuen Oberflächen und Designs 
der Betätigungsplatten. Bekannte Klassiker erscheinen im neuen 
Look. Die neue Kollektion wurde zusammen mit einem interna-
tional renommierten Designer entwickelt und für diesen Einsatz-
bereich erstmals mit der innovativen Material-Oberfläche FENIX 
NTM® angeboten.

Bewährte Technik – noch besser im Handling dank easy fit
„Aus dem Karton, an die Wand“: So einfach ist Spültechnik von 
TECE. Dabei helfen verlässliche Eigenschaften und neue Details,  
die das Handling noch zuverlässiger machen. Keine Fehler, kein 

Gas-Brennwertgerät ecoTEC plus – serienmäßig für alle 
Gasarten geeignet

Vaillant legt das Gas-Brennwertheizgerät ecoTEC plus komplett neu auf: 
Der neue ecoTEC plus ist serienmäßig mit der selbstadaptierenden 
Verbrennungsregelung IoniDetect ausgestattet, die bislang ausschließ-
lich im ecoTEC exclusive eingesetzt wurde. Dank IoniDetect sind die 
Vaillant Gasheizgeräte zukunftssicher und arbeiten besonders effizient.  
Die Geräte passen sich automatisch an verschiedene Gasarten und 
-qualitäten an und können auch mit Flüssiggas betrieben werden. So 
ist die saubere, sichere und effiziente Verbrennung stets gewährleistet. 
Die Geräte arbeiten noch sparsamer – das schont die Umwelt und das 
Portemonnaie. 

Gutes noch besser – Spültechnik-Upgrade 2021

Ally ™ – die neue Systemlösung für smartes 
Heizen in Ein- und Zweifamilienhäusern

Das cloudbasierte Danfoss Ally System ermöglicht die 
zentrale Programmierung und Regelung von Heizkörper-  
und Fußbodenheizungssystemen und unterstützt 
dadurch eine effizienzoptimierte Heizungssteuerung.  
Die Cloudplattform wird dabei hardwareseitig durch 
spezielle Gateways, Thermostate der ICON-Serie und 
Repeater ergänzt.

Plawa Purline Glas EK – Der puristische, plane Top-Badwärmer in vier 
edlen Glas-Fronten ist neu auch als Elektrokomplett-Heizkörper lieferbar!

Die Erwärmung erfolgt schnell und energieeffizient durch eine elektrisch doppelt iso-
lierte Heizmatte. Serienmäßig mit Funk-Raumregelung Komfort. Erfüllt die Ökodesign-
richtlinie bezüglich Elektro-Einzelraumheizgeräten. 

Sicherheit und Hygiene in der Trinkwasserinstallation mit der  
SYR HygBox Connect

Die HygBox Connect bietet besonders bei Bestandsobjekten eine schnelle, 
betriebssichere und hygienisch einwandfreie Lösung. Die Vermehrung uner-
wünschter Keime, Bakterien oder Legionellen wird nachhaltig vermieden, die 
Trinkwasserverordnung jederzeit eingehalten. Die HygBox Connect kann zum 
Beispiel an allen gängigen Waschtischen oder direkt vor Entnahmestellen ins-
talliert werden – als Einzelgerät oder als Duo für Warm- und Kaltwasser. Über 
das integrierte WLAN kann die HygBox Connect via SYR App eingestellt und 
kontrolliert werden.

GIGA 2.0 – smart, zuverlässig, effizient

Die smarte Trockenläuferpumpe in Inline-Ausführung bietet viele Schnittstellen für Multipumpen-
steuerung, Einbindung in die Gebäudeautomation, Betriebsdatenerfassung und zeitgemäße Optionen 
für mobile Zugriffe via Wilo-Smart Connect. Dies ermöglichen unter anderem die Konfigurierung 
und Bedienung der Pumpen via Bluetooth mit Hilfe eines mobilen Endgeräts. 

Neben diesen Features verfügt die Wilo-Stratos GIGA2.0 zusätzlich über einen anwendungsgeführ-
ten Einstellungsassistenten für die applikationsspezifisch-optimale Regelung der Pumpe. 

Nachjustieren – entdecken Sie den TECE Universalspülkasten mit 
dem Handling-Upgrade.

Bewährt gut: Der TECE Uni-Spülkasten ist ab Werk vormontiert 
und versiegelt. So muss er während der Rohbauphase nur wasser- 
seitig angeschlossen werden. Das Öffnen ist erst während der 
Feininstallation nötig – und Bauschmutz bleibt sicher aus dem  
Kasten. Die Montage der Betätigungsplatte funktioniert jetzt noch 
einfacher dank easy fit für die Schnellmontage. Ohne Abmessen 
oder Einstellen ist jede TECE Betätigungsplatte im Handumdrehen 
montiert. Dabei bleibt: Alle TECE Betätigungsplatten sind mit dem 
universellen Spülkasten von TECE kompatibel – zu jeder Zeit und in 
jeder Einbaulage. Auch die Kombination von „neuen“ Komponenten 
und „alten“ Komponenten ohne easy fit ist gewährleistet.

Sparen Sie Zeit und Nerven durch die werkzeuglose Schnellmontage 
easy fit für Betätigungsplatten. 
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Die Produkte von WOLF, Grundfos, Danfoss, Vaillant, SYR und Wilo sind ab sofor t bei der WIEDEMANN-Gruppe auf Lager.
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Gut zu wissen: 
Die Brandschutzlösungen von comfort by sanibel bieten ein Höchstmaß an Sicherheit – 
und das vorbeugend und effizient. 
•	Höchststufe an Sicherheit: Sicherheit vor der Weiterleitung der schädlichen Aus-

wirkungen eines Feuers bietet die Abschottung aller Ver- und Entsorgungsleitungen, 
die die Wände durchdringen.

•	Vorbeugende Maßnahmen: Aufgabe des vorbeugenden baulichen Brandschutzes ist, 
Abschottungssysteme zur Verfügung zu stellen, die den Übertritt von Feuer und Rauch 
durch bestehende Leitungsdurchführungen durch Decken- und Wanddurchbrüche ver-
hindern.

•	Anforderungen an den Brandschutz: Für Leitungsdurchführungen in Verbindung 
mit Abschottungen gelten eine Vielzahl von Anforderungen und Vorschriften, die 
in der Summe zu dem hohen Sicherheitsstandard im Bereich des Brandschutzes in 
Deutschland geführt haben.

•	5 Jahre Gewährleistung: Vorausgesetzt, die Montage erfolgt durch einen konzessi-
onierten Fachhandwerker.

Die WIEDEMANN-Gruppe arbeitet bereits seit vielen Jahren mit emco Bad als 
starken Partner zusammen. Der Spezialist für Accessoires, Spiegelschränke, Funk-
tionsmodule, Licht- und Kosmetikspiegel sowie Waschtische und Waschplatzlösun-
gen entwickelt seine Produkte stetig weiter und bietet nun eine neue Variante der 
erfolgreichen Lichtspiegelschrankserie „evo“ mit individuell einstellbarer Ambiente-
beleuchtung an.

Alle Modelle der Serie sind nun mit und ohne „emco light system“ – der innova- 
tiven Lichtsteuerung – erhältlich. Hierüber hinaus gibt es eine „Black Edition“ des 
Lichtspiegelschrankes. Bei den neuen Versionen ohne Lichtsteuerung lassen sich 
Lichtfarbe und -stärke schnell und einfach über zwei Taster auf die Minimal- bzw. 
Maximalwerte einstellen. 

Des Weiteren kann die Beleuchtung über die Taster gedimmt werden, sodass ein 
ganz individuelles Lichtambiente geschaffen werden kann. Bei der „Black Edition“ 
sind alle Aluminiumteile schwarz eloxiert. Auch die ansonsten weißen Abdeckleisten 
der LED-Beleuchtung sind in schwarz gehalten und werden erst beim Einschalten 
der Beleuchtung wieder weiß. 

Wie bei allen Produkten der Serie ist die durchgehende Spiegelfläche mit Klarglas-
bereichen am oberen und unteren Rand stilbildendes Charaktermerkmal. Auf diese 
Weise entfaltet die dahinter liegende, horizontale LED-Beleuchtung eine kraftvolle 
Wirkung zur optimalen Ausleuchtung von Spiegelbild und Raum. Im Innenraum 
runden eine verspiegelte Rückwand, das besonders diskrete, stufenlos verstellbare 
Glasbodenträgersystem sowie zwei Steckdosen die hochwertige Ausstattung ab. 

Weitere Varianten der Lichtspiegelschränke – neue Funktionen und  
Farben und mehr Komfort

Die comfort by sanibel FSC Brandschutz-
manschetten enthalten expandierfähiges 
Material, welches im Brandfall aufschäumt.

Neben dem Einsatz der comfort by sanibel 
FSC Brandschutzmanschetten bei brenn-
baren Abwassersystemen können auch 
Brandschutzabschottungen von Synthe-
sekautschuk gedämmten COMFORT 
PRESS-Mehrschicht-Verbundrohren reali-
siert werden. Die Brandschutzmanschetten 
sind sowohl für Bauten im Wand- als auch 
im Deckenbereich verwendbar.

Dabei kann ein Nullabstand zu comfort  
by sanibel FSC Brandschutzmanschetten 

Die ideale Brandschutzlösung 
Mit den comfort by sanibel FSC Brandschutzmanschetten

Die neuen Design4YOU Armaturen classic aus der Serie 281 von Steinberg bieten 
geschwungene Eleganz und sind neben verchromt auch in Matt Black erhältlich. Die feine 
Oberfläche in mattem Tiefschwarz verleiht der Serie 281 eine cool-markante Optik und  
die Kurven der Armatur sorgen für einen sanften Ausgleich in der Formensprache. Der 
runde Korpus der Armaturenserie verjüngt sich zu einem abgeflachten, eleganten Bogen 
mit Ecken und Kanten. Die flache Auslaufform erzeugt ein besonders fließendes Strahlbild 
des Wassers.

Steinberg hat mit seinen Armaturenkreationen bereits zahlreiche Designpreise gewonnen 
und holt sich neben hauseigenen Entwicklungen auch immer wieder renommierte Produkt-
designer wie Michael Schneider und Jochen Schmiddem für neue Formensprachen ins Haus. 
Letzterer ist auch Designer der Serie 281.

Schottungen für Mehrschichtverbundrohre 
und Hausabflussrohre, zu RW-800 Schot-
tungen für Mehrschichtverbundrohre und 
zu Conlit 150 U Schottungen für Kupfer-, 
Guss-, Stahl- und Edelstahlrohr realisiert 
werden sowie auch die Schottung von 
COMFORT PRESS-Mehrschichtverbund-
rohr mit innenliegender Zirkulation.

Die comfort by sanibel FSC Brandschutz- 
manschette wird im Bereich der Rohrdurch-
führung um das Rohr gelegt und je nach  
Einbausituation unter der Decke oder vor 
der Wand mittels der mitgelieferten Schrau-
ben und Dübel befestigt bzw. deckenbündig 
vergossen.

Neue Design4YOU Armaturen classic aus dem Hause Steinberg 

WASSER

ZULASSUNGSNUMMER Z-19.53-2464

FSC BRANDSCHUTZMANSCHETTEN
ALLGEMEINE BAUAUFSICHTLICHE ZULASSUNG

WASSER
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Die comfort by sanibel FSC Brandschutz- 

manschetten sind bei der WIEDEMANN- 

Gruppe auf Lager. Weitere Informationen 

finden Sie in der comfort by sanibel- 

Broschüre FSC Brandschutzmanschetten.  

Bei Interesse finden Sie die technische 

Unterlage online unter www.comfort- 

by-sanibel.de/haustechnik/wasser/brand-

schutzlosungen

SERVICE

Die neue Variante der Lichtspiegelschrankserie 

„evo“ von emco Bad wird schrittweise in den Aus-

stellungen der WIEDEMANN-Gruppe eingeführt 

und mit dem bestehenden Sortiment kombiniert.

SERVICE

4YOU ist die hochwertige Exklusivmarke der WIEDEMANN-Gruppe. Das erfolgreiche 

Konzept wird bereits seit 2016 vermarktet und bietet eine große Auswahl an modernen 

und attraktiven Badprodukten. 

Die neuen Armaturen werden schrittweise in den Ausstellungen der WIEDEMANN- 

Gruppe eingeführt und mit dem bestehenden Sortiment kombiniert. 

Die comfort by sanibel FSC 
Brandschutzmanschetten bieten 
zahlreiche Vorteile wie: 

·	schnelle, einfache Montage

·	Lieferung inklusive zugelassener 
Schrauben und Dübel

·	Nullabstandsmontage zu comfort 
FSC Brandschutzmanschetten  
Schottungen für Mehrschichtver-
bund- und Hausabflussrohre

·	Nullabstandsmontage auch für  
innenliegende Zirkulation

DESIGNDESIGN
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Spezifikation COOL-FIT 4.0

Materialien 1) Medienrohr PE100

Isolation GF-HE Schaum, halogenfrei, geschlossenporig

Außenmantel Rohr    PEHD

Fitting  GF-HE

Dimension DN25 d32 – DN200 d225

Verbindungstechnik Elektroschweißen

Nenndruck 2) 16 bar, SDR11 DN25 d32 – DN100 d110

10 bar, SDR17 DN150 d160 – DN200 d225

Temperatur Medium –50 °C bis +60 °C

Umgebung –30 °C bis +60° C

Fast täglich finden wir in unserer Post TZ-Ankündigungen der 
Industrie, die sich dazu oft im zweistelligen Bereich bewegen. Man 
könnte fast meinen, es gibt kein Halten. Mittlerweile sind neben 
Kupfer, aber auch alle anderen Industriemetalle rasant gestiegen. 
Ähnlich verhält es sich auch mit Agrargütern und Kunst- 
stoffen aller Art. 

Einige Experten sehen einen „Superzyklus“.  
Anleger können ordentliche Gewinne 
machen – aber die Verbraucher steuern 
auf teure Zeiten zu.

Im Tagesgeschäft der Baubranche 
bringt dieser Preisboom viele Probleme 
mit sich. Denn es steigen nicht nur die 
Preise, sondern durch Hamsterkäufe auf 
allen Spielfeldern gibt es auch Beschaf-
fungsprobleme und bei einigen Produkten 
Lieferzeiten von mehreren Monaten.

Der Rohstoffhunger der zweitgrößten Volkswirtschaft 
China ist nur ein Grund dieser Entwicklung. Auch Corona hat dazu 
beigetragen, und wenn ein Minenbetreiber die Förderung zurück-
fahrt, kann diese nicht von heute auf morgen wieder auf 100 Pro-
zent geschaltet werden.

Noch streiten sich die Fachleute, ob der Preisboom auch über das 
Jahr 2021 hinaus anhält. Aber die Nachfrage auf den Weltmärkten 
ist gut und zeigt nach oben.

COOL-FIT 4.0 ist ein vorisoliertes Rohr- 
leitungssystem für die Förderung von Kälte- 
trägern und Kaltwasser. Das System kann 
dank seiner Isolationsstärke von 44 mm in 
Industriekühlsystemen mit Medientempera-
turen unter 0 °C und Klimakühlsystemen mit 
Medientemperaturen über 0 °C eingesetzt 
werden. 

Das System basiert auf den bewährten und 
kaltschlagzähen, korrosionsfreien PE-Rohren  
und -Fittings. Die glatte innere Oberfläche  
der Medienleitung sorgt für sehr geringe 
Druckverluste. Die geringe Wärmeleitfähig- 
keit des Kunststoffs und die hochwertige 
Dämmung garantieren niedrige Energie- und 
Betriebskosten über die gesamte Lebens-
dauer des Systems. Dank der 3-in-1-Bau-
weise – Medienleitung/Isolation / robuster 
Außenmantel – sind die Installationszeiten 
sehr kurz. 

Alle Komponenten sind vorisoliert. Die 
COOL-FIT 4.0 Werkzeuge ermöglichen die 
schnelle und sichere Installation der Systeme. 

Das COOL-FIT 4.0 System ist ein vollständig 
vorisoliertes Kunststoff-Rohrleitungssysteme 
für Sekundär- Kühlkreisläufe, die mit Wasser, 
Sole oder Glykol Lösungen betrieben werden.

100 Prozent wartungsfrei und zuverlässig:  
Die Kunststoffbauweise eliminiert das Korro-
sionsrisiko und glatte Innenflächen verhindern 
Ablagerungen. Dadurch bleibt das System 
nahezu wartungsfrei und so effizient wie am 
ersten Tag.

COOL-FIT
Das Komplettsystem für effiziente Kühlung

65 Prozent weniger Gewicht: COOL-FIT 4.0  
ist wesentlich leichter als Metall-Rohrleitungs- 
systeme und senkt die baulichen Anforderun-
gen an Gebäude und Stützkonstruktionen, 
während der Bedarf an schweren und teuren 
Transportmitteln reduziert wird.

50 Prozent schnellere Installation: COOL-FIT 
4.0 besteht aus vorisolierten Komponenten, 
die keine zusätzlichen Anpassungen erfor-
dern, und ist dank der Vorteile des Elektro-
schweißens schnell installiert.

30 Prozent höhere Energieeffizienz: Die 
geringe Wärmeleitfähigkeit des Kunststoffs 
zusammen mit dem hocheffizienten GF HE 
Schaum erhöht die Energieeffizienz des Sys-
tems und senkt dadurch die Energiekosten.

COOL-FIT 4.0 kommt sowohl bei der indus- 
triellen Kühlung (z. B. Früchte- und Gemüse-
verarbeitung oder Bäckern) zum Einsatz, als 
auch bei Kühlungen für den Komfort (z. B. 
Klimaanlagen oder Flughäfen) und Kühlungen 
für die Sicherheit (z.B. Rechenzentren oder 
Hotels).
 
Für Planer, Investoren und Fachhandwerker 
bietet COOL-FIT 4.0. zahlreiche Vorteile. 
Neben einer leichten Handhabung, einer  
langen Lebensdauer von 25 Jahren und gerin-
gen CO2 Emissionen zählen dazu auch eine 

Kostenersparnis von 10 Prozent im Vergleich 
zu nachträglich isolierten Systemen sowie 
eine einfache und schnelle Installation.

COOL-FIT 4.0. im Alltagstest
Gemeinsam mit dem Kunden Firma Meuser +  
Wirtz Rohrleitungsbau GmbH, Georg Fischer 
und COOL-FIT 4.0 hat die WIEDEMANN- 
Gruppe im März 2021 ein Projekt bei einem 
Chemieunternehmen umgesetzt. Hierbei  
wurden die Vor- und Rückleitung von einem 
Kühlwasserkreislauf erneuert. 

Das Projekt konnte schnell und unkompliziert  
umgesetzt werden, denn die Argumente,  
dieses System hier anzuwenden, lagen klar 
auf der Hand: einmal verlegen, alles fertig!

Zudem entfällt die Suche nach einem Nach- 
unternehmer für die Isolierung. Ebenso kön-
nen Gerüste schneller entfernt werden. Die 
Betriebswege sind somit wieder schneller frei.  
Stellen, an denen das Isolieren problematisch 
sein kann, entfallen. Durch die Verwendung 
von COOL-FIT 4.0 direkt mit Lippenweitung 
am Übergang (Montagewerkzeug erforderlich) 
wird die Bildung von Kondenswasser bzw. Eis 
vermieden. 

Auch wenn der Einstandspreis gegenüber 
einem einfachen Rohr höher ist, so ist das Sys-
tem aufgrund der Einsparung der Folgekosten 
in jedem Fall eine lohnende Investition. 

Was können wir im Großhandel für unsere Kunden tun, um diese 
Entwicklungen abzufedern?

Natürlich versuchen wir, über Zusatzkäufe und langfristige Verträge 
eine Absicherung von Verfügbarkeit und Preis zu sichern, 

aber es sind hier Grenzen gesetzt.

Die Kalkulation von Angeboten für Heizungs-
anlagen und Bäder wird sich im Handwerk auf 

kürzere Angebotsfristen einstellen müssen 
und diese an die Endverbraucher weiter-
geben. Das bedeutet, dass die Zeit vom 
Angebot bis zur Auftragsvergabe und 
damit zur Sicherung der Preise nicht mehr 
in Monaten gerechnet werden kann. Oft 

erhöhen sich die Preise von einem Tag auf 
den anderen.

Aktuell können wir im Tagesgeschäft unsere Auf-
träge gut bedienen und tun alles dafür, damit es so 

bleibt. Wenn unsere Kunden Projekte sichern müssen, dann 
stehen unsere Vertriebsmitarbeiter bereit, um individuell nach 
Lösungen zu suchen.

Die Meinung, dass es sich um künstliche Verknappungen handelt,  
die sich bald auflösen werden, mag eine Hoffnung sein, aber darauf 
verlassen können wir uns nicht.

® Georg Fischer

Bitte beachten:  
außergewöhnliche  

TZ in 2021!

Die gültigen TZ-Mitteilungen  

TZ
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Explosion der Rohstoffpreise bei den Herstellern  

der SHK-Branche angekommen

Herbert Lößl
Leitung Produktmanagement und 

Beschaffung in der WIEDEMANN- 

Gruppe
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Keramik – der älteste plastische Werkstoff der Menschheit. Der Hersteller LAUFEN 
verarbeitet seit 125 Jahren das Material zu wegweisenden Sanitärprodukten – und 
das mit großem Erfolg. In hochmodernen Anlagen und in Schweizer Präzision fertigt 
der Hersteller seine Produkte. Aus der Keramikkompetenz hat sich das Know-how 
fürs komplette Bad entwickelt, das LAUFEN auf hohem Design-Niveau gestaltet. 

Seit vielen Jahren verbindet die WIEDEMANN-Gruppe und LAUFEN eine enge 
Partnerschaft. Höchste Zeit, um mit Oliver Held, Managing Director bei der  
LAUFEN Deutschland Roca GmbH, ein Interview zu führen und genauer nach- 
zufragen: Was macht die Kooperation besonders? Was zeichnet LAUFEN aus und 
wie sieht ein Blick in die Zukunft aus? 

Für den Fachgroßhandel ist es von entscheidender Bedeutung, den richtigen 
Sortimentsmix den Fachhandwerker bieten zu können. Hier spielen neben der 
eigenen Leistung auch die Leistungen der Hersteller eine große Rolle. Die Firma 
LAUFEN bietet ein vielschichtiges Produktprogramm, das sehr gut zu der  
WIEDEMANN-Gruppe passt. „Wir werden die Zusammenarbeit mit LAUFEN  
in unseren Ausstellungen, im Objektgeschäft und in der Betrachtung der Nach- 
haltigkeit weiter ausbauen“ so Edwin Bauermann-Roos. „Dabei werden wir  
darauf achten, dass die Besonderheiten von LAUFEN und der WIEDEMANN- 
Gruppe im gemeinsamen Markt sich gegenseitig stärken und für unsere Fach-
handwerker nutzbar werden.“, ergänzt der Geschäftsführer. 

LAUFEN agiert innerhalb der ROCA-Gruppe als eigen-
ständiges Unternehmen. Aber wir haben den Vorteil, 
dass wir auf die Ressourcen der Gruppe zurückgreifen  
können. Die LAUFEN Produkte werden in unseren 
Werken in Europa gefertigt.

All dies zeigt, dass wir als Unternehmen oftmals Trends 
setzen, statt ihnen zu folgen. Wir haben uns inzwischen 
als echter Komplettbadanbieter mit einem umfassenden 
Portfolio etabliert.

Zukünftig soll die Partnerschaft zwischen LAUFEN und der  

WIEDEMANN-Gruppe weiter vertieft werden. Geben Sie uns  

bitte einen kurzen Ausblick?

Ende des vergangenen Jahres haben wir unseren von 
Konstantin Grcic gestalteten LAUFEN space in Berlin 
eröffnet. Dieser erste LAUFEN space in Deutschland 
zeigt eine Auswahl unserer Produkte und lädt dazu ein, 
Badkeramik im Kontext anderer kreativer Ausdrucks-
formen zu erleben.

Der WIEDEMANN-Showroom am Kurfürstendamm ist 
nur einen Steinwurf vom LAUFEN space entfernt. Da  
bietet es sich förmlich an, Synergien zu nutzen und  
beispielweise gemeinsame Events durchzuführen. 

Insofern hoffe ich sehr, dass es bald möglich sein wird, 
die bereits geplanten gemeinsamen Aktivitäten durchzu-
führen. Darüber hinaus werden wir gemeinsam weitere 
attraktive Vermarktungspakete, wie z. B. die aktuelle 
Trend4You Verkaufsaktion, für die starken Handwerks-
partner der WIEDEMANN-Gruppe anbieten.

Die WIEDEMANN-Gruppe ist Mitglied der HBG, einem Verbund aus unabhängigen und inhabergeführten Großhandelsunternehmen. Was macht die 

Zusammenarbeit zwischen LAUFEN und der HBG besonders? 

Unsere Partnerschaft mit der HBG baut auf viele gemeinsame und erfolgreiche Jahre auf. Angefangen hat alles mit der Zusammenarbeit 
im Bereich der Hausmarke Sanibel. Und inzwischen blicken wir auf Jahrzehnte der Kooperation zurück, während derer sich sowohl die 
HBG als auch LAUFEN kontinuierlich weiterentwickelt haben.

Wir schätzen die zumeist inhabergeführten und mittelständischen Strukturen der HBG-Mitglieder. Wir ticken sozusagen auf der  
gleichen Wellenlänge. Für uns als Hersteller ist es wichtig, dass wir auf die wirklichen Stärken des Großhandels wie etwa die Waren- 
verfügbarkeit, die Logistik sowie die hochwertige Präsentation und Beratung unserer Produkte bauen können. Die langjährige Zusam-
menarbeit mit der HBG spiegelt wider, dass dies hier der Fall ist.

Wie lange gibt es die Partnerschaft zwischen LAUFEN und der WIEDEMANN-Gruppe schon und was schätzen Sie speziell an dieser Kooperation?

Auch hier schauen wir schon auf viele gemeinsame Jahre der Kooperation zurück. Neben der Vermarktung der gemeinsamen Haus- und 
Exklusivmarken ist es uns gelungen, viele weitere Produkte und Serien der Marke LAUFEN erfolgreich in den einzelnen Vertriebsregionen 
der WIEDEMANN-Gruppe einzuführen und zu etablieren. Hierbei schätzen wir in erster Linie das hervorragende Ausstellungskonzept. 
Durch die hochwertige Präsentation unserer Produkte in den Badaustellungen hat die WIEDEMANN-Gruppe einen entscheidenden 
Beitrag zum Erfolg von LAUFEN geleistet.

LAUFEN ist Kooperationspartner im Bereich der Exklusivmarken Sanibel und 4YOU. Welche Vorteile ergeben sich dadurch für unsere Handwerkspartner?

LAUFEN liefert seit nunmehr elf Jahren schon zuverlässig die Stahlwannen für das Produktsegment Sanibel 1001. Zusätzlich vermarkten 
wir seit dem vergangenen Jahr gemeinsam die Exklusivserie Trend 4YOU. Für diese Serie produzieren wir die Sanitärkeramik und die 
Badmöbel.

Der Vorteil der Trend 4YOU-Serie für den Fachhandwerker liegt im Wesentlichen darin, dass alle Produkte innerhalb dieser Serie von 
uns als Premiummarke gefertigt werden. Die Handwerkspartner erhalten somit ein hochwertiges, identifizierbares Markenprodukt zu 
einem sehr attraktiven Preis.

LAUFEN def iniert sich als Premium-Marke. Was ist das Besondere an der Marke?

Grundsätzlich sehen wir uns als innovationsfreudige Marke im Bereich Design und Technik. Denken Sie nur an die Erfindung des wand-
hängenden WCs im Jahr 1964 bis hin zum ersten Dusch-WC mit einem komplett geschlossenen Designkorpus, in welchem die gesamte 
Technik integriert ist. Oder die Einführung des Druckgussverfahrens zur Herstellung von Sanitärkeramik. Weiterhin die Entwicklung der 
Saphirkeramik, die uns eine komplett neue Gestaltungsfreiheit bietet. Auch zählen wir inzwischen zu den führenden Sanitärherstellern, 
wenn es um Mineralguss Bade- und Duschwannen geht. Mit unserem Bespoke-Programm sind wir in der Lage, maßgeschneiderte Pro-
dukte zu realisieren, die zumeist im Projektbereich zum Einsatz kommen. 

Durch die Zugehörigkeit zur ROCA-Gruppe haben wir neben unserem Kerngeschäft, der Produktion und des Vertriebs von Sanitärkeramik,  
weitere Kompetenzen aufgebaut. Beispielsweise sind wir im Badmöbelbereich inzwischen zu Europas größtem Hersteller aufgestiegen.
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Die Badkollektion der Serie VAL: Einfache, architektonische Linien, extrem schmale Kanten und 
feine Oberflächenstrukturen machen die Waschtische der Kollektion von LAUFEN besonders.

Perspektiven und Ziele einer Zusammenarbeit – Edwin Bauermann-Roos, 
Geschäftsführer Vertrieb bei WIEDEMANN Burg zu der Partnerschaft  
mit LAUFEN

Oliver Held

Edwin Bauermann-Roos



Es sind nur drei kurze Buchstaben, hinter 
denen eine leistungsstarke Gemeinschaft 
steht. Doch was bedeutet HBG genau?  
Hinter der HGB steht ein Verbund aus 
sechs schlagkräftigen inhabergeführten 
Großhandelsunternehmen, zu denen Börner 
Home, Elmer-Gruppe, Eugen König-Gruppe, 
PETER JENSEN, Pietsch-Gruppe und die 
WIEDEMANN-Gruppe gehören.  

Die HBG – der starke Partner am SHK-Markt

Der Verbund erstreckt sich über die 
gesamte Bundesrepublik, denn eines ist 
sicher: Handwerk braucht Größe. Dieser 
Leitsatz ist nicht nur der Slogan der HGB, 
sondern auch ein klares Leistungsverspre-
chen an unsere Kunden. Sie profitieren  
beispielsweise von einer bundesweiten  
Lieferung und Abholung durch die flächen-
deckende Aufstellung des Großhandels- 
verbundes HBG. Dadurch haben Sie Zugriff 
auf über 320 Abholstandorte und eine 
Warenlieferung kann an jede Adresse in 
Deutschland erfolgen. 

Durch unser Leistungsversprechen bekom-
men Sie die Möglichkeit, Ihre eigenen 
Prozesse effizienter zu gestalten und Ihre 
Wettbewerbsposition gegenüber anderen 
Marktteilnehmern zu stärken. 

Die HBG-Kundenkarte – einmal anmelden 
und an über 320 Standorten bundesweit 
schnell und einfach einkaufen.
Um von den umfassenden Vorteilen des 
Großhandelsverbundes zu profitieren,  
benötigen Sie lediglich eine HBG-Kunden- 
karte. Nach der Registrierung bekommen 
Sie an allen HBG-Abholstandorten die 
gewünschte Ware schnell, einfach und zu 

Ihren gewohnten Konditionen. Die Abrech-
nung erfolgt weiterhin über Ihre bestehende 
WIEDEMANN-, WESEMEYER- oder  
HELLMICH-Kundennummer.

Der Weg zu Ihrer HBG-Kundenkarte
Die Voraussetzung für Ihre HBG-Kunden- 
karte ist lediglich ein Zugang zum ONLINE-
Shop der WIEDEMANN-Gruppe, denn  
hier wird Ihre persönliche Kundenkarte  
hinterlegt. 

Unsere HBG-Kundenkarte

Handwerk  
braucht Größe

Schnell und einfach an über 320 Standorten 
bundesweit einkaufen. 

www.hbg-gruppe.de

Unsere Standorte

Börner Home•Elmer•König•Peter Jensen•Pietsch•Wiedemann

Die HBG als Exzellenz-Partner des ZVSHK

Bereits 2017 startete der Dachverband  
seine Initiative „Zeit zu starten“. Ziel der 
Kampagne ist es, dass mehr Schüler*innen 
für eine Ausbildung zum/zur SHK-Anlagen-
mechaniker*in begeistert werden. Die HBG –  
eine starke Gemeinschaft von unabhängigen, 
inhabergeführten und verantwortungsbe-
wussten Unternehmern, zu denen auch die 
WIEDEMANN-Gruppe gehört – unter- 
stützt diese Aktion mit einer Spende von 
20.000 Euro.

Mit dieser Spende sollen zusätzliche Mög-
lichkeiten geschaffen werden, um wichtige 
Maßnahmen in Zeiten des Fachkräftemangels 
weiter auszubauen. Das Siegel „Exzellenz 
Partner“ steht für diese Sponsorschaft und 

ermutigt hoffentlich weitere SHK-Groß- 
händler und Verbundgruppen, sich zu enga-
gieren. Denn nur durch die breite Unter-
stützung, auch durch alle Branchenhersteller, 
können Bedeutung und Umfang der Kam-
pagne noch gesteigert werden. Dieses ist 
notwendig, um das wichtige Ausrollen der 
Initiative von den Fachverbänden über die 
regionalen Zusammenschlüsse bis hin zu 
den einzelnen Betrieben mit Leben zu füllen. 
Dort angekommen, entscheidet in letzter 
Konsequenz das persönliche Engagement, ob 
„Zeit zu starten“ ein Erfolgsmodell bleibt. 
Denn wichtig ist, dass der Austausch und die 
Kommunikation mit den Jugendlichen weiter 
gefördert werden und zu zahlreich unter-
schriebenen Ausbildungsverträgen führen.

Sollten Sie noch keinen Zugang zu unserem 
ONLINE-Shop haben, registrieren Sie sich 
einfach auf www.wiedemann.de. 

Wenn Sie bereits über einen Zugang zum 
ONLINE-Shop verfügen, können Sie als 
Administrator weitere Mitarbeiter aus 
Ihrem Betrieb als Befugte anlegen, die für 
eine Nutzung der HBG-Kundenkarte frei-
geschaltet werden sollen. Sobald die Nutzer 
von Ihnen angelegt wurden, benötigt Ihr 

zuständiger Vertriebsmitarbeiter eine kurze 
Information. Er schaltet im letzten Schritt 
die berechtigen Mitarbeiter frei. Dies ist 
notwendig, da die Kundenkarte nicht pau-
schal für Ihren Betrieb aktiviert wird, son-
dern individuell für jeden Ihrer berechtigten 
Mitarbeiter.

Auf dem gleichen Weg haben Sie zusätzlich 
die Möglichkeit, den Zugang eines Mitarbei-
ters aus individuellen Gründen in Echtzeit 
wieder zu deaktivieren. 

Ihre HBG-Kundenkarte finden Sie im 
ONLINE-Shop unter: Menü > Mein Konto  
> Service oder unten im Footer.

Jetzt neu – alle Warenverfügbarkeiten der 
HBG-Partner auf einem Blick 
In Kürze finden Sie in unserem ONLINE-
Shop unter den Produkten eine Waren-
verfügbarkeitsdarstellung aller Standorte 
der HBG-Partnerunternehmen – und das 

Dazu hat die HBG als Kreativbeitrag zwei 
eigene Erklärvideos zur Gewinnung und 
Bindung von jungen SHK-Anlagenmechani-
kern produziert. Diese Videos bieten den 
Fachhandwerkern spannende Anregungen 
für das Ausbildungsmanagement und sind 
online unter www.hbg-gruppe.de/mediathek 
abrufbar.

Weitere Informationen zu der Kampagne 
erhalten Sie unter: www.zeitzustarten.de.

im gewohnten Ampelsystem. Die Umkreis-
suche bietet Ihnen zudem die Möglich-
keit, direkt auf einen gewünschten Radius 
einzugrenzen, um die Verfügbarkeit in den 
Standorten noch gezielter zu prüfen. Durch 
die Anbindung an Google Maps wird Ihnen 
zugleich der schnellste Weg zum Standort 
angezeigt. 

Ihren nächstgelegenen HBG-Standort finden  
Sie auch ganz einfach mithilfe des QR- 
Codes: Einfach einscannen und entdecken! 

Weitere Informationen zu der HBG finden 
Sie online unter: www.hbg-gruppe.de

10 11| Par tnerPost 2–2021 Par tnerPost 2–2021 |

Dienstleistungen | Marketing Dienstleistungen | Marketing

Die Vorteile der HBG  
im Überblick:

·	 Der Verbund der HBG ermöglicht 
eine bundesweite Bereitstellung  
von Material: Es stehen rund 
100.000 Lagerartikel und eine  
Million gelisteter Standardartikel  
zu konstant guten Konditionen  
zur Verfügung. 

·	 Machen Sie sich das umfassende Ver-
triebsnetz sowie eine unvergleich-
bare Sortimentsbreite und -tiefe 
zunutze!

·	 Durch den großen Fuhrpark der 
Logistik wird eine schnelle Liefer- 
fähigkeit der Waren gewährleistet 
und Belieferungen sowie Abholun-
gen erfolgen zuverlässig und flexibel. 

Ihre Vorteile mit der  
HBG-Kundenkarte

·	 Sicherheit durch persönliche  
Kartennummer

·	 Identifikation des Monteurs 

·	 namentliche Bekanntgabe des  
Monteurs auf Ihrer Rechnung

·	 schnelle Auftragserfassung

·	 die Rechnung erhalten Sie wie 
gewohnt über die WIEDEMANN- 
Gruppe – und das zu Ihren be- 
kannten Konditionen an mehr als  
320 HBG-Abholstandorten

·	 Ihre Monteure minimieren die Fahr-
zeit durch das bundesweite Vertriebs-
netz der HBG-Partnergesellschaften

WUSSTEN SIE SCHON?

www.wiedemann.de
www.hbg-gruppe.de/mediathek
www.zeitzustarten.de
www.hbg-gruppe.de


VAILLANT aro geoTHERM perform

DAIKIN 
Altherma 3 M

Schwarmwissen – ein Stichwort welches eine echte Win-Win-Situation darstellt. 
Per Definition beschreibt das Wort eine kollektive Intelligenz und bedeutet, dass 
das Wissen aller Mitarbeiter*innen gebündelt und angewendet wird, wodurch neue 
Denkansätze gewonnen werden können. 

Schwarmwissen ist auch in der WIEDEMANN-Gruppe ein wichtiges 
Thema. Um dieses zukünftig noch besser zu bündeln und Synergien zu 
schaffen, wurden dezentrale Expertenteams ins Leben gerufen. Durch das 
Zusammenfügen von Expertise über die verschiedenen Standorte hinweg, 
wird den Kunden ab sofort ein noch größerer Mehrwert durch ein brei-
tes Fachwissen geboten.  

In t e r v i e w

Die Teams arbeiten dezentral, unter-
stützen sich aber zu Vertretungszwecken 
und lernen durch den Wissens- und Erfah-
rungsaustausch voneinander. Die jeweiligen 
Geschäftsführer geben die vertriebliche Akti-
vitäten zu unseren Kunden vor und steuern 
die Teams. Der Produktmanager bestimmt die 
Produkte und organisiert die fachliche Qualifika-
tion aller Teams. 

Mit welchem Ziel wurden die Expertenteams gebildet und  

was ist der zusätzliche Nutzen für die Kunden? 

In erster Linie geht es bei den Expertenteams um den Ausbau 
fachlicher Kompetenz zur detaillierten Beratung unserer  
Kunden aber auch Mitarbeiter. Durch die gezielte Beratung  
können wir zukünftig noch individueller auf die Anliegen  

Die Redaktion der PartnerPost führte ein Interview mit Artur 
Denk, dem Projektleiter der Expertenteams. Er steuert produkt-
seitig die Teams innerhalb der WIEDEMANN-Gruppe und betreut 
das Projekt von Anfang an. 

Was steckt genau hinter den Expertenteams bei der  

WIEDEMANN-Gruppe?

Artur Denk: Bei den Expertenteams handelt es sich um  
Mitarbeiter*innen innerhalb der WIEDEMANN-Gruppe, die 
zu einem bestimmten Themenbereich mithilfe von zusätzlichen 
Schulungen intensiv weitergebildet werden. Ausgewählt wur-
den dafür zwei bis drei Mitarbeiter*innen von WIEDEMANN 
Burg, WIEDEMANN Sarstedt, WESEMEYER und auch PETER 
HELLMICH mit einer Affinität zu dem jeweiligen Thema. Jedes 
Expertenteam besteht entsprechend aus acht bis zwölf Mitar-
beiter*innen aus der Unternehmensgruppe.  

Die neue DAIKIN Altherma Wärmepumpe für Neubau und Renovierung 

Unsere Produktempfehlungen für leistungsstarke Wärmepumpen 

unserer Kunden eingehen und sie mit Rat und Tat durch fach-
liche Expertise unterstützen. Denn eines ist klar: alle unsere 

Kunden haben unterschiedliche Ansprüche. Diese 
Erwartungen gilt es zu erkennen und zu erfüllen, 

um allen Parteien eine optimale Lösung anbie-
ten zu können. 

Wann starten die Expertenteams mit ihrer 

Arbeit? 

Am 1. März 2021 fiel bereits der Start-
schuss für das erste Expertenteam mit 
dem Schwerpunkt Wärmeerzeugung. 
Dazu gehören Wärmepumpen, Photo-

voltaik/Solarthermie, Biomasse, Hydraulik, 
Fußbodenheizung einschließlich der passenden 
Förderprogramme. Weitere Teams werden in 
Kürze ihre Arbeit aufnehmen. 

Wie ist das Expertenteam Wärmeerzeugung aufgestellt?

Das Expertenteam besteht aus insgesamt elf Mitarbeiter*innen, 
die heute schon in den vier operativen Gesellschaften der  
WIEDEMANN-Gruppe im Fachbereich Heizung aktiv sind. 
Unsere Kunden können also weiter wie gewohnt auf ihre regi-
onalen Ansprechpartner zugehen. Wenn diese jedoch nicht 
erreichbar sein sollten, kann dieser auf einen anderen Kollegen 
im Expertenteam ausweichen, der über die gleiche Expertise 
verfügt – das ist ein enormer Vorteil für alle. 

Was sind momentan die Herausforderungen?

Die Heizsysteme und vor allem die Wärmepumpen haben sich 
in den vergangenen Jahren rasant weiterentwickelt. Die größte 
Herausforderung aktuell ist es, mit diesen Entwicklungen Schritt 
zu halten und alle im Expertenteam auf den gleichen Wissens-
stand zu bringen. In Zeiten von Corona sind Präsenzschulungen 
natürlich nicht möglich, daher setzen wir hier auf den digitalen 
Wissenstransfer. Das klappt sehr gut, wobei wir uns alle bei den 
vielen komplexen Themen auch wieder auf die ersten Präsenz-
schulungen freuen.

Was wird die Kunden zukünftig erwarten?

Nachdem wir mit dem ersten Expertenteam im Frühjahr die 
Arbeit aufgenommen haben, werden nun sukzessive weitere 
Teams zu unterschiedlichen Produktfeldern folgen. Unsere  
Kunden können wir dadurch zukünftig viel Expertenwissen  
bieten und sind für sie ein kompetenter Ansprechpartner. 

Vielen Dank für das Gespräch!

Vaillant – neue Wärmepumpensysteme für große Immobilien

Mit der Sole-Wasser-Wärmepumpe geoTHERM perform und der 
Luft/Wasser-Split-Wärmepumpe aroTHERM perform ergänzt  
Vaillant sein Wärmepumpen-Angebot um zwei Modelle. Beide 
Wärmepumpen sind für den Einsatz in großen Neubau- und  
Renovierungsprojekten der Wohnungswirtschaft und in Ge- 
werbeimmobilien konzipiert.

Die aroTHERM perform ist in den Leistungsvarianten von 19 bis 
26 kW erhältlich, die geoTHERM perform wird in drei Versionen 
mit bis zu 78 kW angeboten. Für höhere Leistungen lassen sich 
beide Modelle in Kaskade schalten. Dies ermöglicht bei der geo-
THERM perform bis zu 624 kW Heizleistung. Die aroTHERM  
perform erbringt in Kaskade eine Heizleistung von bis zu 208 kW. 

Mit der DAIKIN Altherma 3 M präsentiert Daikin eine leistungsstarke 
Luft/Wasser-Wärmepumpe in Monoblock-Bauweise, die für den Neu-
bau oder kleinere Mehrfamilienhäuser mit niedrigen Investitionskosten 
sowie für die Kombination mit Wohnungsstationen zur Wasserhygiene 
geeignet ist. Ein weiteres Einsatzgebiet ist der Gewerbe- und Industrie- 
bereich.

Aufgrund ihrer Monoblock-Bauweise ist der Einbau auch für Monteure 
ohne Kälteschein möglich. Die DAIKIN Altherma 3 M integriert alle 
Hydraulikkomponenten in einer Einheit und ist so einfach zu installie-
ren und zu warten. Durch den Einsatz der Bluevolution-Technologie 
mit dem klimaschonenden Kältemittel R-32 ist sie sehr effizient. 
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Ein Team, viel Wissen – das neue Expertenteam Wärme- 
erzeugung der WIEDEMANN-Gruppe nimmt seine Arbeit auf.

SERVICE

Sie haben Fragen zu unserem Expertenteam Wärme- 

erzeugung und dessen Leistungen? Dann kontaktieren 

Sie die Mitarbeiter*innen gern unter der E-Mail- 

Adresse: expertenteamheizung@wiedemann.de

„Wärmeerzeugung ist ein sehr komplexes Thema – mit einer gezielten Beratung, neuen 
Unterlagen sowie Webinaren können wir zukünftig noch individueller auf die Anliegen 
unserer Kunden eingehen.“

Artur Denk



Die WOLF Wärmepumpe CHA-Monoblock

Die neue Sole/Wasser-Wärmepumpe 
Compress 7800i LW von Bosch

WOLF – Leistungsstark und zukunftssicher:  
Die Luft/Wasser-Wärmepumpe CHA-Monoblock 

Bei der Wärmepumpe von WOLF handelt es sich um ein umwelt-
freundliches, leises und effizientes Modell. Durch den serien-
mäßigen Einsatz von Invertertechnik heizt und kühlt die Luft/
Wasser-Wärmepumpe mit idealer Modulation. Erhältlich ist 
die CHA-Monoblock in den Leistungsgrößen 7 und 14 kW. Die 
CHA-Monoblock ist auch als attraktives WOLF CHC-Wärme-
pumpencenter verfügbar. Die zehn modularen Varianten des 
CHC-Wärmepumpencenters ermöglichen eine besonders platz- 
sparende und schnelle Installation sowie eine aufgeräumte Optik 
(inkl. Warmwasser- und Pufferspeicher). In der Haustechnik- 
zentrale CHT-Monoblock ist außerdem noch eine zentral  
kontrollierte Wohnraumlüftung von bis zu 300 m3/h integriert.

Die WIEDEMANN-Gruppe arbeitet seit diesem Jahr auch im Bereich 
der Klimaanlagen mit dem Marktführer zusammen und bietet mit 
DAIKIN einen Inbetriebnahme-Service an.

DAIKIN ist der weltweit führende Hersteller von Klimasystemen und 
verspricht: Wenn es um maximalen Komfort geht, können Sie sich 
auf DAIKIN verlassen. Der Fokus liegt auf Spitzentechnologie, Design 
und höchster Qualität. Die breite Produktpalette bietet Ihnen opti-
male Heiz- und Klimalösungen für Ihre individuellen Anforderungen. 

Dazu gehört zum Beispiel auch die Klimaanlage DAIKIN Comfora. 
Hierbei handelt es sich um ein diskretes Wand-Klimagerät, das 
nahezu überall montiert werden kann und sich durch seinen flüster-
leisen Betrieb auszeichnet. Die automatische Umschaltung zwischen 
Heizen und Kühlen ermöglicht zudem eine reaktionsschnelle Lösung 
für das perfekte Klima das ganze Jahr über. Der integrierte Silberal-
lergen- und Luftfilter sorgt für saubere Luft und filtert Blütenpollen 
und Staubmilben. Ein 3D-Luftstrom verteilt warme oder kalte Luft 
durch einen kombinierten vertikalen und horizontalen Auto-Swing 
bis in die Ecken auch großer Räume. Die Klimaanlage Comfora ist die 

Die neue Wärmepumpe Compress 7800i LW von BOSCH

Eine Wärmepumpe für jeden Bedarf: Die neue Sole/Wasser-Wärmepumpe 
Compress 7800i LW von Bosch ist in ihren zahlreichen Variationen auffal-
lend anpassungsfähig. Ob im platzsparenden Gesamtpaket, bestehend aus 
Wärmepumpe mit integriertem Warmwasserspeicher, oder mit integrier-
tem Pufferspeicher in Kombination mit nebenstehendem Speicher im abge-
stimmt hochwertigen Look, die Sole/Wasser-Wärmepumpe überzeugt durch 
ihre Vielseitigkeit. Der modulare Systemansatz ermöglicht es Bosch, neben 
der Wärmepumpe die passenden Edelstahl-Warmwasserspeicher der Serie 
SWDP im gleichen hochwertigen Design anzubieten

Einfach auf Nummer sicher gehen
Mit dem Inbetriebnahme-Service für Klimaanlagen von DAIKIN

LEISTUNGEN DAIKIN:

·	die Organisation des DAIKIN Servicetechnikers, die Anfahrt zum 
Einsatzort und die notwendige Messtechnik

·	die kältetechnische Anbindung an das Innengerät und  
an das Außengerät

·	die Druck- und Vakuumprüfung des Kältekreises Prüfung
·	die Inbetriebnahme des Kältekreises
·	ein finaler Funktionstest des Systems
·	die Übergabe der Anlage und Einweisung des  

Benutzers/Auftraggebers
·	die Dokumentation der Gerätedaten

BAUSEITIG ZU LEISTEN SIND:

·	Der Auftraggeber muss vor Ort sein für die Fertigstellung  
aller notwendigen Arbeiten der Installation (Fertigmontage  
des Innengerätes, elektrischer Anschluss und Erstellung der  
Kondensatentwässerung).

·	Die Verbindungsleitung zwischen den Innen- und Außengeräten 
muss fertig verlegt und befestigt sein.

·	Der Grundträger des Innengerätes muss bereits an der Wand  
befestigt sein.

·	Das Außengerät muss montiert und elektrisch angeschlossen sein.

preisgünstige unter den R-32 Wandgeräten und die DAIKIN Com- 
fora FTXP-M wurde vom Stiftung Warentest in der Kategorie  
„Splitgeräte“ Testsieger.

Neben dem breiten Produktangebot bietet DAIKIN deutschlandweit 
die Möglichkeit, Produkte in Betrieb zu nehmen. Die Inbetriebnahme 
mit einem Innengerät (Mono-Split) beinhaltet folgende Leistungen:
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Gut zu wissen!

So viel BAFA-Förderung  
gab es noch nie!

Luft/Luft-Wärmepumpen wie 

DAIKIN Klimageräte sind förder- 

fähig! Im Zusammenhang mit einer 

Heizungssanierung wird Ihre kom-

plette DAIKIN Klimaanlage bis zu  

35 Prozent vom Staat gefördert. 

Beim Ersatz einer alten Ölheizung 

sind sogar 45 Prozent möglich.

SERVICE

Wenn Sie Interesse an dem Inbetriebnahme-Service von 

DAIKIN haben, sprechen Sie gern Ihren Ansprechpartner 

in den Lüftungsabteilungen unserer Häuser zu dieser  

Serviceleistung an. 
Tobias Erbes, Mitglied des Expertenteams Wärme- 
erzeugung bei der WIEDEMANN-Gruppe:  

SERVICE

Alle vorgestellten Wärmepumpen sind ab sofort bei der 

WIEDEMANN-Gruppe auf Lager. 

„Wärmepumpen zählen mittlerweile zum Standard im Neubau. Die stetig 
steigende Effizienz der Wärmepumpen macht auch den Einsatz in der  
Renovierung sehr gut möglich. In Kürze wird auch eine Broschüre rund um 
Wärmepumpen erscheinen – hier stellen wir unseren Fachhandwerkern 
perfekt aufeinander abgestimmte Lösungen für Neubau und Renovierung 
einfach und übersichtlich vor.“

BAFA-

Förde- 

rung



Auf dem Weg zum neuen Bad bieten wir 
Ihnen und Ihren Kunden bei der Badbera-
tung und -planung viele verschiedene Mög-
lichkeiten an und richten uns dabei ganz fle-
xibel nach den Bedürfnissen Ihrer Kunden. 
Dabei kann der Kunde entscheiden, ob er 
ganz bequem eine individuelle und persön-
liche Videoberatung von zu Hause wünscht 
oder den Kontakt in einer Ausstellung 
bevorzugt. Zusätzlich gibt es auch die Mög-
lichkeit der Serviceleistung einer Beratung 
vor Ort, Zuhause bei Ihrem Kunden – im 
Rahmen der aktuellen Bestimmungen –  

Wussten Sie schon, dass Sie alle Produkt-Kataloge 
interaktiv und als PDF-Datei hinterlegt in unserem 
ONLINE-Shop finden können?

Sie finden die vollständigen Kataloge als PDF-Dateien 
zum Download im Bereich > Service > Downloads  
> Kataloge. 

Darüber hinaus sind die WIEDEMANN-Kataloge und 
auch alle Herstellerunterlagen im WEB-Katalog inter-
aktiv verknüpft. Mit einem Klick auf die Produkte in 
den Katalogen können Sie direkt die Verfügbarkeiten 
prüfen und die Artikel Ihrem Warenkorb hinzufügen. 

Das beste FeRD im Stall
Neue Version 2.1.1 jetzt verfügbar 

Die Badberatung bei WIEDEMANN 
So flexibel wie noch nie

Tipps und Tricks  

aus dem ONLINE-Shop

Das Rechnungsformat ZUGFeRD erfreut sich in unserer Branche 
immer größerer Beliebtheit. Es basiert auf einer PDF-Rechnung 
(PDF/A-3) und bietet im Hintergrund eine XML-Struktur, welche 
vom System gelesen werden kann. 

Somit erhalten Sie das Beste aus zwei Welten: Eine PDF, die einer-
seits normal am Bildschirm zu betrachten ist und andererseits einen 
Datensatz, der sofort in Ihrem System verarbeitet werden kann.

Dieses Format wurde nun weiterentwickelt. Das neue Profil erfüllt 
die spezifischen Anforderungen der öffentlichen Verwaltung in 
Deutschland, da nicht nur die Vorgaben der europäischen Norm 
EN16931 bedient werden, sondern darüber hinaus auch die nationa-
len Geschäftsregeln und verwaltungsspezifischen Bestimmungen des 
Standards XRechnung enthalten sind.

Wenn Ihre Handwerkersoftware dieses Format unterstützt, können 
wir Sie sofort auf die neue Version umstellen. 

durch eine*n Ausstellungsverkäufer*in in 
Anspruch zu nehmen. 

Bei der maßgeschneiderten Badberatung 
und -planung legt Ihr Kunde fest, welcher 
Schritt der Badberatung digital per Video-
konferenz geplant werden soll bzw. wann 
der persönliche Kontakt in einer Ausstel-
lung bevorzugt wird. 

Die Flexibilität steht dabei im Vordergrund. 
Viele Endkunden tauschen zum Beispiel die 
ersten Daten und Informationen mit unserem  

Aufmaßformular per E-Mail oder Telefon aus 
und profitieren anschließend von den Vortei-
len einer digitalen Badberatung. Zeigen Sie 
Ihren Kunden die vielfältigen Wege der Bad-
beratung bei WIEDEMANN auf! 

Weitere Informationen finden Sie online 
unter www.wiedemann.de/ausstellungen 
oder kontaktieren Sie uns über die kosten-
freie Rufnummer: 0800 5565 182 oder per 
E-Mail an badberatung@wiedemann.de, um 
einen individuellen und persönlichen Bera-
tungstermin zu vereinbaren. Unsere Aus-
stellungsverkäufer*innen unterstützen Sie 
gern und finden genau die richtige Form der 
Badberatung, die für Ihre Kunden passt.

Die Vorteile der digitalen  
Badberatung: 

·	Zeitersparnis

·	Anfahrtswege entfallen für alle  
Beteiligten

·	voller Fokus auf das Bauvorhaben  
Ihres Kunden

·	Präsentation der bestmöglichen 
Badplanung für das vom Endkunden 
genannte Budget

·	Ihre Kunden erleben die Präsentation 
des Bades bequem von zu Hause aus 

·	Wir sind transparent und begleiten Sie 
und Ihre Kunden Schritt für Schritt.

Frisch aus dem Druck

Projektfinanzierung

WIEDEMANN-Gruppe – Ihr Finanzdienstleister

Sie haben die Möglichkeit, einen lukrativen Großauftrag zu akquirieren, scheuen aber die Heraus-

forderungen der Finanzierung? Gerade bei großen Bauvorhaben sind die Kreditlinien der eigenen 

Hausbank durch die Vorfinanzierung der Löhne und des Warenmaterials schnell ausgeschöpft.
Mit der Projektfinanzierung bieten wir Ihnen eine individuelle Finanzierungsmöglichkeit, die es Ihnen ermöglicht  

Ihre großen Bauvorhaben abzuwickeln.Ihre Vorteile:
• Die Projektfinanzierung bietet eine Alternative zum Kontokorrentkredit Ihrer Hausbank. Eine dingliche  

Besicherung gegenüber Ihrer Hausbank entfällt.• Die Vorfinanzierung des Warenmaterials übernimmt WIEDEMANN für Sie.
• Verbesserung Ihrer Liquidität.• Günstige Finanzierungsmöglichkeit, da Ihnen keine extra Kosten entstehen.

• Zusätzliche Finanzierungsmöglichkeit über den Lieferantenkredit hinaus.
• Individuelles Zahlungsziel möglich.•  Keine Belastung Ihres allgemeinen Kreditrahmens, denn die Projektabwicklung erfolgt über ein separates  

Kundenkonto.
• Möglichkeit der individuellen Vertragsgestaltung.
Im Rahmen einer Projektfinanzierung haben Sie die Chance, die Vorfinanzierung des Waren- 

materials von WIEDEMANN übernehmen zu lassen. Als kapitalstarkes Familienunternehmen 

sind wir auch im Bereich der Finanzdienstleistungen Ihr zuverlässiger Partner.

GESAMTLÖSUNGEN IM ROHRLEITUNGSBAU

WIEDEMANN GmbH & Co. KG, Wiedemannstraße, 31157 Sarstedt
Tel. 05066 997-0, Fax 05066 997-193, haustechnik@wiedemann.de, www.wiedemann.de

WIEDEMANN GmbH, Pappelweg 1, 39288 BurgTel. 03921 911-0, Fax 03921 911-180, gmbh@wiedemann-burg.de, www.wiedemann-burg.de

PETER HELLMICH KG, Seidelbastweg 145, 12357 Berlin 
Tel. 030 3116008-0, Fax 030 3116008-19, zentrale@hellmich.berlin, www.hellmich.berlin
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Tel. 05066 997-0, Fax 05066 997-193, haustechnik@wiedemann.de, www.wiedemann.de

NIEDERSACHSEN · NORDRHEIN-WESTFALEN

04617 Lödla, Lödlaer Chaussee 10, Tel. 03447 85600-0  · 06188 Landsberg, Zörbiger Straße 4, Tel. 034602 21395  · 06618 Naumburg, Roßbacher Straße 9 

Tel. 03445 28801-10 · 06712 Zeitz, Hasselweg 10, Tel. 03441 8071-0 · 06847 Dessau, Brauereistraße 1, Tel. 0340 210642-0 · 07548 Gera, Arminiusstraße 13a 

Tel. 0365 7129308-0  · 10365 Berlin-Lichtenberg, Bornitzstraße 103, Tel. 030 556708-0  · 10553 Berlin-Moabit, Huttenstraße 50 · Tel. 030 398996-0 

10709 Berlin, Kurfürstendamm 156, Tel. 030 88774520  · 12109 Berlin-Tempelhof, Ullsteinstraße 73, Tel. 030 7017369-0  · 12557 Berlin-Köpenick 

Pestalozzistraße 6–7, Tel. 030 6167493-0 ·12623 Berlin-Mahlsdorf, Landsberger Straße 247, Tel. 030 5659866-0 · 13088 Berlin-Weißensee, Piesporter Straße 29–34 

Tel. 030 9240305-0  · 13509 Berlin-Reinickendorf, Miraustraße 27–29, Tel. 030 4089986-0  · 14772 Brandenburg, Am Industriegelände 2, Tel. 03381 7279-0  

14482 Potsdam, Wetzlarer Straße 52, Tel. 0331 88726-0 · 14959 Trebbin/OT Thyrow, Ahornstraße 3, Tel. 033731 80315 · 15745 Wildau, Am Kleingewerbegebiet 12 

Tel. 03375 5258-0 · 39110 Magdeburg, Große Diesdorfer Straße 47, Tel. 0391 631035-0 · 39576 Stendal, Hanseallee 94, Tel. 03931 25198-00 · 99734 Nordhausen 

An der Helme 15, Tel. 03631 602121

WIEDEMANN GmbH, Pappelweg 1, 39288 BurgTel. 03921 911-0, Fax 03921 911-180, gmbh@wiedemann-burg.de, www.wiedemann-burg.de

SACHSEN-ANHALT · BRANDENBURG · BERLIN · THÜRINGEN

10243 Berlin-Friedrichshain, Palisadenstraße 49, Tel. 030 42265-0 · 12107 Berlin-Mariendorf, Großbeerenstraße 2–10, Tel. 030 768903-0 · 12621 Berlin-Kaulsdorf 

Wilhelmsmühlenweg 61, Tel. 030 565415-0  · 12681 Berlin-Marzahn, Alte Rhinstraße 16, Tel. 030 81729192-0  · 13359 Berlin-Wedding, Osloer Straße 112–113 

Tel. 030 497781-0  · 13581 Berlin-Spandau, Brunsbütteler Damm 91–95, Tel. 030 369920-0  · 14197 Berlin-Wilmersdorf, Mecklenburgische Straße 24a  

Tel. 030 4195896-0 · 14482 Potsdam, Fritz-Zubeil-Straße 30, Tel. 0331 243462-0 

PETER HELLMICH KG, Seidelbastweg 145, 12357 Berlin 
Tel. 030 3116008-0, Fax 030 3116008-19, zentrale@hellmich.berlin, www.hellmich.berlin

BERLIN

Walter WESEMEYER GmbH, Jacobsrade 3–21, 22962 Siek
Tel. 04107 9077-0, Fax 04107 9077-166, wesemeyer@wesemeyer.de, www.wesemeyer.de

SCHLESWIG-HOLSTEIN · HAMBURG · MECKLENBURG-VORPOMMERN
17192 Waren/Müritz, Heinrich-Seidel-Straße 10, Tel. 03991 626-0  · 17489 Greifswald, Ziegelhof 5, Tel. 03834 5751-0  · 18209 Bad Doberan  

An der Gartenanlage 10, Tel. 038203 489-0  · 19061 Schwerin, Robert-Stock-Straße 6, Tel. 0385 64764-0  · 21493 Schwarzenbek, Grabauer Straße 27a  

Tel. 04151 89626-0 · 22081 Hamburg-Barmbek, Alter Teichweg 37–39, Tel. 040 27832-0 · 22525 Hamburg-Altona, Holstenkamp 54–56, Tel. 040 807877-0 

22549 Hamburg-Osdorf, Brandstücken 41, Tel. 040 7038489-0  · 23556 Lübeck, Krempelsdorfer Allee 62, Tel. 0451 49909-0  · 23843 Bad Oldesloe 

Teichkoppel 1, Tel. 04531 89306-0  · 23970 Wismar, Am Torney 6, Tel. 03841 6310-0  · 24113 Kiel, Tonberg 15, Tel. 0431 649936-0  · 24536 Neumünster 

Gutenbergstraße 48 b–c, Tel. 04321 40369-0 · 24568 Kaltenkirchen, Werner-von-Siemens-Straße 9, Tel. 04191 9104-0 · 24790 Schacht-Audorf, Heinrich-Hertz-

Straße 12, Tel. 04331 45929-0 · 24941 Flensburg, Liebigstraße 18, Tel. 0461 168346-0 · 25421 Pinneberg, Flensburger Straße 5, Tel. 04101 51794-0

Wir haben alle 
Ausführungen 

für Sie auf  
Lager!

Kennen Sie schon unsere Neuen? Es gibt wieder frisch 
erschienene Flyer aus unterschiedlichen Produkt- und 

Themenbereichen. Bei Interesse sprechen Sie gern Ihren 
Fachberater im Außendienst an!

KOLLEKTION JUNI 2021

UNDURCHLÄSSIGKEIT

ATMUNGSAKTIVITÄT

NATÜRLICHE THERMOREGULATION

DÄMPFUNG UND MAXIMALER KOMFORT
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Vorteile der ZUGFeRD-PDF

·	Verringerung der Fehlerquote

·	schnellere Durchlaufzeit vom Rechnungs-
eingang über die Prüfung bis zur Bezahlung

·	schneller Zugriff auf Rechnungen in Ihrem 
eigenen Programm

·	elektronische Archivierung spart Ihnen 
Zeit, Papier und Platz

Die Flexibilität steht im 
Vordergrund: Die Kunden 
können frei entscheiden, 
ob sie eine maßgeschnei-
derte Badberatung und 
-planung vor Ort in einer 
unserer Ausstellung  
wünschen oder digital 
mit einer individuel-
len und persönlichen 
Videoberatung.

www.wiedemann.de/ausstellungen


Erfolgreich umgesetzt
WESEMEYER modernisiert im Rahmen der  
logistischen Weiterentwicklung sein automatisches  
Kleinteilelager (AKL)

Das seit 2007 im Einsatz befindliche AKL umfasst zwei Gassen mit 
je circa 9.000 Behälterstellplätzen. Die beiden Regalbediengeräte 
vom Typ Boxer D1 leisten etwa 290 Doppelspiele pro Stunde. Die 
lange Einsatzdauer sowie die intensive Nutzung haben jedoch im 
Laufe der Jahre Spuren an der Technik hinterlassen. Um hier wieder 
auf den Stand der Technik zu kommen, wurde eine Modernisierung 
geplant und in zwei Schritten während der Betriebszeiten erfolg-
reich umgesetzt. 

Durch sorgfältige Planung und die serielle Durchführung der Maß-
nahmen in den Gassen konnte auch in diesen Zeiträumen die 
Warenverfügbarkeit und damit Belieferung der Kunden gewähr- 
leistet werden. 

Eine hohe Ausfallsicherheit und die Weichenstellung für zukünftige 
Prozessverbesserungen gehen mit dieser Investition in die Zukunft 
einher.

Neue Logistik an den Standorten Osnabrück und Gütersloh

Sie sind auf der Suche nach neuen Produktinformationen, BAFA- 
Förderungsmöglichkeiten oder wollen sich einfach inspirieren  
lassen? Dann ist der Blog der GEBÄUDEKÖNNER genau das  
Richtige für Sie. 

Ganz gleich ob Sie als Fachhandwerker auf der Suche nach Neu-
igkeiten sind oder Ihren Kunden einen Lesetipp zum Stöbern und 
Informieren an die Hand geben möchten – der Blog bietet zu ver-
schiedenen Themenbereichen nützliche Tipps und Tricks aus der 
Welt der Haustechnik. 

Auf der Homepage der WIEDEMANN-Gruppe finden Sie den Blog 
unter folgendem Link: www.wiedemann.de/service/blog – aufgeteilt 

Gut informiert und inspirier t
Der Blog der WIEDEMANN-Gruppe

In der Vergangenheit gab es bereits verschie-
dene Versuche, die sechs Touren in Osna-
brück über externe Dienstleister abzuwi-
ckeln und unsere Kunden vollumfänglich im 
Tages- und Objektgeschäft durch diese zu 
beliefern. 

Die Erfahrung hat jedoch gezeigt, dass die 
Erwartungen an externe Dienstleister häufig 
nicht erfüllt wurden und die Abwicklung nicht 
dem branchenüblichen Standard entspricht. 
Die Motivation eines eigenen Mitarbeiters 
sowie die Bindung zum Unternehmen ist eine 
gänzlich andere und der schnelle Informati-
onsfluss zum Kunden, bei Änderungen oder 
geänderten Lieferadressen und auch Retou-
ren ist nicht zu unterschätzen.

Folglich fiel der Entschluss, die Touren zum 
Jahreswechsel an unsere eigene Logistik zu 
übergeben. Mit einem HUB in Gütersloh 
konnten nach drei Monaten alle Touren den 
neuen Gegebenheiten angepasst werden und 
es kam zu einer sofortigen Verbesserung und 
Entspannung im Liefergeschäft.

in die Kategorien „Einfach praktisch“, „einfach clever“ und „einfach  
schön“ warten Beiträge zu unterschiedlichen Produkten und Dienst-
leistungen auf Sie. Viel Spaß beim Stöbern und Lesen!

Sanpress Inox XL Rohr und Formteile
Jetzt neu an drei Standorten bei HELLMICH in Berlin

Für die Berliner Fachhandwerker wurde ab sofort an den Standorten Kaulsdorf, 
Spandau und Wedding die Warenverfügbarkeit im Bereich Sanpress Inox XL erweitert.
Neben den Standard-Fittings wie Bögen, T-Stücke und Muffen in den Größen 64 mm, 
76 mm, 88,9 mm und 108 mm haben wir als Problemlöser im Tagesgeschäft Übergänge 
mit Gewinde eingelagert. Ebenso bekommt der Kunde für den schnellen Bedarf das 
dazugehörige Rohr.

Für die, die das dazugehörige Pressschlingen-Sortiment nicht haben, steht dieses 
ebenfalls zur Miete bereit. Damit wollen wir unseren Kunden die Möglichkeit geben – 
ohne Umwege und Verzögerungen durch den Berliner Stadtverkehr – die Arbeit noch 
schneller zu erledigen. Wie immer nach dem Motto: PETER HELLMICH – Problem- 
löser des Fachhandwerks. 

Aufgrund der Umstellung ist es nun möglich, dass wir deutlich früher bei unseren Kunden sind 
und diese in der Regel noch vor 8.00 Uhr morgens beliefern können. Ein großer Dank geht an 
alle Beteiligten im Vertrieb, Logistik und vor allem an unsere Kunden, die diese Anstrengun-
gen mit uns getragen und dies mit ihrer Treue gedankt haben.

Vom Tiergarten nach Moabit
Neues Abhollager in Berlin-Moabit ab dem 1. Juli 2021

Neue Räumlichkeiten in Berlin? Gar nicht so einfach. Nach einer 
fast zweijährigen Suche ist es im Juni nun endlich so weit: Das 
Abhollager Berlin-Tiergarten von WIEDEMANN Burg zieht vom 
bisherigen Standort nach Berlin-Moabit um. Der traditionsreiche 
und älteste Standort Berlin-Tiergarten muss aufgrund von anderen 
Nutzungsplänen der Eigentümer geräumt werden. 

In der Vergangenheit wurden für einen idealen Standort bereits 
zahlreiche Objekte besichtigt und genau geprüft. Auch Dank der 

Unterstützung von Jana Hellmich ist es gelungen, geeignete Räum-
lichkeiten für das neue Abhollager zu akquirieren. 

Nachdem der Mietvertrag unterschrieben wurde und die Umbaumaß-
nahmen fast beendet sind, freuen sich die Kollegen darauf, Sie schon 
bald im neuen Abhollager in Berlin-Moabit begrüßen zu dürfen!
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KONTAKT 

Walter WESEMEYER GmbH, Jacobsrade 3-21 

22962 Siek, Telefon: 04107 90770

SPANDAU

Brunsbütteler Damm 91–95 
13581 Berlin 
Telefon: 030 369920-0

WEDDING

Osloer Straße 112–113 
13359 Berlin 
Telefon: 030 497781-0

K AULSDORF

Wilhelmsmühlenweg 61 
12621 Berlin 
Telefon: 030 65415-0 Ab sofort

bei uns 

erhältlich!

KONTAKT (ab dem 1. Juli 2021)

WIEDEMANN GmbH, Huttenstraße 50, 10553 Berlin,  

Telefon: 030 398996 0 (unverändert)

www.wiedemann.de/service/blog


Die eigene Homepage ist ein Werkzeug! 

Geberit bringt innovatives Versorgungssystem FlowFit auf den Markt 
Perfekt für eine fließend leichte Installation

Eine Homepage nur als digitale Visitenkarte, 
um gefunden zu werden? So nutzen leider  
immer noch viele Betriebe ihre eigene 
Homepage. Das ist naheliegend, denn zu 
diesem Zweck wurde sie schließlich auch ein-
mal eingerichtet. Doch ist das noch aktuell? 
Brauche ich überhaupt Kontakte aus dem 
Internet? Das Fachhandwerk hat doch auch 
so schon genug zu tun und kommt gar nicht 
hinterher. Oder geht da vielleicht doch noch 
mehr mit der Homepage? Unsere Antwort: 
ein klares JA! 

Die Mitarbeitersuche ist zum Beispiel eine 
der Aufgaben, bei der eine gut aufgebaute 
und gepflegte Homepage heute unterstüt-
zen kann. Mehr als 67 Prozent aller aktuell 
suchenden Monteure schauen sich vorab die 
Homepage des Fachbetriebs an, bei dem sie 
sich bewerben wollen. 

Ein gutes Bewerbermanagement auf der 
Homepage, welches beispielsweise auch 
zukünftigen Azubis erleichtert, ihre Bewer-
bung hochzuladen, sind Aspekte, die sich 
zukünftige Mitarbeiter*innen von den Betrie-
ben wünschen. Aber auch die Steuerung des 
eigenen Verkaufsprozesses durch den Einsatz 
von Konfiguratoren oder Beratungstools 
schaffen die Möglichkeit, sich effizienter und 
qualitativ besser im Netz aufzustellen. Das 
steigert das eigene Image enorm und wirkt 
sich bei der Mitarbeitersuche positiv aus. 
Dies sind nur zwei Beispiele, welche Themen 

im Zusammenhang mit der eigenen Home-
page und der LSH aktuell im Fokus stehen. 

Man sagt landläufig, dass ein Schuster die 
schlechtesten Schuhe hat. Dieses Sprich-
wort hat die LSH zum Anlass genommen, um 
auch die eigene Homepage zu überarbeiten 
und weiter zu optimieren. Ein allgemeiner 
Informationsbereich gibt allen Besuchern 
der Homepage eine gute Übersicht über die 
Leistungen und Handlungsfelder der LSH. 
Diese lassen sich grob in Betriebsberatung, 
Digitalisierung/Marketing, Weiterbildung und 
Einkaufsvorteile unterteilen. In einem offe-
nen Downloadbereich informieren wir auch 
Nicht-LSH-Mitglieder über aktuelle Themen 

Mit Geberit FlowFit präsentiert Geberit ein  
neues Versorgungssystem, das sich univer-
sell einsetzen lässt. Das zukunftsweisende 
System orientiert sich ganz an den drei 
Hauptbedürfnissen der Sanitärinstallateure 
und Planer – Sicherheit, Hygiene und Wirt-
schaftlichkeit. Dank innovativer Fittings und 
Rohrkomponenten mit Schutzkappen pro-
fitieren Installateure von einer einfachen, 
zeiteffizienten und sicheren Installation des 
Mehrschichtverbundrohrsystems. Ein stän-
diger Werkzeugwechsel bei der Installation 
entfällt: Mit nur zwei Pressbacken lassen sich 
acht Dimensionen von d16 bis d75 verpres-
sen – das ermöglicht unterbrechungsarme, 
wirtschaftliche Abläufe und spart Zeit bei 
der Montage. 

Die Hauptbedürfnisse der Sanitärinstalla-
teure und Planer – Sicherheit, Hygiene und 
Wirtschaftlichkeit – standen dabei bei der 
Entwicklung im Vordergrund.

Installateuren wird ein besonders effizienter 
Installationsprozess ermöglicht und ihnen 
damit den Baustellenalltag deutlich erleich-
tern. Die laterale – also seitliche – Verpres-
sung beispielsweise verringert den Platz-
bedarf und ermöglicht einen einwandfreien 
Pressvorgang auch an Stellen mit beeng-
ten Platzverhältnissen. Zudem können alle 
Rohrdimensionen mit nur zwei Pressbacken 
verpresst werden – das spart Zeit, minimiert 
den Aufwand und reduziert die Werkzeug-
kosten. Für die Dimensionen d16 bis d40 
genügt sogar eine Handpresszange. 

Planern hingegen wird ein System geboten, 
das auf Nachhaltigkeit, Hygiene und Durch-
flussoptimierung setzt. Es eignet sich vor-
nehmlich für Trinkwasser und Heizung, aber 
zum Beispiel auch für Kühl- und Betriebswas-
ser, für Druckluft und Gase. Die Erfahrungen 
der Installateure sind dabei konsequent in 
den Entwicklungsprozess eingeflossen. 

Neue Maßstäbe für mehr  
Installationsfreundlichkeit
Zu mehr Komfort und Sicherheit bei der 
Installation trägt die neue laterale Verpres-
sung bei. Die Pressstelle kann problemlos in 

jede gewünschte Position gedreht werden. 
Das verringert den Platzbedarf und macht 
den Pressvorgang auch an schwierigen oder 
engen Stellen problemlos möglich. Um sicher 
zu verpressen, muss die Pressbacke nicht 
mehr das gesamte Fitting umfassen, sondern 
greift ganz einfach um den Pressindikator. 
Die Pressstelle aus Edelstahl, die das Fitting 
umfasst, wird daraufhin zusammengezogen  
und die Verbindung dauerhaft dicht. Ein wei-
terer Vorteil: Das geringere Gewicht des 
Presswerkzeugs erleichtert auch das Über-
kopfarbeiten, selbst bei großen Dimensionen 
sind keine Pressschlingen und Zwischen- 
backen notwendig.

Mehr Sicherheit bei der Installation
Für die zuverlässige Dichtheit der Leitun-
gen sorgen gleich mehrere Faktoren: Einer 
davon ist der Pressindikator, der nur abfällt, 
wenn eine Verbindung sicher und unlösbar 
verpresst ist. Die Form des Indikators lässt 
bei der Werkzeugführung keine Toleran-
zen zu, sodass es nur eine Möglichkeit gibt, 
das Presswerkzeug anzusetzen. Fehlerhafte 
Verpressungen sind dadurch nahezu ausge-
schlossen. Zudem verfügt jedes Fitting über 
mehrere Sichtfenster, durch welche der 
Installateur direkt erkennen kann, ob die 
Einstecktiefe stimmt. Die farbliche Überein-
stimmung zwischen Pressindikator und Press-
backe minimiert zudem die Gefahr einer 
Verwechslung.

Hygienisch optimiert
Eine aufeinander abgestimmte und verbes-
serte Rohr- und Fittinggeometrie sorgt für 

und geben Hilfestellungen für das Fachhand-
werk. Lernen Sie zum Beispiel auch unsere 
Video-Podcasts kennen. 

Für unsere Mitglieder bietet die Website 
noch eine Reihe weiterer Features und Funk-
tionen wie zum Beispiel Informationen zu 
Einkaufsvorteilen und Bonis.

Und so wird auch unsere Homepage zu einem 
Universalwerkzeug für die schnelle Kommu- 
nikation oder Informationsbeschaffung. 
Wenn Sie jetzt denken, dass so ein Werk-
zeug noch in Ihrer Kiste fehlt, dann schauen 
Sie doch einfach mal unter www.lsh.de vor-
bei oder kontaktieren Sie uns direkt. 

einen optimierten Durchfluss und geringere 
Druckverluste. Das führt zu kürzeren Aus-
stoßzeiten und weniger Wasservolumen. Für 
eine einwandfreie Hygiene sorgen zudem 
Schutzkappen auf Fittings (inkl. Gewindefit-
ting) und Rohrleitungen, welche die Bauteile 
bis zu ihrem Einbau innen staubfrei und sau-
ber halten. Selbst der Planer profitiert, kann 
er das System doch mit wesentlich kleine-
ren Durchmessern berechnen. Mit Geberit 
FlowFit kann also nicht nur wirtschaftlicher 
geplant und gearbeitet werden, es leistet 
gleichzeitig einen wertvollen Beitrag zur 
Trinkwasserhygiene.

Geberit FlowFit ist ab Juli lieferbar und wird an den 
Standorten WIEDEMANN Sarstedt und Burg am 
Lager verfügbar sein.

VIEW 2021 – Wir machen weiter!

Nachdem wir für unsere erste digitale Veranstaltung VIEW 2020 viel positiven Zuspruch bekommen haben, war für uns 
recht schnell klar – es wird eine zweite Auflage des Formates geben! Im Anschluss des Auftaktes im vergange-

nen Jahr gibt es bereits viele Ideen, wie wir diese Veranstaltung noch einmal weiter formen und so neue 
Impulse für Sie setzen können. Ihre positive Resonanz auf die Veranstaltung spornt uns noch weiter an, 

das Format der VIEW dahingehend zu verändern, dass sich die Veranstaltung nicht einfach nur wieder-
holt, sondern auch wieder Überraschungen und Anregungen verschiedener Art für Sie bereithält. 

Da das verbindliche Planen von Veranstaltungen in den aktuellen Zeiten für uns alle eine Herausfor-
derung darstellt, möchten wir an dieser Stelle noch gar nicht weiter ins Detail gehen – lassen Sie sich 

überraschen! Aber eines sei schon einmal verraten: Freuen Sie sich auf eine spannende, informative und 
abwechslungsreiche Veranstaltung im September 2021!

Die Fachhandwerker-Homepage der 
LSH informiert ihre Mitglieder zu  
diesem Thema
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KONTAKT

LSH – Leistungsgemeinschaft 

SANITÄR-HEIZUNG GmbH

Telefon:	05066 9019-0

info@lsh.de, www.lsh.de

www.lsh.de


WIEDEMANN GmbH & Co. KG · Wiedemannstraße · 31157 Sarstedt
Telefon 05066 997-0 · Fax 05066 997-193 · haustechnik@wiedemann.de · www.wiedemann.de

WIEDEMANN GmbH · Pappelweg · 39288 Burg
Telefon 03921 911-0 · Fax 03921 911-180 · gmbh@wiedemann-burg.de · www.wiedemann-burg.de

Walter WESEMEYER GmbH · Jacobsrade 3–21 · 22962 Siek
Telefon 04107 9077-0 · Fax 04107 9077-166 · wesemeyer@wesemeyer.de · www.wesemeyer.de

PETER HELLMICH KG · Seidelbastweg 145 · 12357 Berlin 
Telefon 030 3116008-0 · Fax 030 3116008-19 · zentrale@hellmich.berlin · www.hellmich.berlin

WIR GESTALTEN BÄDER 

Das Bad ist bei uns Maßarbeit.  
Wir beraten Ihre Kunden gern –  
online | bei uns | bei Ihnen Zuhause 
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www.wiedemann.de/ 
badausstellungen.


