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Liebe Kundinnen und Kunden,

Sebastian Becker

hinter uns liegen ereignis- und arbeitsreiche Monate! Ein nach wie
vor herausforderndes Marktumfeld erfordert weiterhin unsere volle

Aufmerksamkeit.

Wir bekennen uns klar zu einer starken und zukunftsorientierten

Positionierung im Markt und entwickeln uns stetig weiter. Ein zent-
raler Baustein hierfiir ist unsere strategische Ausrichtung mit einer
konkreten Planung der Unternehmensziele und einer starken Kun-

denorientierung.

Unter dem Leitgedanken ,,Eine Gruppe — eine Marke.“ haben
alle Gesellschaften zum |. Oktober 2025 den einheitlichen Namen
WIEDEMANN erhalten. Mit diesem Schritt wachst unsere Unter-
nehmensgruppe noch starker zusammen und schafft eine groBere
Identifikation mit der Marke fiir Sie — unsere Kundinnen und Kun-
den — und Mitarbeitenden.

Die Umfirmierung ist fiir Sie der sichtbare Schritt unserer strategi-
schen Neuausrichtung. Doch sie umfasst weitaus mehr: Im Sommer
haben wir die Unternehmensstrategie fiir einen langfristigen Unter-
nehmenserfolg weiter geschirft und unsere starke Vision ausgerollt:
»Wir machen lebenswerte Gebaude moglich.“, eine Vision, die
gleichzeitig ein Versprechen und eine Orientierung an alle Kundin-

nen und Kunden sowie Mitarbeitenden gibt.

Im Vordergrund stehen unverédndert lhre Kundenbediirfnisse. Der
einheitliche Markenauftritt, thematisch gezielt und individuell fir
unsere unterschiedlichen Kundengruppen aufgeladen, fiihrt zu
optimalen Lésungen. Unser Ziel ist es, den stetig verandernden
Anforderungen gewachsen zu sein und immer einen Schritt voraus-

zudenken.

Neben den groBen, standortiibergreifenden Veranderungen gibt
es auch in unseren einzelnen Gesellschaften keinen Stillstand. Bei
WIEDEMANN Siek — bisher bekannt als WESEMEYER — hat es
zum |. Oktober einen Fiihrungswechsel gegeben: Michael Brennen-
stuhl hat seine Position als Geschiftsfiihrer Vertrieb abgegeben und
die Fiihrung in die Hande von Ronny Muster iibergeben. Mehr dazu

lesen Sie auf Seite 18.

Willkommen heiBen ist auch das richtige Stichwort fiir unsere
Marktpriasenz im Berliner Raum, denn hier durften wir im
Sommer gleich 38 neue Kolleginnen und Kollegen in unserer
Unternehmensgruppe begriiBen. Zum |. Juli 2025 haben wir das
Unternehmen NUPNAU GmbH Sanitdr- und HeizungsgroBhandel
mit Hauptsitz in Berlin-Tempelhof iibernommen. Zu NUPNAU
gehoren neben dem Hauptsitz zwei Badausstellungen in Tempelhof
und Wilmersdorf, die ebenfalls in das Portfolio unserer Unter-
nehmensgruppe lbergegangen sind. Weitere Informationen hierzu
gibt es auf Seite 9.

Selbstverstandlich kommen auch in dieser Ausgabe der PartnerPost
unsere Produkte und Projekte nicht zu kurz! Freuen Sie sich wie-
der auf interessante und hilfreiche Produktvorstellungen und Ein-
blicke in einige unserer derzeitigen Projekte! Auf Seite 14 berichten
wir beispielsweise von einem groBen Projekt bei einem regionalen
Neubau eines Gymnasiums und auf Seite 9 gibt es spannende Innen-
ansichten von einem aktuellen Bauvorhaben in Bremerhaven.

Bevor sich das Jahr aber fast schon wieder dem Ende entgegen
neigt, laufen bei WIEDEMANN in Sarstedt die Vorbereitungen
fiir unser traditionsreiches Schlachtefest auf Hochtouren. Unsere
groBte Kundenveranstaltung findet in diesem Jahr bereits zum

47. Mal statt und wir freuen uns sehr auf die traditionelle Hausmesse

zusammen mit regionalen Kunden und Partnern der Industrie.

Wihrend in Sarstedt die Vorfreude weiter steigt, blicken wir ande-
renorts bereits auf erfolgreiche Event-Highlights an allen groBen
Standorten zuriick: Ich denke beispielsweise an unsere groBe Jubi-
laumsfeier bei WIEDEMANN in Siek anlisslich des 100-jahrigen
Firmenjubildums im Juni mit der konzipierten Hausmesse ,,Matjes
& Mehr*.

Aber auch in Berlin gab es im Juli Grund zu feiern: Hier fand das

alljahrliche Hoffest statt — dieses Jahr zum ersten Mal in den neuen
Raumlichkeiten in der Képenicker Stra3e 46—48 in Berlin-Neukdlin.
Und auch hier gab es ein Jubildum: Wir sind seit 35 Jahren in Berlin

prasent!

Im September stand bei WIEDEMANN in Burg das traditionelle
Oktoberfest auf dem Programm. Auch in diesem Jahr lockte es
wieder zahlreiche Kunden und Partner aus der Industrie in das

Festzelt in Pietzpuhl und regte zu einem spannenden Austausch



in unkonventioneller Atmosphére an. Einen Riickblick und Ausblick
aller Veranstaltungen in diesem Jahr haben wir auf den Seiten 19
sowie 22 und 23 fiir Sie zusammengestellt.

same Geschifte!

Ich wiinsche lhnen viel Freude beim Lesen der neuen Ausgabe

unserer PartnerPost. Lassen Sie sich von den Berichten zu neuen

Produkten, Serviceleistungen und anderen interessanten Themen

inspirieren. Wenn Sie Fragen haben, nehmen Sie gern telefonisch

Kontakt mit Ihrem zustandigen Ansprechpartner im Vertriebsinnen-

oder VertriebsauBendienst auf.

Geschiftsfiihrung Gruppe

Wir danken lhnen herzlich fiir Ihr Vertrauen und méchten auch in
Zukunft mit lhnen lebenswerte Gebiude méglich machen. Auf eine
weiterhin gute und vertrauensvolle Zusammenarbeit sowie gemein-

[ R A

Sebastian Becker

WIEDEMANN: Eine Gruppe — eine Marke.

Die WIEDEMANN-Gruppe wichst weiter zusammen. Unter dem Leitgedanken ,,Eine Gruppe — eine Marke.* haben wir im Rahmen

unserer strategischen Ausrichtung der Unternehmensgruppe alle Gesellschaften unter einer gemeinsamen Marke zusammengefiihrt. Mit
dieser Umstellung setzen wir ein klares Zeichen fiir eine starke, zukunftsorientierte Ausrichtung der WIEDEMANN-Gruppe. Als konse-
quenter Schritt dieser Neuausrichtung erfolgte zum |. Oktober 2025 die offizielle Umfirmierung unserer Hauser:

aus WIEDEMANN GmbH & Co. KG wird WIEDEMANN Sarstedt KG
WiedemannstraBe | | 31157 Sarstedt | sarstedt@wiedemann.de

aus WIEDEMANN Industrie und Haustechnik GmbH wird WIEDEMANN Burg GmbH

Pappelweg | | 39288 Burg | burg@wiedemann.de

aus Walter WESEMEYER GmbH wird WIEDEMANN Siek GmbH

Jacobsrade 3-21 | 22962 Siek | siek@wiedemann.de

aus Peter HELLMICH KG wird WIEDEMANN Berlin KG
Képenicker Strale 46—48 | 12355 Berlin | berlin@wiedemann.de

aus WIEDEMANN Technik und Beratung GmbH wird WIEDEMANN Planung und Beratung GmbH
WiedemannstraBe | | 31157 Sarstedt | planung-beratung@wiedemann.de

Mit der Umfirmierung treten wir
zukiinftig noch einheitlicher auf —
fir unsere Kunden, unsere Partner
und unsere Mitarbeitenden. Damit
wird sichtbar, was uns schon lange
verbindet!

Gemeinsam stark fiir die Zukunft

Ein langfristiger Erfolg braucht eine
klare Richtung. Unsere Vision ,,Wir
machen lebenswerte Gebiude
moglich® ist dafiir der Kompass. Die-
ses Versprechen gilt fiir alle, die mit
uns zusammenarbeiten — vom Fach-
handwerk bis zum Endkunden. Unsere
einheitliche Marke WIEDEMANN
schafft die ideale Basis, um diese
Vision konsequent umzusetzen.

WIR SIND

als WIEDEMANN-Gruppe

STARK.

[,

Die Vorteile liegen auf der Hand: Mit
einem gemeinsamen Markenauftritt
biindeln wir unsere Kompetenzen und
sorgen fiir noch effizientere Losungen.
So kénnen wir flexibel auf Veranderun-
gen reagieren und der beste Partner
fiir anspruchsvolle Lésungen sein.

Im Rahmen der Umfirmierung bleiben
alle handelsrechtlichen Gegebenheiten
wie Rechtsform, Umsatz-ldentifikati-
onsnummer und Kontodaten unbe-
rihrt. Beim Begleichen von Rech-
nungen ist lediglich der Empfanger
anzupassen. Sollten Sie uns in lhrer
AuBendarstellung als Geschéftspartner
namentlich erwédhnen, méchten wir Sie

bitten, die Firmierung anzupassen.

PartnerPost 22025 | [
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sanibel 5001 — Relaunch sorgt fir frischen Wind im Sortiment

Wie ldsst sich ein Sortiment so gestalten,
dass es heute begeistert und morgen noch
Uberzeugt? Die Lésung heiB3t sanibel! Mit
dem Relaunch der Produktlinie 5001 stel-
len Sie lhr Sortiment zukunftsfihig auf
und tiberzeugen lhre Kunden miihelos von

einem neuen Bad.

»MEHR BAD. MEHR STYLE. FUR ALLE.“
— unter diesem Motto greift sanibel 5001
noch starker die aktuellsten Trends auf. Hier
treffen Komfort, Flexibilitit und modernes
Design aufeinander. Das Resultat: Ein Bad,
das sich jeder Lebenssituation anpasst und
héchsten Anspriichen gerecht wird.

Das spiilrandlose Wand-Tiefspiilklosett
sorgt fiir ein HochstmaB an Sauberkeit.
Dank der Wirbelspiiltechnologie
SANFLUSH und der sanClean-Beschich-
tung erleichtert es die Reinigung — und
garantiert mit dem abnehmbaren Sitz ein

Extra an Hygiene!
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sanibel

Die Designstirke wird vor allem bei den
Badmobeln sichtbar: Die wahlweise geriffel-
ten Fronten verleihen dem Badmdébel-
programm 5001 eine zeitgemaBe und stil-
volle Optik. Die Waschtisch-Unterschrianke
zeigen, dass auch die Funktion nicht zu kurz
kommt: Die asymmetrische Frontaufteilung
und die praktische Inneneinteilung ermégli-
chen eine optimale Stauraumnutzung.

Abgerundet werden die Waschtische durch
das Softedge-Design, das markante Kan-
ten mit flieBenden Konturen verbindet. Als
besonderes Merkmal wurde auf das Uber-
laufloch verzichtet, méglich macht dies das

innovative Ablaufsystem ViFlow.

Auch bei der Gestaltung bleiben kaum
Wiinsche offen. Das Sortiment der Bad-
mobel sanibel 5001 umfasst zehn verschie-
dene Frontfarben und zwei strukturierte
Frontfarben mit moderner horizontaler Rif-

feloptik: Eiche Urban und Eiche Baumwolle.

sanibel 5001 bietet eine groBe Auswahl
an Waschtisch-, Aufsatz-, Wandarmaturen

und freistehenden Wannenarmaturen. Sie
sind in Chrom und Schwarz erhiltlich und
bestechen durch ihr klares und puristisches
Design.

Die Highlights auf einen Blick:

- schwebender Hebel und natiirli-
cher Schwallauslauf fir ein beson-
ders angenehmes Bediengeflhl

- groBziigige Ausladung fir viel
Freiraum am Waschplatz und hohen
Komfort

- filigraner Armaturenkorper aus
hochwertigem Messing fur robuste
Qualitat

- angegossene Rosette fir ein har-
monisches Erscheinungsbild

Nutzen Sie die Verkaufsstirke von

sanibel 5001, um lhre Kunden zu

begeistern!
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Mehr als nur Speicher: Effizienz, auf die Sie bauen kénnen

Wer téglich Anlagen plant, installiert und ERP Ready mit Bestnote A: Effizienz, die Mit den Speichersystemen von comfort by
betreut, weiB: Die Qualitit der Komponen-  sich rechnet sanibel entscheiden Sie sich fir Technik, die
ten entscheidet iiber den langfristigen Erfolg  Mit der Energieeffizienzklasse A erfiillen die durchdacht ist — von der Schichtung iiber
beim Kunden. Gerade bei Speichersyste- Speicher von comfort by sanibel héchste die Isolierung bis zur einfachen Montage.
men sind Verldsslichkeit, Energieeffizienz Anforderungen und bieten lhren Kunden
und einfache Installation ausschlaggebend. einen echten Mehrwert: geringere Betriebs- Ob Neubau oder Modernisierung: Diese
Genau hier setzen die Lésungen von com- kosten, mehr Umweltbewusstsein und lang- Systeme lassen sich flexibel integrieren und
fort by sanibel neue MaBstabe! fristig stabile Leistung. Ein echter Pluspunkt bieten Ihnen ein Produkt, auf das man sich
im Neubau wie auch bei Sanierungen. verlassen kann.

Optimierte Schichtung: mehr Wiarme aus
jedem Liter

Ein zentrales Qualitatsmerkmal der com-
fort by sanibel Speicher ist die optimierte
Schichtung. Sie sorgt dafiir, dass das heife
Wasser im oberen Bereich bleibt, wihrend
sich das kiltere Wasser unten sammelt. Das
klingt simpel — ist aber technisch ausgefeilt.
Das Ergebnis: Ein hocheffizienter Speicher-

jederzeit sofort warmes Wasser liefert.
Fir Sie als Fachhandwerker bedeutet das:

hohere Energieausbeute, zufriedene Kunden —
L= -

und weniger Nachjustieren nach der Inbe-

=

& |

'
betrieb, der das volle Volumen nutzt und 5!

triebnahme.

Kombispeicher mit vormontierter

Frischwasserstation: zeitsparend

und durchdacht ﬁ.:
Das Kombispeicher-System mit integrier-

ter Frischwasserstation bringt alles mit, was

moderne Heiztechnik braucht — und das aus

einer Hand. Vormontiert, platzsparend und

montagefreundlich. Dank Paketpreis sparen

Sie nicht nur bei der Anschaffung, sondern

profitieren auch beim Einbau: weniger Mon-

tageaufwand, weniger Fehlerquellen — mehr

Effizienz im Arbeitsalltag. Die Frischwasser-

station stellt dabei stets hygienisch ein- .
wandfreies Warmwasser bereit — ideal fiir

Ein- und Mehrfamilienhiuser, aber auch fir

Gewerbebetriebe mit hohen Komfort- und

Hygieneanspriichen.

GREEN LINE-Isolierung: Warme drin,

Energieverlust raus 1
Ein weiteres Plus: die GREEN LINE-Isolie-

rung. Diese hochwertige Dammung mini-

miert Wiarmeverluste und verbessert die

Gesamteffizienz der Anlage spiirbar. Das

spart nicht nur Energiekosten, sondern
erfiillt auch steigende Anforderungen an

nachhaltiges Bauen.

PartnerPost 22025 | 3
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Neue Bosch Climate 7000 M:

i BOSCH

Ob fiir gréBere Wohnungen, Einfamilienhduser oder kleine
Gewerbeeinheiten — mit der neuen Climate 7000 M AuBeneinheit
erweitert Bosch Home Comfort sein Multisplit-Portfolio um eine
besonders flexible und zukunftssichere Lésung. Die Anlage vereint
Energieeffizienz, Komfort und modernes Design und bietet lhnen
zahlreiche Argumente fiir den Einsatz bei lhren Kunden.

Energieeffizienz auf hochstem Niveau
Die Climate 7000 M setzt MaBstdbe in Sachen Energieverbrauch:

- Kiihlen bis A+++ bei Umgebungstemperaturen von -15 bis +50 °C
- Heizen bis A++ im Temperaturbereich von -15 bis +24 °C

Dank des optimierten Kiltemittelsystems und dem Kaltemittel
R-32 arbeitet die Anlage nicht nur hocheffizient, sondern auch
nachhaltig. Damit ist sie eine zukunftsorientierte Investition —

sowohl fiir die Umwelt als auch fiir die Betriebskosten der Kunden.

Flexibel im Einsatz

Ein AuBengerit lasst sich mit bis zu drei Innengeriten der Serie
Climate 7000i W kombinieren. Das erméglicht maBgeschneiderte
Losungen fiir unterschiedliche RaumgréBen und Anforderungen —
und gibt Thnen mehr Spielraum bei der Projektplanung.

4 | PartnerPost 22025

effizient, smart und foérderfahig

Komfortable Steuerung und smarte Features

Fiir die Bedienung stehen unterschiedliche Optionen zur Ver-
fiigung: kabelgebundene Regelung, Infrarot-Fernbedienung oder
die integrierte Wifi-Funktion bei der Inneneinheit Climate 7000i.
Durch die Matter-Kompatibilitét lasst sich das System problemlos

ins Smart Home einbinden.

Uber die HomeCom Easy App von Bosch kénnen Nutzer zusitzlich
Funktionen wie die Energieliberwachung abrufen: Der Stromver-
brauch der Innengeridte wird nach Betriebsart analysiert — ein ech-
ter Mehrwert fiir Transparenz und Kostensenkung!

Forderfihig dank integrierter Schnittstelle

In Kombination mit der wandhéngenden Inneneinheit CL7000i
erfiillt die Climate 7000 M die Anforderungen der Bundesforde-
rung fir effiziente Gebiaude (BEG). Als Luft-Luft-Wiarmepumpe mit
netzdienlicher Schnittstelle kann sie mit mindestens 30 Prozent
Forderung bezuschusst werden — ein starkes Argument in der

Kundenberatung.

Mit der Climate 7000 M bietet Bosch eine AuBeneinheit, die Effi-
zienz, Nachhaltigkeit und smarte Steuerung vereint. Sie ist flexibel
einsetzbar, forderfahig und damit ein attraktives Komplettpaket fiir

moderne Klima- und Wiarmeldsungen.



Hartes Wasser? Weiche Ldsung!

Wenn Hausbesitzer von einem neuen Bad traumen, ist eine fach-
kundige Beratung der beste Schritt. Genau dafiir gibt es unsere
badpunkte! Gemeinsam mit dem Fachhandwerk begleiten wir sie auf
dem Weg zu ihrem individuellen Wunschbad — von der ersten ldee

bis zur Umsetzung.

Ein Thema, das dabei immer wieder zur Sprache kommt, ist die
Wasserqualitdat im Haushalt. Denn hartes Wasser hinterlisst
Spuren: Armaturen verlieren ihren Glanz, Haushaltsgerite verkal-
ken schneller und der Verbrauch an Wasch- und Reinigungsmitteln
steigt. Die Losung: die comfort by sanibel Wasserenthartungsan-
lagen. Sie schiitzen nicht nur Bad und Kiiche, sondern steigern auch
den Wohnkomfort spiirbar.

Flexibel fiir jeden Bedarf
Die comfort by sanibel Wasserenthirtungsanlagen nut-
zen das bewihrte lonenaustauschverfahren und bieten

fiir jeden Anwendungsfall die passende Losung:

- UNO-Anlagen: Teilenthdrtung des gesamten
Wassers (I bis 3 Wohneinheiten)

- DUO-Anlagen: Parallelbetrieb fiir groBere Haushalte
(fiir bis zu 8 Wohneinheiten)

- ,,Safety“-Versionen: mit integriertem Leckageschutz
fir Sicherheit und Hygiene auf engem Raum

Intelligenter Automatikmodus

Durch die kontinuierliche Uberwachung des Wasser-
verbrauchs passen die comfort by sanibel Wasserent-
hartungsanlagen ihren Modus (ECO, STANDARD
oder POWER) an die aktuelle Nutzung an — und sind
optimal auf den Bedarf eingestellt. Welcher Modus
aktiviert ist, wird auf dem benutzerfreundlichen Touch-
screen oder der App angezeigt.

Hoher Bedienkomfort und Vernetzung

Die modernen Displays liefern alle wichtigen Informati-
onen auf einen Blick und machen die Bedienung einfach
und komfortabel. Besonders smart: Mit der comfort
CONNECT APP lassen sich die UNO- und DUO-An-
lage bequem iiber WLAN oder LAN steuern und die
Nutzer erhalten im Online-Modus Benachrichtigungen
per App, als Push-Mitteilung und/oder E-Mail.

Vormontierte Einheit fiir die einfache Installation

Die comfort by sanibel Wasserenthirtungsanlagen

sind vormontiert und ermdglichen eine schnelle und
sichere Installation: Einfach die Anschlussarmatur auf
den Lock-Flansch setzen und die flexiblen, verwin-
dungssicheren Schlauche anbringen. Danach werden
die Spiil- und Uberlaufschliuche mit dem mitgelieferten
Dreifach-Trichtersiphon verbunden und das Regene-

riersalz eingefiillt.

PRODUKTINFORMATIONEN | TECHNIK

DIN-gerechter Abwasseranschluss

Der Dreifach-Trichtersiphon sorgt fiir einen schnellen, DIN-gerech-
ten Anschluss der comfort by sanibel Wasserenthirtungsanlagen.

Er bietet praktische Anschliisse fiir die comfort by sanibel Anschluss-
armatur und Riickspdilfilter. Dank der wartungsfreundlichen, |6sba-
ren Revision und des Abwasseranschluss DN 25 gestaltet sich die
Handhabung ganz unkompliziert. Der Siphon ist im Lieferumfang

enthalten.

TIPP

lhre Kunden mochten die Wasserqualitdt pri-
fen? Unsere Badexpertinnen und Badexperten
beraten Sie gern und geben lhnen auf Wunsch

Teststreifen fUr einen Selbsttest mit.

KERN-
SORTIMENT

PartnerPost 22025 | 5
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Warmwasser effizient und nachhaltig — mit der Warmepumpe

CV5 von comfort by sanibel

Die Warmwasser-Wirmepumpe CV5 von comfort by sanibel ist
die moderne Antwort auf steigende Energiepreise und den Wunsch
nach nachhaltiger Gebiudetechnik. Ob im Neubau oder bei der
Sanierung: Die CV5 (iberzeugt durch clevere Technik, einfache
Installation und hohe Wirtschaftlichkeit — perfekt fiir Fachhand-

werker, die ihren Kunden zukunftssichere Losungen bieten wollen.
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Warum die CV5 die bessere Wahl ist:

Autark und effizient — gerade im Sommer

Von Mai bis September iibernimmt die Wiarmepumpe selbststindig
die Warmwasserbereitung — ganz ohne Unterstiitzung der Hei-
zungsanlage. Das reduziert nicht nur den Energieverbrauch, sondern
schont auch die Heizung und verliangert ihre Lebensdauer.

Umweltfreundlich und férderfihig

Die CV5 nutzt die Energie aus der Umgebungsluft — ganz ohne fos-
sile Brennstoffe. In Kombination mit einer PV-Anlage kann sogar
eigener Solarstrom verwendet werden. Das senkt die laufenden
Kosten und macht die Anlage besonders attraktiv im Hinblick auf
Férderprogramme.

Einfach installiert — flexibel im Einsatz

Ob im Umluftbetrieb oder mit Luftkanalanschluss: Die CV5 passt
sich flexibel an die Einbausituation an. Dank integrierter Technik ist
sie platzsparend und schnell montiert — ideal fiir Sanierungen oder
bei begrenztem Raumangebot.

Komfort inklusive

Mit nur 51 dB Schallleistungspegel lauft die Warmepumpe angenehm
leise. Die intelligente Steuerung lernt das Nutzerverhalten, schiitzt
automatisch vor Legionellen und reduziert im Urlaubsmodus den
Energieverbrauch. Ein zusitzliches Plus: Die beim Betrieb entste-
hende Kiihle kann zur Raumkiihlung genutzt werden, z.B. in Vor-

rats- oder Weinkellern.

Mit der Warmwasser-Wiarmepumpe CV5 von comfort by sanibel
entscheiden Sie sich als Fachhandwerker fiir eine zukunftsfihige
L&sung, die Energie spart, einfach zu installieren ist und einen ech-
ten Mehrwert beim Kunden schafft. Nachhaltig, wirtschaftlich und
praxisgerecht — ideal fiir alle, die heute schon an morgen denken!

Die Vorteile der CV5 auf einen Blick:

- Kombigerdt: Warmwasserspeicher und
Widrmepumpe in einem

- PV-ready: Nutzung von selbst erzeugtem
Solarstrom maoglich

- zweiter Warmetauscher: fUr zusdtzliche
Warmequellen

- Aktiv-Abtauung: sicherer Betrieb auch
bei niedrigen Temperaturen
- leiser Betrieb: nur 51 dB Schallleistung

- intelligente Steuerung: selbstlernend,
effizient, sicher

- Kahl-Effekt: nttzliches Nebenprodukt
des Betriebs
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Bosch Power Tools — die richtige Wahl flr beste Ergebnisse

Wenn es auf der Baustelle schnell, préazise und zuverlassig laufen soll, zéhlt
vor allem eines: das richtige Werkzeug. Bei WIEDEMANN gibt es ab sofort NEUGIERIG AUF MEHR?
professionelle Zubehor-Produkte von Bosch Power Tools — von Elektro- Unser neuer Werkzeug-
werkzeugen iiber Messtechnik bis zu Hand Tools. katalog steckt voller
hochwertiger Produkte

Das Sortiment ist breit aufgestellt: Ganz gleich ob ein gusseisernes Rohr namhafter Hersteller:

durchgesigt, Bohrlocher in Feinsteinzeug gebohrt werden sollen oder eine Einfach den QR-Code
Strangsanierung ansteht: Mit dem passenden Zubehor sind Sie bestens geriis- scannen und direkt
tet! Ein weiterer Vorteil: Das Bosch-Zubehor ist mit allen handelsiiblichen

entdecken!
Elektrowerkzeugen kompatibel und bietet lhnen maximale Flexibilitat.
Auch in Sachen Qualitédt Gberzeugt das Sortiment: Die Expert Plus 7X Boh-
rer werden in Ravensburg gefertigt, wiahrend die Stich- und Sabelsageblitter e e
sowie oszillierendes Zubehdr in der Schweiz produziert werden. ‘ﬂ oS T ==

Drei starke Leistungsklassen

Bei der groBen Auswahl an Zubehor kann die
Entscheidung schwerfallen. Deshalb ist das
Sortiment in drei Leistungsklassen gegliedert.

So finden Sie schnell das passende Werkzeug!

SERVICE

Das Zubehor von Bosch Tower Tools ist
ab sofort an allen Abholstandorten der
WIEDEMANN-Gruppe verfigbar.

PartnerPost 22025 | 7



DIENSTLEISTUNGEN | MARKETING

Das Branchen-Highlight im November: Schlachtefest 2025

Am 8. November 2025 ist es wieder so weit: WIEDEMANN lidt
von 9 bis 16 Uhr zum Schlachtefest in Sarstedt ein — die ideale Gele-
genheit fiir Fachhandwerker, sich zu vernetzen und tber aktuelle

Branchenthemen zu informieren.

Uber 70 Aussteller und mehr

Nach dem gelungenen Comeback im vergangenen Jahr verspricht
die 47. Auflage des Schlachtefestes erneut zahlreiche Highlights.
Uber 70 Aussteller prisentieren an Prasenz- und digitalen Messe-
standen marktreife Innovationen und Neuheiten gepaart mit aktu-
ellen Branchennews. Ob spannende Fachgespriche oder praxisnahe
Prasentationen: Hier finden Sie alles, was den SHK-Alltag einfacher,

schneller und effizienter macht!

Willkommen in der WIEDEMANN Werkstatt!

Im Herzen der Halle erwartet die Besucher die WIEDEMANN
Werkstatt. Sie macht unsere Vision ,,Wir machen lebenswerte
Gebiude moglich® greifbar und zeigt die komplette Bandbreite
unserer Produkte und Dienstleistungen — von der WIEDEMANN
Planung und Beratung liber die Fertigung Luftkanal einschlieBlich

AufmaBservice bis hin zu unseren Exklusivmarken und badpunkten.

8 | PartnerPost 2_2025

Azubis im Rampenlicht

Dieses Jahr dreht sich das Schlachtefest speziell um Ihre Nach-
wuchskrifte. Neben einer Lernplattform werden ihnen komplexe
Themen wie unser Teilefinder vermittelt — praxisnah, verstindlich
und auf Augenhéhe von unseren WIEDEMANN Auszubildenden.
So sammeln lhre jungen Talente wertvolles Wissen, das sie direkt

in der Praxis umsetzen konnen.

Montagewettbewerbe: Praxis live!

Wer Lust auf Herausforderung hat, ist bei den Montagewettbewer-
ben genau richtig! Hier haben Sie als Fachhandwerker die Gelegen-
heit, Ihr Konnen unter Beweis zu stellen und sich gleichzeitig von
den Vorteilen unserer Produkte und Dienstleistungen (z.B. den
WIEDEMANN Verlegeservice fiir Flichenheizungen) zu iiberzeugen.
Packen Sie es an!

Natirlich darf auch das gesellige Beisammensein nicht fehlen:
Freuen Sie sich auf ein ziinftiges Essen mit Griinkohl und Bregen-
wurst sowie einer kostlichen vegetarischen Alternative. Fir die klei-
nen Besucher gibt es eine KinderspaBecke und auch die Lebenshilfe
wird wieder mit einem Stand vertreten sein — weil Gutes tun und

Netzwerken zusammengehéren!

WIEDEMANNME])

Wir machen
lebenswerte
Gebaude

SCHLACHTEFEST
am 8. November 2025

moglich.



DIENSTLEISTUNGEN | MARKETING

Drei Schulen, ein Ziel: WIEDEMANN
unterstltzt Neubau in Bremerhaven

Bremerhaven hat drei neue Schulen bekommen — und WIEDEMANN
war mittendrin. Gemeinsam mit unserem Kunden Lindner SE,
Arnstorf, durften wir ein Projekt realisieren, das nicht nur in GréBe
und Komplexitit auBergewohnlich ist, sondern auch in puncto
Planung und Abwicklung MaBstibe setzt. Als erstes IPA-Projekt
Deutschlands konnten wir es mit unserem Partner bex technologies
GmbH durch ein Logistikkonzept maBgeblich unterstiitzen.

Ein Leuchtturmprojekt fiir Bremerhaven

Die Stadt Bremerhaven hat rund 190 Millionen Euro in drei
moderne Schulen in den Stadtteilen Geestemiinde und Lehe inves-
tiert. Das Ziel: ,,Pddagogische Leuchttiirme® schaffen und ein Signal
fir die Zukunft der Bildungslandschaft setzen. Fiir uns als GroB-
handelspartner war schnell klar: Dieses Projekt erfordert mehr als

klassische Lieferungen — hier war echte Partnerschaft gefragt.

Unsere Rolle: Versorgung und Logistik

Das Projektvolumen umfasste die Gewerke Sanitir, Heizung, Instal-
lation und Liiftung. Wir haben iber 18.000 Meter Rohrleitungen,
35.000 Stickpositionen und 10.000 m? Luftkanile inklusive Form- WIEDEMANN steht seit tiber 50 Jahren fiir liftungstechnische

teile geliefert — teilweise sogar aus unserer Fertigung in Burg. Kompetenz. An unserem Standort Burg entstehen mit moderns-
Unsere eigene Fertigungshalle ermdglicht es uns, schnell und flexi- ten Fertigungstechniken Luftkandle und Formteile aus verzinktem
bel auf Kundenwiinsche zu reagieren. So konnten wir zum Beispiel Stahlblech, Aluminium, Edelstahl und weiteren Werkstoffen —

binnen einer Woche passgenaue Spezialbauteile bereitstellen. prazise produziert und individuell auf die Anforderungen unserer

Kunden abgestimmt.

Eine spannende Herausforderung bei diesem Projekt: Bremerha-
ven liegt auBerhalb unseres Liefergebiets. Gemeinsam mit unserem
Logistikpartner bex technologies GmbH haben wir wochentliche
Lieferungen direkt auf die Baustellen organisiert, sodass alle Materi-

alien piinktlich verfiigbar waren.

Innovation durch IPA — Integrierte Projektabwicklung

Das Besondere am Bremerhavener Schulprojekt ist die Integrierte

Projektabwicklung (IPA). Dieses international erprobte Modell

bringt alle Beteiligten — Bauherren, Architekten, Planer und ausfiih-

rende Gewerke — bereits in der frithen Planungsphase zusammen.

Das ermoglicht:

 Vermeidung klassischer Abstimmungsprobleme bei komplexen
Projekten

- Arbeiten in einem 3D-BIM-Modell fiir prizise Koordination

Drei Schulen gleichzeitig — eine logistische Meisterleistung

Nach 3,5 Jahren Planungs- und Bauzeit haben das Schulzentrum in
Geestemiinde und die Neue Oberschule Lehe piinktlich zum Schul-
jahresbeginn ihre Tiiren geoffnet. Nach den Herbstferien ist auch
der dritte Neubau fertig: die neue Grundschule Lehe.

Wir freuen uns, dass wir als GroBhandelspartner aktiv daran mit-
wirken konnten, dass die Schulen rechtzeitig fertiggestellt werden

und zukiinftige Generationen dort optimal lernen kénnen.

PartnerPost 22025 | 9
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Fachhandwerk und Grol3handel —

das perfekte Dreamteam

Erfolg braucht starke Partnerschaften! Mit
der neuen Kampagne zeigt badpunkt, wie
Fachhandwerk und GroBhandel die Her-
ausforderungen der SHK-Branche meistern
und die Auftrige von morgen sichern.

Gemeinsam mehr bewegen

Unter dem Motto ,,Dreamteam” riickt die
HBG die Kraft starker Partnerschaften in
den Mittelpunkt. Der Verbund aus sechs
inhabergefiihrten FachgroBhandlern — dar-
unter auch WIEDEMANN — macht damit
deutlich, wie wichtig eine enge Zusammen-
arbeit zwischen Fachhandwerk und GroB-
handel fiir langfristigen Erfolg ist.

Expertise, die zusammenpasst

Mit lhrer Expertise in der Planung und
Ausfiihrung auf der einen Seite und unse-
rer qualifizierten Badberatung auf der
anderen Seite bilden wir ein erfolgs-
versprechendes Team. Genau das

zeigen auch die Motive der Dreamteam-
Kampagne: Handwerker und Badexper-
tinnen bzw. Badexperten, die Hand in
Hand fiir beste Ergebnisse arbeiten.

Ob in Anzeigen, als Banner, im badpunkt Bautage-

buch oder auf GroBflichen: Die Dreamteam-

Unser
Markenkern

Cuaalitat
durch irspirenencs Marken-
wrd Produktwelton

badpunkte

Leidenschaft fur B&der

MHutzen fir
das Fachhandwerk

Produkterfabnis als nusdtrlichon
Sorvics dirt Fochhandhwarks hi
die Enchrarbeoscharinnon wnd
Endvarbrouchar + Verldasichlsg
i it o

Nutzen fir die End-
verbraucherinnen und

-verbraucher

Umfossando Auswahi on einam Ort
+ Inaparation und Absicharung in
Quecsitist, Daosign und Funktion dunch
sohan, (0hlen und testan
der Produkie

le‘mpﬂﬁl’ HEG

durch jahrzohntelango
Branchonarfohrung dor sachs
Fochgro@hdndies
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+ professionalle Susammonarbalt oul
Auganhihe & B durch Kontinuitat in
Arbaitsobituten/Ansprochpartnom.
Exklushemarkon, HEG24 oo,

Eovicns Imogo Dowirkt Vortrouan
in professionele und kompatanto
Tusarmamaesarinail

Fachexpertise bodpunkt
iU did Berartusng und Planung
WO gn-xru.ﬂnn Badexpartinmen

und =@xperten

Albsicharung und Erlaichlorung der
ATDOASEIOPEERE CUECH QUIVIES D
Bodplanung + Verkoufs- und
Boralungslolont der Bodaxpartinnon
LnGl - EEpartem nastzen wmy
bostmbgichen Verkouf zu erziclon

Gespnboh richtet sch noch
parsdnlician Winschon mit
ologquentom Fochwisson + datailiarto
Ausorbeiung cor individuellan
Boagostaitung (Roumgrola,
technischo Umsetrung, Budigot ote.)

service
durch cie umiongeaiche
Iusammenarboit mit dem
oushiwandon Fochhandwark
in chom Avssstoflungen wd ols
Viortragsportnar

Wir pargon fillr gy ﬁl.r!rrogn
0N margen.
Hirvwte. Do ZUesonivsanatined
mwischon Fochhoncwork und
Fochgrothondol Bioibt Urvwonindon

Allumiossends mwl.ﬂﬂmng
wnd Sicheriit bal jedom Schit
Tum nesen Bod von der ko D
nur Urmnsatneng + guies Gelihl bol

e OnSontsChNaUnNGon

»Nur, wenn wir Hand in Hand
arbeiten, bleibt die SHK-Branche

Kampagne begleitet uns auf vielfiltige Weise. Sehen
Sie selbst, wie stark wir gemeinsam sein kénnen
und/oder werfen Sie einen Blick auf unser Fact-
sheet! Hier priasentieren wir lhnen den Nutzen fiir

Sie und lhre Kundinnen und Kunden.

Wir sichern die Auftridge von morgen!

Bei badpunkt schaffen wir einen verlasslichen Anlaufpunkt, an dem lhre
Kundinnen und Kunden Produkterlebnisse, Vielfalt und Inspiration haut-
nah erleben kénnen. Gleichzeitig unterstiitzen wir Sie als Fachhandwerker,
indem wir zentrale Prozessschritte iibernehmen und Ihre Arbeitsabliufe

effizient gestalten. So legen wir gemeinsam den Grundstein fir die Auftrige

von morgen!

Unsere Mission ist klar: Wir méchten gemeinsam mit dem Fachhandwerk
die Zukunft nachhaltig gestalten, Innovationen vorantreiben und hochste
Qualititsstandards gewihrleisten. Dafiir stehen wir als Fachhindler verliss-

lich an lhrer Seite.

10 | PartnerPost 2_2025

flexibel und zukunftsfahig und

wir kénnen den Endkunden ein
optimales Ergebnis bieten.”

Ich plane
lhr Bad.

Das Dreamteam fuir lhr Tr
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badpunkt Aktionstag bringt neues Bad erfolgreich auf den Punkt

Am 20. September 2025 hieB es in unseren badpunkten: Biihne frei
fur das neue Bad! Viele Besucherinnen und Besucher nutzten den
badpunkt Aktionstag, um sich inspirieren und beraten zu lassen.
Wer vorbeikam, durfte sich zusitzlich liber exklusive Aktionsvor-

teile freuen!

Ob Teilbad- oder Komplettbadsanierung, beim badpunkt Aktionstag
gab es viel zu entdecken. Neben aktuellen Trends und innovativen

Ideen zeigten unsere Badexpertinnen und Badexperten, worauf es bei

der Gestaltung des neuen Bades ankommt und gaben wertvolle Tipps.

lIch baue
Inr Bad.

Jetzt
Beratungs-
termin
vereinbaren

Ein klarer Pluspunkt war die enge Zusammenarbeit mit unseren
Partnern aus dem Fachhandwerk. So konnten die Besucherinnen
und Besucher nicht nur Ideen sammeln, sondern auch gleich die
nachsten Schritte in der Umsetzung besprechen. Diese Verbindung

kam hervorragend an und sorgte fiir spannende Gespriche.

Besonders attraktiv waren die Aktionsvorteile zum badpunkt Akti-
onstag. Von TOTO uber Kermi bis hin zu TECE: Die Angebote
unserer Partner stellten eine willkommene Unterstiitzung bei der
Badgestaltung dar und fanden bei den Badinteressierten viel Auf-
merksamkeit.

Wir freuen uns, dass wir die Aktionsvorteile auch nach dem bad-
punkt Aktionstag verlangern konnten. Alle Aktionen und teilneh-
menden Hersteller stehen zum Nachlesen in unserer Broschiire
»lhre Vorteile auf den Punkt gebracht.” bereit. Sprechen Sie

unsere Badexpertinnen und Badexperten gern darauf an!

PartnerPost 22025 | [
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Teilefinder 2.0 — jetzt noch schneller,

smarter, cleverer

Jeder Handwerker kennt die Situation: Man braucht ein Bauteil,
findet es aber nicht auf Anhieb. Der Kl-gestiitzte Teilefinder im
WIEDEMANN ONLINE-Shop liefert Ihnen in Sekunden die Lésung —
und hat jetzt noch mehr auf Lager. Dank neuer Features sparen Sie
bei der Suche nach dem passenden Bauteil zukiinftig noch mehr Zeit!

Neue Features, mehr Méglichkeiten

WIEDEMANN hat im Friihjahr einen Kl-basierten Teilefinder an
den Start gebracht. Das smarte Tool liefert prézise Ergebnisse in
Rekordzeit und entpuppt sich zum wahren Gamechanger bei der
Arbeit: Einfach Foto aufnehmen oder ein Bild aus der Datenbank
tiber das Kamera-Symbol im ONLINE-Shop hochladen. Die Kl
gleicht das Bild mit Gber 1,3 Millionen Artikeln ab und gibt hnen
sofort eine Trefferliste aus.

Gezielt finden dank Artikelklassen

Neben den bisherigen Filterméglichkeiten kdnnen Sie die Such-
ergebnisse nun auch nach Artikelklassen sortieren lassen. Der
neue Filter hilft lhnen dabei, die Suche noch gezielter einzugrenzen,
um das zu finden, was Sie brauchen — ohne unnétige Unterbrechun-
gen bei der Arbeit!

Expertensupport auf Knopfdruck

Wenn Sie zusitzliche Unterstiitzung brauchen, steht lhnen unser
Expertenteam wie gewohnt zur Seite. Ein Formular mit allen rele-
vanten Informationen — vom Suchbild bis zu den Filtern — wird
direkt an die Fachabteilung weitergeleitet. Klicken Sie dazu einfach

auf den Button ,,Expertenbestitigung* und fiillen Sie die Felder aus.

Daumen hoch fiir die smarte Teilesuche

Seit Juli 2025 kénnen Sie selbst aktiv zur Optimierung beitragen: Mit
der ,,Daumen hoch“-Funktion bewerten Sie die Treffer direkt. Ein
Klick auf den Button geniigt bereits. Die Kl lernt durch Ihr Feedback
kontinuierlich mit und liefert zukiinftig noch prazisere Ergebnisse.

Probieren Sie die neuen Features jetzt aus und erleben Sie, wie ein-
fach Teilesuche sein kann!

SERVICE & KONTAKT

Bei Fragen steht lhnen das WIEDEMANN
ONLINE-Team gern unterstitzend zur Seite.
Telefon: 05066 997-100

E-Mail: onlineteam@wiedemann.de

Neuer Paketdienstleister bringt mehr Qualitdt und Flexibilitat

Als Unternehmensgruppe haben wir den Anspruch, dass die
Zustellung unserer Ware mittels Paketdienstleister den gleichen
QualititsmaBstdben entsprechen muss wie die Zustellung durch
WIEDEMANN selbst.

Aus diesem Grund hat WIEDEMANN seit Mitte Oktober mit DHL
den Paketdienstleister mit gréoBtem Verteilnetz in Deutschland und
besten Kundenbewertungen erfolgreich als Partner angebunden.
Fir unsere Kundinnen und Kunden hat das gleich mehrere Vorteile:
DHL bietet an allen Regionallager-Standorten spitere Abholzeiten,
sodass die Auftragserfassung fiir den Paketversand entsprechend
linger erfolgen kann. Bei WIEDEMANN in Burg, dem kiinftig einzi-
gen Standort fir Paketversand, wird die Abholzeit spiter als 18 Uhr
liegen. Mit DHL-Express sind nun gesicherte Zustellungen am frii-
hen Vormittag des folgenden Werktags moglich.

Dariiber hinaus ist der Versand an eine von mehr als 14.000 DHL-
Packstationen und die Abholung rund um die Uhr ab sofort eine

kostenfreie Option, ebenso die Direktlieferung an eine von mehr

[2 | PartnerPost 2_2025

als 800 Filialen. Die Ablage bei Wunschnachbarn oder an Wunsch-
orten kann durch den Empfinger kostenfrei konfiguriert werden
und auch eine Samstagszustellung ist moglich.

In der Ubergangsphase bleibt die Zusammenarbeit mit weiteren
Paketdienstleistern vorlaufig noch bestehen, bis die neue Anbindung
an DHL als primaren Paketdienstleister reibungslos abgeschlossen

wurde.

‘© Adobeg®ck@Have_a_nice_day
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Multifaktor-Authentifizierung fir mehr Sicherheit im ONLINE-Shop
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Sicherheit hat im digitalen Alltag oberste Prioritdt. Deshalb bieten
wir [hnen im WIEDEMANN ONLINE-Shop ab sofort die Méglich-
keit, Ihr Konto zusidtzlich durch eine Multifaktor-Authentifizierung
(MFA) zu schitzen.

Immer mehr digitale Dienste setzen auf eine Multifaktor-Authenti-
fizierung, um die Sicherheit ihrer Nutzer zu erhéhen. Neben lhrem

gewohnten Passwort nutzen Sie dafiir einen 6-stelligen

lhre Vorteile auf einen Blick:

- Schutz auch bei gestohlenen Passwortern:
Selbst wenn Kriminelle das Passwort erbeu-
ten, bleibt der Zugriff auf das Konto ohne
den zweiten Faktor verwehrt. Damit wird
es erheblich schwieriger, sensible Daten zu
stehlen oder zu missbrauchen.

- wirksame Abwehr gegen Cyberangriffe:
MFA bietet einen effektiven Schutz vor
gangigen Angriffsmethoden wie Phishing
oder automatisierten Passwort-Raten (soge-
nannten Brute-Force-Angriffen). Gestohlene
Anmeldedaten allein reichen Cyberkriminellen
nicht mehr aus.

- Sicherheit fir Daten und Unternehmen:
Mit MFA lassen sich nicht nur Datenver-
luste verhindern, sondern auch geschiftliche
Netzwerke absichern — gerade im Home-
office ein entscheidender Vorteil!

T REEREE )

Einmal-Code, der Uber eine sogenannte Authenticator-App (z.B.
Google Authenticator oder Microsoft Authenticator) generiert
wird. Dieser Code erneuert sich alle 30 Sekunden und schiitzt |hr
Konto zuverlissig vor unbefugtem Zugriff.

Wir stellen lhnen diese Sicherheitsfunktion optional zur Ver-
fligung, Sie miissen sie selbst aktivieren. Wir empfehlen lhnen
ausdriicklich, die Funktion zu nutzen, da wir bei missbrauchli-
cher Nutzung lhrer Zugangsdaten keine Haftung libernehmen
kénnen.

So einfach richten Sie die MFA ein:

Im ONLINE-Shop finden Sie unter ,,Mein Konto* — ,,Einstellungen*
die Option ,,MFA einrichten®. Scannen Sie den angezeigten
QR-Code mit lhrer Authenticator-App und geben Sie den generier-
ten Zahlencode ein. Bei lhrer nichsten Anmeldung benétigen Sie
neben lhren Zugangsdaten lediglich den Code aus der App.

Sorgen Sie mit wenigen Klicks fiir noch mehr Sicherheit in unse-
rem ONLINE-Shop und behalten Sie dabei die volle Kontrolle. Eine
ausfiihrliche Anleitung finden Sie im WIEDEMANN ONLINE-Shop
unter ,,Mein Konto*“ — ,,Service* — ,,FAQ* im Abschnitt ,,Login®.

SERVICE

Sie kénnen die Funktion jederzeit wieder deakti-
vieren. Sollten Sie einmal keinen Zugriff mehr auf
die App haben, unterstitzt Sie unser Support-Team
und setzt die MFA flr Sie zurtick.

PartnerPost 22025 | 13
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INTERVIEW

Von der Planung zum Klassenzimmer

Im Sommer 2025 wurde eines der groBten 6ffentlichen Bauprojekte
im Landkreis Hildesheim eroffnet: der Neubau des Gymnasiums
Sarstedt. Mobile Whiteboards, Unterrichtsraume mit Lademoglich-
keiten oder WLAN bis in den Pausenhof: Das neue Schulgebiude

verbindet modernes Lernen mit hoher Energieeffizienz.

Die H20O Versorgungstechnik GmbH hat den Auftrag fir die
Gewerke Sanitdr und Heizung erhalten, WIEDEMANN hat dafiir
einen Grofteil der Materialien geliefert. Hinter der Wand kamen
die Installationssysteme Viega Prevista Dry zum Einsatz, vor der
Wand wurden knapp 100 Waschtische und 52 WCs unserer Exklu-
sivmarke sanibel 3001 verbaut. Wir haben mit Matthias Linke, dem
Geschiftsfiihrer von H2O Versorgungstechnik GmbH, iiber das
GroBprojekt gesprochen.

Herr Linke, was war lhre Rolle beim Neubau des Gymnasiums Sarstedt?
Die Firma H2O Versorgungstechnik GmbH hat bei dem Bauvorha-
ben die Arbeiten fiir die Gewerke Sanitar und Heizung ausgefiihrt —
von der Rohmontage und der Installation der Viega Prevista Vor-
wandelemente bis zur Fertigmontage mit den Keramikprodukten
der Serie sanibel 3001. Im Bereich der Heizung wurde eine groBe
Heizzentrale installiert und das komplette Gebiude mit einer FuB-

bodenheizung ausgeriistet.

Sie haben einen groBen Teil der Materialien von WIEDEMANN bezogen.
Warum haben Sie sich fiir WIEDEMANN als Partner entschieden und wie
wichtig war die regionale Néhe?
Fiir die GroBe eines solchen Bauvorhabens braucht man einen
verlasslichen GroBhandelspartner, der die geforderten Produkte
zum richtigen Zeitpunkt und der richtigen Menge auf die Baustelle
liefert. Die regionale Nihe des WIEDEMANN Regionallagers
Sarstedt inklusive des Abholtresens spielte fiir die Vergabe eine

groBe Rolle.

Der Vorwandbereich wurde komplett mit unserer Exklusivmarke sanibel
3001 ausgestattet. Was sind aus lhrer Sicht die groBten Stdrken?
Im Bereich von GroBobjekten ist es wichtig, ein Produkt auszuwih-

len, das sehr hohen Qualitdtsstandards entspricht und ein gutes

Matthias Linke

Preis- und Leistungsverhiltnis aufweist. Aus diesem Grund haben
wir unserem Auftraggeber zur Bemusterung die Marke sanibel 3001
vorgestellt, welche dann in dem gesamten Objekt verbaut wurde.

Wenn Sie das Projekt und die Zusammenarbeit riickblickend betrachten —
was macht WIEDEMANN zu einem verldsslichen Partner fiir groBe
Bauprojekte?
In einer Bauphase eines solchen Projektes gibt es stindig Themen,
die kurzfristig abgestimmt und ausgefiihrt werden miissen. Mit
WIEDEMANN habe ich einen Partner an der Seite, der sich ver-

lasslich kimmert — im Innen- wie auch im AuBendienst.

14 | PartnerPost 22025
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Cashback-Aktion fur Versicherungsleistungen der LSH

|hr Fachhandwerker empfiehit ..

Seit 2024 bietet die LSH GmbH Versicherungsleistungen fiir i 11 “] A
L | '|

Modernisierungen an. Mit starken Kooperationspartnern aus
der Versicherungsbranche an ihrer Seite kénnen Endkunden ihre
ModernisierungsmaBnahmen nachhaltig absichern. Die baste
Finanzierungs- und
Vemlnh&rungai&sung

fir Modernisierungen
gert beispielsweise nicht nur die Herstellergarantie der Warmeer- findan

Der beliebte Anlagenschutzbrief fiir alle Warmeerzeuger verlan-

zeugeranlage auf bis zu zehn Jahre, sondern raumt unter anderem
auch eine Sofortreparaturfreigabe bis zu einer Schadenhdhe von
10.000 Euro ein. Ein absoluter Mehrwert fir Endkunden und Fach-
handwerker! Denn der Fachhandwerker rechnet direkt mit dem
Versicherer ab — kein Angebot, keine Vorfinanzierung erforderlich.

Versichert sind nicht nur von auBen auf das Gerit einwirkende

Einfliisse wie Diebstahl, Vandalismus, Bedienfehler oder Wasser, Konkret bedeutet
sondern auch Ertragsausfille fiir Innen- und AuBeneinheiten. dies, dass das erste
Selbstverstindlich kénnen auch die bestehende PV-Anlage, Spei- Versicherungsjahr
cher und Wallbox mit eingebunden werden. Fiir den Endkunden fiir den Endkunden
resultiert hieraus eine hohe finanzielle und technische Sicherheit riickerstattet wird und
seiner preisintensiven Warmeerzeugeranlage. Fachhandwerker damit kostenfrei ist.

profitieren hingegen von einer langfristigen Kundenbindung durch
feste Wartungsintervalle und einer barrierefreien Direktabrech-
nung mit der Versicherung im Schadenfall. Finanziert durch DAIKIN und die WIEDEMANN-Gruppe kénnen
Endkunden dank der Cashback-Aktion bequem in die Anlagen-
Die LSH geht noch einen Schritt weiter und bietet den Endkunden versicherung einsteigen. Voraussetzung ist, dass die zu versichern-
ihrer Mitglieder in Kooperation mit ihrem Premium-Partner DAIKIN  den Wirmeerzeugeranlagen (z. B. Warmepumpe, Kilte- und
und der WIEDEMANN-Gruppe eine Cashback-Aktion fiir das erste  Klimagerate) vom Hersteller DAIKIN stammen und tber die
Versicherungsjahr an. WIEDEMANN-Gruppe bezogen wurden. Dieses Angebot gilt fiir
Neugerite ebenso wie fiir Bestandsanlagen.

i il i 3. T I _ SERVICE

Hlll"“ il ;5!{

I|I ” l I i — ] https://sicher-modernisieren.
. info bereit.

Alle Informationen zu unse-
rem Versicherungsangebot
inklusive Vergleichsrechner

stehen auf unserer Website

Fur Fragen zu unseren Leis-
tungen ist das Team der LSH

© DAIKIN

Uber finanzservice@lsh.de
erreichbar.

iy’ s
i

Ppaikin  (QLsH  WIEDEMANNE)
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Aus Alt mach (fast) Neu

Alles hat seine Zeit — auch Wiarmetauscher

und GroBdampfer, die iiber Jahrzehnte treu
ihren Dienst geleistet haben. Bei der Alumi-
nium Oxid Stade GmbH (AOS), einem Her-
steller von Aluminiumoxid und -hydroxid
fiir die Industrie, war es nun so weit: Die
im Werk Stade vornehmlich horizontal ein-
gesetzten Wiarmetauscher hatten das Ende
ihres Lebenszyklus erreicht und mussten

ausgetauscht werden.

Hier kam WIEDEMANN ins Spiel! Unser
Vorschlag, den kompletten Rohrtausch zu
priifen, wurde gern angenommen. Gemein-
sam mit dem kooperativen Kunden AOS
und unserem Partnerlieferanten fiir spezi-

elle Rohrwerkzeuge, Firma A&O Rohrwalz-

SERVICE

Bei Fragen zu dem Thema steht Ihnen die
Fachabteilung Industrie und Anlagenbau
gern zur Seite. Kontaktieren Sie uns
einfach per E-Mail unter:
industrie-anlagenbau@wiedemann.de.

technik, wurden Probeziehungen an den
alten Wirmetauschern durchgefiihrt. Die
Tests verliefen erfolgreich und bestitigten:

Die angedachten Arbeiten sind machbar!

Aus den positiven Versuchen erhielten
wir gleich zwei Auftrage: zum einen den
kompletten Rohrtausch, zum anderen die
Neulieferung der Rohre in Material 1.4404
sowie P235 GH in der Dimension 38 mm
Durchmesser und ca. 10.000 mm Linge.
Die Arbeiten konzentrierten sich auf

das Heraustrennen der alten Rohre und
anschlieBende Einbringen der neuen. Diese
miissen besonders hohen Belastungen
standhalten, wie beispielsweise direktem

Elbwasser oder Laugenkontakt.

Mitte September startete bereits ein dritter
Auftrag. Dieses Mal wurden Edelstahlrohre
der Giite 1.4404 neu eingebaut. Die Heraus-
forderung: Damals wurden die Edelstahl-
rohre stirnseitig in die beiden Rohrbéden
eingeschweil3t. Das bedeutet, die ca. 2.200
EinschweiBungen pro Warmetauscher miis-
sen mit Spezialgerit vor dem eigentlichen
Ziehen ausgefrist werden.

Eine gelungene Zusammenarbeit mit einem
erfolgreichen Projektabschluss und Auftakt
fiir ein weiteres Projekt — unser Dank geht
an die Firma Aluminium Oxid Stade GmbH
fiir die tolle partnerschaftliche Zusammen-
arbeit!

Edelstahl: schnell verfugbar und Lieferung nach Wunsch

|6 | PartnerPost 2_2025

1.4301, 1.4541, 1.4404 oder 1.4571 — diese

Zahlenkombinationen kénnten noch weiter-

gefiihrt werden und haben eine Gemein-
samkeit: Es handelt sich um Edelstahlnum-

mern fir sogenannte V2A- bzw. V4A-Giiten,

die in Industrie und Handwerk unverzicht-

bar sind.

Ob als Lagerware, Uberlagerware oder
Streckenlieferungen: WIEDEMANN liefert

verschiedenste Rohr- bzw. Rohrformstiick-

teile wie Flansche, Bégen und Reduzierun-
gen auf Ihre Baustelle oder in die Werk-
statt. Durchmesser bis DN 14000 sind fiir
uns keine Seltenheit! Gefertigt werden die
Teile bei langjdhrigen Partnern, die fiir Ver-
lasslichkeit stehen. Je nach Bedarf unserer
Auftragnehmer sind Wandstérken bis zu
20 mm realisierbar. Auch Presssysteme
namhafter Hersteller wie GEBERIT und
Viega stehen in den Giiten V2A und V4A
lagermaBig sofort zur Verfiigung.



SCALIDO: pramiertes Design, das begeistert

Sie méchten lhren Kunden ein Bad empfeh-
len, das auf Anhieb tiberzeugt? SCALIDO
macht es moglich! Gleich drei Produkte
unserer Marke wurden 2025 mit dem

BEST OF DESIGN-Award von SCHONER
WOHNEN priamiert. Punkten Sie jetzt bei

Ihrer nichsten Beratung!

Ausgezeichnet, liberzeugend, empfehlens-
wert — SCALIDO gehért zu den Gewinnern
des BEST OF DESIGN-Awards von SCHO-
NER WOHNEN. Der Preis von Europas
groBtem Einrichtungsmagazin wird fiir
herausragendes Design im Bereich
»Wohnen und Einrichten* vergeben.

Pramiert wurden:

- der Doppelwaschtisch mit Aufsatzschalen
und Armaturen,

- die freistehende Badewanne,

- und das Waschplatzkonzept
BLACK Edition.

Ein Muss fiir Designliebhaber

Mit dieser Auszeichnung setzt SCALIDO
seine Erfolgsgeschichte konsequent weiter
fort. Bereits 2023 begeisterte die Marke die
Jury des Red Dot Awards mit der SCALIDO
D3 Waschtischarmatur L und der SCALIDO
Waschtischkombination aus Keramik und
Unterschrank. Damit wird sie zur ersten
Wahl fiir alle, die gutes Design und hohe
Qualitit lieben!

Ihr Ass im Beratungsgesprich

Nutzen Sie die Auszeichnungen, um lhre
Kunden heute und morgen von SCALIDO
zu liberzeugen! Sie liefern Ihnen ein starkes
Argument fiir hochwertige Badgestaltung
und das ideale Mittel, um eine vertrauens-

volle Beziehung zu ihnen aufzubauen.

INNENANSICHTEN | AUs DEN HAUSERN

BEST of
DESIGN

SCHONER
WOHNEN

Haben Sie Ihre Kunden erst einmal iiber-
zeugt, profitieren Sie auch langfristig davon:
Dank des modularen Konzepts lassen sich
die Produkte systematisch erweitern — vom
kleinen Bad-Upgrade bis zur vollstindigen
Neugestaltung. Dadurch wird jede Installa-

tion zu einer Investition in die Zukunft!

J 'H\L..

Seit Gber 50 Jahren beliefern wir Kunden
aus der Lebensmittel- und Zuckerindust-
rie, dem Automobilbau, der Gebiaudetech-
nik und dem Anlagenbau zuverldssig mit
Edelstahl. Genau diese Erfahrung bringen
unsere Expertinnen und Experten aus dem
Fachbereich Industrie und Anlagenbau tég-
lich ein. Sie entwickeln gemeinsam mit lhnen
passgenaue Losungen und setzen lhre Vor-
gaben um.

PartnerPost 22025 |
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Fihrungswechsel bei WIEDEMANN Siek

Michael Brennenstuhl hat die vertrieb-
liche Fithrung des Unternehmens in die
Hénde von Ronny Muster iibergeben.
Es war ein groBer Schritt fiir den lang-
jahrigen Vertriebsleiter und Geschifts-
fihrer, der das nérdlichste Unter-
nehmen der WIEDEMANN-Gruppe

— bekannt als WESEMEYER — in Siek

ment, Wissen und Enthusiasmus maB-
geblich mitgestaltet und kontinuierlich
weiterentwickelt hat: Michael Brennen-
stuhl hat zum |. Oktober 2025 seine Position als Geschiftsfiihrer

Vertrieb in Siek abgegeben und widmet sich nun neuen verantwor-

tungsvollen Aufgaben im Unternehmen.

Bis zu seinem wohlverdienten Renteneintritt 2028 wird er wichtige
Projekte im Rahmen der strategischen Ausrichtung standortiiber-
greifend fir die gesamte Unternehmensgruppe mitgestalten und

liber vier Jahrzehnte mit seinem Engage-

begleiten. Dariiber hinaus bringt er sein vertriebliches Know-how in
zukunftsweisende IT-Projekte ein und betreut iibergeordnet Koope-
rationen mit Kundenverbianden. Wir freuen uns sehr, dass Michael
Brennenstuhl weiter ein wichtiger Teil unserer Unternehmens-
gruppe bleibt und friihzeitig den Dialog mit der Geschiftsfiihrung
gesucht hat. Im Rahmen dieser Gespriche wurde eine optimale
Losung fiir beide Seiten erarbeitet.

Gleichzeitig durften wir am |. Oktober 2025 Ronny Muster als
neuen Vertriebsleiter in Siek herzlich willkommen heiBen. Er

hat die Verantwortung fiir die vertrieblichen Aktivititen von
WIEDEMANN Siek iibernommen und verfiigt Uber langjéhrige
Fihrungserfahrung sowie fundierte Fachkenntnisse insbesondere
in den Bereichen Vertriebscontrolling, strategischer Vertrieb und

technischer Verkauf.

Im Kurzinterview berichtet Ronny Muster kurz von seiner Person,
gibt einen Einblick in seine bisherigen Tatigkeiten und erldutert,
welche Bedeutung er Familienunternehmen beimisst.

Herr Muster, wie wiirden Sie sich in wenigen Worten selbst beschreiben?

Ich wiirde mich als einen sehr vielseitigen und dynamischen Familienvater beschreiben,

der sehr aktiv und als Vertriebler natiirlich auch erfolgsorientiert ist.

Gibt es Parallelen zu Ihren bisherigen Tétigkeiten und worauf freuen Sie sich bei Ihren neuen

Aufgaben?

Die gibt es durchaus! In den letzten |5 Jahren war ich bereits in einem GroBhandels-
unternehmen titig und habe dort unterschiedliche Funktionen in der Vertriebsleitung
ausgelibt. Insofern freue ich mich natiirlich darauf, alle Mitarbeitenden sowie Kundinnen
und Kunden kennenzulernen und neue Ideen und Strategien auf den Weg zu bringen.

WIEDEMANN ist ein Familienunternehmen mit langer Tradition. Gerade in diesem Jahr feiern
wir das 100-jdhrige Firmenjubildum von WIEDEMANN Siek. Welche Bedeutung messen Sie

einem Familienunternehmen bei?

Da ich einen GroBteil meiner liber 30-jahrigen Berufserfahrung in Familienunternehmen
beschiftigt war, kenne ich die Unterschiede zu Kapitalmarkt getriebenen Gesellschaf-
ten sehr gut und weiBB um die groBe Bedeutung von Kultur und Werten innerhalb eines
Familienunternehmens. Das ist jedoch keine Selbstversténdlichkeit und kann nur durch
permanente Erfolgsorientierung aller Mitarbeitenden aufrechterhalten werden.

Wie oder wo entspannen Sie am besten nach einem langen Arbeitstag?

Das kann tatsédchlich sehr unterschiedlich sein: Entweder werden die Laufschuhe ange-
zogen und ich gehe einige Kilometer joggen, um den Kopf freizubekommen, oder es

geht mit der Familie in unsere Lieblings-Pizzeria und dort wird gemiitlich miteinander

gegessen.

Vielen Dank fiir das Gesprich!

INTERVIEW

Ronny Muster
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Verstarkung in Berlin: NUPNAU wird Teil der Gruppe

WIEDEMANN stérkt seine Prasenz in Berlin: Seit dem |. Juli 2025
gehort die Nupnau GmbH, ein etablierter Sanitir- und Heizungs-

groBhandel, zu unserer Unternehmensgruppe.

Die Aufnahme ist ein strategisch wichtiger Schritt, um das Vertriebs-

gebiet in der Hauptstadt noch weiter auszubauen. Mit einer Haupt-

Reinickendorf
[

niederlassung in Berlin-Tempelhof und zwei Badausstellungen in
Tempelhof und Wilmersdorf bringt Nupnau 35 Jahre Erfahrung in die
WIEDEMANN-Gruppe ein.

WeiBensee
(1

Lichtenberg

u) @

Mahlsdorf ﬂ

,,Die Ubernahme der Nupnau GmbH bietet uns die ideale Moglich- ﬂ
keit, dem Fachhandwerk und Endkunden noch niher zu sein, gewohnte

/" Moabit ﬂ

Qualitét zu bieten, unsere Services weiter auszubauen und gleichzeitig 7

neue Kundengruppen zu erschlieBen®, so Louisa Wiedemann.

Das Unternehmen wird weiterhin unter dem Namen Nupnau gefiihrt. TempeMet )
Fir Kunden dndern sich weder die vertrauten Ansprechpartner noch ﬂ Képenickﬂ
die bewidhrten Strukturen. ﬂ

Angekommen! Unser Hoffest im neuen Zuhause

Am 12. Juli 2025 war es Mitten im bunten Treiben des Hoffestes prisentierte sich auch die
endlich soweit: Wir off- WIEDEMANN Planung und Beratung. Sie stand den Interessierten
neten erstmals die Tiiren fiur Fragen rund um die professionelle Beratung und Planung von
zum traditionellen Hoffest Bauvorhaben zur Verfligung.

in der Kopenicker StraBe
46—48 in Berlin-Neukalin. Spiel und SpaB fiir GrofB3 und Klein

Zahlreiche Besucher lieBen  Spannung pur versprach das Rohrwettsdgen! Dabei galt es, als

sich dieses Ereignis nicht Schnellstes ein %“-Rohr mit der Biigelsidge zu durchtrennen. Der

entgehen — bei dem auch Gewinner konnte sich lber ein Makita Baustellenradio freuen. Auf
ein ganz besonderer Mei- die kleinen Giste warteten eine Hiipfburg, Dosenwerfen und eine
lenstein mitschwang. Schnitzeljagd. Dazwischen durfte ein Klassiker natiirlich nicht feh-

len: unser frisch gemachtes Popcorn!
Bewidhrte Tradition im

neuen Zuhause Ein Hoch auf 35 Jahre in Berlin!

Das Hoffest présentierte Das Hoffest feierte nicht nur Premiere am neuen Standort. Louisa

sich in gewohnt abwechs- Wiedemann und Florian Dietrich, Vertriebsleitung Berlin, wiirdigten

lungsreicher Atmosphire: auch einen besonderen Meilenstein in der Firmengeschichte: Wir
Rund 50 Industriepartner stellten ihre neuesten Produkte und sind seit 35 Jahren in Berlin prasent — und stehen auch weiter-
Losungen dem Fachhandwerk vor — von bewidhrten GroBen wie hin fest an der Seite des Fachhandwerks!

Viega, Wavin oder KALDEWEI bis zu Neuzugingen wie Bette,
GS-HUB, Mobiheat oder CarbonHeat.

Blick hinter die Kulissen

Ein Highlight waren die exklusiven Fiihrungen durch das moderne
Regional- und Abhollager. Unter fachkundiger Leitung konnten die
Gaste hautnah erleben, wie effiziente Lager- und Logistikprozesse
funktionieren. Erganzt wurde das Programm durch die Prasentation
unserer Exklusivmarken und den WIEDEMANN Teilefinder — ein
innovatives Tool, das die Suche nach dem passenden Bauteil mithilfe
von Kl erleichtert.

PartnerPost 22025 | 9
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LUBECK
Krempelsdorfer Allee 62, 23556 Libeck

Gesamtflache: 800 m?

Lagerflache: 700 m?

Anzahl der Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter: 5

Gehort zur WIEDEMANN-Gruppe seit: 1989

Verantwortlicher vor Ort, RVL: Sergej Babanin, Stephan Harger-Stegemann

Was macht diesen Standort besonders?

Willkommen im Abhollager Libeck! Ob dringend benétigtes Ersatzteil oder kom-
petente Beratung: Bei uns finden Sie beides! Mit unserem Sortiment der Hersteller
VAILLANT, WOLF und Junkers sind wir bestens aufgestellt, um unsere Kunden in der
Region zuverlassig zu versorgen. Unsere Kunden schdtzen uns nicht nur als Lieferan-
ten, sondern auch als Problemldser mit praktischer Erfahrung. Und weil Zeit oft ent-
scheidend ist, liegt unser Standort besonders glinstig: nahe der Al, schnell erreichbar
fur alle, die in und um Libeck unterwegs sind.

v.l.n.r: Dennis Rapp, Roland Giering, Pia-Aurélie Schmidt, Michael Heisterhagen, Stefan Witt

HANNOVER-WALDHEIM
Zeif3straBBe 14, 30519 Hannover-Waldheim

Gesamtflache: 585 m?

Lagerflache: 585 m?

Anzahl der Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter: 2

Gehort zur WIEDEMANN-Gruppe seit: 2008
Verantwortlicher vor Ort und RVL: Lutz-Dieter Huchstedt

Was macht diesen Standort besonders?

Willkommen im Abhollager Hannover-Waldheim! Zentral im Herzen von
Hannover gelegen, bieten wir seit 2008 zuverldssigen Service direkt vor Ort. Hier
erwarten Sie Thomas Hartmann und Andreas Cwink — zwei erfahrene Experten,
die Ihnen mit Rat und Tat zur Seite stehen. Unser Sortiment wird stetig erweitert
und richtet sich an den Winschen unserer Kunden aus dem Fachhandwerk aus.
Uberzeugen Sie sich selbst von der groBen Auswahl und schnellen Verfiigbarkeit!

— m -

Libeck H

! v.l.n.r: Andreas Cwink,
Thomas Hartmann Hannover-Waldheim
)
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BERLIN-NEUKOLLN
Koépenicker Stral3e 46—48, 12355 Berlin-Neukdlln

Lagerfliche: 600 m?

Anzahl der Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter: 7
Gehort zur WIEDEMANN-Gruppe seit: 2018
Verantwortlicher vor Ort, RVL: Alexander Marquardt,
Florian Dietrich

Was macht diesen Standort besonders?

Willkommen im Abhollager Berlin-Neukolln! Seit knapp
einem Jahr finden Sie uns in der K&penicker Straf3e 46—-48.
Unser neuer Standort Uberzeugt mit einem deutlich gréBeren
Sortiment und noch mehr Service: Uber 7.000 Artikel halten
wir direkt vor Ort fur Sie bereit — mehr als doppelt so viele
wie zuvor! Dank direktem Zugriff auf das Zentrallager kénnen
wir noch flexibler auf Ihre Winsche reagieren. Besonders
praktisch: Durch die Méglichkeit der Selbstabholung kénnen
Sie durch das Abhollager gehen und lhre Ware selber zusam-
menstellen, um Wartezeiten zu vermeiden.

v.l.n.r: Nadine Englich, Isabel Schwertfeger, Nguyen Than Nam, Frank Buss,
Alexander Marquardt, J6rn Danelski

DESSAU-ROSSLAU
Brauereistral3e |, 06847 Dessau-Rof3lau

Gesamtflache: 800 m?

Lagerflache, Verkaufsfliche: 400 m? 400 m?

Anzahl der Mitarbeiterinnen und Mitarbeiter: 4

Gehort zur WIEDEMANN-Gruppe seit: 2020
Verantwortlicher vor Ort, RVL: Mirko Thomanek, Diego
Schréder

Was macht diesen Standort besonders?

Willkommen im Abhollager Dessau! Zentral gelegen und damit
optimal erreichbar, bieten wir lhnen die M&glichkeit, hre Arti-
kel schnell und einfach abzuholen. Unser engagiertes Team
verfugt Uber langjahrige Erfahrung im Bereich der Haustechnik
und steht lhnen bei Fragen gern unterstitzend zur Seite. Mit
sanibel und comfort by sanibel finden Sie bei uns aul3erdem
eine Marke, die im Handwerk zunehmend Uberzeugt — durch
ausgezeichnete Qualitdt und klare Vorteile!

V.l.n.r.: Mirko Thomanek, Annalena Stephan, Anne-Katrin Rademacher
nicht im Bild: Sebastian Biihnemann (Vertriebsinnendienst Ost)

Berlin-Neuksln
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100 Jahre WIEDEMANN Siek — ein gebihrender Anlass zum Feiern

Am 27. Juni 2025 war es so weit: Zusammen mit Kunden, Partnern
und Mitarbeitenden blickte WIEDEMANN Siek auf ein Jahrhundert
Firmengeschichte zuriick. Im Mittelpunkt stand die exklusive Haus-
messe ,,Matjes & Mehr*, die mit einem vielseitigen Rahmenpro-
gramm Uberzeugte und auch kulinarisch dem norddeutschen Motto
treu blieb — ein gelungener Start fur ein Event, das kinftig als jahr-
lich wiederkehrende Hausmesse fest etabliert wird.

Hausmesse ,,Matjes & Mehr* bringt Branche zusammen

Im Rahmen der Veranstaltung prasentierten mehr als 40 Aussteller
innovative Produkte und Dienstleistungen aus der Haustechnikbran-
che. Zwischen Fachgesprdchen und Live-Demonstrationen bot die
Veranstaltung reichlich Gelegenheit zum Netzwerken, Entdecken

und Diskutieren.

Ein besonderer Programmpunkt war die Podiumsdiskussion mit Gas-
ten aus der regionalen Politik sowie Experten der Branche. Mit dabei
waren neben Louisa Wiedemann — die bereits eingetretene vierte
Generation des Familienunternehmens — auch Sebastian Becker
(Geschiftsfiihrung Gruppe) und Michael Brennenstuhl (ehemalige
Vertriebsleitung von WIEDEMANN Siek) mit Gerlinde Gérmer
(stellvertretende Biirgermeisterin Siek), Marco Hanke (ZVSHK
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Vorstand Markt und Wirtschaft sowie Landesinnungsmeister fiir
Mecklenburg-Vorpommern) und Thomas Neumeister (Obermeister
Innung Sanitdr, Heizung und Klima in Storman). Sie gaben spannende
Impulse und beleuchteten aktuelle Themen aus der Branche aus ver-
schiedenen Perspektiven. Ebenfalls ein Thema auf dem Podium: die

groBe Bedeutung von traditionsreichen Unternehmen fiir die Region.

Fir musikalische Unterhaltung sorgte der Oldesloer Shanty-Chor,
wihrend SHK-Influencerin Sandra Hunke (bekannt als ,,Baumédchen®)
am Stand von Griinbeck das innovative cliQlock-System prasentierte

und mit einer Mitmach-Challenge zum Ausprobieren einlud.

Aus WESEMEYER wird WIEDEMANN

Ein Jubilaum ist auch ein guter Moment, nach vorne zu schauen.
Deshalb wurde im Rahmen der Feierlichkeiten verkiindet, dass
WESEMEYER ab sofort den Namen WIEDEMANN trigt. Der neue
Name unterstreicht die Zugehorigkeit zur Unternehmensgruppe
und den gemeinsamen Weg in die niachsten Jahrzehnte.

Ein Jahr voller Highlights — und noch ist nicht Schluss!
Der offizielle Startschuss ins Jubilaumsjahr fiel bereits am 25. Marz
2025. Unter dem Motto ,,Moin im Norden* lud WIEDEMANN das



ganze Jahr tber an |5 Standorten zu spannenden Tresentagen ein.
Im Fokus standen drei Themenkomplexe, die einen echten Mehr-
wert fiir den Arbeitsalltag im SHK-Handwerk bieten:

- Service allumfassend

- Montage leicht gemacht

- Qualitét sichert Erfolg

Die Resonanz war durchweg positiv — und das Beste: Einige Termine
zu ,,Qualitdt sichert Erfolg” stehen noch aus! Nutzen Sie lhre letzte
Chance und schauen Sie bei den Tresentagen im November und
Dezember vorbei! Unsere Expertinnen und Experten présentieren
lhnen die ausgezeichneten sanibel 1001 Armaturen und beraten Sie
persoénlich zu den Vorteilen.

04.11.2025: HH-Barmbek

11.11.2025: HH-Altona

18.11.2025: HH-Osdorf

05.12.2025: Schwerin

Engagement fiir die Region: 2.000 Euro fiir die Jugendfeuerwehr
Dass Jubilden nicht nur gefeiert, sondern auch gemeinsam gestaltet
werden konnen, zeigte die gelungene Spendenaktion zugunsten der
Jugendfeuerwehr Siek/Meilsdorf. Wihrend der Feierlichkeiten im
Juni wurden Spenden gesammelt — mit einem tollen Ergebnis:

2.000 Euro kamen zusammen! Der symbolische Spendenscheck
wurde am 4. September 2025 personlich von Michael Brennenstuhl

an die Feuerwehr libergeben.

r

Golfturnier zu 100 Jahre Unternehmensgeschichte

Ein weiteres Highlight im Jubilaumsjahr war der WIEDEMANN
golfCUP am 19. September 2025 auf der Golfanlage Castanea
Resort in Adendorf. Zahlreiche Kundinnen und Kunden nutzen

die Gelegenheit, in sportlicher Atmosphire bestehende Geschifts-

beziehungen zu vertiefen und neue Netzwerke zu kniipfen.

Die 100-jahrige Jubilaumsfeier war mehr als ein Riickblick. Es war
ein Ausblick auf das, was bleibt: Innovationsfreude, Kundennihe,

Kompetenz und ein starkes Miteinander. Herzlichen Dank an alle,
die unser Jubilaum zu etwas Besonderem gemacht haben. Auf die
ndchsten 100 Jahre!

INNENANSICHTEN | AUs DEN HAUSERN

Zunftig, lecker, unvergesslich —
das WIEDEMANN Oktoberfest

Am 19. September 2025 hieB es in Pietzpuhl wieder: O’zapft is!

WIEDEMANN lud Kunden, Industriepartner und Mitarbeitende
zu einem besonderen Abend ein — mit Schmankerln, Musik und

guten Gesprichen.

Piinktlich um 18.15 Uhr eroffnete Steve Arndt, Vertriebsleitung
Burg, gemeinsam mit Blirgermeister Philipp Stark die Veranstal-
tung. Wie jedes Jahr gab der Anstich des Bierfasses den Start-
schuss fiir das ziinftige Fest.

Fiir das leibliche Wohl war selbstverstindlich bestens gesorgt:
Aufgetischt wurden deftige Klassiker wie Hahnchen, Haxen,
Leberkiase und Brezeln, die in der gemiitlichen Festzelt-Atmo-
sphdre genossen wurden. Wer Lust auf Bewegung hatte, konnte
bei Livemusik der Band Ventura Fox das Tanzbein schwingen.
Vor dem Zelt nutzten die Gaste die Zeit fiir intensive Gespri-

che und Networking.

Auch fiir siiBe Momente war gesorgt: Ein Wagen mit Crépes,
Schmalzkuchen und weiteren Leckereien stand zum Naschen
bereit. Besonders beliebt war zudem die Fotobox, die fiir zahl-
reiche lustige Erinnerungsfotos sorgte.

Die Veranstaltung bot den rund 430 Gaste die perfekte Gele-
genheit, sich in lockerer Atmosphire auszutauschen. Bis spit in
die Nacht wurde gefeiert und gelacht.

Das WIEDEMANN Oktoberfest zeigte einmal mehr: Neben
professioneller Zusammenarbeit gehéren gemeinsame Erleb-

nisse einfach dazu. Ein herzliches Dankeschon an alle Giste, die

diesen Abend zu einem unvergesslichen Erlebnis gemacht haben!
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Wir wachsen weiter: Ausbau unseres Standortes Burg gestartet!

Mit einem symbolischen Spatenstich hat WIEDEMANN am 9. Oktober 2025 einen
wichtigen Schritt in Richtung Zukunft gemacht: Der Ausbau des Standortes Burg im
Industrie- und Gewerbepark hat offiziell begonnen. Damit setzen wir unsere Logistik-

strategie konsequent fort!

Auf einem zusitzlichen Grundstiick am Ulmenweg entsteht in den kommenden Mona-
ten ein moderner Neubau auf rund 2,3 Hektar Fliche. Geplant sind ein Biirogebaude
mit Badausstellung, ein Abhollager sowie eine Fertigungshalle fiir Luftkandle und Rohr-

bearbeitung.

Der bisherige Standort im Pappelweg wird anschlieBend komplett neu aufgestellt.
Wo aktuell noch Badausstellung, Luftkanalbau, Rohrlager und Biirogebiaude zu fin-
den sind, wird zukinftig ein Hallenneubau entstehen. Dieser schafft eine moderne,
zukunftsfihige Logistikfliche, die Platz fiir weiteres Wachstum bietet und gleichzeitig
den Standort fiir die ndchsten Jahre optimal ristet.

Mit dem Neubau biindeln wir unsere Kompetenzen und machen Burg zu einem zent-
ralen Logistik-Knotenpunkt von WIEDEMANN. Die Fertigstellung der Gebdude und
AuBenanlagen ist fiir Spaitsommer 2026 geplant, sodass alle neuen Bereiche noch im

selben Jahr in Betrieb gehen kénnen.

,»Mit der konsequenten Umsetzung unserer Logistikstrategie setzen wir auf eine
nachhaltige und zukunftsorientierte Infrastruktur, die den Standort Burg langfristig

starkt und die Effizienz unserer Logistikprozesse auf ein neues Niveau hebt", erklart

Thorsten Meier, Geschiftsfiihrung Gruppe.

A g e I - P e
V.l.n.r: Thorsten Meier (Geschdftsfihrung Gruppe), Philipp Stark (Biirgermeister
von Burg), Christopher Bode (Leitung Fertigung), Martin Berger (Geschdfts-
stellenleiter und Prokurist beim Bauunternehmen Bremer) und Steve Arndt
(Vertriebsleitung Burg)

Barbara Wiedemann
zusammen mit Philipp Stark
(Blirgermeister von Burg)
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Die smarte Urinalsptlung spart Kosten und Zeit

Das smarte Urinal-Spilsystem von KWC
Professional reduziert erheblich Montage-
zeiten und Anschaffungskosten. Anstelle von
vielen Urinal-Einzelauslésern wird stets nur
ein zentraler Deckensensor benétigt und
das sogar fiir bis zu 20 Urinale. Es rechnet
sich bereits ab 3 Urinalen, ist bei 10 Urina-
len bereits |5 Prozent und bei 20 Urinalen
rund 20 Prozent giinstiger als mit elektroni-
schen Wandeinbauarmaturen.

Der Smart Urinal Sensor eignet sich zur
Umristung bestehender Urinal-Anlagen,
aber auch fiir Neuinstallationen. Das Prinzip
ist einfach: Die Smart Urinal Unit wird hin-
ter jedem Urinal oder, insofern alternativer

Bauraum vorhanden ist, an anderer Stelle

installiert. Der Smart Urinal Deckensen-
sor kommuniziert drahtlos mit der jeweili-
gen Einheit und 16st automatisch nach jeder
Benutzung die Spiilung aus. Dabei registriert

er die Nutzerpriasenz vor jedem Urinal.

Mit der Smart Urinal App ist die Inbe-
triebnahme und Steuerung von Urinalen —
ganz gleich ob Einzelurinale aus Keramik/
Edelstahl oder Reihenurinale — die geni-

ale Losung. Mit dieser smarten Anwen-
dung werden Urinale nicht nur automatisch
gesplilt, es lassen sich auch Funktionen wie
die FlieBzeitreduktion bei hochfrequenter
Nutzung, gruppenweise und kalenderba-
sierte Hygienespiilungen und Reinigungsab-

schaltungen, serielle Spilauslésungen nach

ANZEIGE

gleichzeitiger Nutzung mehrerer Urinale

sowie das Erfassen und Speichern von
Statistikdaten realisieren.

Die Smart Urinal App steht fiir Smart-
phones und Tablets mit Android- oder
iOS-Betriebssystemen zur Verfiigung.

Optimale Leistung und Sicherheit dank der neuen F5 Hybrid-Wascharmatur

Fir die Ausstattung der Sanitdrraume und
Patientenbdder in Pflegeeinrichtungen und
Altenheimen gelten hochste Anforderungen
an Hygiene, Funktionalitat und Reinigungs-
freundlichkeit.

Auf dem Waschtisch installiert, kann die
neue F5 Hybrid-Wascharmatur aus Edel-
stahl mit gebirsteter Oberfliche wie
gewohnt iiber den Bedienhebel geoffnet,
die Wunschtemperatur und die Durch-
flussmenge eingestellt werden. Alternativ
genligt eine beriihrungslose Handbewe-

gung vor dem opto-elektronischen Sensor

zur Auslésung des Wasserflusses mit der
voreingestellten Mischtemperatur. Dank
der Ausladung und Hohe des Auslaufs ist
fiir einen davorsitzenden Menschen das
Haarewaschen am Waschtisch problemlos
moglich.

Die Armaturenneuheit verfiigt werkseitig
Uber eine aktivierte Hygienespiilung

24 Stunden nach der letzten Betdtigung.
Uber das optional erhiltliche KWC Profes-
sional Zubehor kann die hybride Wasch-
armatur in das Wassermanagementsystem
AQUA 3000 open eingebunden werden.

PLANOX Waschplatzeinheiten komplett vormontiert mit Armaturen und Wasserfihrung

Mit den neuen vormontierten PLANOX
Waschplatzeinheiten bietet KWC Professio-
nal die optimale Systeml6sung fiir 6ffentliche
Sanitdranlagen, industrielle Waschanlagen,
Freizeit-, Sport- und Bildungseinrichtungen
sowie fiir den Verwahrungs- und Sicherheits-
bereich. Als effiziente und kostenoptimierte
Alternative zu individuell kombinierbaren
Einzelprodukten bietet der Hersteller jetzt
die komplett vorgefertigten Einheiten inklu-

sive Armaturen und Wasserfiihrungen.

Die klare, architektonisch minimalistische
Gestaltung aus hochwertigem, recyclingfahi-
gem Edelstahl unterstreicht den langlebigen

Charakter der fertig konfigurierten Wasch-
platzeinheiten. Eine gerade Vorderwand
sorgt fiir groBziigig dimensionierte Becken.
Mit der hohen und breiten Schiirze werden
zusitzlich stabile Proportionen des Gesamt-
produkts erzeugt. Die integrierte Riickwand
dient gleichzeitig als Spritzschutz. Dank des
geneigten und abgesetzten Armaturenpaneels
wird das unerwiinschte Ablegen von Gegen-
standen verhindert und gleichzeitig fiir solide
Stabilitdt der Waschplatzeinheiten gesorgt.

Erhiltlich sind die neuen PLANOX Wasch-
platzeinheiten in vier Breiten mit ein bis vier
Waschplitzen und drei Armaturenvarianten.

—_—
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Termindruck oder Personalmangel?

Der WIEDEMANN Verlegeservice Ubernimmt die Verlegung lhrer Flachenheizungen — von der
Terminabstimmung Uber das Material und die fachgerechte Montage bis hin zur Druckprobe und
Dokumentation. Bei uns erhalten Sie alles aus einer Hand!

schnell,

zuverlassig,
fachgerecht

Hier geht’s zum

Erklarvideo - i —
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Wir machen lebenswerte Gebaude moglich.

www.wiedemann.de WI E DE MAN N . '



